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Markenprodukte im Haushaltbereich
Bei unserem Auftraggeber handelt es sich um ein erfolgreiches und solides Produk-
tions- und Handelsunternehmen mit Sitz in der Zentralschweiz. Die Firma nimmt in

der Haushaltartikelbranche mit ihrem Sortiment für gehobene Ansprüche eine Lea-

derposition ein. In absehbarer Zeit übernimmt der für einen bedeutenden Absatzbe-
reich verantwortliche Leiter andere Funktionen und wir suchen deshalb den neuen,
verkaufsorientierten

Leiter Marketing
und Verkauf

Der Stelleninhaber sollte in der Lage sein, nach gründlicher Einarbeit im Rahmen von 1

bis 2 Jahren, die Verantwortung über folgende Aufgabenschwerpunkte kompetent
zu übernehmen

• Entwickeln und Realisieren der Marketing-, Werbe- und Verkaufsförderungsmass-
nahmen

• Leiten und Überwachen der Verkaufsaktivitäten, Führen und Unterstützen des
Aussend ienst-Teams

• kompetentes und trendorientiertes Mitwirken bei der Sortimentsgestaltung und
Besuch der einschlägigen Messen im In- und Ausland

e Pflegen des Kontaktes zu den bedeutenden Kunden und Lieferanten

Diese Position erfordert eine im Umgang gewandte, gut präsentierende Verkäufer-
persönlichkeit mit unternehmerischem Denken, Führungsformat und Verhandlungs-
geschick in deutscher und französischer Sprache.

Interessenten im Idealalter zwischen 30 bis 45 Jahren bitten wir um Zustellung der
Bewerbungsunterlagen mit Foto und handgeschriebenem Begleitbrief. Informatio-
nen werden wir erst nach einem persönlichen Gespräch weiterleiten.
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