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FANURAIVIA

GUNSTIG BAUEN Einfamilienhduser kosten zwar meist recht viel Geld, doch
man bekommt auch heutzutage noch solche flr weniger als eine halbe Million.

STEUERN SPAREN BEIM SPAREN Mit einigen Banksparprodukten lassen sich gut
Steuern sparen. «Panorama» gibt Ihnen Tips, wie Sie das am besten anstellen.

AB INS MUSEUM Auch Kinder kdnnen grossen Spass an einem Museums-
besuch haben. Dabei gilt es allerdings gewisse Regeln einzuhalten.
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Spezialreise zum 50jiihrigen
Ende des 2. Weltkrieges

Wir wollen mit dieser Spezialreise, 50 Jahre nach diesen Ereignissen, vor dem
Opfergang der 220000 alliierten Soldaten unseren Respekt Gussern. Diese und
auch viele Zivilisten sind im Endeffekt fiir uns gefallen, haben uns in entschei-
dender Stunde unsere Unabhéngigkeit bewahrt. Dabei hatten sie keinen
Grund, ihr Leben fiur irgendwelche Européer zu lassen.

Wir missen nie vergessen, dass diese Schlachten nur die militérische Auswir-
kung einer politischen und ideologischen Auseinandersetzung waren: Es ging
darum, demokratisches Denken gegen die Willkir der Diktaturen durchzuset-
zen. Dieses Unterfangen war nicht 1945 abgeschlossen, sondern fGhrt bis in
unsere heutige Zeit.

Unbestritten ist die Ardennen-Offensive, wie schon genau zwei Jahre vorher,
im Winter 1942/43, die erbitterte und ach so menschenaufreibende Schlacht
im «Kessel von Stalingrad» oder ein halbes Jahr vorher, am 6. Juni 1944, die
Landung der Alliierten an der Kiiste der Normandie, ein bedeutender Wende-
punkt des Kriegsgeschehens in Europa.

4. Tag: Normandie

Auf unserem heutigen Tagesprogramm stehen wei-
tere Besichtigungen entlang der Invasionskiste im
Bereich von Omaha und Utah Beach, unter ande-
rem Pointe du Hoc, Ste-Mére-Eglise. Wir erweisen
den alliierten Gefallenen die Ehre und besichtigen
den amerikanischen Soldatenfriedhof von Colleville-
Saint-Laurent. Abends zuriick zu unserem Hotel.

Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz-Paris

Hinfahrt via Basel — durch den elsassischen Sund-
gau - Belfort — auf der Autobahn Gber dem Doubs-
Tal - Umfahrung Besancon — Dole — Dijon — Auxer-
re nach Paris.

2. Tag: Paris-Bayeux
Am Morgen ausfihrliche Stadtrundfahrt in Paris.

Lassen auch Sie sich von den Eindriicken und dem
Charme dieser Weltstadt verzaubern. Am Nach-
mittag erreichen wir via Honfleur — Deauville -
Caen - Bayeux, wo wir fir 3 Nachte unsere
Hotelzimmer beziehen.

3. Tag: Normandie

Wir besuchen das Kriegsmuseum in Caen, das ein-
driicklichste Uberhaupt in dieser Gegend. Ansch-
liessend Fahrt nach Arromanches. Besichtigung des
kinstlichen Hafens sowie des «Musée du débar-
quement». Danach besichtigen wir die Artillerie-Stel-
lungen und fahren zurick nach Bayeux.

5. Tag: Normandie-Bastogne

Fahrt via Rouen — Amiens — St-Quentin — Charleville
nach Bastogne, eine der heftigst umkampften Stad-
te wahrend der Ardennenschlacht am 16. Dezem-
ber 1944.

6. Tag: Ardennen

Besichtigung der Schlachtfelder in Vielsalm - St-Vith,
dem «Stalingrad des Westens» — Malmédy — Elsen-
born — Eupen zum Militérfriedhof Henry Chapelle.
Abends zuriick zu unserem Hotel.

7.Tag: Bastogne-Schweiz
Besuch des Bastogne Historieal Center. Anschlies-
send Fahrt nach Arlon. Hier besichtigen wir das

Fir telefonische Anmeldung und weitere Informationen

stehen wir lhnen gerne zur Verfigung.

Die Platzzuteilung im Car erfolgt nach Eingang der Anmeldung.
1. bis 3. Sitzreihe kann gegen Zuschlag gebucht werden.

; Kundenparkplétze in Ritihof vorhanden.

" TWERENBOLD

Fislisbacherstrasse, 5406 Baden-Riitihof, Tel. 056/84 02 02
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«Victory Memorial Museum». Mit iber 200 Armee-
Fahrzeugen und 300 Uniformen sowie Waffen aller
Art, 5 Tonbildschaven und Filmvorfihrungen ist die-
ses Museum mit Bestimmtheit eines der eindrick-
lichsten dieser Art. Danach treten wir die Heimreise
an. Fahrt via Luxembourg - Nancy - durchs Elsass
zuriick in die Schweiz.

Reiseleitung

Alain F. Berlincourt (Historiker)

Preise pro Person

7 Tage inkl. Halbpension Fr. 975.-
Einzelzimmerzuschiag Fr. 250.-
Annullationsschutz oblig. Fr. 15.-
Reisedaten (Sonntag—Samstag)
16.04.-22.04.95 14.05.-20.05.95
23.04.-29.04.95 21.05.-27.05.95

30.04.-06.05.95
07.05.-13.05.95

28.05.-03.06.95

TWERENBOLD-Leistungen

— Fahrt mit modernem Reisebus

— Unterkunftin guten Mittelklass-Hotels inkl. 6 x Halb-
pension (Abendessen und Frihstick)

- Stadtrundfahrt in Paris

- alle aufgefihrten Ausflige mit Besichtigungen
und Eintritte

- Reiseleitung durch Herrn A. Berlincourt

— Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

- Mehrwertsteueranteil Schweiz

Abfahrtsorte

06.45 Winterthur  07.15 Zirich
07.15 Garage Twerenbold [@
07.50 Lenzburg ~ 08.20 Olten

07.30 Baden
09.00 Basel

r=:
Anmeldetalon Normandie, D-Day und Ardennenschlacht

Name Vorname

Name Vorname

Adresse

PLZ/Ort

Reisedatum: Zimmer: Doppel Einzel
Einsteigeort Telefon

Fakuliativer Ausflug  ja [ nein [J

Eigene Annulationsvers. vorhanden
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Steuern

aum ein Thema ist an
helvetischen Familien-
und Stammtischen in
den ersten Wochen des
neuen Jahres so dominant wie die
Mehrwertsteuer. Kaum hat die alte
Wust ausgedient, gerét das neue Sy-
stem bereits arg unter Beschuss. In
Sportlerkreisen wird eine Initiative
lanciert, die sportliche Veranstaltun-
gen und Vereine von der MwSt. be-
freien sollen. Und im Tessin will
die Lega bald mit der Unterschrif-
tensammlung zur sofortigen Ab-
schaffung der eben erst eingefiihr-
ten Steuer beginnen. Mit Steuern
tun sich die Schweizer, und beileibe
nicht nur sie, eben schwer. Man
sicht zwar ihren Sinn durchaus ein,
mochte aber doch so wenig wie
moglich an den Fiskus abliefern.
Gerade weil es ein heissdiskutiertes
Thema ist, finden Sie auch immer
wieder Steuer-Artikel im «Panora-
ma». Zur leidigen Angelegenheit
Mehrwertsteuer werden Sie von der
Tagespresse schon geniigend iiber-
flutet. Wir haben uns deshalb auf
ein paar andere Aspekte konzen-
triert. So berichteten wir in der letz-
ten Nummer des vergangenen Jah-
res liber die grossen kantonalen
Unterschiede bei der Auszahlung
von Vorsorgegeldern, in der ersten
Ausgabe des neuen Jahres iiber die
ebenso gravierenden Diskrepanzen
bei den Einkommenssteuern. Im
vorliegenden «Panoramay finden
Sie ein paar Tips, wie sie mit richti-
gem Sparen Steuern sparen kénnen.
Es gibt nédmlich diverse Moglich-
keiten, wie Sie dem Fiskus ein
Schnippchen schlagen konnen —
vollig legal natiirlich. Wie das geht,
lesen Sie auf den Seiten 2 bis 5.

MARKUS ANGST
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STEUERN SPAREN \Wer flr sein Erspartes das
richtige Banksparprodukt wahlt, kann
gleichzeitig auch kraftig Steuern sparen. 2

GUNSTIG BAUEN Ein (Reihen-)Einfamilienhaus
muss auch heutzutage nicht zwingend mehr
als eine halbe Million Franken kosten. 6

AUSSENHANDEL Ein Vergleich Uber die
letzten zehn Jahre zeigt, dass unsere Aussen-
handelspartner nahezu die gleichen blieben. 9

HI-TECH AUF DEM LAND Im luzernischen
Entlebuch haben sich einige hochspezialisierte 1 8

Firmen angesiedelt.

Foto: Bildagentur Baumann

ZWEIERBEZIEHUNG An einer Zweierbeziehung

muss man kontinuierlich und mit Liebe
arbeiten, damit sie Uber lange Zeit halt.

22

MUSEEN Ein Museumsbesuch muss fur

Kinder keineswegs langweilig sein, wenn
man auf sie besondere Rucksicht nimmt.

26

PAVES DU CHATEAU In der Serie «Schweizer

Spezialitaten» stellen wir Ihnen diesmal
eine Kostlichkeit aus der Romandie vor.

31
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B STEUERGUNSTIGES SPAREN

Damit Sie nicht fur
den Staat sparen...

Wer steuerliche Grundsatze konsequent beachtet, kann
einen erheblichen Einfluss auf die Gesamtrendite eines
Portefeuilles nehmen. Dem Steuerfaktor kommt beim Spa-
ren immer gréssere Bedeutung zu.

ie Kassen der 6ffent-

lichen Hand, es ist

hinldnglich bekannt,

sind allesamt leer.

Kein Wunder, sind der
eidgendssische Finanzminister Otto
Stichund seine Leidensgenossen auf
den kantonalen Finanzdirektionen
stets auf der Suche nach neuen Geld-
quellen. Und da viele Schweizer et-
was auf der hohen Kante haben, ist
der Fiskus dauernd bestrebt, einen
Teil davon zu vereinnahmen. Das
wird auch vielen unserer Leser spa-
testens dann auffallen, wenn sie die
in diesen Wochen fillige Steuerer-
kldrung etwas genauer ansehen. «Die
stiirmische Entwicklung der letzten
Jahre im Bereich Finanzinnovatio-
nen hat nicht nur Bankfachleute
herausgefordert, sondern auch die
schweizerischen Steuerverwaltun-
gen» (Rudolf Sigg und Patrick Wild
von der ATAG Ernst & Young AG,
Ziirich, in der «Finanz und Wirt-
schafty).

Der Sparer hat unzéhlige Mog-
lichkeiten, sein Geld anzulegen (sie-
he dazu beispielsweise das Konti-
Angebot der Raiffeisenbanken auf
Seite 5 dieser «Panorama»-Nummer).
Doch nicht alle Produkte erweisen
sich im Hinblick auf die Steuerer-
sparnis als gleich wirkungsvoll.

«Panoramay gibt Thnen vier Tips,
wie Sie dem Fiskus — notabene mit
ausschliesslich legalen Mitteln —ein
Schnippchen schlagen kénnen.

Tip 1: Raiffeisen-

Vorsorgeplan 3 (3. Saule)

Wann immer die Rede ist von
steuergiinstigem Sparen, dann darf
der Hinweis auf die 3. Séule nicht
fehlen. 1985 im Rahmen der bun-
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desritlichen Verordnung zur indivi-
duellen Vorsorge (BVV3) in Kraft
getreten, ist die 3. Saule (die bei
Raiffeisen Vorsorgeplan3 heisst) nicht
nur eine ausgezeichnete (private)
Altersvorsorge, sondern auch ein
dusserst taugliches Mittel zum Steu-
ernsparen. Erwerbstitige Personen
mit Pensionskasse konnen im lau-
fenden Jahr (spétestens bis 31. De-
zember 1995) maximal 5587 Fran-
ken auf ihre 3. Séule einbezahlen
und dann in der néchsten Steuerer-
klarung auch zum Abzug bringen.
Fiir selbstindig erwerbende Perso-
nen ohne Pensionskasse betrdgt der
Maximalabzug gar 27 936 Franken.

Allerdings: wéhrend die Abziige
bundesrechtlich geregelt sind und
daher in allen Kantonen einheitlich
gehandhabt werden, gibt es bei der
Besteuerung von Auszahlungen teils
massive Unterschiede zwischen den
Kantonen. Wer beispielsweise 50 000
Franken bezieht, bezahlt im Kanton
Jura null, im Kanton Graubiinden
jedoch 5048 Franken (vgl. «Panora-
may 11/12/94). Ein Trost bleibt aller
Unterschiede zum Trotz jedoch alle-
mal: Das ausbezahlte Kapital wird
in jedem Fall zu einem reduzierten
Ansatz versteuert.

Tip 2: Erwerb von

Wohneigentum

Die Zeiten fiir den Erwerb von
Wohneigentum — sei es ein freiste-
hendes Einfamilienhaus, ein Reihen-
einfamilienhaus oder Stockwerkei-
gentum — sind derzeit ohnehin giin-
stig. Denn die Land- und Baupreise
sind ebenso gesunken wie die Zin-
sen. Der Kaufund Besitz von Wohn-
eigentum ist aber auch steuerlich
gesehen eine gute Sache. Hypothe-
karzinsen konnen ndmlich auf der




Foto: André Albrecht

Steuererkldrung in Abzug gebracht
werden.

Wer zudem seine Hypotheken
amortisiert, tut dies am besten indi-
rekt — indem er die Amortisations-
beitridge zum Beispiel auf die 3. Sidu-
le einbezahlt. Damit bleiben dem
Wohneigentumbesitzer die Steuer-
abziige seiner Hypothekarzinsen er-
halten.

Tip 3: Kapitalgewinne auf

Wertschriften

Besitzen Sie Aktien, Partizipa-
tionsscheine, Obligationen oder An-
teile von Anlagefonds? Zugegeben,
das Borsenjahr 1994 war nicht gera-
deberauschend. Doch 1993, dakonnte
man an der Borse ganz schon Geld
verdienen — und musste es nicht ein-
mal versteuern. Denn Kapitalgewinne
(sprich hohere Kurse) sind im Nor-
malfall steuerfrei (siehe auch Ka-
sten). Fiir 1995 sind die Fachleute
optimistisch, dass es mit der Borse
wieder aufwirts geht. Nicht nur aus
steuerlicher Sicht ein Grund, sich
wieder verstdrkt zu engagieren.

Tip 4: Tiefverzinsliche

Obligationen

Steuervorteile ergeben sich auch
mit Obligationen, die einen tiefen
Couponssatz aufweisen. Optisch
gesehen sieht es natiirlich besser aus,
Obligationen mit Zinssidtzen von 6
oder 7 Prozent zu besitzen. Die Ren-
dite—und aufdiese kommt es schliess-
lich bei einer Kapitalanlage an — ist

jedoch nicht identisch mit den Cou-
ponssatz. Es sei denn, die Obligation
wurde zu 100 Prozent erworben. Bei
der Besteuerung der Ertrdge liegen
die Vorteile eindeutig bei den tiefe-
ren Couponssitzen. Denn versteuert
werden nicht die Renditen sondern
der Couponssatz, das heisst die ef-
fektiv vereinnahmten Ertrige.

Aus steuerlichen Uberlegungen
lohnt es sich demnach, Obligationen
mit einem tiefen Couponssatz zu er-
werben. Solche Obligationen wur-
den jeweils vom Schuldner in einer
tiefen Zinsperiode ausgegeben und
konnen nach Ablauf der Emissions-
frist jeweils liber die Borse gekauft
werden. Durch den tieferen Kauf-
kurs erhilt der Anleger trotzdem eine
marktkonforme Rendite.

Ein Beispiel. Eine 10 000franki-
ge Obligation mit acht Jahren Lauf-
zeit, verzinst zu 5,5 Prozent, wird
zum Emissionspreis von 100 Pro-
zent gekauft. Die Rendite betrigt
also 5,5 Prozent, der zu versteuernde
Ertrag 550 Franken (entspricht der
jahrlichen Couponszahlung). Eine
andere 10 000frankige Obligation mit
ebenfalls acht Jahren Laufzeit, aber
nur 3,5 Prozent verzinst, wird zum
Kurs von 84 Prozent, also fiir 8400
Franken, gekauft. Die Rendite be-
tragt hier zwar auch 5,5 Prozent.
Dochder zu versteuernde Ertrag liegt
nur bei 300 Franken (jahrliche Cou-
ponszahlung).

Aus diesem Beispiel geht hervor,
dass beide Anleger sich die gleiche

Kapitalgewinne steuerfrei,
Dividenden steuerpflichtig

Kapitalgewinne, verursacht durch
Kurs-oder Wahrungsschwankungen,
sind in der Schweiz grundsatzlich
steuerfrei. Es gibt nur zwei Ausnah-
men:

B Gewerbsmadssige Wertschriften-
handler sind steuerpflichtig.

B Der Kanton Graublnden erhebt
auch far den privaten Investor Steu-
ern auf Kapitalgewinne auf Aktien.
Wahrend Kapitalgewinne in der Re-
gel steuerfrei sind, gelten Dividen-
den hingegen als steuerpflichtiger
Vermogensertrag. Das ist nun mal
so definiert, bei Fachleuten aber nicht
unbestritten. Fir diese sind Dividen-
den nichts anderes als Substanzver-
zehr und waren damit grundsatzlich
den Kapitalgewinnen zuzurechnen.

Weil Kapitalgewinne steuerfrei, ver-
einnahmte Dividenden hingegen ein-
kommenssteuerpflichtig sind, gibt
es fur Kauf und Verkauf solcher Titel
eine simple Grundregel: verkauft
werden sollte nach Mdglichkeit vor
dem Dividendentermin, gekauft wer-
den erst nachher.

Ahnliches gilt auch fur Obligatio-
nen. Ein Investor, der kurz vor dem
Coupontermin kauft und so den drauf
vereinnahmten Jahrescoupon voll
versteuern muss, ist der lackierte.
Kein Wunder gilt die Abgrenzung
von steuerfreiem Kapitalgewinn und
steuerbarem Vermogensertrag als
eigentliche Piece de résistance in
der Beurteilung von Finanzinnova-
tionen. (ma.)
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Rendite erkauft haben, der Anleger
mit dem tiefen Couponssatz aber ei-
nen Steuervorteil erlangt.

Obligationen mit sehr tiefen Cou-
ponssitzen weisen Optionsanleihen
auf. Der Anleger der in Obligationen
anlegen will, kauft sich die Options-
obligation «ex», das heisst der
Optionsschein ist abgetrennt und die
Anlage besitzt reinen Obligationen-
charakter. Um hier einen Steuervor-
teil zu erzielen, muss darauf geach-
tet werden, dass die Optionsanleihe
urspriinglich zu pari (100 Prozent)
emittiert wurde und die Riickzah-
lung ebenfalls wieder zu 100 Pro-
zent vorgesehen ist. Zudem sollte
die urspriingliche Option ein Bezugs-
recht auf kiinftige Kapitalscheine
derselben oder einer nahestehenden
Gesellschaft verkorpern.

Keinen Steuervorteil mehr bieten
Zero-Bonds bei einem vorzeitigen
Verkauf vor Filligkeit. Da das ge-
samte Entgeltbei demjenigen besteuert
wird, der den Bond zum Zeitpunkt
der Riickzahlung besitzt, konnte man
diese Besteuerungsmethode elegant
umgehen, indem der Anleger die
Obligation vor Verfall iiber die Borse
verkaufte. Inderneuen Bundessteuer,

der sich auch die Kantone anschlies-
sen, wird nun ab 1. Januar 1995 vom
Falligkeitsprinzip Abstand genommen.
Als massgebender Ertrag gilt nun der
Unterschied zwischen Erwerbspreis
und Verkaufserlos.

Bausparen ist (fast) nur in

Deutschland in

Bis vor wenigen Wochen hétten
wir Thnen noch einen weiteren Tip
geben konnen. Denn bis am 31. De-
zember 1994 galt die sogenannte
Bemessungsliicke beim Gesetz tiber
die Direkte Bundessteuer (DGB).
Doch mit dieser Liicke ist es nun
vorbei. Sie war ohnehin ein zwei-
schneidiges Schwert. Wohl hitte man
bei der Auszahlung von Vorsorge-
geldern (Bundes-)Steuern sparen
konnen. Doch die Kapitalzinsen
miissen danach — im Gegensatz zur
steuerfreien 3. Sdule — als Einkom-
men versteuert werden.

Gerne hitten wir Thnen, beispiels-
weise unter Tip 2, auch gesagt, wie
Sie mit Bausparen Steuern sparen
konnen. Doch dazu leben wir (lei-
der) im falschen Land. In Deutsch-
land ist diese Art von Sparen &dus-
serst populér, und sie wird in Form

von Steuererleichterungen auch staat-
lich gefordert. In der Schweiz gibtes
mit Baselland und Zug jedoch der-
zeit nur zwei Kantone, die etwas
Vergleichbares haben. Und weil Ba-
selland aussteigt, wird bald nur noch
Zug tibrigbleiben.

Vorsicht vor der

Progression!

Gemdss Peter Signer von der Fi-
nanzanalyse des Schweizer Verbands
der Raiffeisenbanken (SVRB) be-
kommt der Steueraspekt im Anlage-
bereich einen immer hoheren Stel-
lenwert. Denn die Sparer haben ge-
merkt, dass sie mit Geld sparen auch
Steuern sparen konnen. So sind es
zum einen die Kunden, die ihre Bank
verstarkt mit dieser Thematik kon-
frontieren. Es sind aber auch die
Banken selber, die diesem Komplex
zunehmend Beachtung schenken.

Dabei ist die Aufgabe fiir den
Anlageberater der Bank nicht im-
mer einfach. Denn das ertragtrich-
tigste Produkt ist nicht in jedem Fall
das steuergiinstigste. Hohere Zins-
ertrige konnten ja dazu fithren, dass
der betreffende Kunde in eine hohe-
re Steuerprogression gerit . . .

B DER AKTUELLE BUCH-TIP

Ein praktisches
Steuerhandbuch

teuern zahltniemand gern.

Und doch muss es sein.

Aber wenn schon, dann

bitte so wenig als mog-

lich (siehe auch Artikel
auf Seite 2). Nun gibt es umfassende
Steuerliteratur beinahe wie Sand am
Meer. Beim Nachschlagen in den
meisten solcher Werke verliert man
sich in ellenlangen Gesetzestexten
und Verordnungen — und bekommt
dann oft genug die gewiinschte In-
formation doch nicht.

Ganz anders sind die WEK A-Steu-
erhandbiicher. Sie vereinen fachlich
vollstdndige Steuerinformation mit
Praxisnutzen. Das Loseblattsystem
gewihrleistet einfachsten Zugriff.

Komplette Inhalts- und Stichwort-
verzeichnisse fithren rasch und si-
cher zum gewiinschten Thema. Die
durch Register unterteilten Kapitel
machen das Arbeiten mit diesem
Nachschlagewerk, das sich an Un-
ternehmer, Gewerbler, Selbstandi-
gerwerbe und Berater richtet, beson-
ders angenehm. Die stabilen Kunst-
stoff-Ringordner sorgen dafiir, dass
der Inhalt des Nachschlagewerkes
geschiitzt ist.

Die Ringmechanik erlaubt das
problemlose Einfligen der Aktuali-
sierungen und Ergédnzungen. Die
Werke nehmen auch eigene Notizen
auf.

Dos oktuelle UCIL
SIellerhﬂn‘!lfum ermehmer

erk 1 fer
Nach??"cl‘?g:w erbende unﬂ fee
| sefbsg'?sagren Srervese™
- um

Allgemeiner Tell und

Das aktuelle Steuerhandbuch, all-
gemeiner Teil/Bund, 2 Ringordner
im Format A5, rund 1300 Seiten,
198 Franken inkl. MWSt., zu bezie-
hen bei

WEKA Verlag AG
Hermetschloostrasse 77

8010 Zirich

Telefon 01/432 84 32

Telefax 01/432 82 01.
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Kontokorrent

Zins:* 1-1'/2%.

Verwendung: Firkommerziellen und
grosseren privaten Zahlungsverkehr
im In- und Ausland.

Besonderes: Vergutungs-/Dauerauf-
trage, Lastschriftverfahren, Raiffeisen-
Eurocard, Nachttresor.

Jugendsparkonto/-heft

Zins:* 3'/>-4 %.

Verwendung: Sparen fur Kinder und
Jugendliche bis 20 Jahre zu Vorzugs-
zinsen.

Besonderes: Spesenfreier Geldbezug
bei allen Raiffeisenbanken in der
Schweiz.

Privat-/Lohnkonto

Zins:* 2-3%.

Verwendung: Fur den privaten Zah-
lungsverkehr sowie fur Wertschrif-
ten- und Edelmetallgeschafte.
Besonderes: Vergltungs-/Dauerauf-
trage, ec-Bancomatkarte, Raiffeisen-
Eurocard. Spesenfreier Geldbezug
bei allen Raiffeisenbanken in der
Schweiz.

Jugendkonto

Zins:* 3'/-4%.

Verwendung: Privat- und Lohnkon-
to fur Lehrlinge, Jugendliche und
Studenten von 15 bis 23 Jahren, mit
Vorzugszins.

Besonderes: Verglitungs-/Dauerauf-
trage, ec-Bancomatkarte. Spesen-
freier Geldbezug bei allen Raiffei-
senbanken in der Schweiz.

Sparkonto/-heft

Zins:* 3'/-33/4%.

Verwendung: Flexibles Sparen fur
Privatpersonen.

Besonderes: Spesenfreier Geldbezug
bei allen Raiffeisenbanken in der
Schweiz.

Seniorenkonto/-heft

Zins:* 2'/4=3'/2%.

Verwendung: Geeignet fir Renten-
und Pensionsliberweisungen sowie
fur den privaten Zahlungsverkehr fr
Personen ab 60 Jahren oder Renten-
bezliger, mit Vorzugszins.
Besonderes: Beim Konto Vergtitungs-
/Dauerauftrage, ec-Bancomatkarte,
Raiffeisen-Eurocard, spesenfreier
Geldbezug bei allen Raiffeisenban-
ken in der Schweiz.

§

Mitgliedersparkonto

Zins:* 4'/s~4"/2%.

Verwendung: Mittel- und langfristi-
ges Sparen fur Privatpersonen zu
einem Vorzugszins. Auch geeignet
als Konto zur Sicherstellung von
Mietzinsdepots.

Besonderes: Spesenfreier Geldbezug
bei allen Raiffeisenbanken in der
Schweiz.

*Vom Schweizer Verband der Raiff-
eisenbanken (SVRB) empfohlene
Richtwerte, kénnen von Raiffeisen-
bank zu Raiffeisenbank leicht variie-
ren.

Zins:* 4%.

Verwendung: Planmadssiges Sparen
fir den Kauf oder Bau eines Eigen-
heims mit Vorzugskonditionen.
Besonderes: Grundsatzlicher An-
spruch auf eine faire Liegenschaf-
ten-Finanzierung. Zinssatz-Reduktion
fur 2. Hypotheken je nach Spardauer.

Vorsorgeplan 3

Zins: 5'4%.

Verwendung: Steuerbeginstigte
Vermogensbildung als individuelle
Vorsorge fur Erwerbstétige im Rah-
men der 3. Sdule, mit Vorzugszins.
Verwendung fir den Erwerb oder
fur die Amortisation von selbstbe-
wohntem Wohneigentum.
Besonderes: Maximalbeitrage 1995
5587 Franken flr Erwerbstatige mit
Pensionskasse bzw. 27 936 Franken
fur selbstandig Erwerbende ohne
Pensionskasse. Auf Wunsch preis-
glnstige Sparzielversicherung. Aus-
zahlung frihestens 5 Jahre vor dem
AHV-Alter. Sparkapital und Zinser-
trag sind bis zur Auszahlung steuer-
befreit.

Freiziigigkeitssparkonto

Zins: 5%.

Verwendung: Die Freizligigkeitslei-
stung des bisherigen Arbeitgebers
oder seiner Vorsorgeeinrichtung kann
in gesetzlich vorgeschriebenen Fal-
len auf dieses 2.-Sdule-Konto einbe-
zahlt werden. Sperrkonto mit Vor-
zugszins.

Besonderes: Auf Wunsch preisgun-
stige Risikoversicherung. Auszahlung
frihestens 5 Jahre vor dem AHV-
Alter. Sparkapital und Zinsertrag sind
bis zur Auszahlung steuerbefreit.
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B GUNSTIG BAUEN

Fiir 400 000 Franken
Hauseigentumer werden

Bauen, esist hinldnglich bekannt, kostet heutzutage eine schéne Stange Geld. Doch wenn
man in den eigenen vier Wanden auf allzu grossen Luxus verzichten kann, ist ein (Rei-
hen-)Einfamilienhaus nach wie vor erschwinglich. Ein Beispiel aus dem Thurgau.

VON nde 80er / Anfang 90er g
MARKUS Jahre, als nicht nur die g
ANGST Immobilien- und Bau- %’
preise, sondern auch die i”a

Zinsen rasantnach oben kT

stiegen, da haben nicht wenige den 6

Traum vom eigenen Heim wohl end- é

giiltig begraben. Wer konnte sich
schon ein freistehendes Einfami-
lienhaus fiir 800 000 Franken oder
ein Reiheneinfamilienhaus fiir
600 000 Franken leisten? Und das
bei Zinsen von gegen 8 Prozent! Wer
nicht in der gliicklichen Situation
war, eine halbe Million im Lotto zu
gewinnen oder ein Erbe von der glei-
chen Dimension anzutreten, konnte
dies glattwegs vergessen.

Situation entspannter

Mittlerweilen sieht die Situation
allerdings etwas anders, sprich ent-
spannter, aus. Nicht nur die Immobi-
lienpreise sind unter dem Druck der
von Bundesrat und Eidgenossischen
Réten erlassenen Massnahmen (Sperr-
frist fiir Grundstiickverkaufe) sowie
der Rezession markant gefallen. Auch
die Baupreise kamen angesichts der
unter der Wirtschaftskrise besonders
leidenden Baubranche wieder nach
unten. Und nicht zuletzt pendelten
sich auch die Zinsen wieder in Ge-
genden ein, die fiir manch einen eine
Hypothek wiederrealistischer erschei-
nen lassen.

Kommt dazu, dass die Leute in
der Rezession wieder etwas sparsa-
mer geworden sind und nun mogli-
cherweise gentigend Eigenkapital fiir

Wohneigentum auf der Seite haben. Ein Reihenein-

So kénnte aus dem Traum plétzlich familienhaus fur
wieder Realitdt werden. monatlich 1540
Franken — dafir

Klein und fein, aber mein gibt's mancherorts
Den Traum vom Eigenheim zu nicht einmal eine
verwirklichen helfen wollten auch Vier-Zimmer-Woh-

der Arboner Architekt Heinz Nyffen- nung.
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Das
Wohnzimmer:
komfortabel und
mit viel Licht
ausgestattet.

Die Kiiche:
zweckmassig
eingerichtet.

egger und Alex Bressan von der Fir-
ma Hector Bressan AG. Als sie sich
gemeinsam an einen Tisch setzten,
um ein Reiheneinfamilienhaus-Pro-
jekt auszuarbeiten, hatten sie priméar
ein Ziel im Auge. Die eigenen vier
Winde sollten ihre zukiinftigen Be-
sitzer nicht mehr als 400 000 Fran-
ken kosten. Nach Fertigstellung der
Bauarbeiten durften Nyffenegger,
Bressan sowie Ruedi Reinhart, Ver-
walter der fiir die Finanzierung ver-
antwortlichen Raiffeisenbank Neu-

kirch-Egnach, nicht nur mit Zufrie-
denheit feststellen, dass sie dieses
Ziel erreichten. Es wurden auch alle
fiinf Einheiten in kurzer Zeit ver-
kauft.

Natirlich kann man fiir 400 000
Franken keine luxuriosen Einrich-
tungen erwarten. So wurde etwa auf
Kellergeschosse bewusst verzichtet,
weil sie den Preis pro Einheit um
mindestens 50 000 Franken verteu-
ert hitten. Und auch die Rasenfldche
vor dem Sitzplatz entspricht nicht
gerade der Grosse eines Fussballfel-
des. Doch die zweistockigen Vier-
einhalb-Zimmer-Héuser sind zweck-
maissig eingerichtet, haben eine
Waschkiiche im Erdgeschoss, eine
eigene Garage und einen gemiitli-
chen Sitzplatz mit einer kleinen Ni-
sche fiir die Gartengerite.

1540 Franken im Monat

Bei einem Kaufpreis von 393 000
Franken betrdgt die monatliche Be-
lastung fiir eine Einheit genau 1539
Franken und 80 Rappen. Vorausset-
zung hiefiir ist allerdings, dass der
Eigentiimer 40 000 Franken (also
knapp 10 Prozent) Eigenmittel mit-
bringt — und dass die Belastungs-

Eigenheim ist in der Schweiz

schwer erreichbar

Anteil der von den Eigentlimern selbst bewohnten Wohnungen in Prozent

Spanien
Belgien
Irland
Portugal
Italien
Grossbritannien
Danemark
Frankreich
Niederlande
Deutschland*
Schweiz

*alte Bundeslander

Quelle: Institut fiir Stadtebau, Wohnungswirtschaft und Bausparen, Bonn

Mit nur 31 Prozent Wohneigentimern (Einfamilien-/Mehrfamilienhaus
oder Stockwerkeigentum) liegt die Schweiz in Europa abgeschlagen auf
dem letzten Platz. Spitzenreiter ist Spanien mit sage und schreibe 85 Pro-

zent Wohneigentimern.

(Quelle: Swiss Graphics News)

rechnung gemass dem Wohnbau- und
Eigentumsforderungsgesetz (WEG)
vorgenommen wird. Wenn Wohnei-
gentum heute wieder erschwingli-
cher als auch schon geworden ist, so
hat das WEG, dessen erklértes Ziel
die verstirkte Bildung von Wohnei-
gentumist, einennicht geringen Anteil
daran.

Die WEG-Grundidee (siehe auch
Seite 8): in der Anfangsphase, wenn
die Belastung an sich am hochsten
ist, bevorschusst der Bund Gelder.
Spiter, wenn der Eigentiimer vor-
aussichtlich iiber ein hoheres Ein-
kommen verfiigt, die Kinder oft schon
fliigge geworden sind und die finan-
ziellen Aufwendungen fiir die Fami-
lie nicht mehr so gross sind, steigt
dann die monatliche Belastung.

Die Rechnung im Detail
Und so setzen sich die jahrlich

18 478 Franken (entspricht monat-

lich 1539.80 Franken) von obigem

Beispiel im Detail zusammen:

B /. Hypothek (255 000.—/5'/2%):
Fr. 14 025.—

W 2. Hypothek (98 000.—/5'/2%):
Fr. 5390.—

B Amortisation (25% des Anlage-
wertes in 25 Jahren):

Fr. 3920.—

B Nebenkosten (geschitzt):
Fr. 2400.—

B Abziiglich Bundesvorschuss
(Grundverbilligung): Fr. 7257.—
Im 1. und 2. Jahr bleibt die mo-

natliche Belastung unveréndert. Da-

nach steigt sie geméss den Bestim-
mungen des WEG alle zwei Jahre
um 6 Prozent. Konkret macht’s dann

im 3./4. Jahr Fr. 1643.90 (+104.10),

im 5./6. Jahr Fr. 1754.30 (+110.40),

im 7./8. Jahr 1871.30 (+117.-), im

9./10. Jahr 1995.30 (+124.-).

Auch ohne WEG méglich

Die Finanzierung eines der vier
Eigenheime in Neukirch ist natiir-
lich auch ohne WEG mdglich. Bringt
jemand 80 000 Franken Eigenkapi-
tal mit (also doppelt so viel wie bei
obigem WEG-Beispiel), so kostet
ihn das pro Monat 1846 Franken
(1168 Franken fiir die 1. Hypothek,
278 Franken fiir die 2. Hypothek,
200 Franken fiir Amortisation, 200
Franken fiir Nebenkosten).

Bei der WEG-Finanzierung féhrt
man also mit der Hélfte Eigenkapital
um rund 300 Franken pro Monat
billiger — mit der Zusatzverbilligung
nochmals um rund 200 Franken.
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«Panorama» gibt lhnen Antwort

auf 16 Fragen zum WEG

1. Seit wann gibt es das WEG?
Das Wohnbau- und Eigentumsfor-
derungsgesetz (WEG) tratam 4. Ok-
tober 1974 in Kraft, hat sich also in
zwei Jahrzehnten bewahrt.

* k%
2. Was bezweckt das WEG?
Nur 31 Prozent der Schweizer ver-
fligen Uber Wohneigentum - so
wenig wie nirgends in Europa (vgl.
Grafik auf Seite 8). Der Bund will
deshalb mit einem gesetzlichen In-
strument die Bildung von Wohnei-
gentum aktiv unterstutzen.

* k *
3.Kénnen mit WEG auch Zweit-
und Ferienwohnungen finan-
ziert werden? Nein, die sind von
der Férderung durch das WEG aus-
geschlossen.

*k k
4. Kann mit WEG auch Wohn-
eigentum fir Dritte finanziert
werden? Nein, mit WEG finanzier-
tes Wohneigentum muss selbstbe-
wohnt werden.

* %k
5. Wie hoch ist die Bundes-
biirgschaft? Bis zu 90 Prozent der
Anlage- oder Erwerbskosten. Dank
der Bundesburgschaft gentigt dem-
nach ein Eigenmittelanteil von 10
Prozent.

* k%
6. Wie hoch ist die Grundver-
billigung? Dank der Grundverbil-
ligung wird die anfanglich hohe
Wohnkostenbelastung durch riick-
zahlbare Vorschiusse auf 5,3 Pro-
zent der Anlage- oder Erwerbsko-
sten herabgesetzt.

* % %
7. Wie steigen die Lasten in
den Folgejahren? Die grundver-
billigten Eigentlmerlasten steigen
alle zwei Jahre (zur Zeit um 6 Pro-
zent).

* % %
8. Wie lange werden die Vor-
schiisse gewdhrt? In der Regel
sollten die Rickzahlungen innert 25
bis 30 Jahren abgeschlossen sein.

* k%
9. Welche Formen von Zusatz-
verbilligungen gibt es? DieZV |
betragt 0,6 Prozent der Anlage- oder

Erwerbskosten. Sie wird wahrend
elf Jahren ausbezahlt. Die anfangli-
chen EigentUmerlasten verringern
sich damit zusammen mit der Grund-
verbilligung auf 4,7 Prozent. Die
ZV Il betragt 1,2 Prozent und wird
wahrend 25 Jahren ausbezahlt. Die
Eigentimerkosten verringern sich
zusammen mit der Grundverbilli-
gung auf 4,1 Prozent. Die ZV | und
Il kann jahrlich um 0,6 Prozent er-
hoht werden, wenn der Kanton oder
die Gemeinde ebenfalls einen Zu-
schuss in der Hhe von 0,6 Prozent
ausrichtet oder einen gleichwerti-
gen Beitrag leistet.

* %k
10. Wer kommt in den Genuss
von Bundesbiirgschaft und
Grundverbilligung? Schweizer
und Auslédnder mit Niederlassungs-
bewilligung (Permis) C.

* %k
11. Gibt es fiir Bundesbiirg-
schaft und Grundverbilligung
feste Einkommens- und Ver-
mogensgrenzen? Nein. Die Hil-
fen werden jedoch nicht ausgerich-
tet, wenn das Einkommen so gering
ist, dass trotz Verbilligung mehr als
ein Drittel des Bruttoeinkommens
fir das Wohnen ausgegeben wer-
den musste. Allerdings darf das Ver-
mogen nach Abzug der ausgewie-
senen Schulden 50 Prozent der An-
lagekosten nicht Ubersteigen. Da-
bei ist das Vermdgen nach Bezug
des Wohneigentums massgebend.

*k*
12. Wer kommt in den Genuss
von Zusatzverbilligungen?ZV |:
Alleinstehende ohne Kind fur Woh-
nungen bis zu drei Zimmern sowie
Familien und Wohngemeinschaften.
ZV Il: Betagte fur Wohnungen bis zu
drei Zimmern sowie Behinderte. Das
steuerbare Einkommen darf bei den
Zusatzverbilligungen — diese Ein-
schrankung gilt nicht fir Bundes-
burgschaft und Grundverbilligung
(siehe Frage 11) — 50 000 Franken
nicht Ubersteigen. Fur jedes min-
derjdhrige oder sich in Ausbildung
befindende Kind erhoht sich diese
Grenze um 2500 Franken. Das Ver-
maogen darf nach Abzug der ausge-

wiesenen Schulden den Betrag von
144 000 Franken nicht Ubersteigen.
Fir jedes Kind erhdéht sich diese
Grenze um 16900 Franken. Bei
Wohngemeinschaften werden die
steuerbaren Einkommen und Ver-
mogen aller Bewohner zusammen-
gezahlt. Bei Betagten und Behin-
derten darf das Vermogen hoher
sein.

* k%
13. Missen Zusatzverbilligun-
gen ebenfalls zuriickgezahlit
werden? Nein, dabei handelt es
sich um a-fonds-perdu-Beitrage.

* k%
14. Kénnen mit WEG auch Alt-
bautensaniertwerden? Ja, aber
hierfur missen gewisse Bestimmun-
gen erflllt werden. So sollte das
Objekt in der Regel alter als 20 Jahre
und preisglinstig sein. Die Gesamt-
erneuerungskosten mdssen minde-
stens 35 000 Franken betragen. Und
50 Prozent der Kosten sollten wert-
vermehrend sein.

* % %
15. Was passiert, wenn Sie lhr
Wohneigentum einmal verkau-
fen mochten? Das Bundesamt
far Wohnungswesen muss dartber
informiert werden. Allféllig bezoge-
ne Vorschisse der Grundverbilligung
sind einschliesslich Zinsen zurtick-
zuzahlen. Wenn aus dem Verkauf
ein Gewinn resultiert, missen bis zu
diesem Zeitpunkt bezogene Beitra-
ge der Zusatzverbilligung zurtickbe-
zahlt werden.

* % %
16. Was passiert, wenn Sie lhr
Wohneigentum einmal ver-
mieten miissen? Dem Bundes-
amt fur Wohnungswesen muss hier-
far ein begrtindetes Gesuch einge-
reicht werden. Wird es bewilligt,
werden die Grundverbilligungszu-
schusse weiterhin ausbezahlt, wah-
rend die Zusatzverbilligung fur die
Dauer der Vermietung entfallt. Wird
das Gesuch abgelehnt, muss die
Bundeshilfe vollumfénglich zurlck-
bezahltwerden-und zwar die Grund-
verbilligungszuschiisse ebenso wie
die Zusatzverbilligung.

(ma.)
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B SCHWEIZER AUSSENHANDEL

Wie 1984: Umschwung
nach Stagnation

1984 und 1994 waren zwei fUr die schweizerische Aussenwirtschaft wichtige Jahre des
Umschwungs: In beiden Fallen begann ein kraftiges Exportwachstum nach Phasen der
Stagnation. Ein Vergleich zeigt, dass der Aussenhandel Uber die Jahre hinweg in seiner
Zusammensetzung erstaunlich konstant geblieben ist.

s ist ldngst kein Ge-
heimnis mehr, dass der
Aussenhandel fiir die
schweizerische Volks-
wirtschaft von grosser
Bedeutung ist. Unser kleines Bin-
nenland ist mit der Welt stérker ver-
flochten als die meisten anderen eu-
ropdischen Staaten. Im letzten Jahr-
zehnt hat sich dies noch verstéirkt.
Im vorliegenden Artikel wird un-
tersucht, wie sich der Aussenhandel
der Schweiz von 1984 bis 1994 ent-
wickelt hat und inwiefern sich die
Zusammensetzung der Handelspart-
ner sowie der ein- und ausgefiihrten
Giter verandert hat. Nach einer Dar-
stellung der allerneusten Entwick-
lungen folgt der Blick in die Zu-
kunft: Wie wird sich die interna-
tionale Konjunkturlage auf den
grenziiberschreitenden Giiterverkehr
auswirken?

Von 64 auf 84 Milliarden

Der stiirmische Aufschwung des
internationalen Handels in den letz-
ten Jahren ist auch an der Schweiz
nicht vorbeigegangen. In nominel-
len Zahlen stiegen die Giitereinfuh-
ren in die Schweiz von 64 Milliarden
Franken im Jahr 1984 auf 84 Milliar-
den im Jahr 1993. Bei den Giiteraus-
fuhren erfolgte sogar ein Sprung von
61 auf 87 Milliarden.

Betrachtet man die Entwicklung
Jahr fur Jahr und schaltet gleichzei-
tig den Einfluss der Teuerung aus, so
fallt dreierlei auf.

B Einerseits sind sowohl Exporte
als auch Importe stdrker gewachsen
als die Wirtschaft als Ganzes. Mit
anderen Worten: die Bedeutung des
Aussenhandels ist gewachsen.

B Anderseits hat ein starkes Wachs-
tum der Exporte, also der Verkéufe
ins Ausland, in den meisten Fillen

auch auf das Wachstum der Gesamt-
wirtschaft durchgeschlagen.

B Zu Recht wird drittens von den
Ausfuhren als einer Art «Konjunktur-
motor» gesprochen. An den Impor-
ten hingegen, also den im Ausland
getitigten Einkdufen, ldsst sich im
mehrjdhrigen Vergleich deutlich
ablesen, wie sich die Konsum-
und Investitionsmoglichkeiten der
Schweizer jeweils dem verédnderten
Wirtschaftsklima angepasst haben.
Nach Jahren dusserstkriftigen Wachs-
tums wihrend der Hochkonjunktur
von 1984 bis 1989 (Zuwachsraten
zwischen 5 und 8%) folgen drei
magere Jahre wihrend der Rezes-
sion (1991 bis 1993), in denen die
Importe real abgenommen haben.

Traditioneller Negativsaldo
Die Differenz zwischen Exporten
und Importen, der sogenannte Han-
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delsbilanzsaldo, ist in der Schweiz
«traditionell» negativ, das heisst die
Exporterlgse konnen die Ausgaben
fiir die Importe nicht decken, und
es fliesst mehr Geld ins Ausland als
umgekehrt.

Da die Schweiz dies normaler-
weise mit dem Verkauf von Dienst-
leistungen (Tourismus, Bank- und
Versicherungsdienstleistungen) mehr
als ausgleichen kann, ist das nicht
gravierend. Interessanterweise hat der
Handelsbilanzsaldo wéhrend dem
letzten Jahrzehnt stark geschwankt.
Von minus 8,2 Milliarden 1984 er-
hohte sich das Defizit nach einer
kurzen Erholung auf minus 11,5
Milliarden im Jahr 1989.

Der Aufschwung
wird sich fortsetzen

Fur die kommenden beiden Jahre
darf eine Fortsetzung des weltwei-
ten Wirtschaftsaufschwungs erwar-
tet werden. Dies wird sich in einer
steigenden Nachfrage nach Schwei-
zer GUtern niederschlagen. Das
Wachstum der Warenexporte konn-
te somit 1995 und 1996 jeweils zwi-
schen 6 und 7 Prozent liegen. Die
Importe werden in diesem Zeitraum
jahrlich gut 4 Prozent zunehmen.
Der starkste Wachstumsimpuls geht
vom gestiegenen Verbrauch von
Rohstoffen und Halbfabrikaten in
der Industrie aus, wobei anfangs
auch die notwendig gewordene Auf-
stockung der Warenlager eine Rolle
spielt.

Die Einfuhr von Konsumgutern wird
hingegen nur in bescheidenem Um-
fang zum Importwachstum beitra-
gen: Den Schweizer Konsumenten
werden vermutlich auchin den kom-
menden beiden Jahren die Mittel zu
ausgiebigeren Einkaufen fehlen.
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Die Ausfuhren deckten damit ge-
rade noch 87 Prozent der Einfuhren.
In den folgenden Krisenjahren dreh-
ten sich die Verhiltnisse aber auf-
grund des erwihnten Importriickgangs
um, so dass 1993 seit langem wieder
einmal ein postitiver Saldo — und
zwar sogar ein Rekordiiberschuss von
2,9 Milliarden Franken — verzeich-
net werden konnte.

OECD-Raum dominiert

Welches sind die wichtigsten
Handelspartner der Schweiz, und hat
es unter ihnen wichtige Verschie-
bungen im letzten Jahrzehnt gege-
ben? Ein Blick in die Statistik macht
sofort deutlich, dass die Linder des
«Westensy, also der OECD (West-
europa, Nordamerika, Japan, Austra-
lien, Neuseeland) fur die Schweiz
vonerstrangiger Bedeutung sind. Dies
hat sich seit den 80er Jahren sogar
noch verstérkt.

91 Prozent unserer Importe stam-
men aus dem OECD-Raum (1984:
87 Prozent). Innerhalb dieser Léan-
dergruppe dominiert ihrerseits die
Europdische Union (EU). Fast drei
Viertel aller Einfuhren (73 Prozent)
kommen von dort. 1984 war diese
Abhingigkeit mit 67 Prozent noch
geringer gewesen, doch die damali-
ge EWG erweiterte sich seither um
Spanien und Portugal.

Der Anteil der EFTA, eines deren
Mitglieder die Schweiz ist, blieb
vergleichsweise bescheiden (je knapp
7 Prozent 1984 und 1994). Mit dem
Ubertritt der drei EFTA-Staaten Oster-
reich, Schweden und Finnland in die
EU wird die EFTA als Handelsraum
ginzlich in die Bedeutungslosigkeit
versinken.

Osten (noch)

unbedeutend

Bei den Exporten ist die Ausrich-
tung der Schweiz auf Europa nicht
ganz so markant wie bei den Impor-
ten. 1994 gingen 64 Prozent der ins
Ausland verkauften Giiter in euro-
pdische Staaten, 1984 waren es noch

61 Prozent gewesen. Eine nach wie
vor vollig untergeordnete Rolle bei
den Schweizer Ausfuhren spielendie
Reformstaaten Osteuropas, der GUS,
sowie die asiatischen Staatshandels-
lander (in erster Linie China). Ob-
wohl diese Landergruppe manchmal
etwas euphorisch als «Exportmarkt
der Zukunft» beschrieben wird, be-
tragt ihr Anteil nur 3,9 Prozent. Zehn
Jahre friiher, also noch vor den er-
sten wirtschaftlichen Liberalisie-
rungsschritten in Osteuropa, hatte
der Anteil nur unwesentlich tiefer
gelegen.

Deutschland ist der

maéchtigste Partner

Kontinuitdt — mit diesem Stich-
wort ldsst sich die Entwicklung des
Aussenhandels umschreiben, wenn
das Gewicht der acht bedeutendsten
Handelspartner der Schweiz tiber die
Jahre hinweg untersucht wird. Diese
acht — Deutschland, Frankreich, Ita-
lien, Benelux (Belgien, die Nieder-
lande und Luxemburg werden hier
als Einheit behandelt), Grossbritan-
nien, Osterreich, die USA und Japan
— teilten sich wihrend des letzten
Jahrzehnts konstant drei Viertel
des ganzen Aussenhandels mit
der Schweiz (Import und Export zu-
sammengerechnet) auf. Die tibrigen
24 bis 25 Prozent verteilten sich auf
die restliche Staatenwelt.

Das Fehlen auch nur geringfiigi-
ger Verschiebungen ist verbliiffend.
Doch selbst innerhalb der Achter-
gruppe blieben die Verhiltnisse
ausserordentlich stabil: Mit Frank-
reich beispielsweise wickelte die
Schweiz Jahr fiir Jahr 10 Prozent
ihres Aussenhandels ab, mit Italien 9
Prozent (mit einer einzigen Ausnah-
me), mit den Benelux-Staaten zwi-
schen 6 und 7 Prozent, mit Oster-
reich konstant 4 Prozent, mit Japan
ebenfalls 4 Prozent (mit zwei Aus-
nahmen).

Nur einem Land gelang es, sein
Gewicht zu vergrossern — Deutsch-
land. Von urspriinglich 25 Prozent

s
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(1984) steigerte sich der Anteil des
nordlichen Nachbars schon vor der
Vereinigung mit der DDR auf28 und
schliesslich gar auf 29 Prozent. Da-
mit wird der schweizerische Aussen-
handel von einem einzigen Partner
dominiert, dessen Warenaustausch
mitder Schweiz fast dreimal so gross
ist wie jener des zweitwichtigsten
Partners, Frankreich.

Etwas zuriickgedringt wurde da-
gegen der angelsdchsische Raum:
Grossbritanniens wirtschaftliche Be-
deutung fiir die Schweiz hat stark
abgenommen (Riickgang des Han-
delsanteils von 8 auf 5 Prozent),
wihrend sich das Gewicht der USA
nur geringfiigig verminderte.

40 Prozent Konsumgiiter

Nicht tiberraschend hat es bei der
Zusammensetzung der Handelsgii-
ter mehr Verschiebungen im Lauf
der Zeit gegeben als bei den Han-
delspartnern. Die wertmassig wich-
tigste Warengruppe bei den Impor-
ten waren und sind die Konsumgiiter
(knapp 40 Prozent im Jahr 1994).

Fiir Rohstoffe und Halbfabrikate
wird heute weniger ausgegeben als
noch vor zehn Jahren, was an den
gesunkenen Rohstoffpreisen liegen
mag. Der Anteil der Investitionsgii-
ter (zum Beispiel Maschinen) ist
demgegeniiber gestiegen.

Bei den Exporten belegen seit ei-
niger Zeit ebenfalls die Konsum-
giiter den ersten Rang. Sie haben
damit die Rohstoffe und Halbfabri-
kate etwas verdréngt, die 1984 noch
einen wesentlich grésseren Anteil
an den Exporteinnahmen ausmach-
ten.

Strukturwandel

Das letzte Jahrzehnt brachte
fiir die Schweizer Wirtschaft einen
Strukturwandel, bei dem einzelne
Branchen an Bedeutung einbiissten,
andere, konkurrenzfihigere, an Bo-
den gewannen. Diese Entwicklung
schlug sich auch in der Exportwirt-
schaft nieder. Greift man die vier

Industriezweige Metall- und Maschi-
nenindustrie, Chemie, Textil- und
Bekleidungsindustrie sowie die Nah-
rungsmittelindustrie heraus, lasst sich
dies deutlich ablesen. Wihrend der
Exportanteil der Metall- und Ma-
schinenindustrie von 1984 bis 1994
geringfiigig sank, sackte der Textil-
bereich ab, und auch die Nahrungs-
mittelausfuhren verloren an Bedeu-
tung. Demgegeniiber hat die chemi-
sche Industrie iiberdurchschnittliche
Exporterfolge erzielen kénnen.
Wie bewegt die Entwicklung wih-
rend des letzten Jahrzehnts fiir ein-
zelne Produktekategorien verlaufen
konnte, soll abschliessend anhand
des Uhrenexports gezeigt werden.
1984 bis 1987 erzielte diese Branche
Zuwachsraten, die nicht an diejeni-
gen des gesamten Exports heran-
reichten. 1987 gingen die Uhrenaus-
fuhren real sogar um 2 Prozent zu-
riick. Schon im néchsten Jahr stellte
sich aber mit 17 Prozent ein dusserst
kriftiges Wachstum ein, das — 1991
voriibergehend unterbrochen — bis
und mit 1992 anhielt. Im laufenden
Jahr ist der Uhrenexport mengen-
méssig erneut eingebrochen.

Parallelen zu 1984
Soweit der Riickblick aufdas ver-
gangene Jahrzehnt. Ahnlich wie 1984

lasst sich auch in diesem Jahr nach
einer Phase der Stagnation die Riick-
kehreines dynamischen Exportwachs-
tums beobachten. In den ersten elf
Monaten des Jahres 1994 nahmen
die Ausfuhren real um 4,4 Prozent
zu. Die meisten Sektoren konnen
davon profitieren.

Der starke Franken hat das Ex-
portvolumen kaum beeintréchtigt. Al-
lerdings zwang er die Unternehmen
einzelner Branchen zu recht deutli-
chen Preisabschldgen.

Das Exportwachstum hat seinen
Schwerpunkt in Ubersee, doch zu-
nehmend beginnen sich auch die
Verkédufe in Kontinentaleuropa zu
erholen. Die Wareneinfuhr legte real
sogar um 9,5 Prozent zu — Ausdruck
einer stark gestiegenen Nachfrage
im Inland.

Auch 1994 wird die Handelsbilanz
einen Exportiiberschuss aufweisen.
In der regionalen Betrachtung fallt
das starke Wachstum der Exporte
nach Grossbritannien und Japan auf.
Die Ausfuhren nach Stidkorea haben
in den ersten elf Monaten im Ver-
gleich zum Vorjahr sogar um die
Halfte zugelegt. Bemerkenswert ist
der Zerfall des Exports nach China
(minus 11 Prozent), der im Vorjahr
noch geboomt hatte.

Bruttoinlandprodukt und Aussenhandel
(gemass Nationaler Buchhaltung; 1984=100)

150 memm Reales Bruttoinlandprodukt
mmmm Reale Giiterexporte
140 Reale Giiterimporte
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Auf dem Weg
zur Einheitskarte

Mit Uber 5,5 Mio. im Umlauf befindlichen Karten ist das bargeldlose Zahlen in der Schweiz
weiter im Aufschwung. Immer mehr Funktionen werden auf einer Plastikkarte vereint.
Dass nach der Jahrtausendwende eine Karte weltweit alle Winsche erftllt, ist keine

Utopie mehr.

ine Weltreiseim 21. Jahr-

hundertist finanziell mit

einer einzigen Plastik-

karte zu bewdltigen. Der

kleine Tausendsassa ldsst
sich beim Nachtessen in Paris wie
eine Kreditkarte zum Begleichen der
Rechnung einsetzen. In New York
bezahlt er an den Warenhauskassen
die Einkdufe, so wie dies heute schon
mit ec-Direct in der Schweiz mog-
lich ist, und in Hongkong macht er
am Bancomat das notige Kleingeld
flussig — ein Vorgang, der fiir viele
Schweizerinnen und Schweizer im
eigenen Land dank der ec-Karte schon
Routine ist.

Aus Eurocard wird

Europay

Die weltweit iiberall einsetzbare
Einheitskarte ist in gar nicht mehr so

1 2 PANORAMA RAIFFEISEN 2/95

ferner Zukunft keine Utopie mehr,
auch wennnoch verschiedene Schwie-
rigkeiten zu meistern sind. Dass ver-
schiedene Karten langsam zu einem
Produktzusammenwachsen, l4sst sich
bereits bei deren Vertrieb und Ver-
marktung erkennen. So tritt etwa die
Kreditkartenfirma Eurocard (Switzer-
land) S.A. seit dem 1. Januar dieses
Jahres unter dem neuen Namen Eu-
ropay (Switzerland) S.A. am Markt
auf. Mit der Umfirmierung hat das
Unternehmen eine fithrende Rolle
bei der Forderung des bargeldlosen
Zahlungsverkehrs in der Schweiz
tibernommen. Neben der hierzulan-
de am weitesten verbreiteten Kredit-
karte betreut Europay nun auch den
ec-Bereich. Zu den 1,050 Mio. Eu-
rocard-Inhabern sind teils identische
2,3 Mio. ec-Kartenbesitzer gestos-
sen. Eine wichtige neue Funktion

hat sich fiir die Firma mit den Ver-
tragspartnern von ec-Direct (Einkau-
fen, Tanken) ergeben. Das Zahlen
per Tastendruck ist von diesem Frith-
jahr an in der Schweiz auch fiir Aus-
lander moglich. Die rund 12 000 so-
genannten EFT/POS-Gerite fiir den
elektronischen Geldtransfer am Ver-
kaufsort stehen durch eine neue in-
ternationale Funktion (edc-Maestro),
einem breiteren Kundenkreis offen.

ec-Direct im Ausland

Schweizerinnen und Schweizer
missen sich dagegen noch gedul-
den, bis sie den ersten Einkauf mit
ec-Direct im Ausland tdtigen kon-
nen. Bis die elektronischen Netze
aufeinander angepasst sind, diirfte
nach Schatzung von Antonio Mon-
tellese noch etwa ein Jahr verstrei-
chen. Fiirden Fachmann beim Schwei-



zer Verband der Raiffeisenbanken
(SVRB) ist es nur «logisch, dass
zuerst die ausldandischen Karten mit
dem x-fachen Volumen inder Schweiz
zugelassen werden». Damit erfah-
ren die Ausldnder auch so etwas wie
ausgleichende Gerechtigkeit. Denn
beim Bargeldbezug mit der ec-Karte
war es umgekehrt: Zuerst genossen
damals die Schweizer auf fremdem
Boden Vortritt, bevor das Gegen-
recht kam.

Neben technischen Problemen
bereiten im internationalen Zahlungs-
verkehr aber auch hohe ungedeckte
Gebtihren den Fachleuten Sorgen.
Schon national arbeitet ec-Direct
derzeit noch nicht kostendeckend,
weil die Transaktion fiir die elektro-
nisch erfolgenden Buchungen we-
der vom Kunden noch vom Hindler,
einem Geschiftsinhaber zum Bei-
spiel, bezahlt wird. Deshalb hélt Hans
J. Willi von Europay ec-Direct nur
national fiir ein ideales Zahlungs-
mittel: «Drei Hamburger in Amerika
mit ec-Direct zu begleichen, verur-
sacht unhaltbare elektronische Ver-
rechnungskosten.»

Alles auf eine Karte

setzen?

Fur Hans J. Willi hat die vom
Kunden gewiinschte Einheitskarte,
die alle heute moglichen Funktionen
auf sich vereint, auch einen Haken.
«Multifunktional tont gut, aber wenn
diese Karte defekt und kein Bargeld
vorhanden ist, kommt man in eine
missliche Lage.» Hans J. Willi schwort

Collage: Patrizia Studer, B&S

auf mindestens eine Ersatzkarte, so
dassihn der Umstand, teils deckungs-
gleiche Karten mit sich zu fiihren,
wenig stort.

Dennoch leben die Schweizer
Geldinstitute dem Kundenwunsch
nach einer einzigen Karte nach. Die
Einfiihrung der Raiffeisen-Eurocard
am 1. Januar 1993 stellte beispiel-
weise einen wesentlichen Schritt in
Richtung Multifunktionskarte dar.
«Wir streben ein bargeldloses Zah-
lungsmittel an, welches die Kunden
weltweit einsetzen konnen», erklirt
Antonio Montellese die Grundstra-
tegie der Raiffeisenbanken.

Die Raiffeisen-Eurocard prisen-
tiert sich als preisgiinstige Kredit-
karte (Partnerkarte gratis), die einen
Vorteil der ec-Karte dazugewonnen
hat. So ist mit ihr nun der Bargeldbe-
zug an inldndischen Bancomaten
ebenfalls kostenlos. Zudem kann sie
an EFT/POS-Terminals zum Beglei-
chen von Einkédufen verwendet wer-
den, wenn sie der dortige Handler
als Kreditkarte akzeptiert.

Die Wertkarte kommt

Die alleinigen Vorteile der ec-
Karte sind damit am Schwinden:
Neben der niedrigeren Jahresgebiihr
verbleibt der grossere Einsatzradius
bei ec-Direct und die Garantiefunk-
tion von eurocheques. Diese leidet
aber unter Erosionserscheinungen,
dader Einsatz von eurocheques jéhr-
lich um 20 bis 30 Prozent zuriick-
geht.

Dennoch wird die ec-Karte vor-
laufig die am meisten verbreitete

Karte in der Schweiz bleiben. Und
die Kartenlandschaft wird in Zukunft
kaum einténig werden. Denn der
Kombinationsmdglichkeiten von
Funktionen sind im Zeichen des hef-
tigen Wettbewerbs kaum Grenzen
gesetzt. PTT, SBB, Fluggesellschaf-
ten, Automobilverbinde und andere
bieten Hand zur Kooperation mit
Kreditkartenfirmen.

Zudem zeichnet sich am Hori-
zontab 1996 oder 1997 mit der Wert-
karte eine neue Funktionalitit ab. Es
handelt sich dabei um ein elektroni-
sches Portemonnaie, das sich insbe-
sondere fiir Kleinkdufe eignet. Zu-
sdtzlich zum bereits bestehenden
Magnetstreifen weist die Tragerkar-
te (ec-Karte, Eurocard usw.) fiir die
Wertfunktion wie die heutigen Post-
cards einen Chip auf, der sich zum
Beispiel an Bancomaten unter Bela-
stung des eigenen Kontos mit einem
bestimmten Betrag laden und bei
Bedarfbeliebignachladen ldsst. Wie
bei ec-direct kann der Kunde an den
mit Wertfunktion eingerichteten Ter-
minals in Geschéften bargeldlos Ein-
kaufe titigen.

Die Wertkarte konnte im Handel
fiir den bargeldlosen Zahlungsver-
kehr einen eigentlichen Durchbruch
zur Folge haben, da die Betrage nicht
mehr einzeln sofort abgebucht wer-
den missen. Stattdessen konnen sie
gespeichert werden, womit die kost-
spielige elektronische Ubermittlung
zum Beispiel nur einmal wochent-
lich erfolgen kann.

Plastik ist nicht

Nicht alles, was unter der landlgufi-
gen Etikette «Kreditkarte» daher-
kommt, verdient diese Bezeichnung
im engeren Sinn wirklich. Beim ge-
naueren Hinsehen lassen sich drei
Artenvon Plastikgeld unterscheiden:
B Die Kreditkarte: Der Benutzer
verfligt in der Regel Gber einen mo-
natlich festgelegten Kreditrahmen.
Bei Erhalt der Rechnung kann er die
Ruckzahlung Uber mehrere Monate
verteilen, berappt aber fir die noch
nicht zurlickbezahlte Summe Klein-
kreditzinsen (Beispiel: Visa, auch bei
Eurocard moglich).

B Die Charge- oder Zahlkarte:
Der Kunde ist an kein Ausgabenlimit

gleich Plastik

gebunden, muss dagegen monat-
lich die Rechnung vollumfénglich be-
gleichen (Beispiel: Eurocard, Ameri-
can Express, Diners Club).

B Die Debitkarte: Typische Ver-
treterin dieser Art ist die europaweit
einsetzbare ec-Karte. Der Besitzer
hat in der Regel Giber den Bancomat
der kartenausgebenden Bank einen
24-Stunden-Zugriff auf sein Konto
und kann mit der ec-Karte auch ein-
kaufen (ec-Direct), wobei die Sum-
me direkt vom Konto des Kunden
auf dasjenige des Geschéfts gutge-
schrieben wird.

(s.)
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ROSINA WACHTMEISTER ¢

"Katzenfamilie"
"Flotenkonig"

In diesem Rahmen kénnen alle Bilder bezogen werden

Rosina Wachtmeister wurde am 7. Januar 1939 in Wien ge-
boren. 1953, mit 14 Jahren, iibersiedelte sie nach Brasilien.
Seit 10 Jahren lebt Rosina Wachtmeister mit ihrer Familie und
ihren Freunden in einem romantischen Dorf nicht weit von Rom.
Neben ihrer kiinstlerischen Tatigkeit widmet sie sich mit Vorlie-
be ihren Tieren und Pflanzen. thre Werke fanden in zahlreichen
Ausstellungen grosse Beachtung.

Boimid-  WACHTHES TSR, ApPh

. "Katze am Fluss"
e SN TR SO G GV S WS N SN SN Y O SN DS DN S

Bestellung mit Riickgabegarantie

Ja, ich bestelle folgende Kunstwerke von Rosina Wachtmeister mit einem
Ruckgaberecht innerhalb von 14 Tagen:

Limited Edition

I ] Rosina Wachtmeister "Flétenkanig” Fr. 120.- [ gerahmt, Fr. 315.-

‘ ] Rosina Wachimeister "Kaize am Fluss' Fr. 120.- O gerahmt, Fr. 315.-

494 Teopor wACHIHESTRR, [ Rosina Wachtmeister "Fahrrad am Haus' Fr. 120~ [] gerahmt, Fr. 315.-
. v I [ Rosina Wachimeister "Katzefamilie', Fr. 120.- ] gerahmt, Fr. 315.-
Fahrrad am Haus -

Beim Kauf von 2 Sujets: Fr. 215.- stait Fr. 280.-, gerahmt Fr. 595.- statt Fr. 670.-

Pa n o ra m q Lese ra n gebot l [Die Preise verstehen sich inklusive Mehrwertsteuer, plus Versand- und Versicherungskostenanteil)

I ] Senden Sie mir kostenlos und unverbindlich den Ars Collect-Kunstkatalog.

In Zusammenarbeit mit der Edition Ars Collect in Luzern

Name
Vier Kunstdrucke mit aufwendiger Gold- und Silberfolienpréigung, 40 x 50 cm
Limitierte Auflage von 3'000 Ex., davon 500 Ex. fiir die Schweiz o
ledes Blatt ist handsigniert und numeriert, mit Verlagszertifikat oy
Zum Panorama-Vorzugspreis je Fr. 120.- siatt normal Fr. 140.-
Zwei Kunstdrucke zusammen Fr. 215 .- sfaft Fr. 280.- et .
in blau/goldiarbenem Rahmen mit Doppelpassepartout je Fr. 315.- statt Fr. 335.- g elefon :

Zwei Kunstdrucke zusammen gerahmt Fr. 595 - sfaft Fr. 670 - é
Datum/Unterschrift :

Einsenden an: Schweizer Verband der Raiffeisenbanken Panoramarleserdienst, )

Vadianstrasse 17, 9001 St. Gallen, Tel. 071 21 95 24, Fax 071 219 799

Coupon einsenden an: Schweizer Verband der Raiffeisenbanken Panoramarleserdienst
Vodianstrasse 17, 9001 St. Gallen, Telefon 071 21 91 11, Telefox 071 219 799




B RAIFFEISEN-DIENSTLEISTUNGEN (II)

Das Wertschriften-

depot

Wer Wertpapiere besitzt, tut gut daran, diese aus Sicher-
heitsgrinden nicht zu Hause aufzubewahren. Sie gehéren
in das Wertschriftendepot einer Bank.

esitzer von Aktien, Par-
tizipationsscheinen
oder Obligationen ha-
ben grundsitzlich drei
Moglichkeiten, diese
aufzubewahren: Zu Hause, in einem
Banksafe oder in einem Wertschrif-
tendepot bei der Hausbank.

Aus Sicherheitsgriinden ist drin-
gendst davon abzuraten, Wertpapie-
re zu Hause unters Bett legen. Wer-
den sie namlich gestohlen, oder fal-
len sie einem Brand zum Opfer, wer-
den sie nur ersetzt, wenn die Num-
mern der Papiere notiert sind — und
auch dann wird der Besitzer um gros-
sere Schwierigkeiten nicht herum-
kommen.

Auch die Aufbewahrung in einem
Banksafe ist nicht der Weisheit letzter
Schluss. Zum einen muss ein Schrank-
fach gemietet werden (was moglicher-

Giinstige
Raiffeisenbanken

Zu Beginn dieses Jahres haben diver-
se Banken ihre Gebuhren fur Wert-
schriftendepots neu strukturiert. Ins-
besondere fur Kleinanleger mit ei-
nem geringen oder stark diversifi-
zierten, sprich mehrere Titel umfas-
senden Portefeuille kommt dies ei-
ner teils massiven Kostensteigerung
gleich. Die Raiffeisenbanken haben
diese verkappte Geblhrenerhéhung
jedoch nicht mitgemacht. Die Wert-
schriftendepot-Gebuhr bei Raiffei-
sen betragt 1,5 Promille auf fremde
und 0,75 Promille auf bankeigenen
Titeln bzw. 20 Franken im Minimum
pro Jahr. (ma.)

weise teurer kommt als Depotgebiih-
ren). Und zum zweiten wirkt es reich-
lich komisch, mit der Schere im Tre-
sorraum Coupons abzutrennen.

Verwahrung

und Verwaltung

Der Lowenanteil der Bankkun-
den vertraut deshalb seine Wertpa-
piere seiner Hausbank zur Verwah-
rung in einem Wertschriftendepot an.
Das kostet zwar eine kleine Gebiihr
(siehe Kasten). Fur dieses Entgelt
erbringt die Bank aber einige Dienst-
leistungen. Denn sie verwahrt die
Papiere nicht nur, sondern sie ver-
waltet diese auch. So 16st sie Divi-
denden-und Zinscoupons ein, schreibt
zuriickbezahlte Titel gut, iiberwacht
Auslosungen, vorzeitige Kiindigun-
gen und Konversionen, bezieht neue
Couponbogen, kauft oder verkauft
Bezugsrechte und verschickt den
Kunden alljdhrlich einen detaillier-
ten Depotauszug.

Aktionidre konnen zudem auch das
Stimmrecht, das mit ihren Aktien
verbunden ist, an ihre Bank iibertra-
gen. Versehen mit einer entsprechen-
den Vollmacht, kénnen sie sich von
der Bank an der Generalversamm-
lung einer Aktiengesellschaft ver-
treten lassen. Da an einer GV wich-
tige Entscheide oft nur gefillt wer-
den kénnen, wenn ein bestimmter
Anteil der Stimmberechtigten ver-
treten ist, kommt dem Depotstimm-
recht bei vielen Aktiengesellschaf-
ten eine grosse Bedeutung zu.

SEGA: 500 Milliarden
Beider Einzelverwahrung bewahrt
die Bank die Wertpapiere eines Kun-

Foto: SEGA

den unter dessen Namen auf. Er wird
deshalb genau diejenigen Wertpa-
piere zuriickerhalten (beispielswei-
se Kassenobligationen, teilweise auch
Namenaktien), die er abgegeben hat.

Weit hiufiger ist jedoch die Sam-
melaufbewahrung. Sie eignet sich
fiir Wertpapiere, bei denen es dem
Kunden nicht darum geht, genau die
gleichen, sondern einzig die gleiche
Anzahl Titel wieder zu bekommen
(beispielsweise Inhaberaktien oder
Anleihensobligationen).

Die Bank wiederum gibt die Wert-
papiere meist an die Schweizerische
Effekten-Giro AG—kurzSEGA. 1970
als Gemeinschaftswerk der Schwei-
zer Banken gegriindet, bewahrt sie
in ihrem vor zwei Jahren er6ffneten
Hochsicherheits-Tresor in Olten —
auch bekannt als «Fort Knox der
Schweiz» —einen Wertpapier-Schatz
von 500 Milliarden Franken auf.

(ma.)

Bei der SEGA in Olten lagern
Wertpapiere im Wert von
500 Milliarden Franken.




B KOOPERATION MIT MANOR UND JUMBOMARKT

Foto: André Albrecht

Raiffeisen-Bancomat
im Warenhaus

In rund einem Dutzend Manor-Warenhausern und JumboMarkten in der Deutschschweiz
wird der Schweizer Verband der Raiffeisenbanken (SVRB) im laufenden Jahr Raiffeisen-

Bancomaten installieren.

osiehtes ein Zusammen-

arbeitsvertrag zwischen

dem SVRB und der gross-

ten Warenhauskette der

Schweiz, der MANOR
AG (Placette, Innovazione, Manor),
vor. Geméss deren Direktion sollen
die Kunden selber entscheiden kon-
nen, welche Zahlungsmittel sie beim
Einkaufen einsetzen wollen — sei es
die MANOR-Kundenkarte, eine Kre-
ditkarte, ec-Direct, die Postcard oder
eben Bargeld. Da die Warenhéuser
grundsitzlich daran interes-
siert sind, dass ihre Kunden
auch barbezahlen konnen, liegt
die Installation eines Banco-
maten im Haus auf der Hand.
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Neuland

Allerdings finden sich bisher kei-
ne Bancomaten innerhalb eines ein-
zelnen Warenhauses. Lediglich in
der Nihe von oder in Einkaufszen-
tren (z.B. Monthey VS, Chavannes
VD) konnte man bisher
Bargeld beziehen. Raiff-
eisen und Manor bzw.
Jumbomarkt bestreiten
mitden Indoor-Bancoma-
ten also Neuland. Vorge-
sehen sind rund zwolf Standorte —
vorwiegend instddtischen Ag-
glomerationen, wo Raiffeisen
bisher kaum vertreten ist. Mit
denneuen Bancomaten erhofft
sich Raiffeisen einen Image-

gewinn sowie eine Erhohung des
Bekanntheitsgrades und der Markt-
prisenz.

Alle profitieren

Von den neuen Bancomaten pro-
fitieren alle Beteiligten:
B Die Warenhaus-Kun-
den, die bei einem Eng-
pass im Portemonnaie
keinen weiten Weg mehr
zuriicklegen miissen;

B Raiffeisen dank dem Aufbau ei-
nes neuen und erst noch giinstigen
Vertriebsnetzes;

B Manor und Jumbomarkt, weil sie
eine neue Dienstleistung anbieten
konnen. (ma.)



B RAIFFEISEN-RUNDSCHAU

SVRB-Uberbauung Gartenhof:
Der Grundstein ist gelegt

Mitder Grundsteinlegung
erfolgte Mitte Januar in
St. Gallen der Startschuss
zu den Hochbauarbeiten
fiir das 130-Millionen-Pro-
jekt Gartenhof, der ab
Ende 1996 als neuer
Hauptsitz des Schweizer
Verbandes der Raiffeisen-
banken (SVRB) dienen
wird.

Mitbeteiligt am gegenwar-
tig grossten Bauprojekt in der

Stadt St. Gallen sind die PTT, die
einen Funftel der 11 000 Qua-
dratmeter Burofldche beanspru-
chen werden. Kleinere Einhei-
ten wird zudem die Stadt
St. Gallen mit einem Stltzpunkt
fur das Tiefbauamt und einem
Unterwerk fur das Elektrizitats-
werk beanspruchen.

In 22 Metern Tiefe

Die Baufortschritte beim
Gartenhof erfolgtenin den letz-
ten zwolf Monaten vor allem in

eine Richtung. Bis 22 Meter
unter das bestehende Strassen-
niveau reichte der tiefste Punkt
der 45000 Kubikmeter gros-
sen Baugrube. Genau an dieser
Stelle wurde nun mit der Grund-
steinlegung die markante Rich-
tungsanderung eingelautet.
Grundsteinlegungen sollen
bekanntlich der Nachwelt Zeug-
nis geben von unserer Zeit. Ent-
sprechend wurden am traditio-
nellen Anlass von der Raiffeisen-
Baukommission die Bauplane,
Fotos, verschiedenste Urkunden
und Dokumente sowie Min-
zen in einer Metallkasette in
den Grundstein eingemauert.

Biiros, Wohnen,

Shopping

Auf den neun Geschossen
sind drei Nutzungsbereiche vor-
gesehen. Inden obersten Stock-
werken werden 44 komforta-
ble Mietwohnungen verschie-
dener Grosse erstellt. Das 4. bis
8. Geschoss wird der SVRB als
Verwaltungsgebaude nutzen.
Im Bauabschnitt «Schochengas-
se» bezieht die Telecom PTT
neue Administrationsraume.

Und von der Gartenstrasse her
sind ebenerdig die Verkaufsfla-
chen (insgesamt 4440 Quadrat-
meter) zuganglich. In den unte-
ren Ebenen sind zudem zwei
Parkgeschosse vorgesehen.

Realisiert wird der Garten-
hof in zwei Etappen. Die zweite
Etappe wird voraussichtlich im
Sommer 1996 in Angriff ge-
nommen und Ende 1998 abge-
schlossen.

Seit 1936 Verbandssitz

St. Gallenist seit 1936 Haupt-
sitzder Raiffeisen-Bankengrup-
pe. Mit dem Neubau Gartenhof
wird die Verbundenheit mit der
Stadt St. Gallen zusatzlich un-
termauert. Gleichzeitig kénnen
aber auch die auf gegenwartig
elf Standorte im Zentrum von
St. Gallen verteilten Kréfte noch
effizienter genutzt werden.

Freude Uber den Neubau
darfte aber nicht nur bei den
500 Raiffeisen-Angestellten
aufkommen. Bei einem Investi-
tionsvolumen von 130 Millio-
nen Franken kommt auch das
St. Galler Baugewerbe zu will-
kommenen Auftragen. (rs.)

Raiffeisenbank Rickenbach-Wilen:
neues Gebaude wirkt einladend

Das neue Gebaude der Raiff-
eisenbank Rickenbach-Wilen
prasentiert sich modern, zweck-
massig und kundenfreundlich.
Rein ausserlich wirkt der Bau
zwar elegant mit seinen Pfei-
lern an der Vorderfront, sonst
aber eher ntchtern. Dies an-
dertsich beim Betreten der Bank
schlagartig. Der grossraumige,
helle Schalterraum wirkt einla-
dend. Den Blick gibt er unver-
hillt frei auf die andere Seite
des Schalters. Da gibt es fur
Kunden nichts Verborgenes. Die
grosse, helle Kundenhalle ist
kundenfreundlich eingerichtet:
offen, ohne trennendes Pan-
zerglas zwischen Berater und
Kunde.

Der offene Schalter signali-
siert dem Kunden den Willen
zur Zusammenarbeit und Part-
nerschaft. Man steht sich wie-
der gegentber und kann
zwanglos miteinander spre-
chen.

Mit dem neuen Twin-Safe ist
die Sicherheit des Bargeldver-
kehrs auch mit offenen Schal-
tern gewahrleistet. Uber Bild-
schirm kann der Kundenbera-
ter oder die -beraterin die be-
notigten Noten aus dem Kas-
sentresor in Sekundenschnelle
abrufen. Im 24-Stunden-Einsatz
sind auch wieder Bancomat und
der Nachttresor.

Die positiven Auswirkungen
einer personlichen Kundenbe-

ratung wurden zum einen mit
massivem Mitgliederzuwachs
und zum andern mit einem re-
gen Handel im Wertschriften-

bereich aufgezeigt. Die Zahl der
Genossenschafter(innen) tber-
stieg Ende 1994 die 1000er-
Marke (jos.)

2/95 PANORAMA RAIFFEISEN 17



o A T
-

Jede Spule wird
vor dem Verlassen
der Produktion

Lackierte Feindrahte
aus Kupfer aus der
Elektro-Feindraht

stos: Elektro-Feindraht AG

AG werden in den
verschiedensten
Anwendungen

von hoher Qualitat

verwendet.

W HI-TECH IM ENTLEBUCH

einzeln im Labor
Uberpruft.

Spitzentechnologie in

heiler Landschaft

Die weltweite wirtschaftliche Integration belebt vorab die grossen Ballungszentren. Dass
auch landliche Regionen ihren Teil am Kuchen abschneiden kénnen, beweist die Talschaft
Entlebuch im Kanton Luzern. Grésstes Problem fur die Zukunft scheint die unbefriedigende
Erschliessung der Industriebetriebe zu sein.

VON as Entlebuchistschon, werbende leben, hinkte der Vergleich Louis Hofstetter von der Maschi-
ALOIS aber weit abgelegen.» mit dem Nettoeinkommen als Be- nenfabrik Miiller Martini in Hasle
VON Nationalrat Manfred  zugsgrdsse. Die Region konne sich ~ z#hlt dabei vor allem auf die Jugend.
WYL AreggerausHaslegibt ~ nicht unbedingt mit den Zahlen des ~ Das Durchschnittsalter der 150 Be-

diese Meinung gerne
weiter und verleiht ihr das Pradikat
«viel gehort». Er unterstreicht sie
zudem mit der Behauptung, dass in
der Schweiz kein Kurort soweit von
einem Autobahnanschluss entfernt
sei wie das Aushédngeschild der Re-
gion, S¢renberg. Und das ganze dient
als Argument, moglichst rasch die
Alpenstrasse 10 zu realisieren.

Investitionswille

Noch vor zehn Jahren haben die
Medien aufgrund einer Statistik das
Entlebuch als Armenhaus der Schweiz
bezeichnet. Grundlage fiir die Erhe-
bung waren die Steuererkldrungen
dernatiirlichen Personen. Gerade weil
im Entlebuch eine grosse Anzahl
Steuerpflichtige als Selbstiandiger-
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Mittellandes messen, kommentierte
der Werthensteiner Gemeindeprasi-
dent Toni Schwingruber. Doch zeu-
ge der grosse Investitionswille von
einem ungebrochenen Glauben an
die Zukuntft.

Von aussen deutet nichts auf die
technischen Einrichtungen der mo-
dernen Fabrikanlagen hin. Doch ein
Blick hinter die Kulissen zeigt es:
Die computergestiitzte Produktion
hat auch im Entlebuch Einzug ge-
halten. Und durchwegs streben die
Direktoren auch die Zertifizierung
ihrer Betriebe nach den geeigneten
Normen an.

Junge Belegschaft
«Qualitdt ist Einsstellungssache
und muss jeden Tag gelebt werden.»

schiftigten liegt unter 35 Jahren, die
Lehrlinge nicht miteinberechnet. Und
nur sieben unter ihnen wohnen nicht
in der Talschaft.

Louis Hofstetter setzt auf die fir-
meneigene Ausbildung der jungen
Leute in der Hoffnung, sie fiir den
Betrieb zu erhalten. Dabei zihlt er
aufden lokalen Nachwuchs. Zusam-
men mit den SBB und den PTT orga-
nisiert er in den Abschlussklassen
Berufswahltage. Denn die Rekrutie-
rung von qualifiziertem Personal sei
nicht einfach und werde immer
schwieriger.

Dabei sind die Leute auf dem
Land fiir einen Industriebetrieb fle-
xibler. Eine «gesunde Einstellung
zur Arbeity charakterisiert Peter Liithi
vonder Ackermann Versandhaus AG



in Entlebuch diese Eigenschaft. Vie-
le Teilzeitangestellte seien abrufbar,
wenn eine grosse Menge Arbeit an-
fillt. Sie leisten Uberstunden, wenn
Bedarf da ist und kompensieren die-
se in flauen Zeiten. Bei den Jungen
nimmt laut Louis Hofstetter diese
Bereitschaft aber eher ab.

Vermehrt Auslénder

Auch die Schichtarbeit scheint an
Beliebtheit zu verlieren. Herbert Diirr
von der Elektro Feindraht AG in
Escholzmatt muss deshalb vermehrt
ausldndische Arbeitskréfte einstel-
len. Die frithere Qualifikation spielt
in seinem Betrieb nicht eine sehr
grosse Rolle. Weil die Mutterfirma
Elektisola alle Maschinen selber
entwickelt, bietet sie auch ein eige-
nes Ausbildungsprogramm an.

Die prozessgesteuerten Produk-
tionsanlagen fiir feinste Drahte wer-
den nur einmal jahrlich total abge-
schaltet, nimlich vor Weihnachten.
Sie stehen wéhrend jeweils mehr als
elf Monaten ununterbrochen im Be-
trieb. Uberwachungsanlagen weisen
am Abend oder vor Wochenenden
frithzeitig darauf hin, zu welcher
Stunde ein Uberwacher manuell eine
bestimmte Arbeit zu verrichten hat.
«Aufgrund dieser Angaben konnen
die zustindigen Mitarbeiter ihren
Pikettdienst tiber das Wochenende
ziemlich genau planeny, stellt Her-
bert Diirr dazu fest.

Weniger extreme

Aktivisten

Einenandern Standortvorteil ver-
spirt die Werthenstein Chemie AG
als Bauherrin eines Proteintechni-
kums. Beim Bewilligungsverfahren

Roboter stellen in
der Fabrik Hasle
von Muller-Martini
vollautomatisch
die Bestandteile
far die Druckfolge-
maschinen her.

gab es nur vom WWF eine stichhal-
tige Einsprache, die aber in Verhand-
lungen erledigt werden konnte. «In
der Innerschweiz gibt es weniger
extreme Aktivisten als am Rhein-
knie», glaubt Direktor Ernst P.
Vogel. Und die ganze Diskussion
um das Biotechnikum mit enormen
Verzogerungen in der Baubewilli-
gung habe er beim Neubau in Scha-
chen ersparen konnen.

Der kleinere Widerstand war al-
lerdings auch sachlich begriindet.
Zwar kommen im neuen Protein-
technikum im Verlaufe dieses Jahres
auch gentechnisch verdnderte Bak-
terien zum Einsatz, es werden aber
keine Genmanipulationen vorgenom-
men. Diese Zellkulturen produzie-
ren pharmazeutische Wirkstoffe. Nach
dem Prozess werden sie in einer
Anlage zur Bioaktivierung abgeto-
tet.

Erschliessung als Problem

Auch im Entlebuch sind die Indu-
striebetriebe auf ein funktionieren-
des Transportsystem angewiesen. Die
Bahnlinie Luzern-Langnau—Bern
wire flir den Stiickgutverkehr geeig-
net. Doch mit dem Cargo-Domizil
ist niemand recht zufrieden. Peter
Liithi: «Was niitzt es uns, wenn ein
Camion ein Schlafzimmer vor die
Haustiire stellt? Die Kunden wiin-
schen doch die Montage in der Woh-
nung.»

Die Elektro Feindraht AG hat frii-
her viele Sendungen in Escholzmatt
selberaufdie Bahnaufgegeben. Wenn
jetzt aber je ein Lastwagen die ersten
und letzten Kilometer absolviert, sei
der direkte Transport auf der Strasse
doch einfacher, moniert Herbert Diirr.

Wenn die Bahn wieder ein gutes
Angebotprisentiere, seierder Schiene
nicht abgeneigt.

Dies um so mehr, als die Schnell-
strasse durch das Entlebuch offen-
bar noch einige Jahre auf sich war-
ten ldsst. Manfred Aregger hat die
Hochrechnung gemacht. Geméss dem
aktuellen Finanzplan daure es bis ins
Jahr 2000, bis alle beim Bund einge-
reichten Gesucherealisiert seien. Und
der Kanton Luzern habe fiir die A 10
noch gar kein Gesuch nach Bern
geschickt.

Ob wirklich alle von der neuen
Strasse profitieren, ist unklar. Der
Luzerner Finanzdirektor Heinrich
Zemp dazu: «Die Tendenz besteht
doch, dass gutverdienende Angestellte
im Entlebuch arbeiten, aber am Vier-
waldstéttersee wohnen und Steuern
bezahlen.» Er sei zudem nicht so
sicher, dass bei einer besseren Er-
schliessung noch mehr Giste kom-
men. An Spitzentagen seien die Win-
tersportzentren doch vollbesetzt.

Das Amt Entlebuch umfasst neun
Gemeinden. Es zéhlt 19000 Einwoh-
ner und bietet 7300 Arbeitsplatze
an. Diese verteilen sich praktisch
gleichmassig auf die drei Wirtschafts-
sektoren. Ausser Werthenstein (mit
der Industriezone in Schachen) und
Entlebuch weisen alle Gemeinden
eine negative Pendlerbilanz auf. Viele
Leute arbeiten in der Agglomera-
tion Luzern, so dass der primare
Sektor (Land- und Forstwirtschaft)
bei den erwerbstatigen Einwohnern
wesentlich schwacher vertreten ist.

(avw.)

Foto: Alois von Wyl
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Holen Sie sich reine und

ges jg
< 14Tage
- Gratis-Test

Jetzt kénnen Sie Ihre Gesundheit aktiv
und zuverlassig schtitzen, denn:

= Luft zum Gesundbleiben muss rich-
tig befeuchtet sein
Trockene Heizungsluft fiihrt zu trockenen Schieim-
héuten. Dadurch kénnen Bakterien und Viren nicht
abgefangen werden. Die Infektions- und Erkal-
tungsgefahr wachst. Zudem leiden Pflanzen und
Mébel an der trockenen Luft.

Luft zum Gesundbleiben muss frei
von Tabakqualm sein

Passives Mitrauchen ist weit schadlicher als ver-
mutet. Dies hat die amerikanische Behérde fiir Um-
weltschutz in der weltweit grossten Untersuchung
festgestellt.

Luft zum Gesundbleiben muss frei
sein von Staub, Russ, Bakterien,
Viren und Pollen

Raumluft enthalt millionenfach feinste ungereinigte
Stéaube die fiir das Auge unsichtbar sind.

Schiitzt Sie und lhre Lieben!

Die hochwirksamen Biocomfort-Luftwascher beseiti-
gen Tabakqualm, Bakterien, Hausstaub, trockene
Heizungsluft, Pollen und Autoabgase. Hygienisch.
Keimfrei. Kalkfrei. Unkompliziert.

de Luft ins Haus

Airplus
Befeuchterleistung ~ fir
Réume bis 40 m* (zum
Beispiel  Wohnraume).
Gerauscharm, 2 Dreh-
zahlstufen,  SIH-Attest.
Masse 28 x 33 «x
28 cm. Gewicht ca. 5 kg, Wasserinhalt ca. 5 . Erhaltlich
in den Farben matt-anthrazit und weiss-getont.

Arbeitet ohne
Filtermatten!

So ioniert der energiesparende Biocomfort-
Luftwéscher: Er arbeitet ohne Filtermatten. Die
schlechte Raumluft wird in das Gerat gesogen und
durch einen Plattenstapel gefiihrt, der im Wasser ro-
tiert. Die Luft wird also regelrecht gewaschen. Selbst
Kleinste Partikel von 1/1000 Millimeter werden im
Wasser durch die gratis mitgelieferten Biozusétze ge-
bunden. Gleichzeitig wird an den Flachen des
Plattenstapels reines Wasser verdunstet. Automa-
tisch richtige Befeuchtung und zwar nach der aner-
kannt besten Methode der Kaltverdunstung.

1s- und litelefon: -

Infor i B
042 42 43 63

i o o
i Test-Gutschein
Ja, ich profitiere von diesem Super-Testangebot
und bestelle ...... Stiick  Airplus-Luftwascher.
Wenn ich das Gerét nach 14 Tagen gleich behal-
ten will. profitiere ich vom Test-Vorteilpreis von
nur Fr. 498.- statt Fr. 598~ und spare somit
Fr.100.-

Gewiinschte Farbe: (] matt-anthrazit (] weiss-getont

Name:

Vorname:

Strasse:

PLZ/Ort:

o e e S

Datum/Unterschrift: Pan H

Einsenden an:
Biocomfort AG, Hinterbergstrasse 26, 6330 Cham

{hr Profi

==COUPON ==

Bitte senden Sie mir unverbindlich
lhren neuen Farbprospekt

] Name:

B Strasse:

PLZ/Ort:
\------------J

- . .- -J

\=74
scCcHUICO

INTERNATIONAL

fir Wintergarte

n+ Me[&//bau

e

ZUBAG

Metallbauunternehmen
Industriegebiet / Hof 11
8737 Gommiswald, Tel. 055 - 72 44 48
@ Indiv. Wintergarten in Generalunternehmung
@ Balkon- und Terrassenverglasungen

@ Fenster und Turen in Aluminium, Profilstahl
und Holzmetali

@ Schiebe- und Faltwande in Aluminium

@® Montage von Garagentoren und elektr
Torantrieben fir neue und bestehende Tore

SOREG-WINTERGARTEN
Ihr Traum wird Wirklichkeit

ine seriése und sorgfa/t/ge’
Planung, ein aussergewdhn-
liches Soreg-System und mehr
als 10 Jahre Erfahrung bilden
Grundlage zur Verwirklichung
lhres Traumwintergartens nach
dem Firmengrundsatz:
Qualitdt nach Mass.

Einsenden an Movitec AG. Informatién fo gt. .

____________'—_—___—___I

movwvitec ag
Einsiedlerstrasse 31 8820 Wadenswil Telefon 01/780 57 44

Se—

elkura ag

seit 1963

8134 Adliswil,
7000 Chur,

Fabrikhof5 - Tel. 01/7109586 Fax 01/71095 82
Tel. 081 /2533525 Fax 081/ 253 36 04

Haben Sie Probleme mit Ihren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 9012 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-

verglasung bis 1,3 W/ m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Flligel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umrlsten bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir lhnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).

Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Turabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Ziiri
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B KAPITALANLAGEN IN OBLIGATIONEN

Qualitat hat ihren Preis

Attraktive Renditen sind fur alle Kapitalanleger ein erstrebenswertes Ziel. Nur darf man sich
von zu hohen Rendite-Erwartungen nicht blenden lassen. Denn die Anlagequalitdt kommt

vor der Rendite.

chlechte Qualitdt von Ob-
ligationenschuldnern wer-
deninderRegel durcheine
hohere Rendite belohnt.
Die Renditeunterschiede
sind jedoch nicht immer gleich. Zeit-
perioden sind mdéglich, in denen
schlechtere Qualitdt kaumnoch durch
eine hohere Rendite honoriert wird.
Wer ist nicht abgeneigt, sein Kapi-
tal gewinnbringend in Obligationen
anzulegen? Schlagworter wie Perfor-
mance (Wertentwicklung) haben bei
den Anlegern einen immer hoheren
Stellenwert bekommen. Dagegen ist
nichts einzuwenden. Nur darf man
das (Anlage-)Ziel nicht aus den Au-
gen verlieren.

Einfache Faustregel

Qualitédt ist das A und O eines
jeden Engagements. Fiir einen Anle-
ger, der sein Geld in Schweizer-Fran-
ken-Obligationen anlegen mochte,
dient als Bewertungsgrundlage die
Bundesobligationenrendite fiir den
Schweizer-Franken-Inland-Markt.
AlsAnlage-Faustregel fiir Anleihens-
Obligationen innerhalb einer W&h-
rung gilt:

Grafik 1: Renditevergleich
Bundesobgliation und «Junk-Bond»-Anleihen
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= Bundesobligationen-Rendite

W iberdurchschnittliche Renditen
zeigen eine schlechte Bonitdt des
Schuldners an,

W unterdurchschnittliche Renditen
zeigen eine gute Bonitit des Schuld-
ners an.

Auf Grafik 1 sehen Sie den Rendi-
teunterschied tiber zehn Jahre zwi-
schen der Bundesobligation und so-
genannten «Junk-Bond»-Anleihen.
Als «Junk-Bonds» bezeichnet man
Anleihen von minderer Qualitit, die
deswegen einen spekulativen Cha-
rakter erhalten konnen. Die Grafik
verdeutlicht, dass der Renditeunter-
schied zwischen guter Anlagequalitit
und schlechter Anlagequalitétin Tief-
zinsphasen klein ist. Hingegen wird
die Differenz in Hochzinsphasen gros-
ser.

Ganz deutlich kommt dieses Sze-
nario in der letzten rezessiven Phase
zum Ausdruck. Da es fiir Unterneh-
men mit schlechtem Bonitétsstatus in
Zeiten eines schleppenden Konjunk-
turwachstums schwierig ist, neues
Kapital am Anleihensmarkt aufzuneh-
men, ist dies nur iiber einen Mehr-
preis in Form eines héheren Coupons
moglich. In wirtschaftlich guten Zei-

s Pictet General Bond Domestic Debtors

Quelle: DATASTREAM
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Grafik 2:
Durchschnittliche Ausfall-
haufigkeit tiber 5 Jahre
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ten ist dieser Aufpreis hingegen sehr
gering. Gerade in diesem Zyklus soll-
te sich der Anleger auf die gute Qua-
litdt besinnen.

Bewusster Verzicht

Obwohl auch erstklassige Obliga-
tionen auf verdnderte Zinsentwick-
lungen reagieren, besteht aber kein
zusidtzliches Risiko durch einen
Schuldner, der das Kapital nicht zu-
rlickbezahlen kann. Somit entsteht
auch kein zusitzliches Risiko fiir
Kursverluste. Auch wenn das erhohte
Risiko bei minderer Schuldnerquali-
tat durch eine entsprechend héhere
Rendite kompensiert werden kann,
gibt es gute Griinde, sich nur auf gute
Schuldnerqualititen zu beschrénken.

Die amerikanische Rating-Agen-
tur Moody’s hat die Zahlungsausfall-
héufigkeit von bewerteten Anleihen
und das Gewicht dieser Ausfille be-
zuglich der Zahlungen quantifiziert.
Aus den Studien von Moody’s geht
hervor, dass es bei tieferem Rating-
Niveau hdufiger zu Zahlungsausfil-
len kommt, als bei erstklassigen An-
leihen (siehe Grafik 2).

Fir Kunden, die auf Sicherheit
bedacht sind, diirfte sich der Grund-
satz «Anlagequalitit kommt vor Ren-
dite» lohnen.
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B ZWEIERBEZIEHUNG

Seien Sie als

Partner(in) ein Typ zum
Pferde stehlen!

Ist es mdglich eine Partnerschaft oder Ehe zu flhren, die nach zehn oder
zwanzig Jahren noch so faszinierend und anregend ist wie zu Beginn der
Beziehung? Jede Beziehung verlangt nach «Pflege», Verstandnis, Auseinan-
dersetzung, nach Liebe, Geborgenheit, Zuwendung und neuen Reizen.
Aktuell wie je; nur die Liebe, die rastet, rostet.

Ein Mann braucht eine Frau,
weil irgendwann ja doch

einmal etwas passiert,

fiir das er die Politiker

nicht verantwortlich machen kann.

ie wichtigsten Bediirfnisse der

Frau in der Partnerschaft und

Ehe sind Zuneigung, Verstidnd-

nis, Ehrlichkeit und Offenheit.

Jene des Mannes sind sexuelle
Erfiillung, gemeinsame Gestaltung der Freizeit
und die Attraktivitit der Partnerin oder der
Gemabhlin. Bei derartig unterschiedlichen Be-
diirfnissen, und zudem mit Beriicksichtigung
der alltdglichen, beruflichen und privaten Fak-
toren wie Stress, Verantwortung, Konflikte im
Beruf oder Krankheiten in der Familie, sind
Schwierigkeiten im Umgangs- und Anpassungs-
prozess vorprogrammiert.

Innere Werte wichtiger

Oft sind in einer Beziehung die ersten Ein-
driicke entscheidend. Grundsitzlich sollte gel-
ten, dass die Einstellung, die Gesinnung und die
inneren Werte wichtiger sind als das Aussehen.
Schonheit kommt nédmlich von innen heraus.
Aus der Sicht der christlichen Religion verbie-
tet Petrus das Tragen von Schmuck genauso
wenig wie das Tragen von Kleidern. Innere
Ausstrahlung, Schonheit und Charakterstérke
schliessen die dussere Attraktivitdt nicht aus.
Und bedenken Sie, wir bleiben nicht ewig jung.

An einem Kongress von Schonheitschirur-
gen in Davos sagte eine Arztin nach der Be-
trachtung der Gesichts-Bilder vor und nach der
Operation: «Sehen Sie, wie die Seele schreit?!».
Das vorherige Gesicht mit Falten zeigte Spu-
ren, Spuren des Lebens, des Lachens. Nach dem
Eingriff war die Gesichtshaut glattgezogen und
wirkte unnatiirlich angespannt.

Attraktivitat unterstreichen

Die Attraktivitdt von Mann und Frau kann
mit einfachen Mitteln gefoérdert werden: Ach-
ten Sie auf Ihr Gewicht, Ihre Kleidung, Thren
Laufstil, Thr Make-up, Thren Duft, Thre Frisur,
Ihre Hand- und Fusspflege, seien Sie freundlich
und zuvorkommend. Freundlichkeit kostetnichts,
die Wirkung ist unbezahlbar. Merken Sie sich
Namen, Gewohnheiten, bevorzugte Sachen (Lieb-
lingsfarbe, -essen, -getrinke, -schriftsteller,
-musiker). Ver-Schenken Sie Geschenke und
Aufmerksamkeit. Bemiihen Sie sich charmant
zu sein: Helfen Sie Ihrem Partner in den Mantel,
6ffnen Sie die Autotiir, lassen Sie eine 5 gerade
sein. Lassen Sie kein Misstrauen, keine Verun-
sicherung, keine Angst aufkommen. Seien Sie
als Partner(in) ein Typ zum Pferde stehlen!

Das Leben hat fiir uns alle viele Priifungen
bereit, seien Sie also auch bereit zur Vergebung
von Fehlern, von falschen Ausserungen. Sie
diirfen Fehler machen, aber nicht immer die
gleichen. Wenn eine Situation nach Vergebung
verlangt, dann sollten Sie diese mit der Wirk-
lichkeit, mit den wahren Begebenheiten, verar-



beiten. Seien Sie spontan, und zégern Sie nicht.
Auch Sie bevorzugen und schitzen diese Ei-
genschaften — oder?

Der Prozess soll nicht auf einer Empfindung
basieren, sondern in eine Entscheidung miin-
den. Vergeben fillt jenem leichter, der schon
Vergebung erfahren hat. Seien Sie grossziigig.
Jeder Streit beinhaltet Chancen, die Chancen
sich ehrlicher und verstidndnisvoller zu begeg-
nen. Fairness gilt nicht nur im Sport.

Fairnessregeln

Wichtige Fairnessregeln konnten sein:

B Keine alten Geschichten, Fehler, Konflikte

u.a., dem Partner vorhalten.

B Keine Gewalt.

B Schwierigkeiten gehdren nicht an die Of-
fentlichkeit.

B Davonlaufen 16st keine Schwierigkeiten.

B Keine Drohungen («Ich verlasse Dichy,

«...nehme Dir die Kinder weg!»).

Wie gehen Sie mit Konfliktsituationen, mit
Aggression, um? Wichtig in solchen Augen-
blicken ist das offene Gesprdach. Lassen Sie
Thren Gefiihlen freien Lauf, weinen Sie. Das
schonste an «fairen» Konflikten, sei die Versoh-
nung, sagen viele Ehepaare. Mogliche Gewalts-

ausbriiche konnen anders in den Griff bekom-
men werden: Treiben Sie Sport, schreien Sie
sichim Wald, bei einer Bahnunterfithrung, wenn
ein Zug kommt, aus, hacken Sie Holz, das tut
niemandem weh. Wenn Sie unter Ihrem «Tem-
peramenty leiden, und keinen Ausweg oder
keine Losung mehr wissen, suchen Sie einen
Arzt oder Therapeuten auf.

Offene und ehrliche Gespréche

Bei allen Erfahrungen nimmt die Kommuni-
kation immer wieder einen wichtigen Stellen-
wert in der Beziehung ein. Mit der Konversati-
on driicken Sie Zuneigung und Anteilnahme
aus, schaffen Verstindnis und klidren damit Be-
durfnisse ab. In den verbalen und nonverbalen
Auseinandersetzungen nehmen der eigentliche
Inhalt, der Ton der Stimme, die Gestik und das
Verhalten einen wichtigen Stellenwert ein. Schon
der griechische Gelehrte Sokrates stellte fest:
«Ich weiss von keinem Menschen, mit dem
weniger geredet wird, als mit der eigenen Frau.»
Norman Wright sagte zu diesem Thema: «Das
Problem Nummer eins vieler Ehen ist weder
Sex noch Geld, noch sind es Kinder — es ist die
mangelnde Kommunikation zwischen den Part-
nern.»

Credo einer

«Du und ich, wir stehen in einer Beziehung
zueinander, die ich schatze und fortfUhren
méchte. Wir sind jedoch zwei verschiedene
Menschen mit besonderen Interessen und dem
Recht, diese Interessen zu befriedigen.

Wenn du Probleme hast, deine BedUrnisse zu
befriedigen, will ich versuchen, dir zuzuhéren
und dich wirklich zu akzeptieren, um es dir
leichter zu machen, deine Lésungen selbst zu
finden, statt dich von meinen abhangig zu
machen. Ich will auch versuchen, dein Recht zu
achten, eigene Uberzeugungen und eigene
Wertvorstellungen zu entwickeln, wie verschie-
den sie auch immer von den meinen sein mo-
gen.

Wenn sich aber dein Verhalten mit den Dingen
nicht vertragt, die ich tun muss, um meine
Bedurfnisse zu befriedigen, will ich dir das
offen und ehrlich mitteilen. Ich will dir sagen,
warum dein Verhalten mich stort, und dabei
darauf vertrauen, dass du meinen Bedurfnissen
und Gefuhlen Achtung entgegen bringen und
versuchen wirst, das Verhalten zu verandern,
das ich nicht akzeptieren kann. Ich hoffe auch,
dass du mir offen und ehrlich sagen wirst, wenn
irgend etwas an meinem Verhalten fur dich

Beziehung

nicht akzeptabelist, so dass ich versuchen kann
mein Verhalten zu verandern.

Stellen wir fest, dass keiner von uns sich veran-
dern kann, um den Beddrfnissen des anderen
zu genlgen, wollen wir uns eingestehen, dass
wir einen Konflikt haben. Wir wollen uns dazu
verpflichten, jeden solchen Konflikt zu I6sen,
ohne dass einer von uns seine Zuflucht zu
Macht oder Autoritat nimmt, um zu gewinnen,
wahrend der andere verliert. Ich achte deine
Bedurfnisse, aber ich muss auch meine eigenen
achten. Deshalb wollen wir uns stets bemuhen,
nach einer Lésung zu suchen, die wir beide
akzeptieren kénnen. Dann werden deine Be-
dirfnisse ebenso wie meine befriedigt sein.
Auf diese Weise kannst du auch weiterhin
deine BedUrfnisse befriedigen unddich als Mensch
entwickeln. Mir geht es nicht anders. So kén-
nen wir eine gesunde Beziehung unterhalten,
in der jeder von uns beiden die Chance hat, das
zu werden, was er sein kann. Und unser Ver-
haltnis wird weiterhin auf gegenseitiger Ach-
tung, Liebe und Frieden beruhen.»

Thomas Gordon

«Managerkonferenz», Hoffmann und Campe
Verlag, Hamburg.




Bargeldlos zahlen mit der
Raiffeisen-EUROCARD.

Mit dieser Kreditkarte zahlen Sie weltweit in
Geschaften, Hotels, Restaurants und Dienstleistungs-
firmen bequem mit Ihrer Unterschrift.

Maximale Sicherheit, Gbersichtliche Monatsab-
rechnung, Auto mieten ohne Kaution, Gratis-
Partnerkarte und weitere Vorteile far nur Fr. 50.-
Jahresgebuhr.

Wir beraten Sie gerne personlich!

}RAIFI%FISEN

Die Bank, der man vertraut.

Sie hat.

Er braucht.

Spielplatzgerate aus Holz

Fir Privat-Géarten und
6ffentliche Anlagen.
Beispiele sind ausgestellt
an der Strecke Hedingen-
Ottenbach in Zwillikon ZH.

Personliche Beratung
nach Terminabsprache.
Telefon 01 761 77 88
Telefax 01 761 77 91

UHU Spielschiiiir
8910 Affoltern a.A.
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Zumbrag das gesunde Schweizer Energiesparhaus

e z. B. unser Budget Haus Elfenau fur Fr. 365°000.-
e 4 1/2 Zimmer schlisselfertig inkl. Keller

e Uber 100 versch. Hauser
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)
T

H
$E,
S
BT
SN
X

Zumbrag Hausbau
3645 Gwatt, Stationsstrasse 25E
7320 Sargans, Grossfeldstr. 79

Wir birgen fir Qualitat und Erfahrung.
Tel. 033 351022 Fax 033 368348
Tel. 0817230060 Fax 08172370 76

Wollen Sie mehr wissen?

1 Einfam./Doppelh.
1 Mehrfam.Hauser
1 Flachdach-Aufstockungen
Q Individuelle Architektur ~ Tel-

Adresse:

EFH

Fir unsere Kunden suchen wir Bauland in der ganzen Schweiz

Feuersichere Kassenschranke,
Kundensafes und Nachttresore:
Unsere Spezialitat zu Ihrer
Sicherheit. Made in Switzerland.

Zeico AG
Bankeinrichtungen
Hermetschloostrasse 73
Postfach, 8048 Ziirich
Tel. 01-432 17 64
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10 Negativ-Tips fiir lhre Beziehung

B Denken Sie nur an sich. Begntgen Sie sich
mit lhrer Selbstzufriedenheit.

B Wenn Sie keine Lust auf Sex haben, geben
Sie der Natur die Schuld und bemUhen Sie sich
nicht weiter.

B Gehen Sie den Konflikten aus dem Weg.
Schieben Sie den Faktor «Ich habe jetzt keine
Zeit» vor.

B Erachten Sie das Liebesspiel als Pflichtibung.
Zeigen Sie keine Gefuhle, sprechen Sie dabei
nie.

B Seien Sie phantasielos und kuhl.

B Sprechen Sie laufend von anderen Frauen

bzw. Mannern, die ihnen gefallen und impo-
nieren (idealerweise aus Inrem Bekanntenkreis).
W Erzéhlen Sie von Ihren Winschen nach ei-
nem jungen, «unverbrauchten» und noch an-
passungsfahigen Partner.

B Vergleichen Sie die Vorganger mit der aktu-
ellen Person — oder erzahlen Sie 6fters wie es
Ihre Mutter, Ihr Vater, gemacht hat.

W Sie wissen es immer besser und haben das
letzte «geltende» Wort. Nehmen Sie keine an-
deren Ideen, Einsichten, an.

B Seien Sie kompliziert, ratlos, ungeschickt
und humorlos.

10 Positiv-Tips fiir Ihre Beziehung

B Sagen Sie Ihrem/r Partner/in, dass Sie ihn/sie
lieben.

B Seien Sie originell, kreieren Sie Uberraschun-
gen (Wochenende an einem geliebten Ort —
oder wo wollten Sie schon lange hin?).

B Schenken Sie eine «Liebes-Nacht», mit Uber-
nachtung/Essen.

B Sprechen Sie offen und ehrlich tber Ihre
Gefuhle und Empfindungen.

B Bitten Sie ihre/n Partner/in zu zeigen, wie
und wo Sie Ihre Empfindungen zukUnftig aus-
leben durfen.

B Seien Sie zértlich im gegenseitigen Umgang.

W Horen Sie aktiv zu und respektieren Sie sich
untereinander.

W Haben Sie Sinn fur Humor!

B Sprechen Sie mit Vorteil in der Ich- und nicht
Du-Form: «Du hast mich verletzt», sondern
«Ich fihlte mich Uber Deine Ausserung ver-
letzt.»

B Lassen Sie sich verzaubern, ent- und verfih-
ren. Nehmen Sie Riicksicht auf den Geschmack
ihrer/s Partners/in (Bekleidung, Schminke, Aus-
sehen). Der Partner geht lieber mit Ihnen in den
Ausgang, wenn Sie ihm gefallen.

(rpp.)

Gemeinsame Geheimnisse verzaubern das
Liebesleben. Zwar sagt der Volksmund: «Re-
den ist Silber, Schweigen ist Gold.» Doch in der
Ehe wirkt diese Weisheit «todlich». Denken Sie
zuerst an jene Aussagen, Worte und ihre Bedeu-
tungen, die Sie machen wollen. Uniiberlegte
Ausserungen konnen verletzen.

Haufige Konflikte

Die hdufigsten Konflikte entstehen wegen
Geld, Eifersucht, Differenzen in der Kinderer-
ziehung, Schwierigkeiten beim Sex, drgerli-
chen Gewohnheiten des Partners, bei unter-
schiedlichen Interessen, Aussehen des Partners
oder durch Aktivititen der «lieben Verwand-
teny». Zusitzlichen Ziindstoff liefern die Verhal-
tensmuster wie das Auftreten als «fauler Pa-
schay, schlampige Haushaltfiihrung, die verba-
le Verweigerung des Partners, die ewige Norge-
lei des Partners, die abschitzigen Bemerkun-
gen, dauerndes Fernsehen oder Musikhoren,
Besessenheit bei der Arbeit — moglichst noch
iiber das Wochenende und bis in alle Nacht.

Die Hintergriinde fiir diese Konflikte kon-
nen in unerfiillten Bediirfnissen, in mangelnder
Ehrlichkeit und Offenheit, in der Angst vor
Verdnderung, im kindlichen Verhalten liegen.
Versuchen Sie sich nicht am Partner zu klam-
mern. Einengung verhindert Entfaltung und
Entwicklung der Personlichkeit. Lassen Sie los,
vertrauen Sie sich gegenseitig. Schenken Sie
echtes Vertrauen jeden Tag und in jeder Si-
tuation.

Buchtips

B Gordon: Neue Familienkonferenz (Hoffmann
und Campe-Verlag, Hamburg)

® Willi: Die Zweierbeziehung

B Fromm: Die Kunst des Liebens (beide im Ex
Libris-Verlag, Zurich)

® Muller: Eheseminar mit Pfiff — damit die erste
Ehe, die einzige bleibt (Haussler-Verlag, Neu-
hausen-Stuttgart)

B Fritschi/Wyss: ausformen statt einschleifen
(Rentsch-Verlag, Zurich).

Fotos: Christof Sonderegger




Schloss Lenzburg,
5600 Lenzburg.
Telefon 064 51 43 92.
Geoffnet April bis
Oktober 9.30 bis 12 und
13.30 bis 17 Uhr.
Montag geschlossen.
Ab Bahnhof Lenzburg
mit Bus Richtung
Gewerbeschule.
Eintritt fur Erwach-
~_» sene 6, fUr Kinder 3
Franken. Betreuung
Dienstag bis Freitag auf Anmel-
dung.

W TIPS FUR FAMILIENAUSFLUG

«Kommt
mit ins Museum!»

Im Video-Zeitalter mit Kindern ins Museum? Natdrlich. «Panorama» sagt, worauf Sie
achten sollten und schlagt sechs Museen vor, die fir den Besuch mit Kindern besonders
geeignet sind.

VON enschen, theatra- Cola in der Stammeshiitte pidagogik im Kanton Basel-Stadt,
MARTIN lisch-andéchtige Heute sieht der Alltag in vielen  und er gibt sich bei der Frage, wel-
ZIMMERLI Ruhe mimend, Museen anders aus. Da darf in der che Themen sich Kinder im Mu-
schreiten gemesse- strohbedeckten Hiitte eines afrika- seum zu Gemiite fithren diirfen, sehr

nen Schrittes durch nischen Stammes schon mal eine liberal: «Alle, Hauptsache die Kin-

eine fiir die Ewigkeit gemachte Vi-
trinenlandschaft. Hinter Glas liegen
die Kultobjekte. Der uniformierte
Aufseher mahnt eintretende Fami-
lien vorsorglich zur Stille.

Freilichtmuseum
Ballenberg,

3855 Brienz.

Telefon 036 51 11 23.
Geoffnet 14. April bis

31. Oktober, taglich 10 bis
17 Uhr. Wéhrend Offnungs-

Cola-Biichse rumliegen. «Im moder-
nen Museum wird die Realitét insze-
niert und nicht eine idyllische Ver-
gangenheit zelebriert», sagtetwa Dani
Geser, Beauftragter fiir Museums-

zeiten erreichbar ab Bahn-
hof Brienz mit dem fahr-
planmassigen Bus. Eintritt
fur Erwachsene 12, fur
Kinder 6 Franken.

der sind fasziniert, kénnen selber
entscheiden, ob sie sich etwas anse-
hen wollen und werden mit ihren
Fragen nicht allein gelassen.» Ein
Kind nehme vorab die Atmosphére




Basler Papiermiihle,

St. Alban-Tal 35/37,

4052 Basel.

Telefon 061 272 96 52.
Geoffnet Dienstag bis Sonntag
14 bis 17 Uhr. Ab Bahnhof SBB

danach 6-Minuten-Fussmarsch
via St.-Albans-Vorstadt und
Mihlegraben.

Eintritt fir Erwachsene 8, fur AHV/

Schiler/Studenten 5, fur Familien

(Eltern und ihre Kinder) 20 Franken.

in einem Museum wahr — Grosse,
Geruch, Temperatur, Gerdusche. Der
Inhalt komme erst in zweiter Linie.
Mit Kindern im Museum, da mache
man oft ganz iiberraschende Erfah-
rungen.

Uberraschende

Erfahrungen

Davon weiss auch die Journali-
stin und Buchautorin Meta Zweifel
zu berichten. Thr Schliisselerlebnis
liegt Jahrzehnte zuriick. Mit ihren
Kindern ging sie damals ins Mu-
seum, um sich in der Vorweihnachts-
zeit eine Engelausstellung anzu-
schauen. Die beiden Madchen wa-
ren begeistert. Der dreijéhrige Kna-
be iiberhaupt nicht. Er kehrte den
Engeln den Riicken, wandelte durch
die Museumshallen und blieb dann
wie angewurzelt vor einem Bild des
spanischen Kubisten Joan Mir¢ ste-
hen. Und von dort war er, zur gros-
sen Verwunderung seiner Mutter, nicht
mehr wegzubringen.

So wird Museumsbesuch
mit Kindern zum Erfolg
B Wihlen Sie zuerst das Thema und
erst dann das Museum. Beschrianken

Verkehrshaus Luzern,
Lidostrasse 5, 6006 Luzern.
Telefon 041 31 44 44.

Taglich geoffnet, 1. November
bis 31. Mérz von 10 bis 17

=== Uhr, 1. April bis 31. Oktober

von 9 bis 18 Uhr.

Ab Bahnhof mit Bus Nr. 2.
Eintritt fur Erwachsene 15,
fur Kinder 8 Franken.
Fuhrungen fur Gruppen
auf Anmeldung.

Mit Tram Nr. 2 bis Kunstmuseum,

Kunstmuseum
Chur, Postplatz 2,
7002 Chur.
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Telefon 0812128 68, Tesise

Geoffnet Dienstag bis
Samstag 10 bis 12 und 14
bis 17 Uhr, Donnerstag bis

20 Uhr. Montag geschlos-
sen. Ab Bahnhof 5 Minuten §
zu Fuss. €

Eintritt far Erwachsene 4 und
fur Kinder 2 Franken, erhohte
Preise bei Sonderausstellungen.

Sie sich beim Besuch auf die ge-
wihlten Objekte.

B Bereiten Sie Ihr Kind vor. Ideal
ist, wenn es das Thema selber vor-
schldgt. Erzihlen Sie ihm schon vor-
her etwas dariiber, schauen Sie ein
Buch an, basteln Sie etwas Passen-
des.

B Setzen Sie sich eine Zeitlimite.
Fragen Sie nach deren Ablauf die
Kinder, ob sie noch lidnger bleiben
wollen.

B Wihlen Sie den Zeitpunktbewusst.
Am Sonntagnachmittag hat es meist
viele Besucher, welche die Bewe-
gungsfreiheit der Kinder einschrén-
ken. Giinstig: Werktagmorgen.

B Ein Museumsbesuch soll vorab
Vergniigen bereiten — man kommt
trotzdem gescheiter heraus, als man
hinein geht.

B Uben Sie bewusst Zuriickhaltung
mit Ihren Kommentaren. Kinder sol-
len selber Erfahrungen sammeln
konnen.

B Tauchen Fragen auf, beantworten
Sie genau diese. Geben Sie zu, wenn
Sie etwas nicht wissen. Wenn das
Kind insistiert, suchen Sie mit ihm
zusammen nach Antworten: Fragen
Sie den Aufseher, schauen Sie in

Naturmuseum Solothurn,

Klosterplatz 2, 4500 Solothurn. &7
Telefon: 065 22 70 21. &

Geoffnet Dienstag bis g

Sonntag 14 bis 17,

Donnerstag bis 21 und Sonntag
zusatzlich 10 bis 12 Uhr.

Ab Bahnhof 10

Minuten zu Fuss. Eintritt frei.

Biichern nach, schreiben Sie dem
Direktor.

B Thematisieren Sie das Museum:
Wie kommt es zu seinen Ausstel-
lungsgegenstinden? Nichts ist fiir
Kinder spannender, als hinter eine
Tiir mit der Aufschrift «Offnen ver-
boten» zu schauen — auch wenn der
Raum dahinter leer ist. Fragen Sie
das Personal.

B Nehmen Sie etwas Ess-und Trink-
bares mit. Museen sind auf Erwach-
sene ausgerichtet. Kinder haben ei-
nen anderen Energiehaushalt.

B Orientieren Sie sich vor dem Be-
such telefonisch iiber die Kinder-
tauglichkeit, besondere Ausstellun-
gen und andere Einzelheiten.

Buchtips

Meta Zweifel: «Komm mit ins Mu-
seum —Mit Kindern auf Entdeckungs-
reiseny.

Verlag Pro Juventute. Fr. 16.80
«Schweizerischer Museumsfuhrer».
Reinhardt-Verlag. 30 Franken ohne
und 48 Franken mit Museumskarte
und Verzeichnis.
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B JUGENDSKILAGER

Eine Invasion
der friedlichen Art

Hinterwald in den Schweizer Alpen erlebt Jahr fir Jahr eine Invasion der besonderen Art.
Mit Sack und Pack fallen Jugendliche hordenweise ins sonst verschlafene Nest ein. Fiir die
aufgeschreckten Einheimischen ein sicheres Zeichen, dass die Skilager-Zeit begonnen hat.

leich wie unserem fik-

tiven Ferienziel ergeht

es hunderten von Win-

tersportorten. Nur

dimmern beileibe
nicht alle Skistationen ansonsten so
dahin, dass sie sich von der Invasion
der in der Regel friedlichen und ge-
leiteten Schar erschiittern liessen.
Die grossen Fremdenverkehrszen-
trenmogen die Lagerteilnehmer ohne
weiteres zu schlucken. Gerdumige
Ferienhduser oder gar ein eigentli-
ches Feriendorf fiir mehrere Lager
l6sen Kapazititsprobleme.

Wichtiger

Wirtschaftsfaktor

Obwohl die Jugendlichen Billig-
touristen sind, stellen sie wegen ih-
rer Masse iiberall einen beachtlichen
volkswirtschaftlichen Faktor dar. Das
Essen fiir die Lagerkiiche kommt
vom einheimischen Gewerbe, das
Skiabo wird niemandem geschenkt,
und mit dem Taschengeld reicht es

auch mal ins Restaurant.

Die Zahl der jungen Géste macht
den Geldtransfer von den nebligen
Niederungen in die sonnigen Hohen
in der Schweiz zu einer nicht zu
unterschitzenden Grosse. Letztes Jahr
nahmen gut gezdhlte 132739 Ju-
gendliche an einem Skilager unter
J+S-Leitung teil. Jugend und Sport
erfasst mit den dafiir ausgebildeten
Leitern und Leiterinnen die meisten
abgehaltenen Lager, insbesondere die
schulischen, die 1994 mit 2760 von
total 4141 zwei Drittel aller Ski-
Sportfachkurse ausmachten. Ein Vier-
tel der Lager organisiert der Schwei-
zerische Skiverband (SSV), den Rest
teilen sich andere Veranstalter.

5 Mio. J+S-Gelder jdhrlich

Die an der Eidgenossischen Sport-
schule Magglingen (ESSM) gefiihr-
te Statistik bescheinigt den J+S-Lei-
tern fir 1994 1863 000 geleistete
Unterrichtseinheiten. Von J+S-Fach-
kréften geleitete Lager kommen in

den Genuss von Unkostenbeitrigen
der Organisation. Diese betragen je
nach Ausbildungsstand der Leiter
zwischen 3 und 6 Franken pro Tag
und Teilnehmer. Dazu kommt eine
Gutschrift von 2.50 Franken pro Kopf
und Ubernachtung. Auf diese Weise
hat J+S laut Barbara Boucherin, der
Ausbildungsverantwortlichen in Mag-
glingen, 1993 total 5 Mio. Franken
an Skilager ausgeschiittet.
Obgleich die J+S-Bewegung die
Kiirzung von Bundesbeitrigen ver-
kraften muss, soll der erreichte Stan-
dard erhalten bleiben. «Die Leiter-
entschiddigung und -ausbildung darf
nicht leiden», erklart Barbara Bou-
cherin. Die Jugendlichen und insbe-
sondere deren Eltern diirften fiir die-
se Haltung dankbar sein. Nicht zu-
letzt dank der J+S-Beitrdge sind La-
ger iiberhaupt finanzierbar. Kdme eine
Woche im Schnee und an der Sonne
die Eltern eines Schiilers effektiv
auf 350 Franken zu stehen, ist es
durch J+S und einen Zustupf der

Unterhaltung will geplant sein

Fast ebenso wichtig wie das Skifah-
renistinJugendskilagern das Abend-
programm. Hierbei kann die Verant-
wortung sehr wohl bei den Jugend-
lichen und fur einmal nicht bei den
Leitern liegen. Damit sich nicht die
Ideenlosigkeit (lies: nur noch Disco)
oder das grosse Gahnen breitmacht,
empfiehlt es sich, rechtzeitig Vorbe-
reitungen zu treffen. Wenn ganze
Schulen oder Klassen ins Lager auf-
brechen, kann in den Vorwochen
vorgesorgt werden.

Chef bestimmen!
Sind mehrere Klassen in einem La-
gervereint, kdnnen die Abende klas-

senweise gestaltet werden. Um das
Programm ins Rollen zu bringen,
bespricht sich der Lagerverantwort-
liche im Vorfeld am besten mit «Un-
terhaltungschefs» der jeweiligen
Klassen. Diese legen noch vor der
Abreise den Plan fir «ihren» Abend
vor, damit nétige Utensilien organi-
siert werden kénnen. Gelingt der
ersten Klasse der Startabend, fiihlen
sich die anderen Klassen gefordert,
so dass sich im Unterhaltungsteil
automatisch die gewlnschte Dyna-
mik ergibt.

Neben der unentbehrlichen Musik-
anlage — ein bisschen Disco muss
schon sein — sollten insbesondere

Papeterieartikel in einem Lager vor-
handen sein. Sie sind wichtige Hilfs-
mittel bei Wissens- und Geschick-
lichkeitsspielen, die mit einigen Ak-
teuren vor mitfieberndem Publikum
einen Abend in Fahrt bringen.

Wochenwettbewerb

Eprobt und bewahrt ist ein Wochen-
wettbewerb, in dem zum Beispiel
Skigruppen wdhrend der ganzen
Lagerzeit miteinander wetteifern. Pro
Abend finden ein oder zwei Spiele
statt, am Schlussabend steht die Ge-
samtrangliste fest, so dass die Preis-
verteilung denkronenden Abschluss
bilden kann. @is.)
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Gemeinde moglich, diese Summe
auf 200 Franken zu driicken.
Sparmassnahmen der 6ffentlichen
Hand haben verschiedenen Schul-
skilagern schon den Todesstoss ver-
setzt. Andere sind bei anhaltend
schlechter Finanzlage stark gefahr-
det, zumal den Eltern nicht zugemu-
tet werden kann, das Loch zu stop-
fen. Soll die schone Lagertradition
iiberleben, hilft in diesem Fall nur
die Eigeninitiative von Lehrer- und
Schiilerschaft weiter. Die Beteilig-
ten miissen das Schicksal in die ei-
genen Hande nehmen: Mit Ferienar-
beit, Standaktionen, Autowaschtagen
und &dhnlichem ist der Skiplausch
durchaus auch selber zu finanzieren.

SSV-Lager in Lenk gratis

Nur ein Skilager verursacht bei
den Teilnehmern und ihren Eltern
keine Geldsorgen. Zum 54. Mal fiihrte
der SSV im vergangenen Januar das
Schweizerische Jugendskilager in der
Lenk durch. Wie jedes Jahr hatten
600 Knaben und Médchen aus allen
Ecken des Landes Gelegenheit, eine
Woche lang gratis und franko die
Pistenund gleichaltrige 14-und 15jdh-
rige kennenzulernen.

Skilager fiir
Behinderte

Spatestens seit den grossen Erfol-
gender Schweizer Behindertensport-
ler aufinternationaler Ebene ist sport-
liche Betatigung handicapierter
Menschen auch in der breiten Of-
fentlichkeit eine Selbstverstandlich-
keit geworden. Nicht nur an der
Spitze, sondern auch in der Breite
laufen Bemhungen, sportliche Ak-
tivitaten zu fordern.

Menschen mit allen Behinderungs-
arten bietet der Schweizerische Ver-
band fur Behindertensport (SVBS)
ein breites Programm an. Der Dach-
verband verschiedener wohltatiger
Organisationen bietetinsgesamt rund
60 Lager an, davon 30 im Winter. Je
nach Behinderungsart treffen sich in
Skilagern Kinder, Jugendliche und
Erwachsene getrennt oder gemein-
sam zum Sporttreiben.

Nahere Informationen sind erhalt-
lich beim Schweizerischen Verband
farBehindertensport (SVBS), Chries-
baumstrasse 6, 8604 Volketswil,
Telefon 01/946 08 60. (Js.)
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Ihr offenes Cheminée
wird zur wirkungsvollen Heizung J HOTEL. \

R ES’TAU RANT

i

Yolyann

Gepflegtes * * * Hotel mit Tradition
und vorziiglicher Kiiche.

Unkauf »Werbung

Alle Zimmer mit Bad, Dusche, WC,
Radio, Telefon, auf Wunsch Farb-TV.

5

Mit einer SUPRA-Heiz- schlossenen Feuerraum.  Wir senden lhnen gerne Helmehge Toggenburger—Stube.

kassette sparen Sie gleich Was spricht also dagegen, detaillierte Unterlagen. Skigeblet Obertoggenburg und 25 km Langlauﬂ01pen
vielfach: dass Sie Ihr offenes direkt vor der Haustiir.

o Sie sparen Zeit und Geld Cheminée in eine vollwer- TIBA AG . ]

dank einfachstem Einbau  tige Raumheizung verwan- Hauptstrasse 147 Gepﬂeg[e Wlnter—Wanderwege.

« Sie sparen Holz durch die deln? Und dabei erst noch #‘:}%‘;;'73;';"{;10 Halbpension Fr. 85.— bis Fr. 95.—

gute Verbrennung im ge-  die Umwelt schonen? Fax 061/931 1161 VOHpCl’lSiOl’l + Fr. 15—

Ich méchte mehr Informationen haben aber: | PAN

[ Holz- und Kombiherde, O Zentralheizungsherde, (1 Holzschnitzelfeuerungen TIBAmatic, . .

(1 Stiickholzfeuerung TIBAtherm, O Cheminéedfen, 1 Heizeinséatze/Heizkassetten Seit 90 Jahren Familie Schlumpf

9656 Alt St. Johann

Obertoggenburg
Telefon 074 /511 21
Telefax 074 / 90 28

Sotre mo MUNZSORTIER- UND ZAHLMASCHINEN
MUNZVERPACKUNGSMASCHINEN

BANKNOTEN-ZAHLMASCHINEN

SELBSTBEDIENUNGSAUTOMATEN
Sotremo SA SPARDOSEN UND SCHLUSSELANHANGER

1510 Moudon PEO-HULSEN FUR DIE MUNZVERPACKUNG IN ROLLEN
Telefon 021/905 36 95 .
Telefax 021/905 44 12 DIE GROSSTE AUSWAHL IN DER SCHWEIZ

Jérg Kiindig
Der richtige Anlageentscheid
224 Seiten, broschiert, Fr. 38.50.—

Bestellung

Ex. Der richtige Anlageentscheid
& Fr. 38.50.— (inkl. MWST) +Versandkosten

Name:
Dieses Buch wurde fiir Personen geschrieben, die mehr Yomame
Uber die Zusammenhdnge bei Geldanlagen erfahren il
wollen. Es vermittelt das notwendige Denkschema, um zur PLZ/Ort:
ndtigen Entscheidungsfindung zu gelangen, Einflussfak- Datum:
toren zu erkennen und Varianten aufzuzeigen. Unterschrift:

«Der richtige Anlageentscheid» erweist sich als wertvol-
ler Wegweiser und als grosse Hilfe zum Do-it-yourself bei
Geldanlagen. Das Buch ist prédestiniert fiir Einsteigerin-
nen und Einsteiger.

Coupon einsenden an:

Textaid DTP, Buch- und Kunstverlag,
Gewerbestr. 16, 8132 Egg/ZH

Tel. 01-984 23 25, Fax 01-984 2740




VON
SONIA
VIAN

W SCHWEIZER SPEZIALITATEN: PAVES DU CHATEAU

Vom Pflasterstein zum
Schoggiwiurfel

Aus dem Kanton Neuenburg kommt eine Schweizer (Schoggi-)Spezialitat, deren Wurzeln
in einem familidgren Bummel durch die Strassen von Paris liegen. Wie ein Lauffeuer
verbreitete sich die Nachricht von den neugeschaffenen Pavés du Chateau.

ovember 1959. Hans-
Max Walder, ein Kon-
ditor und Schoko-
ladenfabrikant aus
Neuenburg, ist gera-
de mit seiner Frau auf einem Jung-
fernflug mit der Caravelle von Genf
nach Paris geflogen. In einem Schau-
fenster der franzosischen Hauptstadt
erblickt er plotzlich einen riesigen
Kuchen, auf dem in wackeligen
Buchstaben «Pavé duFaubourg- ~ St-
Denisy steht. Eigentlich eine nichts-
sagende Inschrift, fiir Hans-Max
Walder jedoch eine Eingebung, ein

Geistesblitz und schon ist die Idee
geboren.

Die zweite Spezialitat

Erjubelt. Eiffelturm, Sacré Coeur
de Montmartre, Notre-Dame, die
Seine, St.-Germain-des-Prés, Louvre
und Pigalle sind vergessen. Soeben
hat Hans-Max Walder, der auch die
Boules au Grand Marnier (Grand-
Marnier-Kugeln) erfunden hat, sei-
ne zweite Spezialitdt entdeckt, nach
der er seit Jahren vergeblich gesucht
hatte. Von den Pavés du Faubourg
St-Denis zu den Pavés du Chateau

von Neuenburg sind es schliesslich
nur gute 500 Kilometer. Und Hans-
Max Walder, ein Schweizer mit Leib
und Seele, hat in seiner Vorstellung
den grossen Pariser Kuchen bereits
in eine Vielzahl stisser kleiner Scho-
koladewiirfel verwandelt.

Leuchtendes Schachbrett

Er erinnert sich: «Kleine gefiillte
Quadrate, hell und dunkel, tanzten
vor meinen Augen wie ein leuchten-
des Schachbrett. Kaum zu Hause
angelangt, entwarf ich ein Modell
aus Knetmasse, das ich einem Plexi-
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glashersteller schickte, und die ge-
wiinschten Formen konnten ohne An-
derung realisiert werden.»

Und schon floss die verheissungs-
volle Schokolademasse langsam in
die neuen Plastikformen. Einige
Minuten spéter kosteten Hans-Max
Walder, seine Frau und seine Kinder
die ersten Pavés du Chateau.

Die ideale Verpackung
Nun musste noch das Motiv fiir
die Verpackung, die eine ganz per-

die Formalititen zum Schutz der
Marke mussten erledigt werden. Aber
die Freude am kreativen Schaffen
und an der Arbeit, die schliesslich
von Erfolg gekront war, tbertrifft
bei weitem die Schwierigkeiten, mit
denen der Spezialfabrikant in einer
Zeit der Massenproduktion zu kdmp-
fen hat.»

Wie ein Lauffeuer
Die Pavés du Chateau hielten
schnell in Neuenburg Einzug. In ei-

Von der Fabrikation zur
Degustation

Die elf Tonnen Schokolade, die jahr-
lich zugekauft werden, ergeben 18
Tonnen des Endprodukts, wovon 2,5
Tonnen Pavés du Chateau. Dies be-
deutet eine Menge von 8 kg pro Tag.
Ein kleiner Rundgang durch die Fa-
brikation.

B Andersals bei gewissen Pralinésor-
ten wird ganz zuerst die Hdlle der
Pavés vorbereitet. Diese wird auf 45
Grad erhitzt. Danach wird sie zum
Vorkristallisieren auf 28 Grad abge-
kuhlt, um danach wieder auf 32
Grad erwarmt zu werden, bis sie
schliesslich gebrauchsfertig ist.

M Dieser Vorgang verleiht der Scho-
kolade ihre Knusprigkeit und ihren
Glanz. Mit dieser Masse werden die
Formen gefullt. Die werden danach
leicht durchgeschuttelt, um die Luft-
blasen entweichen zu lassen. Die

Formen werden dann gestlrzt, um
sich soweit zu entleeren, bis nur
noch eine dinne Schicht zurlck-
bleibt, welche die Hulle der Pavés
bildet. Wenn diese Schicht getrock-
net ist, wird die Fullung eingefullt,
und zwar entweder eine Doppelcre-
me- bei den dunklen und eine Nuss-
Truffes-Fullung bei den hellen Pa-
vés. Mehr sei darlUber nicht verra-
ten, Rezept und Zusammensetzung
dieser Produkte bleiben ein Fabrika-
tionsgeheimnis.

m Nach einem kurzen Aufenthalt
von einer bis zwei Stunden im Kthl-
schrank werden die Pavés mit Scho-
kolademasse bedeckt, danach aus
der Form genommen und in Spezial-
verpackungen von 200 Gramm bis
einem Kilo abgefullt.

(sv.)

sonliche Note erhalten sollte, gefun-
den werden. «Meine Frau sammelte
alte Stiche. Wir fanden darunter ein
Sujet, bei dem der Schlosshiigel und
der Weg gut zur Geltung kamen.
Danach begann die aufwendige Su-
che nach der idealen Schachtel, und

ner Stadt, in der seit 1826 bereits
Philipp Suchard der Schokolade zu
grossem Ruhm verholfen hatte. Der
Bekanntheitsgrad der Pavés verbrei-
tete sich wie ein Lauffeuer. Die La-
den werden langst nicht mehr nur
von Einheimischen bestiirmt. Die

Pavéswerdeninalle Schweizer Stidte
und ins Ausland exportiert: nach
Frankreich, Deutschland, Spanien,
Portugal, Grossbritannien, Italien.
Auch die USA, Kanada, Siidafrika,
Japan, Australien und viele andere
Lénder reissen sich um ihre Pavés
aus Schokolade und verhelfen so der
Neuenburger Confiserie-Patisserie zu
interkontinentaler Bedeutung.

Werden die Walders mit ihren
Spezialitdten weiter den Weltmarkt
erobern? Kaum, denn das familidre
Glick und die Bewahrung der Ei-
genstdndigkeit sind ihnen wichtiger
als das Streben nach Macht. «Ich
hitte meine Arbeitsmethoden vollig
dndern und meinen Betrieb aufindu-
strielle Dimensionen vergrossern
miissen.

Dies hitte die Qualitdt meiner
Produkte und meine Einstellung be-
einflusst», meint Pierre Walder, der
im Juli 1985 die Nachfolge seines
Vaters angetreten hat.

Drei Walder-Dynastien

Im letzten Jahr konnte die Confi-
serie und Schokoladenfabrik Walder
aufeine 75jdhrige Tradition der Scho-
koladefabrikation, verteilt tiber drei
Generationen, zuriickblicken.

Die Geschichte der Walder hatte
am22.Mai 1919 begonnen, als Hans-
Max der erste, Vater des Pavés-Ent-
deckers, in Neuenburg eine Bécke-
rei iibernahm. Im Juli 1950 fiihrte
Hans-Max II das Geschift seines
Vaters weiter. Er erweiterte sein Sor-
timent an Truffes und Pralinés, be-
vor er neun Jahre spéter seine be-
rithmten Pavés du Chateau kreierte.

Heute sorgen Marylise und Pierre
fiir den Fortbestand der Walder-Dy-
nastie. Sie spezialisieren sich auf
Pralinés, deren Auswahl und Pri-
sentation sie noch verbessert haben.
Unter den neusten Kreationen zih-
len die Poussenions zu den begehr-
testen.

BORSENPLATZ SCHWEIZ Die Zlrcher Borse kennt jeder. Doch es gibt in der Schweiz
auch noch andere Borsen. Wir stellen diese vor und geben einen Ausblick auf 1995.

EIGENMIETWERT \Wenn Sie Hausbesitzer sind und ndchstens die Steuererklarung aus-
fullen, dann wird Ihnen der Posten «Eigenmietwert» wohl einiges zu denken geben.

PARTYSERVICE Ob zu Hause oder in einer Waldhitte — immer mehr nehmen die
Dienste eines Partyservices in Anspruch, wenn sie etwas zu feiern haben.
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Gesundheit

Fiir viele Formen Threr personlichen Gesundheitsvorsorge
unterstiitzt Sie die Krankenkasse CSS bis max. 500 Franken im Jahr.
Zum Beispiel fiir einen drztlichen Checkup, Riickengymnastik,

Schwangerschaftsturnen usw.

Treten Sie ein!

—————— e ———————n

Thr Gesundheitskonto interessiert mich, schicken Sie mir
nihere Unterlagen dazu.

Nehmen Sie mit mir Kontakt auf und erliutern Sie mir
das Gesundheitskonto personlich.

Vorname:
Strasse:
PLZ/Or:
Tel.:

U U |

|
|
|
|
|
Name: - |
|
|
|
i
‘

o mmTmm T

Coupon einsenden an:

CSS, Gesundheitskonto, Rosslimattstrasse 40, 6002 Luzern

CSS

VERSICHERUNG




So belohnt die Raiffeisenbank
ihre Mitglieder

A

Ein exklusives Vorzugsangebot
Als Mitglied der Raiffeisenbank profi-
tieren Sie jetzt von einem besonderen
Angebot: Einem Sparkonto mit deut-
lich hdherem Zins, wie Sie ihn sonst nur
far langerfristige Anlagen erhalten.

Sparen ganz nach Wunsch

Profitieren Sie
Er6ffnen Sie doch gleich Ihr Raiffeisen-
Mitglieder-Sparkonto. Wenn Sie noch
nicht Raiffeisen-Mitglied sind, ist dieses
exklusive Vorzugsangebot ein guter
Grund, Mitglied zu werden!

Kommen Sie vorbei. Eine persénliche

Das Raiffeisen-Mitglieder-Sparkonto
ist die ideale und sichere Sparform fur
langerfristige Sparziele. Trotzdem sind
Sie flexibel, denn Sie kénnen jederzeit
wieder bestimmte Betrdage abheben.

Beratung lohnt sich!

Hoherer Zinsertrag
Der Vorzugszins fur Raiffeisen-Mitglie-
der gilt schon ab der ersten Einzah-
lung. Und zwar auch far kleinere
Guthaben.

RAIFFEISEN

Die Bank, der man vertraut.
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