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Internet-Banking
Technisch ist es heute zwar
méglich, via Internet zu zahlen.
Doch ohne die nétigen Sicher-
heitsmassnahmen lisst man’s
besser noch sein.

Zahlungsverkehr

Immer noch gehen viele Leute
mit grossen Mengen Bargeld
auf die Post. Dabei gibt es die
vielfiltigsten Moglichkeiten,
bargeldlos zu zahlen.

Senioren
in Gefahr

Senioren sind fiir Gano-
ven besonders attrak-
tive Opfer. Die Raiff-
eisenbanken unter-
stiitzen deshalb
die Aktion
«Sicherheit

im Alter».

Serie Erben

In dieser Nummer geht unsere
vierteilige Serie iiber Erben zu
Ende. Diesmal sagen wir IThnen,
wie Sie Ihr geerbtes Geld am
besten anlegen.

Abstimmung

Am 28. September stimmt das
Schweizer Volk dariiber ab,

ob Arbeitslose weniger Geld
bekommen. Wir sagen Ihnen,
worum's genau geht.

Schlussfeier

Im Verkehrshaus Luzern trafen
sich 1000 Kinder zur Schluss-
feier des Internationalen Raiffei-
sen-Jugendwettbewerbs.

EDITORIAL Nr. 9 September 1997

Bargeldlos zahlen nd nun geben Sie bitte Thre Kre-
ditkartennummer ein!» Wer regelmissig im Internet surft und sich gelegentlich
die breite Palette von elektronischen Angeboten ansieht, der ist dieser oder einer
dhnlichen Aufforderung sicher schon einmal begegnet. Doch Vorsicht: Ohne die
nétigen Sicherheitsstandards auf der eigenen PC-Festplatte installiert zu haben, sind
Zahlungen im Internet per Kreditkarte noch immer ein nicht zu unterschitzendes
Risiko (Seite 4/5).

Nun kénnen ja, auch wenn die langfristige Zukunft in Richtung Internet weist,
Zahlungen auch auf andere Weise bargeldlos vorgenommen werden. Beispielsweise
mit einem Vergiitungsauftrag, einem Dauerauftrag oder dem Lastschriftverfahren
(Seite 6/7). Das ist nicht nur sicherer, sondern auch komfortabler.

Besonders fiir dltere Leute empfiehlt sich diese Art des Begleichens von Rechnun-
gen, da sie beim Tragen grosserer Bargeldmengen oft Opfer dreister Diebstihle
werden. Die Raiffeisenbanken unterstiitzen deshalb — gemeinsam mit der Konferenz
der kantonalen Justiz- und Polizeidirektoren, dem Schweizerischen Interverband fiir
Seniorensportsowie dem Schweizerischen Judo- und Ju-Jitsu-Verband — die von der
Schweizerischen Koordinationsstelle fiir Verbrechensverhiitung in Neuenburg lan-

cierte Aktion «Sicherheit im Alter» (Seite 9). Markus Angst
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SCHALTER VS. ELECTRONIC BANKING

Eine grosse Mehrheit der
Raiffeisen-Kunden bezieht
ihr Geld fur den taglichen
Bedarf bar am Bankschal-
ter. Die Verwendung von
Plastikkarten und die
Nutzung des bargeldlosen
Zahlungsverkehrs ist aber
flr den Kunden angesichts
steigender Kleinkriminali-
tat nicht nur wesentlich
sicherer, sondern fur die
Bank (und damit auch far
die Genossenschafter als
Besitzer ihrer Bank!)
markant kostengunstiger.

ine alligliche Situa-
tion in einer Raiffei-
senbank. Herr X.
hebt Fr. 1578.80 auf
seinem Konto ab,
um fiir exakt denselben Betrag
300 Meter weiter entfernt auf der

Von Markus Angst

Post Rechnungen zu begleichen —
Frau Y. bezieht 200 Franken bar,
um wenige Minuten spiter fiir
Fr. 138.70 im nahen Coop-Center
Lebensmittel einzukaufen. Die
beiden nehmen dabei ein unnéti-
ges Risiko in Kauf.

So wie Herr X. und Frau Y.
verhilt sich die grosse Mehrheit

der Raiffeisen-Kunden. Sie holen

ihr Geld fiir den tiglichen Bedarf
am Bankschalter, um es ander-
weitig bar auszugeben. Bei den
Grossbanken ist es genau umge-

kehrt.

Genossenschafter

profitieren

Nun ist eszwar richtig, dass das
Erfolgsrezept der Raiffeisenban-
ken in wesentlichem Mass auf
dem persénlichen Vertrauensver-
hiltnis zwischen Bank und Kun-
den beruht. Der Bankleiter kennt
einen Grossteil der Genossen-
schafter und Kunden — und um-
gekehrt. Doch auch die genossen-
schaftlich organisierten Banken
kénnen sich strukturell bedingten
Trends nicht entziehen. Aus der
Sicht des Kunden heisst das: Geld
kann zum einen unabhingig von
den Schaltersffnungszeiten am
Bancomat bezogen werden. Und
zum andern wird beim Einsatz der
Plastikkarten das Risiko — bei-
spielsweise eines (Entreiss-) Dieb-
stahls — minimiert.

Aus der Sicht der Bank bedeu-
tet es: Statt durchschnittlich 8 bis
12 Franken pro Transaktion am

Zahlen per Inter-
net wird durch
fehlende Standards
erschwert.

Weniger Schalter-
dienst bedeu-

tet mehr Zeit fur
Bera na.




Schalter fallen lediglich Kosten
in Hohe von rund 2 Franken
pro Bezug am Geldautomat an.
Gerade bei genossenschaftlich or-
ganisierten Banken liegt diese in-
direkte Kostensenkung im urei-
gensten Interesse der Kundschaft.
Denn die Genossenschafter be-
kommen dies durch bessere Kon-
ditionen — beispielsweise mit ei-
nem Vorzugszins beim Mitglie-
dersparkonto — auf angenehme
Weise zu spiiren.

Die Angst vor der

Limite ist unbegriindet

210 000 von den Raiffeisen-
banken ausgestellte ec-Bancomat-
karten sind derzeit im Umlauf.
Diese konnen einerseits an den
landesweit 3600 Bancomaten (da-
von stellen die Raiffeisenbanken
mit 650 das grosste Kontingent)
zum Bezug von Bargeld, anderer-
seits aber auch an 3600 Tankstel-

Fotos: André Albrecht

Internet-Banking:
Eile mit Weile

Rechnungen von zu Hause aus
mit dem eigenen PC zahlen, Kon-
tostande on line abfragen, Bor-
senauftrage elektronisch erteilen:
Was einst als Vision galt, ist heute
maoglich — nicht zuletzt dank den
sich exponential verbreitenden
Internet-Anschltssen.

Auch die Raiffeisenbanken
werden Telebanking anbieten.
«Allerdings», so Antonio Mon-
tellese, Bereichsleiter Electronic
Banking beim Schweizer Verband
der Raiffeisenbanken (SVRB) in
St. Gallen, «erst wenn die derzeit
noch auftauchenden Kinder-
krankheiten ausgemerzt sind.»
«Bis in funf Jahren», so schéatzt
Montellese, «werden vielleicht
10 Prozent unserer Kunden ihre
Zahlungen via Internet vorneh-
men, in zehn Jahren dirften es
dann schon 30 bis 40 Prozent
sein.»

len und an den 40000 EPT/
POS-Terminals zum Bezahlen
mittels ec-Direkt eingesetzt wer-
den.

Die Angst vor einer plotzli-
chen Uberschreitung der Tages-
oder Monatslimite beim Beglei-
chen der Rechnungan der Kasse —
eine Hemmschwelle, die viele
vorldufig noch vor dem tigli-
chen Gebrauch der Plastikkarten
in Liden abhilt — ist unbegriin-
det: PIN-Code vor dem Tippen
des Kassenfriuleins eingeben,
Limite kurz tberpriifen, und
der ganze Zahlungsprozess geht
erst noch viel speditiver iiber

die Biihne!

Beratung

gewinnt an Wert

Neben den 210 000 ec-Karten
sind 70 000 Raiffeisen-Eurocards
im Einsatz, die in der Schweiz bei
iiber 60 000 Vertragspartnern

eingesetzt werden kdnnen. Der
Einsatz der Kreditkarten emp-
fiehlt sich fiir das Bezahlen von
Hotel- oder Restaurantrech-
nungen, Reisetickets usw. ab
100 Franken, wihrend bis zu die-
sem Betrag ec-Direkt vorzuziehen
ist.

Auch wenn die Automation
weiter fortschreiten wird: Das
Ende der persénlichen Kontakte
zwischen Bankpersonal und Kun-
den wird damit keineswegs einge-
ldutet — im Gegenteil. Statt Geld
auszuzihlen, haben die Bankleiter
vermehrte zeitliche Kapazititen
fiir eine fachliche Beratung. Denn
gerade im Anlagebereich mit
seiner umfangreichen Produk-
tepalette  (Anlagefonds, Versi-
cherungen, Vorsorge), aber auch
beziiglich Bauen und Hypo-
theken, der Wissens-
durst der modernen Bankkunden
stindig.

wichst

Entwicklung Anzahl Geldausgabeautomaten

in der Schweiz

Quelle: Payserv

Fehlende Standards tragen
derzeit nicht gerade zu einer Ver-
einfachung des Zahlungsproze-
deres bei. Gel6st ist hingegen in
der Schweiz dank der neuentwik-
kelten 128-Bit-Verschlisselungs-
software «Secure Net» das Si-
cherheitsproblem. Mit «SET»
wird bis Ende 1997 auch eine
Software auf den Markt kommen,
die das Zahlen mit Kreditkarte via
Internet gefahrlos machen soll.
«Doch bevor «SET»> auf die Fest-
platte geladen wurde», so Anto-
nio Montellese, «rate ich jedem
dringend davon ab, irgendwel-
che Zahlungen im Internet per
Kreditkarte vorzunehmen.»

(ma.)

........................................................................................................................

1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996

In den letzten acht Jahren ist die Zahl der
Geldausgabeautomaten in der Schweiz um
250 Prozent gestiegen.

Geldbeziige am
Bancomaten

sind klar giinstiger
als am Schalter.

9/97 Panorama Raiffeisen 5




GELD UBERWEISEN

Bargeld kann nicht nur fir
den taglichen Gebrauch durch
Plastikkarten ersetzt werden
(vgl. Seite 4/5). Auch fir indi-
viduelle Zahlungen empfiehlt
sich — gerade bei grosseren
Betragen und nicht zuletzt aus
Sicherheitsgrinden — eine
Uberweisung direkt ab dem
Bankkonto. Die Raiffeisenban-
ken bieten fur den Zahlungs-
verkehr verschiedene, im
Bausteine-System aufgebaute

Produkte an.

Vergiitungsauftrag Spezial

Zweck: Fiir individuelle Zahlungen direktab
Bankkonto.

Vorgehen: Mit einem Vergiitungsauftrag
Spezial gibt der Kontoinhaber seiner Bank den
Auftrag, Geld von seinem Konto an einen oder
mehrere Empfinger zu iiberweisen. Dazu legt
der Kunde dem Vergiitungsauftrag Spezial die
entsprechenden Einzahlungsscheine bei und/
oder trigt die Bankbezichung des Empfingers
sowie den Betrag auf dem Formular ein und
schickt dieses seiner Raiffeisenbank. Am ge-
wiinschten Tag (in der Fachsprache Valuta-
Tag genannt) erfolgt die Zahlung — bequemer
und einfacher geht’s nicht.

Vorteile: Mit einem einzigen Vergiitungs-
auftrag Spezial kann ein Kunde gleich mehrere
Zahlungen erledigen. Er muss nur die einzel-
nen Betrige zusammenzihlen, den Totalbe-
trag und das Ausfithrungsdatum eintragen
sowie unterschreiben. Weil die Einzahlungs-
scheine beigelegt werden kénnen, miissen die
einzelnen Betrige und Zahlungsempfinger
nicht mehr aufgelistet werden. Ist das Konto
gedeckt, werden die Betrige termingerecht
{iberwiesen. Mit der Belastungsanzeige hat der
Kunde danach eine klare Kontrolle.
Beispiele: Reparatur- und Arztrechnungen,
Versicherungsprimien, Anschaffungen, Ein-
kiufe.

Konti: Lohn-, Privat- oder Geschiftskonto,
Kontokorrent.

Dauerauftrag

Zweck: Fiir periodische Zahlungen direkt ab
Bankkonto.

Vorgehen: Hatein Kontoinhaber Rechnun-
gen mit fixen oder variablen Terminen und
Betrsigen zu bezahlen, so erweist sich der
Dauerauftrag als dusserst sinnvoll. Der Auf-
trag wird einmal erteilt und danach von der
Bank zum vom Kunden jeweils gewiinschten
Zeitpunke (beispielsweise jeden 25. eines Mo-
nats) ausgefiihrt. Am gewiinschten Tag wer-
den die Zahlungen vorgenommen. Danach
erhilt der Kunde eine Belastungsanzeige.
Vorteile: Fiir regelmissige Zahlungen muss
bis zum Widerruf nur ein Formular ausgefiillt
werden. Die Kunden miissen die Termine
nicht im Kopf behalten und verhindern so
unangenehme Mahnungen. Anderungen und
Widerruf eines Dauerauftrags sind jederzeit
moglich.

Beispiele: Mietzinsen, Versicherungs- und
Krankenkassenprimien, Vergiitungen auf
Sparkonten (regelmissige Zahlungen), Tele-
fonrechnungen, Energiegebiihren, Abonne-
mente (variable Zahlungen).

Konti: Lohn-, Privat- oder Geschiftskonto,
Kontokorrent.

des Zahlungsvel
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Stammliste

Zweck: Fiir regelmissige Zahlungen an
gleichbleibende Empfinger direkt ab Bank-
konto (insbesondere fiir Firmen).
Vorgehen: Nach dem erstmaligen Erstellen
der Liste muss eine Firma lediglich noch die
Betrige einsetzen und die Liste der Bank iiber-
geben. Am gewiinschten Tag werden die Zah-
lungen ausgefiihrt. Sobald die Zahlungen aus-
gefithresind, erhiltder Kunde eine Belastungs-
anzeige und eine neue Stammliste fiir die
nichsten Zahlungen.

Vorteile: Fiir regelmissige Zahlungen muss
bis zum Widerruf nur ein Formular ausgefiillt
werden. Nach Absenden der Stammliste brau-
chen sich die Kunden um nichts mehr zu
kiimmern. Anderungen und Widerruf einer
Stammliste sind jederzeit moglich.
Beispiele: Kreditoren-, Lieferanten- und
Salirzahlungen, Vergiitungen aller Art im
Inland.

Konti: Geschiftskonto oder Kontokorrent.

Lastschriftverfahren

Zweck: Fiir periodisch wiederkehrende Zah-
lungen an gleichbleibende Zahlungsempfin-
ger (insbesondere Firmen).

Vorgehen: Das Lastschriftverfahren (abge-
kiirze LSV) eignet sich als Vereinfachung des
Geldeinzuges insbesondere fiir Firmen, die
einer Stammkundschaft immer wieder Lei-
stungen verrechnen miissen. Bevor ein Last-
schriftverfahren zu laufen beginnt, muss der
Zahlungsempfinger allerdings von den Kun-
den eine Belastungsermichtigung einholen.
Mit seiner Unterschrift bestitigt der Kunde,
dass die Firma die jeweils geschuldeten Betri-
ge von seinem Konto abbuchen darf.
Vorteile: Dank dem LSV entfallen fiir den
Empfinger Wartezeiten und die Kontrolle der
Zahlungseinginge. Eine Firma erhiltihr Geld
schneller, und die Gutschrift wird sofort ver-
zinst. Aus der Sicht des Bankkunden hat diese
Art der Geldiiberweisung den grossen Vorteil,
dass er sich nicht allmonatlich um regelmissi-
ge Zahlungen kiimmern und keine Vergii-
tungsauftrige ausfiillen muss. Andererseits
werden die Betriige justam Stichtag vom Kon-
to abgebucht — ein paar Tage Zeit und damit
ein paar Rappen Zins «herausschinden», geht
nicht mehr. ..

Beispiele: Gas- und Elektrizititsgebiihren,
Krankenkassenprimien oder -rechnungen,
Rechnungen von Kreditkartenunternehmen,
Mietzinsen, Abonnemente.

Konti: Geschiftskonto oder Kontokorrent.

Datentrageraustausch

Zweck: Fiir kommerzielle Zahlungsauftrige
und Salirzahlungen im In- und Ausland.
Vorgehen: Der Datentrigeraustausch (ab-
gekiirzt DTA) ist eine Dienstleistung der Raiff-
eisenbanken fiir Firmen, die iiber eine eigene
EDV-Anlage verfiigen, einen Personalcompu-
ter besitzen oderan einem Rechnungszentrum
angeschlossen sind. Die Bank stellt dem Kun-
den eine Programmierungsanleitung zu und
bestellt die notwendigen Formulare. Zusitz-
lich erhile der Kunde den Datentriger (Ma-
gnetband, 3%- oder 5%-Zoll-Disketten) und
cine Versandbox. Am Zahlungstermin erstellt
der Kunde den Datentriger mit Name und
Kontoverbindung des Begiinstigten sowie dem
Betrag. Der Datentriger wird nachher an das
Rechenzentrum der Schweizer Banken, die
Firma Telekurs AG in Ziirich, geschickt.
Gleichzeitig bekommt die Bank einen unter-
zeichneten Vergiitungsauftrag mit der Ge-
samtsumme der Zahlungen. Die Bank schickt
eine Ausfithrungsermichtigung an die Tele-
kurs AG, wo die Zahlungen verarbeitet wer-
den. Der Kunde bekommt hernach eine Auf-
tragsbestitigung vom Rechenzentrum und
cine Belastungsanzeige von der Bank zur
Kontrolle.

Vorteile: Mit einem einzigen Datentriger
konnen Vergiitungen und Salirzahlungen zu
Lasten verschiedener Konti bei mehreren
Banken vorgenommen werden.

Beispiele: Kreditoren-, Ausland- und Salir-
zahlungen.

Konti: Geschiftskonto oder Kontokorrent.

(ma.)
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'Der neue Belegleser
“SwissReader” ist da!

Ein neu entwickelter Lesekopf sorgt fiir
maximale Ausleuchtung des Dokumentes

Neues, ergonomisches und
zukunftsweisendes Design

Neue Erkennungssoftware vom weltweit filhrenden
Hersteller von OCR-Technologie, der Caere
Corporation, USA (OmniPage, WordScan, etc.)

In der Schweiz hergestelltes
Qualitatsprodukt. Voll rezyk-
lierbares Kunststoffgehause

Einzahlungsschein einfithren
und von links oder rechts
durchziehen; SwissReader
liest von beiden Seiten.

Anschluss via Tastatur-
interface an PCs,
Macintosh und Terminals

“@aranti®

Absol

2 JoheS

Lieferumfang:
B 1 SwissReader Modell 599 komplett

B mit Keyboard-Anschlusskabel an PC,
Mac oder Terminal

B mit Netzgerat 230 V
B mit Bedienungsanleitung D/F/I

B mit Programmierung an Kreditoren-
buchhaltung (Standardsoftware)

B mit 2 Jahre Garantie

Geeignet fiir alle Arten
von Einzahlungsscheinen,
egal mit welchem Print-
medium die Codierzeile
bedruckt wurde.

Neu und ohne jeglichen Hardwarezusatz
die Option DPM (Dual-Programming-Mode).
Mit dieser Softwareerweiterung kénnen
Sie mit dem selben SwissReader Ein-
zahlungsscheine in zwei verschiedenen
Kreditorenbuchhaltungen erfassen.

Der neue SwissReader ist ein genialer Belegleser,
der die Codierzeile auf Einzahlungsscheinen liest,
im Nu erfasst und somit lhren Zahlungsverkehr via
DTA/SAD enorm erleichtert. SwissReader liest pré-
zise, unheimlich rasch, absolut zuverldssig, mit gros-
ser Leistung und kostengiinstig.

Bitte verlangen Sie mehr Information bei:

Der SwissReader unterstitzt alle im Markt erhdlt-
lichen Kreditorenprogramme (DTA/SAD) und Tele-
banking/Telegiro-Softwareldsungen. Der Belegleser
wird ohne jede Anderung der Hard- oder Software
zwischen Tastatur und PC/Terminal angeschlossen.
Einfachste Plug-and-Play Inbetriebnahme.

Dative®

Optical Data Processing

Band T h

1L
—unver

Dative AG B Andhauserstr. 61 B Postfach 96 B CH-8572 Berg B Tel. 071 637 70 70 M Fax 071 637 70 75



RAIFFEISEN UNTERSTUTZT AKTION

werden. Aus diesem Grund emp-
fiehlt sich fiir Senioren beim Be-
zahlen von Waren erst recht der
Gebrauch von Plasikkarten (siehe
Seite 4/5) und beim Begleichen
von Rechnungen die Beniitzung
des bargeldlosen Zahlungsver-

Dieben, sondern auch vor Feuer-
und Wasserschiden sicher.
Aktien, Obligationen und An-
teilscheine gehéren in ein Wert-
schriftendepot einer Bank. Das
hat erst noch den Vorteil, dass die
Bank ihren Kunden bei Filligkeit

ie Furcht ilterer
Menschen
der Kriminalitit
und deren Fol-
gen liegt nicht
zuletzt in der Lebensweise der
Senior(inn)en. Sie sind fiir Krimi-
nelle verwundbarer und werden

Besonders gefahr-

vor
det, beim Tragen
von grossen Bar-

geldmengen Opfer

leichter Opfer von Ganoven. Aus

: ; Von Markus Angst
von dreisten Dieb-

diesem Grund unterstiitzen die
Raiffeisenbanken — gemeinsam
mit der Konferenz der kantonalen
Justiz-
dem Schweizerischen Interver-
band fiir Seniorensport sowie dem
Schweizerischen Judo- und Ju-
Jitsu-Verband — die von der
Schweizerischen Koordinations-
stelle fiir Verbrechensprivention
in Neuenburg lancierte Aktion
«Sicherheit im Alter».

Gerade die Ausfithrung von
Geldtransaktionen ist fiir Altere
Semester mit vielfiltigen Sicher-
heitsrisiken verbunden. Das Ab-
heben grosserer Geldbetrige am
Bank- oder Postschalter bzw.
am Bancomaten erhsht das Ri-
siko, Opfer einer Straftat zu

stahlen zu werden,

] ) und Polizeidirektoren,
sind Senioren.
Raiffeisen unter-
stltzt deshalb die

Aktion «Sicherheit

im Alter».

Senioren sind
bevorzugte
Opfer von
Gewalt-
tatern.

den Zins oder die Dividende au-

tomatisch gutschreibt.

kehrs (siehe Seite 6/7), um so we-
nig Bargeld wie maglich auf sich

zu tragen. Untersuchungen ha-
ben jedoch ergeben, dass Senioren
bisher (leider) noch nicht allzu
grossen Gebrauch von diesen
Maéglichkeiten machen — was fa-
tale Folgen haben kann.

Ein weiteres Risiko ist die Auf-
bewahrung Wertsachen.
Wichtige Dokumente, Vertrige,
Urkunden, Versicherungspoli-
cen, Schmuck und persén-
liche Liebhaberobjekte
sollten deshalb nicht
zu Hause, sondern in
Banksafe
aufbewahrt wer-
den. Dort sind
sie im {ibri-
gen nicht
nur vor

von

einem

A
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«PANORAMA»-SERIE ERBEN (4. UND LETZTER TEIL)

er im Erbrecht
hochgehaltene
Gedanke  der
Gleichbehand-
lung der Nach-
kommen hatte in der Landwirt-
schaft einst verheerende Konse-
quenzen. Das Streben nach Ge-

Von Jurg Salvisberg

rechtigkeit drohte dem Bauern-
hof als Wirtschaftsbetrieb teils im
wahrsten Sinne des Wortes den
Boden zu entzichen. Denn in ge-
wissen Gebieten fiihrte die Real-
teilung zu einer Zersplitterung der
Betriebe, die sie frither oder spiter
lebensuntauglich machte. Die-
selbe Folge ergab sich oft in an-
deren Regionen, in denen sich

Foto: Prisma
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Auch das Erbrecht
kennt Ausnahmen zu
den Regeln, wie sie

in den ersten drei Fol-
gen der «Panoraman-
Erbserie zur Sprache
gekommen sind. Den
wichtigsten Sonderfall
stellt das bduerliche
Erbrecht dar, das den
Ubernehmer des

Hofs zulasten seiner

Miterben bevorzugt.

das erbende Kind bis iiber die
Ohren verschulden musste, um
seine Geschwister auszahlen zu
kénnen.

Selbstbewirtschaftung

verlangt

Das Zivilgesetzbuch (ZGB)
von 1907 korrigierte diese fiir die
gesamte Landwirtschaft ungiinsti-
ge Entwicklung, indem es ein spe-
zielles biuerliches Erbrecht be-
inhaltete. Durch diese Artikel sah
der Erblasser seinen freien Willen
zugunsten des 6ffentlichen Inter-
esses an einem leistungsfihigen
Bauernstand geschmilert. So gilt
seitdem fiir den einzelnen Bau-
ernhof ein Teilungsverbot, sofern
seine Grosse betriebswirtschaft-
lich sinnvoll ist. Mit leichten Ab-

inderungen sind die ZGB-Be-
stimmungen in das neue biuerli-
che Bodenrecht (BGBB) einge-
flossen, das am 1. Januar 1994 in
Kraft getreten ist.

Grundsitzlich begiinstigt das
Sondererbrecht den Ubernehmer
eines Bauernhofs, stellt aber an
diesen auch besondere Anforde-
rungen. Der neue Betriebsleiter
muss sich nicht nur iiber seine
Eignung zur Fiihrung des Hofs
ausweisen konnen, sondern den
Betrieb auch tatsichlich selber
bewirtschaften. Da der landwirt-
schaftliche Betrieb in der Erbmas-
se nicht nach seinem Verkehrs-
wert, sondern nach seinem Er-
tragswert zu Buche schligt, kann
der neue Betriebsleiter seine Mit-
erben leichter auszahlen. Fehlen




ithm trotzdem die Mittel, kann er
die Abfindung stunden.

Miterben

reden trotzdem mit

Die Miterben miissen wohl bei
der Teilung zuriickstehen, diirfen
aber im Gegenzug bei einem all-
filligen Mehrerlos (Neueinzo-
nungvon Land, Verkauf des Hofs)
einen Gewinnanspruch gemiss
ihrer Erbquote geltend machen.
Bis zehn Jahre nach der Ubernah-
me eines Hofs miissen die Miter-
ben zur Veriusserung von Gewer-
be und Grundstiicken ihren Se-
gen geben. Istaufseiten der Erben
kein Betriebsleiter auszumachen,
kann jeder pflichtteilsgeschiitzte
Erbe die Zuweisung des Betriebs
zum Verkehrswert verlangen. Der

iiberlebende Ehepartner darf ein
Wohnrecht beanspruchen, falls
das Gut nicht ihm zufillt.

Kein

gewerbliches Erbrecht

Obwohl gerade bei kleinen
und mittleren Unternehmungen
(KMU) eine dhnliche Nachfolge-
problematik wie in der Landwirt-
schaft besteht, fehlt ein eigentli-
ches gewerbliches Erbrecht. Im
Unterschied zu bérsenkotierten
Aktiengesellschaften, deren Ei-
gentumsrechte leicht verkauft
werden konnen, sind die Mittel
beim klassischen Handwerks- und
Gewerbebetrieb im Unternehmen
gebunden. Die Kunst des Unter-
nehmers besteht darin, mit einer

dem allgemeinen Ehe- und Erb-

recht folgenden vertraglichen
Regelung den Betrieb optimal
der nichsten Generation zu iiber-
geben.

Tritt der Sohn in die Fussstap-
fen des Vaters, ist der Miteinbe-
zug des Ehepartners unumging-
lich, da sich mit dem Giiterrecht
die wirksamste Begiinstigung des
Geschiftsnachfolgers
ldsst. Ein entsprechender Ehever-
trag wird deshalb Artikel 199 des
ZGB beriicksichtigen, der erlaubt,
den Betrieb der giiterrechtlichen
Auseinandersetzung zu entziehen.
Damit kénnen das Unternehmen
und die Ertrige daraus als Eigen-
gutdes Verstorbenen ungeschmi-
lert in die Erbmasse fallen.

Wie in anderen Fragen lisst

das Erbrecht auch im Umgang

erreichen

mit einem Geschift viele Gestal-
tungsméglichkeiten offen — man
muss sie bloss nutzen. Ein paar
Stichworte: Pflichtteilssetzung der
tibrigen Erben zugunsten des
Unternehmensnachfolgers, Ab-
findung des iiberlebenden Ehe-
gatten mit der Nutzniessung,
Teilungsvorschriften, Erbverzicht
zugunsten des neuen Patrons,
Abtretung als Erbvorbezug/ Uber-

gabe zu Lebzeiten.

Altes Recht

bleibt aktuell

Einen grossen Sonderfall zum
seitdem 1. Januar 1988 geltenden
neuen Ehe- und Erbrecht stellt
das alte Recht dar, das angesichts
vieler unverteilter Erbschaften
noch eine gute Weile aktuell
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ZYPERN

MIT CROSSAIR, SWISSAIR UND CYPRUS AIRWAYS

[l %‘% G

Hotel Karpasitis 2* (ZF)

Hotel Apt DeCosta 3* (ZF) Hotel Olympic Napa 4* (ZF)

Lage: 5 km ausserhalb von Larnaca, 150 m
vom Strand, ruhig gelegen, zahlreiche Re-
staurants und Bars in der Ndhe.

Zimmer: 51 Zimmer mit Klimaanlage, Radio,
Telephon, Balkon und Bad/Dusche.
Einrichtungen: Kleines, einfaches Hotel im
zypriotischen Stil mit Restaurant, Swimming-
pool, Poolbar, Snackbar, Liegestuhle und Son-
nenschirme, Auto- und Motorradvermietung.
Gegen Bezahlung: Wassersport am Strand.

Lage: Direkt am kristallklaren Meer von
Protaras, nicht weit von Einkaufsmoglichkei-
ten, Restaurants, Bars und Discos entfernt.

Zimmer: Die familiGren Apts/Studios sind ge-
mutlich und sauber, mit Balkon, Bad/WC,
Kochecke mit 2 el. Kochplatten, Backofen,
KUhlschrank, Klimaanlage, Telefon u. Radio.
Einrichtungen: Restaurant, Swimmingpool,
Poolbar, Kinderspielplatz, Kinderspielzimmer,
Supermarkt, Billard, Tennis und Tischtennis.

Lage: Zwischen Nissi Beach und Macronissos
Bay, 250 m vom Strand, 3 km zum Zentrum.
Zimmer: 179 Zimmer mit Klimaanlage, Bad/
Dusche, Fon, Balkon, Radio, Telephon, Fern-
seher mit Safellitenempfang, Minibar etfc.
Einrichtungen: 3 Restaurants, Bar und Pool-
bar, gr. Swimmingpool, Fitnessraum, Coiffeur,
Boutique, Kiosk. Sport: Tennis, Billard, Tischten-
nis, Boccia und Minigolf etc. Gegen Bezah-
lung: Jacuzzi, Sauna, Massage, Dampfbad.

Hotel Imperial Beach 4*+ (ZF)

TAKE iT

TRAVEL AG

Tel 041 418 5118

s

QS

A
N7
Alpenstrasse 9, 6004 Luzern R E I

SEGARANTIE

Fliegen Sie mit renommierten Fluggesellschaften

Zusatzfliige mit Crossair (LX) ab Zirich: Hin Mo 19:45h/Zurlick Di 00:30h
sowie Kombi-Fliige mit Crossair (LX) + Swissair (SR) o. Cyprus Airways (CY)

Flugdaten:

Karpasitis

DeCosta | Olympic N.| Imperial

16*/18%/23/25. - 30.09. | 590

("+ Verl. N&.) SR(CY)/LX

*28 1790 *42) 890 *70| 995 *80

1Wo
790
840
790

29.09. - 07/14.10. LX/LX
06.10. - 14/21.10. LX/LX
13.10. - 21.10. LX/LX

2Wo
1580
1630

2Wo
1750
1800

2Wo
980
1030

1Wo
890
940
890

2Wo
1180
1230

1Wo
1090
1140
1090

1Wo
1190
1240
1190

13.10.-(1Wo+)LX/SR(CY)
20.-25/28.10. LX/SR

790

590

*70(1190

995

*281890 *42 * 80

790

1090
890

Lage: Direkt am Strand, 300 m von Restaurants, Bars u. Discos.
Zimmer: 242 volklimatisierte Deluxe-Zimmer mit Bad/Dusche,
Balkon, Fon, Radio, Telephon, Satelliten-TV, Safe u. Minibar.

Einrichtungen: Restaurant, 3 Bars, Coffeeshop, Hallenbad,

Sauna, Fitnessraum, Jacuzzi, Swimmingpool, Kinderpool, Kin-  |Zuschidige:  Cyprus Airways Hin/Zurlick (taglich) sFr. 120.-
derclub, Coiffeur, Boutique, Kiosk, 24 Std Zimmerservice. Swissair Hin/Zurlck (Di, Do, Sa + So) sFr. 120.-
Sport: Tennis, Squash, Minigolf, Boccia, Bogenschiessen, Vol- Airporttaxen sFr. 36.-
leyball, Basketball, Pedalos, Kanus, Surfen, Billard, Tischtennis. Annullationsversicherung sFr. 20.-
Gegen Bezahlung: Wasserski, Parasailing, Tauchen, Massage. | Kinder: Rabatt bis 50%

20.10.-(8 Tg+)LX/SR(CY)| 590 *28 | 790 *42| 890 *70| 995 *80

Weitere Zusatzflige am Samstag ab Basel 27.9./4./11./18.10. + sFr. 100.-
(Preisbasis Montagflug Crossair)




bleibt. Denn massgebend fiir das
anwendbare Erbrecht ist der To-
destag des Erblassers und nicht
etwa das Teilungsdatum. Ist also
der Erblasser vor dem 1. Januar
1988 verstorben, gilt fiir die Ver-
teilung seines Nachlasses das alte
Gesetz.

Beim Giiterrecht ist neben
dem 1. Januar auch der 31. De-
zember 1988 ein wichtiger Stich-
tag: Da die Eheleute bis zu diesem
Termin erkliren konnten, an der
Giiterverbindung  festzuhalten,
bleibt oft auch der alte ordentli-
che Giiterstand neben den mo-
dernen Formen von Bedeutung.
Im biuerlichen Erbrecht gilt iibri-
gens noch das alte Recht, wenn
der Erblasser vor dem 1. Januar
1994 verstorben ist und minde-
stensein Erbe biszum 31. Dezem-
ber 1994 die Teilung nach altem
Recht verlangt hat.

Wie Erben am besten
ihr Geld anlegen

Panorama: Welche Geldanla-
ge empfehlen Sie jemandem,
der soeben eine Erbschaft an-
getreten hat?

*Peter Signer: Grundsatzlich
gelten fur Erben dieselben Re-
geln wie fir normale Anleger.
Deshalb haben wir auch in der
Anlageberatung die gleiche
Vorgehensweise: Im Gesprach
mit dem Kunden klaren wir
das Risikoprofil ab und defi-
nieren als erstes das Anlage-
ziel. Nach dem Festlegen der
Strategie ist die Reihe an takti-
schen Uberlegungen, wobei
die aktuellen Markterwar-
tungen den weiteren Entschei-
dungsprozess bestimmen. Der
dritte und letzte Schritt ist
dann die eigentliche Auswahl
der Titel.

So konnen Sie Nachlass und Erbe beeinflussen

B Testament: |hr letzter Wille darf nicht vollig
frei sein. Die Verfugungen zum Nachlass mUssen
formal und inhaltlich dem Gesetz genigen.
Das Dokument muss ihre Handschrift, Datum
und Unterschrift aufweisen, um gultig zu sein.
Den Aufbewahrungsort durfen Sie jedoch frei
wahlen.

B Erbvertrag: Er kommt im Beisein einer Ur-
kundsperson und zweier Zeugen zustande. Er
unterscheidet sich vom Testament auch dadurch,
dass er sich nicht jederzeit widerrufen lasst, son-
dern nurim gegenseitigen Einvernehmen der Ver-
tragsparteien abgedndert werden kann.

B Erbvorbezug: \Wenn Sie jemandem bereits zu
Lebzeiten einen Teil vom kunftigen Erbe zukom-
men lassen, gilt diese Zuwendung in der Regel als
Erbvorbezug. Wollen Sie dagegen vermeiden, dass
dieser Vermogenstransfer ausgleichspflichtig ist
und damit ans Erbe angerechnet wird, mussen Sie
dies ausdrucklich schriftlich festhalten.

M Giiterrecht: Ehepaare kénnen den erbrechtli-
chen Nachlass stark zugunsten des Uberlebenden

Panorama: Wie findet der Kun-

de das fur ihn passende Anla-
geziel?

Peter Signer: Entscheidend ist

der Anlagehorizont. Wer auf
eine Dauer von zehn Jahren
oder mehr investieren will, fur
den steht das Sicherheitsbe-
durfnis nicht im Zentrum. Fur
diese Person ist mit einem ho-
hen Anteil an Aktien die Wahr-
scheinlichkeit eines hoheren
Ertrags gegeben. Wer hinge-

Partners gestalten. Da jeder Erbteilung die guter-
rechtliche Trennung vorangeht, kann der ideale
Guterstand den Witwer oder die Witwe vorneweg
begunstigen, vor allem wenn ein Haus im Spiel ist.
Da sich die Lebenssituation andern kann, emp-
fiehlt es sich, mit der allgemeinen Vorsorge auch
den Guterstand von Zeit zu Zeit zu Uberprufen.
B Quoten und Pflichtteile: Die Quoten der
gesetzlichen Erben, die auf gleicher Stufe gleich-
berechtigt sind, stehen fest. Sie kénnen diese
jedoch auf den Pflichtteil setzen und mit der so
gewonnenen freien Quote gewisse gesetzliche
Erben bevorzugen oder neue einsetzen. Ausser-
dem durfen Sie fur ihren Nachlass Teilungsvor-
schriften machen.

B Klage: Um voll auf lhre Rechnung zu kommen,
mussen Sie in gewissen Fallen den Gerichtsweg
einschlagen. So bringt nur eine Ungultigkeitskla-
ge ein gefalschtes Testament zu Fall, und nur eine
Herabsetzungsklage verhilft Innen zum Pflichtteil,
wenn Sie ein Erblasser widerrechtlich benachteiligt.

(s.)

den ein auf ihre Risikobereit-
schaft zugeschnittenes Porte-
feuille aufzubauen. Wer eine
sichere Geldanlage sucht, ver-
zichtet haufig ganz auf Aktien
und beschrankt den Fremd-
wdhrungsanteil. Bei einem
ausgewogenen  Portefeuille
macht der Aktienanteil zwi-
schen 20 und 40 Prozent aus.
Wer auf Wachstum setzt, soll-
te sich vor 50 oder mehr Pro-
zent Aktien nicht scheuen.

gen sein Geld in zwei oder drei
Jahren wieder anders verwen-
den will und nicht an einem
langerfristigen  Vermogens-
aufbau interessiert ist, fr den
hat die Sicherheit beziehungs-
weise der Werterhalt Prioritét.
Wir unterscheiden die drei
Anlageziele Sicherheit, Ausge-
wogenheit und Wachstum.
Mit dieser Differenzierung er-
moglichen wir unseren Kun-

*Peter Signer ist Bereichs-
leiter fiir Finanzberatung
und Verkauf beim
Schweizerischen Verband
der Raiffeisenbanken in
St. Gallen

Foto: SVRB

Panorama: Welche Rolle spie-
len Umstdnde wie das Alter
eines Erben oder die Hohe der
Erbschaft bei der Anlagebera-
tung?

Peter Signer: Jingere Kunden,
deren Lebensunterhalt ge-
waéhrleistet ist, sollten durch-
aus ein langfristiges Wachs-
tum anstreben. Bei dlteren Per-
sonen hat demgegenuber die
Ausgewogenheit der Anlage
den Vorzug. Wenn hohere
Erbschaften im Spiel sind, stel-
len wir fest, dass bei den Kun-
den mit der Risikofahigkeit
auch die Risikobereitschaft
zunimmt.

Interview: Jirg Salvisberg
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SVRB-DV IN SOLOTHURN

«Besser werde
gut zu bl




Kurt Waschle

Keine hohen Wellen warfen die
94. ordentliche Delegiertenver-
sammlung des Schweizer Verban-
des der Raiffeisenbanken (SVRB)
und die 55. ordentliche DV der
Raiffeisen-Blrgschaftsgenossen-
schaft (BG) im Landhaus zu Solo-

thurn.

illkommen in Solothurn

— einer der schénsten

Barockstidte der Schweiz,

die italienische Grandezza,

Westschweizer Charme und

Deutschschweizer Bodenstindigkeit mitein-
ander vereint.»

Mit diesen Worten begriisste Dr. Marius

Cottier, Verwaltungsratsprisident des Schwei-

Von Markus Angst

zer Verbandes der Raiffeisenbanken, die Dele-
gierten zur Jahrestagung in Solothurn. Eine
Jahrestagung, die keine hohen Wellen warf
und deshalb 4usserst speditiv iiber die Biihne

ging. Das hatte primir zwei Griinde. Zum
einen war kein Wahljahr. Und zum andern
sorgte der Rekordabschluss 1996 (siehe «Pan-
orama» 6/97) natiirlich fiir gute Laune bei den
Delegierten.

Trotzdes erfreulichen Geschiftsjahres rich-
tete Marius Cottier auch einige mahnende
Wortean die Versammlung: «Wir diirfen nicht
auf diesem Rekordergebnis ausruhen. Wir
miissen heute definieren, was wir tun miissen,
damit wir auch morgen Erfolg haben.» Mit
Genugtuung stellte Cottier fest, dass die ein-
zelnen Raiffeisenbanken immer mehr als Ein-
heit angesehen werden, ohne dass dabei die
Unabhingigkeit jeder einzelnen Bank in Frage
gestellt wiirde.

Dr. Felix Walker, Vorsitzender der SVRB-
Zentraldirektion, betonte, dass das Erfreuli-
che am Jahresergebnis ’96 weniger das Wachs-
tum als solches sei, «<sondern dass Ertrag und
Wachstum im Einklang standen, weil das gut
ist fiir unsere Eigenmittelbasis». Auch Walker
forderte die Delegierten auf, nicht riickwirts,
sondern vorwirts zu schauen: «Wir miissen
besser werden, um gut zu bleiben.»

Auch die BG tagte

Vorgingig zur DV des Verbandes fand
im Solothurner Landhaus traditionellerweise
auch die DV der dem SVRB angeschlossenen
Raiffeisen-Biirgschaftsgenossenschaft  (BG)
statt. «Weil», so BG-Verwaltungsratsprisident
Hans Fritschi, «die Wirtschaftsanalysen zu
keinen Begeisterungsstiirmen Anlass geben»,

Hans Fritschi

schaute die BG auf ein schwieriges Jahr zu-
riick. Doch trotz anhaltender Rezession be-
zeichnete Direktor Kurc Wischle das Ge-
schiftsjahr 1996 als «recht gut». Die Verlust-
zahlen bewegten sich im Rahmen des Vorjah-
res. Das Behandlungsprodukt der BG betrug
rund 310 Millionen Franken, was das zweitbe-
ste je erzielte Resultat darstellt. Das Totalenga-
gement der grossten Biirgschaftsgenossen-
schaftder Schweizbetrigt 633 Millionen Fran-
ken in 19 470 Posten. Die Hauptkundschaft
der BG resultiert sich aus Handel, Gewerbe
und Landwirtschaft.

Wie Hans Fritschi unter dem Traktandum
«Allgemeine Umfrage» orientierte, hat die BG
auf Antrag des Aargauer Verbandes der Raiff-
cisenbanken bei der Visura eine Studie in
Auftrag gegeben. Diese untersuchte die Frage,
ob die heutige Form der BG noch zeitgemiss
sei oder ob sie verindert werden miisse. Die
nun vorliegende Studie kommt zum Schluss,
dass die BG in ihrer heutigen Form gut und
kundenorientiert arbeite und deshalb im heu-
tigen Zeitpunkt kein Handlungsbedarf beste-
he. Andererseits bestiinden im Kreditrisiko-
management Zusammenhinge, die fiir die
Raiffeisen-Gesamtorganisation von entschei-
dender Bedeutung seien. Deshalb sei es sinn-
voll, die wesentlichsten Aspekte des Kreditrisi-
komanagements in einem verinderten Um-
feld vorerst auf der Stufe der Gesamtorganisa-
tion (Raiffeisenbanken/SVRB/BG) zu beur-
teilen, bevor das Verhiliis SVRB-BG allen-

falls neu geregelt werden soll.

15
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SCHWEIZER EXPORTE

In den 90er Jahren hat das schwache Wirt-

schaftswachstum in Europa die Entwicklung der

Schweizer Exporte in die EU-Lander erheblich

beeintrachtigt. Andererseits profitierten die

Schweizer Ausfuhren aber von der Markt6ffnung

und dem dynamischen Wachstum in einigen

Absatzregionen ausserhalb der Industrieldnder.

ie Schweizer Ex-
porte in die zen-
traleuropiischen
Linder DPolen,
Tschechien, Slo-
und Ungarn, in die
lateinamerikanischen Schwellen-
linder Mexiko, Brasilien und

walkei

Argentinien sowie in die sechs
siidostasiatischen Schwellenlin-
der Hongkong, Singapur, Siidko-
rea, Taiwan, Thailand und Ma-
laysia und in die Entwicklungs-
linder China und Indien haben in
den vergangenen Jahren deutlich
zugelegt. 1996 hatten die Liefe-
rungen in die vier zentraleuropii-
schen und in die drei lateiname-

16
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rikanischen Linder einen Anteil
an den Gesamtexporten von je
knapp 2 Prozent. Sie erreichten
damit zusammen annihernd den
Wert der Ausfuhren nach Japan.
In den acht asiatischen Lindern
wurden 1996 jedoch knapp
10 Prozent der Schweizer Exporte
abgesetzt. Die Lieferungen in
diese Region iibertreffen seit 1993
wertmissig die Ausfuhren in die
USA.

Exportmarkt

Zentraleuropa

In den zentraleuropiischen
Exportmirkten profitieren die In-
dustrielinder von der im Rah-

men des Transformationsprozes-
ses 1990 eingeleiteten Marktoff-
nung fiir Produkte aus dem We-
sten. Eine von der EFTA in Auf-
trag gegebene Studie kommt zum
Schluss, dass durch den Wegfall
der bis 1989 bestehenden Schran-
ken fiir den Ost-West-Handel fiir
die Schweiz lingerfristig ein Ex-
portsteigerungspotential gegen-
iiber dem damaligen Niveau um
das Vierfache besteht. Der Be-
ginn des Transformationsprozes-
ses hatte in allen Lindern eine
Rezession zur Folge. Die gesamt-
wirtschaftliche Produktion nimmt
nun aber in Polen seit 1992, in
Tschechienund Ungarn seit 1994
wieder zu, so dass in den letzten
Jahren auch vom Wirtschafts-
wachstum her Impulse auf die
Importe aus dem Westen ausge-
hen.

In Polen und Tschechien
fithreen Markesffnung und Wirt-
schaftswachstum zu einem steilen
Anstieg der Importe. Der Wert
der Exporte der Schweiz nach
Polen und Tschechien (inklusive

Neue Markte — ne

Slowakei) hat sich denn auch von
1990 bis 1996 mehr als verdop-
pelt. In Ungarn hingegen blieb
das Importwachstum relativ ver-
halten. Und zwar deshalb, weil
Ungarn vor Beginn des Transfor-
mationsprozesses fiir Produkte aus
dem Westen bereits offener war
als Polen und T'schechien und eine
restriktive Wirtschaftspolitik das
Produktionswachstum beeintrich-
tigte.

Differenziert nach Giitergrup-
pen verzeichneten die Pharmaex-
porte mit einer Verdreifachung
von 1990 bis 1996 das weitaus
stirkste Wachstum. Der Anteil
der Pharmazeutika an den Ge-
samtausfuhren nach Zentraleu-
ropastiegvon gut 10 Prozent 1990




ie Chancen

auf mehr als 20 Prozent im ver-
gangenen Jahr. Der Ausfuhrwert
der iibrigen chemischen Erzeug-
nisse wurde im gleichen Zeitraum
nur um 40 Prozent gesteigert.
Klar schwicher als der Indu-
striedurchschnitt  entwickelten
sich auch die Ausfuhren der Ma-
schinenindustrie, die von 1990
bis 1996 lediglich gut 25 Prozent
zulegten und deren Anteil an den
Gesamtausfuhren sich um rund
zehn Prozentpunkte auf noch gut

30 Prozent 1996 zuriickbildete.

Exportmarkt

Lateinamerika

In Lateinamerika wurden
Ende der 80er Jahre Zélle und
weitere Handelshemmnisse spiir-
bar abgebaut. Dies fiihrte zu ei-
nem steilen Anstieg der Importe,
der lediglich 1995 voriibergehend
unterbrochen wurde. Das Wirt-
schaftswachstum blieb in Latein-
amerika im Vergleich zu Zentral-
europa und Asien in den 90er
Jahren bisher allerdings moderat.

Von den Schweizer Ausfuhren
nach Lateinamerika sind gut die
Hilfte chemische Erzeugnisse.
Die tendenziell lebhafte Aufwiirts-
entwicklung der Schweizer Expor-
te in die lateinamerikanischen
Lander seit 1990 ist das Ergebnis
dynamisch steigender Ausfuhren
von Pharmazeutika. Die Phar-
maexporte nach Brasilien — dem
bedeutendsten lateinamerikani-
schen Absatzland — haben sich in
dieser Periode mehr als verdrei-
facht, diejenigen nach Mexiko
und Argentinien mehr als verdop-
pelt. Der Anteil der Pharmazeuti-
ka an den Gesamtexporten nahm
von 1990 bis 1996 von 15 Prozent
auf beinahe 30 Prozent zu. Der
Anstieg der Exporte der iibrigen
chemischen Produkte blieb rela-
tiv bescheiden.

Vom insgesamt nur modera-
ten, von Rezessionen unterbro-
Wirtschaftswachstum
beeintrichtigt, wiesen auch die
Ausfuhren von Maschinen von
1990 bis 1996 eine nur relativ
geringe Dynamik auf. Am giin-

chenen

stigsten entwickelten sich die Lie-
ferungen nach Argentinien. Sie
wurden in den Jahren 1992 bis
1994 massiv gesteigert, und der
Riickschlag im Rezessionsjahr
1995 erwiesssich als temporir. Mit
einer leichten Verzogerung auf

die Beschleunigung des Produk-
tionswachstums konnten die
Maschinenausfuhren nach Brasi-
lien 1994/95 deutlich gesteigert
werden, die Verlangsamung des
Wirtschaftswachstums  fiihrte
1996 aber zu einer leichten Kor-
rektur nach unten. Sehr ungiin-
stig verlief der Absatz von Maschi-
nen in Mexiko. Von 1992 bis
1996 waren in diesem Markt
Riickschlige zu verzeichnen.

Exportmarkt Asien

In den Schwellen- und Ent-
wicklungslindern Asiens fithrten
Marktsffnung und dynamisches
Wirtschaftswachstum bereits in
den 80er Jahren zu massiv steigen-
den Importen. Davon profitierte
auch die Schweizer Industrie. Von
1980 bis 1990 stieg der Anteil der
Ausfuhren in die im ersten Ab-
schnitt erwihnten sechs siidost-
asiatischen Schwellenlinder sowie
China und Indien an den gesam-
ten Schweizer
knapp 5 auf7 Prozent. Im Gegen-
satzzu Zentraleuropa und Latein-
amerikawaren die Schwellen-und
Entwicklungslinder also bereits
1990 ein substantieller Absatz-
markt.

Von 1990 bis 1996 legten im
Absatzmarkt Asien — im Unter-
schied zu Zentraleuropa und

Exporten von

Lateinamerika — vor allem die
Ausfuhren der Maschinenindu-
strie zu. Die Lieferungen von
Maschinen, deren Anteil an den
gesamten Exporten in diese Ab-
satzregion 1996 annihernd 40
Prozent betrug, wurden zwischen
1990 und 1996 beinahe verdop-
pelt. Besonders kriftig expandier-
ten die Ausfuhren nach Siidkorea
und Malaysia — zwei Absatzlin-
der, in denen Maschinen mehr als
die Hilfte der Lieferungen der
Schweizer Industrie ausmachen.
1992 und 1993 stiegen auch die
Ausfuhren nach China — einem
Marke, in dem Maschinenexporte
noch stirker als in Siidkorea und
Malaysia dominieren — markant
an. In den folgenden Jahren wur-
de das Spitzenergebnis von 1993
allerdings nicht mehr ganz er-
reicht. Die Maschinenausfuhren
nach Indien verzeichneten 1992
bis 1995 starke Auf-
wirtstendenz.

Auch im Absatzmarkt Asien
verzeichneten die Pharmaexporte
iiberdurchschnittliche Zuwachs-
raten, der Unterschied zu den an-
deren Warengruppen ist jedoch
weit geringer als bei den Exporten
nach Zentraleuropa und Latein-
amerika. Zudem haben besonders
die Pharmaexporte, aber auch die
Lieferungen der Chemie insge-
samt, einen relativ kleinen Anteil
an den Gesamtexporten. Im Ver-
gleich zu den iibrigen Absatzre-
gionen ausserordentlich hoch ist
hingegen der Anteil der Uhren.
Hauptsichlich Hongkong, eine
wichtige Drehscheibe im interna-
tionalen Handel, aberauch Singa-
pur, Taiwan und Thailand sind
bedeutende Mirkte die
Schweizer Uhrenindustrie.

Bis 1994 verzeichneten die
Uhrenexporte nach Asien einen
kriftigen  Auftrieb.  1995/96
mussten aber Riickschlige hinge-
nommen werden. 1996 lag der
Wert der Uhrenausfuhren des-
halb lediglich noch 15 Prozent
iiber dem Ergebnis von 1990.

eine

fiir

‘Trugen die Uhrenexporte bis
- 1994 also wesentlich zum Anstieg

der Schweizer Exporte bei, haben
sie seither einen weiteren Anstieg
der Gesamtexporte in die asiati-
schen Schwellen- und Entwick-
lungslinder verhindert.

i
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Foto: Wolfgang Kolbeck

ie haben es sicher auch
schon erlebt. Es liutet.
Sie gehen an die Tiir
und &ffnen. Vor Ih-
nen stehen zwei gutge-
kleidete Personen und fragen nach
einem ersten Gruss ziemlich un-
vermittelt: «Glauben Siean Gott?»

Von Viviane Schwizer

Uberrascht munkeln Sie ein —viel-
leicht halbherziges — «Ja, natiir-
lich.» Und schon sind Sie in ein
Gesprich iiber Gott und die Welt
verwickelt.

Sie merken bald: Sie reden
nicht mit Mitgliedern der Landes-
kirchen, sondern mit Sektenange-
hérigen, die Sie missionarisch von
ihrer absoluten, gottlichen Heils-
welt iiberzeugen wollen. Sie wer-
den aufgefordert, dem Chaos zu
entfliechen und sich wie in einer
Arche Noah der Gemeinschaft der
Auserwihlten anschliessen.

Was eine einzelne
Person in einer Sekte
denkt, fuhlt und tut,
hat nicht nur indivi-
duelle Konsequenzen.
Es wirkt sich auch

auf die Gemeinschaft
aus. Kaplan Joachim
Mouller, Prasident der
dkumenischen Arbeits-
gruppe «Neue religidse
Bewegungen in der
Schweiz», will deshalb
Fehlentwicklungen auf-
zeigen, zu denen in
den Sondergemeinschaf-

ten angeleitet werde.

Die Verfiihrung ist gross, sich
den neuen Heilsbringern anzu-
vertrauen. Besonders suchende
Menschen, Zauderer und Unent-
schlossene oder solche, die es
miide sind, dauernd ihr eigenes
Ich zu suchen und zu behaupten,
sind gefihrdet, «durch die Sekee
einen legitimen Ausstieg aus der
Welt zu suchen». Dies erklirt Ka-
plan Joachim Miiller, Prisident
der 6kumenischen Arbeitsgruppe
«Neue religiose Bewegungen in
der Schweiz».

Was ist eine Sekte?

Das Wort «Sekte» leitet sich
von zwei Wortwurzeln ab: Die
eine bezieht sich auf das lateini-
sche «sequor», was «nachfolgen»
bedeutet. Nachgefolgt, und zwar
radikal, werde einem Guru oder
einer andern Fiihrergestalt, die
den alleingiiltigen Lebensstil der
Gemeinschaft bestimmt, erklirt
Joachim Miiller.

Die zweite Wortwurzel geht
zuriick auf das Verb «secare», was
«sich trennen, sich abspalten» be-
deutet. Und diese Trennung, bei-
spielsweise von den Angehérigen,
die nicht gewillt sind, sich der
Sekte anzuschliessen, ist total.
Miiller: «<Man lebtin einer religié-
sen Gegenwelt, in der die Aussen-
welt negativ gesechen und dimoni-
siert wird, weil man sich allein
auserwihltund im Besitz der gott-
lichen Heilswahrheit weiss.»

Laut dem Sektenfachmann ist
diese Eingleisigkeit ohne Alterna-
tive das gefihrliche an Sekten. In
totalitiren Sondergruppen sei
weder Kritik, noch Vielfalt oder
demokratische Meinungsbildung
moglich. Verlangt werden kann
blinder Gehorsam gegeniiber dem
Propheten, dem Guru und der

Bek
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Hilfe bei
Sektenproblemen

B Okumenische Arbeitsgruppe
«Neue religiose Bewegungen in
der Schweiz»,

Kaplan Joachim Mdiller,
Telefon 071 722 33 17
(Donnerstag vormittag),

Georg Schmid,

Telefon 01 940 19 73,

Martin Scheidegger,

Telefon 041 360 78 19
(Montag und Mittwoch).

M infoSecta, Zirich,

Telefon 01 451 52 52
(Donnerstag 9 bis 11 Uhr).

neuen Gruppe. Dies fithrt meist
zum Bruch mit der bisherigen Le-
bensgeschichte.

600 religiose
Sondergemeinschaften
Laut Miiller gibt es eine ganze
Bandbreite von Sekten der ver-
schiedensten Gattungen. In der
Schweiz wurden im letzten Jahr
zirka 600 religiose Sondergemein-
schaften gezihlt. Zu den klassi-
schen Sondergruppen gehéren —
immer laut Miiller — die «Neu-
apostolische Kirche», die «Zeugen
Jehovas», die «Kirche Jesu Christi
der Heiligen der Letzten Tage»
(Mormonen). Unter «Neuoffen-
barer» laufen der Orden «Fiat
Lux» (begriindet von Erika Bert-
schinger alias Uriella), die Grup-
pierung «Universelles Leben» (die
Gabriele Wittek aus dem deut-
schen Wiirzburg ins Leben rief),
und die «Michaelsvereinigungy
von Paul Kuhn aus Dozwil.
Zudem haben lingst Bewegun-
gen aus dem Osten bei uns Einzug
gehalten: Aus Korea kommt die
«Vereinigungskirche» von San
Myung Mun (darum der volks-
tiimliche Name der Anhinger:
«Moonies»). Aus Indien kommt

«Religioser Supermarkt auch auf dem Land»

«Hare Krishna», die «Osho-
(Bhagwan)-Bewegungy, die «Sri-
Chinmoy-Bewegung» oder die
Lehre von der «Transzendentalen
Meditationj» mit dem Weltzen-
trum auf dem Seelisberg.

Zu den weltanschaulichen
Gruppen gehért laut Miiller «Sci-
entology» (begriindet vom Ame-
rikaner Ron Hubbard). Miiller
schitzt deren Dianetic-Beratung
als vereinnahmend an. Zudem
konnten deren Kosten zu massi-
ven finanziellen Schwierigkeiten
fiihren.

Schwieriger Ausstieg

Wie gefihrlich sind denn die
einzelnen Sondergemeinschaften?
Joachim Miiller rit zu konkreten
Fragen: Wie absolut isoliert sie
sich? Wie geht sie mit Kritik um?
Erhebt sie Anspruch auf die totale
Wahrheit? Lisst sie Mitglieder
auch wieder aus der Gemeinschaft
austreten?

Angehoérige sollten sich gemiiss
Miiller genaustens iiber die reli-
giose oder weltanschauliche Son-
dergemeinschaft oder Sekte infor-
mieren. Kontraproduktiv ist meist
die Uberreaktion der Angehori-
gen. Hysterisch den sofortigen
Austritczu verlangen, bestitigt die
labile Person oft nur darin, dass sie
auf dem richtigen Weg zum al-
leinseligmachenden Gliick in der
Sekete ist.

Hilfreich ist, das eigene Leben
moglichst weiterzuleben und doch
den Kontakt mit dem Sektenmit-
glied nicht véllig abbrechen zu
lassen. Dies tdne schwierig und sei
es auch, bestitigt Miiller. Darum
rit er Betroffenen, sich Hilfe bei
Fachorganisationen (sieche Ka-
sten) zu holen, die im konkreten
Fall Unterstiitzung anbieten.

hrung

s\lhanchhvi irla

Panorama: Sie leben in Balg-
ach, einem kleinen Ort im St.
Galler Rheintal. Sind Sekten
auch bei Ihnen auf dem Land
ein Thema?

Joachim Miller: Sekten sind
bei uns nicht tabu. Im Gegen-
teil: Die Landschaft ist ein
neuer Zielort fur die Sekten-
mission. Religiése und welt
anschauliche Sondergemein-
schaften kaufen zunehmend
H&user auf dem Land, bauen
Zentren und bewirtschaften
Bauernhofe, auf denensie bei-
spielsweise zu Meditationen
oder esoterischen Meetings
einladen.

Panorama: Gibt es bestimmte
Regionen, welche die Sonder-
gemeinschaften bevorzugen?

Joachim Miller: Mit Vorliebe
siedeln sich Sondergemein-
schaften in abgeschiedenen
Bergregionen an. Da kénnen
sieihre Eigenart unauffalligund
abseits von der gesellschaftli-
chen Kontrolle entfalten.

Panorama: Kénnen Sie konkre-
te Gebiete nennen?

Joachim Miller: Bereitsim 19.
Jahrhundertwar das bernische
Emmental die bevorzugte Re-
gion fur die Taufergemein-
schaft. Heutzutage sind Orte
im ausserrhodischen Appen-
zell und im Wallis bevorzugte
Gebiete fur die neue Sekten-
mission. Es ist fir mich nicht
untypisch, dass sich der Son-
nentempler-Orden in Cheiry
VS und Les Granges FR ansie-
delte.

Panorama: Haben auf dem Lan-
de andere Sekten Erfolg als in
der Stadt?

Joachim Miiller: Nein, es sind
grundsatzlich die gleichen

Interview mit dem
Sekten-Spezialisten
Kaplan Joachim Miiller

Gruppen. Anders und neu ist
jedoch, dass sich die Werbung
fur die Sondergruppen nun
auf die Landschaft konzen-
triert. Bis jetzt waren Men-
schen auf dem Lande noch
eher in die landeskirchlichen
Strukturen und in die Dorfge-
meinschaft eingebunden. Das
hat sie bis jetzt in gewissem
Masse gegen die vereinnah-
menden Sekten geschutzt.
Doch diesist nunim Umbruch.
Auch auf dem Land entdeckt
man nun den religiosen Su-
permarkt.

Panorama: Wo fallt Sektenwer-
bung grundsatzlich auf frucht-
baren Boden?

Joachim Miiller: Menschen
mit Defiziten sind grundséatz-
lich anfallig fur Heilsverspre-
chen. Dazu gehéren Einsame,
Fremdsprachige, Zweit-Gene-
rationler, Menschen in neuen
Lebenssituationen - etwa
nach einem Wohnortswech-
sel. Auch Senioren in Alters-
heimen werden neuerdings
intensiv. von Sondergruppen -
umworben. Nach dem Verlust
des Lebenspartners sind alte
Menschen besonders anfallig
flr sogenannte Sekten.

Panorama: Gibt es eine Sekten-
pravention?

Joachim Miiller: Die beste Pra-
vention gegen jedes sektiere-
rische Wirken sind ein funktio-
nierendes Familienleben oder
das Eingebundensein in die
Dorfgemeinschaft — zum Bei-
spielin Sportvereinen, Jugend-
verbanden oder Musikgesell-
schaften. Wenn ich eine inne-
re Heimat habe, brauche ich
keine Sekte als Kuschelgrup-
pe.

Interview: Viviane Schwizer

19

9/97 Panorama Raiffeisen



Biken im griinen Toggenburg

Das Hotel

Kapplerhof
in Ebnat Kappel

bietet Ihnen an jedem Wochen-
ende von Freitag bis Sonntag ein
spezielles Bike-Arrangement an.

M Ungezwungene Lebensfreude
spuren, Sport und Freizeit

aktiv erleben, Entspannen und
geniessen.

W Das moderne Hotel
Kapplerhof verfuigt tiber alle
Einrichtungen, die das Weekend
angenehm gestalten.
Mountainbikes, Schwimmbad,
Solbad, Massage, Kegelbahnen,
ausgewogene und moderne
Kche.

M Dies alles eingebettet im
griinen Toggenburgertal mit
Aussicht auf die Churfirsten.

M Sie bekommen:
Welcome-Apéro, 4-Gang-Dinner,
Anpassen der Fahrrader.
Ubernachtung im Doppel- oder
Einzelzimmer, Toggenburger

Fruhstiicksbuffet, freier Eintritt
ins Schwimm-, Sol- und Sprudel-
bad, Sauna und Solarium auf
Voranmeldung.

Gratis Mountainbike-Bentitzung.

B Wir bekommen:

von Freitag bis Sonntag: Fr.195.—
von Samstag bis Sonntag: Fr.135.—
Zusatznacht auf Montag: Fr.90.—
Einzelzimmerzuschlag: Fr.30.—

Die Preise sind pro Person
inklusive Service, Taxen und
MWST.

M Im Toggenburg lasst's sich
gut biken:

Ob im Bendel, im Hemberg,
Tanzboden oder im Steintal,
Uberall sind gut ausgebaute

Fahrradwege vorhanden.

Down-, up- oder geradeaushill,

Sie bestimmen den Schwierig-
keitsgrad.

M Unser Sportteam berét Sie
gerne Uber Routen und Wege.

W Spezielles:

Sind Sie mit einer lustigen
Gruppe unterwegs, bieten wir ab
15 Personen eine gefiihrte Bike-
Tour mit Picknick an.

M FUr Fragen, Anmeldungen und
Reservierungen:

Hotel Kapplerhof

Kapplerstrasse 111

9642 Ebnat-Kappel

Telefon: 071 993 91 91

Telefax: 071 993 35 68

E-Mail: hotel@kapplerhof.ch

O 28 7
Kaprlegior

SemiNan- KoNgReSs - 5 - FEREN
E-BNAT,., KAPPEL

Lunorette komplett
lhr Sonnenscheln im Trocknungsraum

Lunorette komplett
basiert auf modernster Entfeuchtungs-
technik und benétigt gegeniiber her-

bis zu 50% weniger Energie. Lunorette
verhindert gleichzeitig Feuchteschiden

KuII AG
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und ist zudem sehr einfach zu installieren. \ Name: /
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8134 Adliswil,
7000 Chur,

Fabrikhof 5 Tel.
Tel. 081 / 253 35 25
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01/7109586 Fax 01/7109582
Fax 081 / 253 36 04

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W/ m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Fliigel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umriisten bereits bestehender Isolier-

verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir Ihnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewéahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).

Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Tirabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Zirich W’;’,‘.’:E:
it




RAIFFEISEN-RUNDSCHAU
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Eine originelle Idee hatte der
Prasident der Raiffeisenbank
Muotathal, Peter Fohn. Als
Nationalrat lud er die Mitglieder
des Verwaltungsrats zu einer

Raiffeisenbank Muotathal
tagte im Bundesratszimmer

Sitzung nach Bern ein. So konn-
te er einerseits bei der Session
dabei sein und andererseits
dringende Geschéfte fur die
Raiffeisenbank erledigen.

Nach einer Fiihrung durch das
Bundeshaus tagte der Verwal-
tungsrat im altehrwirdigen
Bundesratszimmer — ein denk-
waurdiger Tag in der Geschichte
der Raiffeisenbank Muotathal.

Raiffeisenbank Buus baute
neues Gebiaude im Dorfkern

Nach grundlicher Planung und
zehnmonatiger Bauzeit hat die
Raiffeisenbank Buus-Hemmiken-
Maisprach ihr schon lange ge-
stecktes Ziel, neue Bankraum-
lichkeiten, realisiert. Das neue
Gebaude mit seinen offenen

und hellen Raumen passt aus-
gezeichnet in den Dorfkern von
Buus und erfreut sowohl die
Kundschaft als auch das Per-
sonal. Oberhalb der Banklokali-
taten befinden sich drei Woh-
nungen.

Wir sind uberall
dort, wo Sie
uns brauchen...

Sujet 3A
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SCHWEIZER AKTIENMARKT

n den meisten europiischen
Handelsplitzen wurden in
den vergangenen Monaten
neue Jahresbestmarken erzielt.
Der Kursanstieg der Aktien
verlief jedoch nicht kontinuierlich, sondern
wurde immer wieder durch kurze, heftige
Riickschlige unterbrochen. Das Bérsenge-

Von Bjérn Feddern,
Vermogensanlagen/Research SVRB

schehen in unserem Lande stand im ersten
Halbjahr 1997 wiederholt unter dem Einfluss
des US-Kapitalmarktes.

Die starken Quartalsschwankungen im
Konjunkturverlaufund teilweise widerspriich-
liche Meldungen zur wirtschaftlichen Lage in
den USA liessen bei den Investoren an der
Wall Street regelmissig Inflations- und Zins-
ingste aufkommen. Obwohl der Bérsenver-
lauf in diesem Friihjahr die Nerven der Anle-
ger auch in der Schweiz ordentlich strapa-
zierte, wurden stirkere Kursriickschlige meist
schon nach wenigen Tagen wieder ausgegli-
chen.

Die giinstigen Rahmenbedingungen hier-
zulande, die sich durch ein tiefes Zinsniveau,
eine stabile Preisentwicklung und eine leicht
expansive Geldpolitik der Schweizerischen
Nationalbank auszeichnen, wirkten sich vor-
teilhaftauf den Aktienmarktaus. Zudem sorg-
tensteigende Dollar-Notierungen und die wie-
derkehrenden Zweifel iiber den rechtzeitigen
Start der Wihrungsunion sowie die Hirte des
Euro fiir ein steigendes Engagement in Schwei-
zer-Franken-Anlagen.

Goldene Zeiten fiir Anleger?

Das Kursfeuerwerk an den internationalen
Aktienmirkten wird auch auf Faktoren zu-
riickgefiihrt, deren Einfluss in den kommen-
den Jahren noch zunehmen kénnte. Die wich-
tigsten westlichen Volkswirtschaften befinden
sich derzeit in einer Phase moderaten Wachs-
tums mit geringer Inflation. Einzunehmender
Wettbewerbsdruck, Restrukturierungen der
Unternehmen und der fortschreitende De-
regulierungsprozess in der Wirtschaft haben
dazu beigetragen, dass die Teuerung in den
meisten Industrielindern gegenwiirtig kaum
eine Rolle spielt. Dank dem Einsatz mo-
dernster Technologie und kontinuierlicher
Produktivititsfortschritte sowie einer interna-
tionalen Arbeitsteilung sind die Firmen heut-
zutage vermehret in der Lage, steigende Pro-
duktionskosten aufzufangen.

Folgt man den Argumentationen der gros-
sen Brokerhiuser in den USA, so wird die
demographische Entwicklung, der zunehmen-
deBedarfan individueller Alterssicherung und
die steigende Akzeptanz der Aktie als Anlage-
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Aufbruchstimmunt

Die diesjahrige Kursentwicklung
am Schweizer Aktienmarkt
kann sich sehen lassen. Die
hiesige Borse verzeichnete
Avancen von nahezu 50 Prozent
und stellte damit selbst die
Rekordergebnisse an der Wall

Street in den Schatten.

instrument in den nichsten Jahren zu einem
weiter steigenden Anlagebedarf fiihren. Die
Investitionen der 6ffentlichen und privaten
Pensionsfonds haben beispielsweise in den
USA in den letzten Jahren deutlich zugenom-
men und lagen in diesem Friihjahr monatlich
bei 15 bis 20 Milliarden Dollar. Seit Jahresbe-
ginn haben amerikanische Anleger vermehrt
Wertschriftenkiufe in europiischen Lindern
—soauch in der Schweiz — getitigt, wobei auch
Wihrungsiiberlegungen eine Rolle spielten.

Starke Kursschwankungen

Obwohl das grosse Engagement auslindi-
scher Investoren dem Schweizer Aktienmarke
im ersten Halbjahr zu ansprechenden Kursge-
winnen verhalf, wachsen auch an der Bérse
hierzulande die Biume nicht in den Himmel.
Der SPI-Index nihert sich in raschem Tempo
der Marke von 3800 Punkten. Die Aktienbor-
sehatdie guten Gewinnaussichten der Schwei-
zer Unternehmen fiir 1998 zu einem grossen
Teil in den Kursnotierungen vorweggenom-
men. Nach dieser Klettertour auf immer hé-
here Gipfel ist die Luft fiir weitere Avancen
inzwischen doch sehr diinn geworden, und die
Anfilligkeit des Markees fiir Kursriickschlige
hat deutlich zugenommen. Bis zum Jahres-
ende sehen Fachleute fiir die Schweizer Bérse
daher nur noch wenig Kursspielraum.

Kursentwicklung der internationalen
Aktienmidrkte seit Ende 1996

B Stand 31.12.1996
Stand 31.7.1997

Schweiz SPI

Deutschland DAx
888 =

Frankreigh CAC 40
315 '

England FTSE-100
o
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ARTEMEDIC

WELLMED GROUP

Chirurgie, die
schoner macht

Individuell, modern, dauerhaft

ARTEMEDIC, das fithrende Ambulatorium der Schweiz fiir
asthetische Chirurgie, bietet fiir Frauen und Ménner gezielte
und wirksame Losungen an:

1. GLATZE WEG!

Modernste Technik und langjéhrige
Erfahrung machen die Eigenhaarwurzel-
Transplantation zur wirksamsten
Methode gegen Glatzenbildung.

2. FETT WEG!

Bei der Liposculpture wird unerwiinschtes
Fett genau an den Korperstellen entfernt,
wo man es mochte - und zwar

gezielt und dauerhaft.

3. SCHNARCHEN WEG!

Die hochentwickelte
Laser-Vaporisierung (Verdampfung
des Halszapfchens) bringt schnell
und wirksam Abhilfe.

4. HAARE WEG!

Unerwiinschter Haarwuchs an Oberlippe,
Wangen, Kinn, Brust, Riicken, Scham-
bereich und Beinen wird mit hochenerge-
tisch gepulstem Licht dauerhaft entfernt.

5. HAUTVERANDERUNGEN WEG!

Alters-, Pigmentflecken, Couperose
und Besenreiser lassen sich dank
hochenergetisch gepulstem Licht
narbenfrei und endgiiltig entfernen.

6. TATTOO0S WEG!

Tatowierungen in allen Farben

werden mit hochenergetisch gepulstem
Licht vollstandig entfernt — schmerzfrei und
dauerhaft.

Fordern Sie noch heute unsere detaillierten Unterlagen an oder
vereinbaren Sie telefonisch eine kostenlose Beratung.

ARTEMEDIC ¢ Bernstrasse 86 ® CH-4852 Rothrist
Telefon 062 794 02 02 » Telefax 062 794 03 44

Ich interessiere mich fir: 1.0/2.Q/3.Q/4.Q/5.Q/6.Q

Name: Vorname:
1 =
! Strasse: S i
i PLZ/Ort: . = i
| Tol. P: Tel. G: gl
e et e e et e e 5 S e s e e By T .

... mit der Olsy
Mobilbank!

Mobilitat und Flexibilitat sind Anforderungen unserer Zeit.
Mit der neuen Olsy Mobilbank sind wir beweglicher und
kommen lhnen naher.

Olsy hat die Bancomatlosung der Zukunft. Sie ist tberall da,
wo man sie braucht. Die Mobilbank ist vandalen-, spray- und
alarmgesichert, wird Tag und Nacht von Satelliten {iberwacht und
ist 24 Stunden bei Wind und Wetter fir Sie im Einsatz.

Sie braucht wenig Standflache (@ 2 m) und erdffnet neue
Dimensionen fiir neue Kontakte und gute Geschafte.

olivetti solutions

Olsy (Schweiz) AG, Industriestrasse 50a, 8304 Wallisellen
Tel. 01-839 16 11, Fax 01-839 17 75

R KNAUS & KNAUS BSW  Suet 3B




as gibt es

Schoéneres, als

ein paar erhol-

same Tage mit

den Kindern im

Wohnmobil zu verbringen? Es
gibt nichts Interessanteres als

Von Heinz Schmid

Kiisten und Landschaften in
Abenteuerlust zu entdecken und
nichts planen zu miissen, denn
Koch- und Schlafgelegenheit sind

immer dabei.
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Einmal an die belgisch-
hollandische NordkUste
und retour: Wah-

rend einer Tour durch

Belgien, Niederlande,
Luxemburg und
Deutschland priften
drei Kinder und die
Eltern die Tourentaug-
lichkeit eines Wohn-
mobils fr eine Familie.

Weil der europiische Norden
pro Tausend Einwohner die héch-
ste Anzahl Wohnwagen oder
Wohnmobile aufweist, ist iiberall
die Infrastruktur vorhanden: So
gibt es im dichten Netz des Cam-
pingfiihrers immer einen Abstell-
platz fiir ein Wohnmobil zu fin-
den.

Mobil wohnen

Zu einem Fahrzeug, das seinen
Zweck nicht nur in der Fortbewe-
gung erfiillt, sondern auch als
Aufenthalts- und Wohnraum
dienlich sein soll, erhalten die

Reisegiste schnell einmal eine
gute Beziehung. Die Kinder fin-
den es ldssig, dass sie wihrend der
Fahrt ungehindert ihre Biicher
durchblittern oder lesen kénnen.
Und es beeindruckt sie auch, dass
sich am Abend ihre benutzten
Tische in Bette verwandeln las-
sen.

Dass es iiberhaupt vorwirts
geht, dafiir ist in unserem Fall ein
Fiat Ducato 18 mit einem 2,5-
Liter-Turbo-Dieselmotor verant-
wortlich. Auf der Autobahn er-
reicht das Fahrzeug immerhin
eine Geschwindigkeit von 110




km/h. Bei dieser Leistung haben
wir einen Verbrauch von unge-
fihr 12,5 Liter Diesel pro Kilome-
ter festgestellt. Bei grosseren Stei-
gungen und vor allem bei starkem
Gegenwind braucht das fast 3,5
Tonnen schwere Fahrzeug nur
wenig mehr Treibstoff.

Das Weinberg-Wohnmobil
Meteor 650 MR, gemietetvon der
Firma Grischa AG
Ems/GR, weist mit seinen 7 Me-
ter Linge, 2,26 Meter Breite und
2,9 Meter Hohe eine stattliche
Erscheinung auf. Es empfiehlt
sich deshalb bei Wendemanovern

in Domat-

Fotos: Heinz Schmid

immer besondere Vorsicht walten
zu lassen. Fahren damit kann aber
jeder. Der Lenker des Wohnmo-
bils muss jedoch 21 Jahre alt und
mindestens 12 Monate im Besitz
eines giiltigen Fiihrerscheins der
Kategorie B sein.

Die Innenausstattung

Fiir eine Familie mit Kindern
muss die Inneneinrichtung eines
Wohnmobils zweckdienlich sein.
Wenn all die sieben Sachen, Nah-
rungsmittel, Kleider, Schuhe, Bii-
cher, CD-Player und Spielzeuge
verstaut werden, dann ist eine

Ordnungauch aufkleinstem Rau-
me gefragt. Es gibtaber geniigend
Schrinke und Schubladen, um
dieses Ziel zu erreichen.

Bei der seitlichen Eingangstiir
zum Wohnmobil befindet sich die
Koch-Nische, bestehend aus ei-
nem Abwaschbecken, einem 100-
Liter-Kiihlschrank und einem
Dreiflammen-Kochherd. Beide
Kiichengerite kénnen iiber Gas,
die Fahrzeugbatterie und oder ex-
tern angeschlossener Elektrizitit
gespiesen werden.

Im Vergleich zu den Zelten
und Wohnwagen haben die
manchmal auch in den Ferien
vom Stress geplagten Hausfrauen
einen riesigen Vorteil. Dank dem
Wohnmobil ist das listige und
manchmal aufwendige Suchen
nach einer (warmen) Wasserquel-
le vorbei.

Die «Weinbergschnecke» ist
sowohl mit einem Frisch- alsauch
miteinem Abwassertank ausgerii-
stet. Der mit der Heizung kombi-
nierte Warmwasserboiler mit
12,5 Liter Inhalt sorgt dafiir, dass
immer Warmwasser vorhanden
ist.

Getrennt vom Kiichenblock
durch einen schmalen decken-
hohen Wischeschrank befindet
sich gerade gegeniiber die prak-
tisch und modern eingerichtete
Nasszelle. Sie ist ausgestattet mit
einem Waschbecken, Toilette
und einer Dusche. Hier sind die
Platzverhiltnisse sicher nicht mit
denen von zu Hause zu verglei-
chen, weshalb bei Bedarf und
Méglichkeit das Duschen auf
einem Campingplatz vorzuzie-
hen ist.

Akzeptable Masse bieten die
Schlafméglichkeiten dieses Cam-
pers. Das Alkovenbett ist tiber
eine fixierbare Leiter gut zu er-
klimmen und bietet den Kindern
einen besonderen Ferienspass.
Aus den beiden Tischen lassen
sich in Kiirze je zwei weitere Bet-
ten aufstellen.

Gepackbox

und Velotrager

Fiir grossere Spielsachen der
Kinder bewihren sich die von aus-
sen zuginglichen Stauriume. Be-
sonders niitzlich ist die Schublade
fiir die Schuhe. Nasse oder

schmutzig-sandige Schuhe kén-
nen so beim Eingang abgezogen
und versorgt werden. In der Ge-
pickbox auf dem Dach liegen die
Campingstiihle und der Tisch fiir
die schénen Ferientage immer
griffbereit. Der Gepickeriger am
Heck bietet Plarz fiir vier Fahrri-
der und macht’s méglich, mit der
Familie kleine Velotouren zu un-
ternehmen.

Tips

Wenn in die Planung der Reise
auch die Kinder einbezogen
und ihre Bedurfnisse mitbe-
rtcksichtigt werden, dann kann
nichts schief gehen. In einem kin-
derfreundlichen Land, wie das
Holland mit seinen unzahligen
Vergnlgungsparks und Spielplat-
zen ist, kann der Bewegungs-
drang der Heranwachsenden aus-
gelebt werden. Als Beispiel sei
nur erwahnt, dass Autobahnrast-
statten immer mit einem Spiel-
platz ausgerustet sind.

Was das Fahren anbelangt, so
ist es nicht sinnvoll, Hunderte von
Kilometern pro Tag zurlickzule-
gen. Die Verlockung ist gross, mit
dem Wohnmobil lange Strecken -
zurticklegen zu wollen; doch da-
mit ist den Kindern nicht gedient.

Das Wohnmobil macht’'s még-
lich, unabhéngig zu sein und dem
Wetter zu trotzen und die Tages-
route danach festzulegen. Priifen
Sie es selbst!

In der Regel verweilt man ei-
nen bis hochstens zwei Tage auf
einem Campingplatz. Das heisst,
dass fast fur jeden Tag ein Uber-
nachtungsplatz gesucht werden
muss. Neu gibt es auch die Mini-
Campings auf den Bauernhofen.
Es sind kleine Campingplatze mit
10 bis 15 Standplatzen.

(hs.)
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ABSTIMMUNG AM 28. SEPTEMBER

Am 28. September wird
das Volk Uber den dring-
lichen Bundesbeschluss
«zur Finanzierung der
Arbeitslosenversiche-
rung» abstimmen. Bei
Arbeitslosenversi-
(AIV)

rund 160 Millionen Fran-

der

cherung sollen

ken jahrlich eingespart
werden. Zu viel, meint
eine Westschweizer Ver-
einigung der Arbeitslo-
sen, die gegen den Bun-
desbeschluss das Refe-
rendum ergriffen hat.

iir das Jahr 1997 bud-

getiertder Bund einen

Fehlbetrag von 5,5

Milliarden Franken.

Der Finanzplan des
Bundes weist fiir die kommenden
Jahre Defizite aus, die sich nur
langsam von 5,9 Milliarden 1998
auf 4,8 Milliarden Franken 2000
reduzieren. In drei bis Ende 2002
befristeten Bundesbeschliissen hat
der Bund deshalb Massnahmen
cingeleitet, die zunichst den
Haushalt 1997, dann aber auch
die Folgerechnungen entlasten
sollen.

Das vom Bundesrat vorge-
schlagene, in der parlamentari-
schen Debatte leicht modifizierte
Sparpaket passierte die Eidgends-
sischen Rite in der Wintersession
1996 mit deutlichen Mehrheiten:
105 gegen 65 Stimmen lautete das
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Ergebnis im Nationalrat, 36 ge-
gen 5 im Stinderat.

Ein dreiteiliges

Sparpaket

Erstens zieht sich der Bund aus
der Mitfinanzierung des vorgezo-
genen Rentenalters im Rahmen
der Alters- und Hinterbliebenen-
Versicherung  (AHV)  zuriick.
Zweitens kann die Bundesver-
sammlung Anteile von 2 Prozent
bei bereits bewilligten Zahlungs-
und Verpflichtungskrediten sper-
ren.

Diese beiden fiir dringlich er-
klirten Beschliisse waren und sind
unumstritten. Sie helfen dem
Bund seit dem 1. Januar 1997,
insgesamt rund 700 Millionen
Franken jihrlich einzusparen.
Anders sieht es bei der dritten
Sanierungsmassnahme, dem
dringlichen Bundesbeschluss «zur
Finanzierungder Arbeitslosenver-
sicherung» aus. Die wesentlich-
sten Sparmassnahmen im Be-
schluss erfordern Anpassungen
beim erst vor kurzem teilrevidier-
ten Arbeitslosenversicherungsge-

setzt (AVIG).

A-fonds-perdu-Beitrag

Im Rahmen des AVIG ist der
Bund dazu verpflichtet, einen
A-fonds-perdu-Beitragan die ATV
zu bezahlen. Dies allerdings nur
dann, wenn Arbeitgeber und Ar-
beitnehmer 2 Lohnprozente oder
mehr an die Versicherung ablie-
fern miissen, und diese trotz der
Anrechnung der angehiuften Re-
serven immer noch defizitir ist.
Der Beitrag darf allerdings hoch-
stens 5 Prozent der laufenden
Ausgaben der ATV ausmachen.

Die Bedingungen fiir den Bun-
desbeitrag sind heute und auf ab-
sehbare Zeit erfiillt. Deshalb hat
der Bund im Voranschlag 1997

rund 260 Millionen 2 fonds perdu
budgetiert. In den Finanzplinen
der nichsten Jahre schligt der
Beitrag mit 240 Millionen
(1998), 220 Millionen (1999)
und schliesslich 200 Millionen
Franken (2000) zu Buche. Als di-
rekte Einsparung will der Bundes-
rat deshalb den A-fonds-perdu-
Beitrag per Dringlichkeitsrecht
streichen.

Im zweiten Anlauf

gestrichen

Die Eidgenéssischen Rite hat-
ten Ende 1995 schon einmal ei-
nen solchen Streichungsantrag zu
behandeln. Sie schickten die Vor-
lage damals mit der Begriindung
an die Landesregierung zuriick,
dass damit die Einnahmen im
AlV-Fonds zuriickgingen, ohne
dass effektiv Ausgaben reduziert
wiirden. Damitwiirden keine ech-
ten Einsparungen erzielt, sondern
im AIV-Fonds Defizite vorpro-
grammiert.

Im zweiten Anlauf hat das Par-
lament mit dem vorliegenden
Bundesbeschluss den A-fonds-
perdu-Beitrag nun gestrichen.
Und zwar, weil der Bundesrat in
der Neuauflage des Beschlusses
gleichzeitig Leistungskiirzungen
bei der ATV im Umfang von etwas
mehr als 200 Millionen Franken
hinuntergedriicke hat.

Taggeldkiirzung

als Siindenfall

Grésster Sparposten im dring-
lichen Bundesbeschluss sind die
Taggelder der Arbeitslosen. Im
Schnitt beziehen die Erwerbslo-
sen in der Schweiz rund 130 Fran-
ken Taggeld. Seit dem ersten Ja-
nuar dieses Jahres erhalten alle
Erwerbslosen generell 1 Prozent
weniger. Personen, die nicht un-

terhaltspflichtig sind und bisher

ein Taggeld von 130 und mehr
Franken bezogen haben, wurde
das Taggeld um 3 Prozent ge-
kiirzt.

Mit der moderaten Taggeld-
senkung erhalten etwa ein Drittel
der Erwerbslosen seit Anfang
dieses Jahres 68 Prozent ihres ver-
sicherten Lohnes in Form von
Arbeitslosenentschidigungen —
anstelle der 70 Prozent vor dem
Dringlichkeitsrecht.  Fiir
Drittel betrigt die Entschidigung
neu 79,2 anstelle von 80 Prozent.

Diese laut Bundesrat und Par-
lament notwendige und sozial ab-
gefederte Taggeldkiirzung stiess
den Gewerkschaften im Verlauf
der parlamentarischen Debatten
zwar sauer auf. «Aus taktischen
Griinden», liess der Schweizeri-
Gewerkschaftsbund nach
den gefallenen Entscheidungen
jedoch verlauten, <komme ein Re-
ferendum nicht in Frage». Fiir das
Arbeitslosenkomitee «Association

zwel

sche

pour la défense des chémeurs»
(ADC) in La Chaux-de-Fonds war
das Grund genug, das Referen-
dum in eigener Regie zu lancie-
ren. Im Miirz dieses Jahres reichte
das Komitee iiber 53 000 giiltige
Unterschriften auf der Bundes-
kanzlei ein.

AlV auf sichere

Beine stellen

Die Explosion der Arbeitslo-
senzahlen zwischen 1990 und
1994 und das neuartige Phino-
men der Langzeitarbeitslosigkeit
hatten fiir den AIV-Fonds Fol-
gen: Aus den aufgehiuften Reser-
ven von 2,9 Milliarden wurden
innerhalb von vier Jahren Schul-
denvon 4,9 Milliarden. Der aktu-
elle Bundesbeschluss ist deshalb
nur der jiingste Spross in einer
ganzen Familie von Massnahmen,
die den AIV-Fonds und die Bun-

Bundesfinanzer

CNINIAVAY



Foto: B&S

desfinanzen wieder auf sichere fi-
nanzielle Beine stellen sollen.
Bereits im Mirz 1993 hatten
Bundesrat und Parlament mit ei-
nem ersten dringlichen Bundes-
beschluss versucht, Gegensteuer
zu geben: Die Taggelder fiir rund
einen Drittel der Erwerbslosen
sollten von 80 auf 70 Prozent des
versicherten Lohnes gekiirzt wer-
den. Als Massnahme gegen die
Langzeitarbeitslosigkeit wollte der
Gesetzgeber im Gegenzug den
Versicherungsschutz von 300 auf

400 Tage verlingern. In einer -

Referendumsabstimmung sprach
sich das Volk im September 1993
deutlich fiir diese bis Ende 1995
befristeten Anderungen aus.

In einem zweiten dringlichen
Bundesbeschluss 1994 — Sanie-
rungspaket zum Budget 1995 —
beschlossen Bund und Parlament,
die Arbeitgeber- und Arbeitneh-
merbeitrige zur Tilgung der
Schulden von 2 auf 3 Lohnpro-
zente anzuheben. Zudem fiihrten
sie fiir hohere Einkommen fiinf
Wartetage (Karenztage) ein. Dank
dem neuen Lohnprozentverzeich-
nete der AIV-Fonds 1995 wieder
einen Einnahmeniiberschuss von
rund 250 Millionen Franken. Die
aufgelaufenen Schulden im Aus-
gleichsfonds lagen aber immer
noch bei 4,6 Milliarden Franken.

Ordentliches Recht

Mit der Teilrevision des AVIG
im Juli 1995 fiihrte das Parlament
nach zihen Verhandlungen die
Bestimmungen der dringlichen
Bundesbeschliisse von 1993 und
1994 ins ordentliche Recht iiber.
Die Unterstiitzungsdauer wurde
noch einmal auf maximal 520
Taggelder erhsht.  Allerdings
kommen nur diejenigen in den
Genuss der zusitzlichen, speziel-
len Taggelder, die sich an aktiven

Umschulungs- und Wiederein-
stiegsprogrammen beteiligen.
Das revidierte AVIG, das in
zwei Etappen auf den ersten Janu-
ardesletzten respektive den ersten
Januar dieses Jahres in Kraft getre-
ten ist, ist ein echtes Kompromiss-
werk zwischen Arbeitgebern und
Arbeitnehmern. Es ist eine mo-
derne Grundlage fiir die schweize-
rische Arbeitslosenversicherung.

(wf’)

96 000 Jobs
weniger

Von den 3,8 Mio. erwerbstatigen
Personen in der Schweiz waren
1996 4,6 Prozent im primaren
Sektor, 28,2 Prozent im sekunda-
ren Sektor und 67,2 Prozent im
tertigren Sektor tatig. In einem
Funf-Jahres-Vergleich hat die Zahl
der Erwerbstatigen um 96 000
abgenommen. Im primaren Sek-
torist eine Zunahme der Erwerbs-
tatigen um 9000 Personen, im
tertidren eine solche um 32 000
Personen festzustellen, wahrend
im  sekunddren Sektor eine
Abnahme um 137 000 zu ver-
zeichnen ist.

Die deutliche Verminderung
der Erwerbstatigen seit 1991 im
industriellen Sektor resultiert vor
allem aus einer Abnahme der Ar-
beitsplatze in den Bereichen Bau-
gewerbe (-39 000) und Maschi-
nenbau (-28 000). Die grossten
Verdanderungen im Dienstlei- .
stungssektor ergaben sich im
Bereich Handel und Reparatur
(-39 000), Nachrichtentbermitt-
lung (+ 24 000), Dienstleistungen
fir Unternehmen (+ 27 000) und
im Gesundheits- und Sozialwe-
sen (+ 46 000). (wWf.)
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Provence-Camargue -
Cote d’Azur

< Antike Stadte Nimes, Arles, Avignon
< Wohnen im Herzen von Arles

“» Malerisches Les Bauxde ' Provence
< Naturparadies;Camargue e
< Spektakulare Verdon-Schlucht

REISEPR

1. Tag: Schweiz - Arles. Hinfahrt via Genf — Lyon — Valence
und auf der «Autoroute du Soleil» vorbei an Montélimar und
Nimes nach Arles.

2. Tag: Arles — Nimes. Morgens Rundfahrt durch Arles und
Besichtigung der Arena. Gegen Mittag Weiterfahrt nach
Nimes. Stadtrundfahrt und Mittagshalt. Am Nachmittag Fahrt
zum geschichtstrachtigen Les Baux de Provence.

3. Tag: Ausflug Avignon (fakultativ). Was wire eine Reise
in die Provence, ohne den berithmten «Pont d*Avignon» gese-
hen zu haben? Fahrt nach Avignon und gefiihrte Stadtbesichti-
gung. Mittagspause und Zeit zur freien Verfiigung. Auf dem
Riickweg nach Arles Besichtigung des «Pont du Gard», des
beriihmten dreigeschossigen Aquadukts.

4. Tag: Camargue - Arles. Aigues-Mortes — St-Gilles —
durch den Parc Regional nach Les-Saintes-Maries-de-la-Mer.
Freier Aufenthalt im bekannten Zigeunerwallfahrtsort. Am
Nachmittag Fahrt um den Etang de Vaccareés nach Salin-de-
Giraud (Salzsalinen). Gegen Abend zuriick nach Arles.

: Bestellcoupon fiir unseren
i Gratis-Katalog «Traumreisen’97»

:[ Vorname

: Name

: Adresse

: PLZ/Ort

: Telefon

Coupon al

usschneiden und an

OGRAMM

5. Tag: Grand Canyon du Verdon. Nach dem Friihstiick ver-
lassen wir Arles und fahren iiber Aix-en-Provence zum spekta-
kuldren Grand Canyon du Verdon, einem der grossartigsten
Schluchtgebiete Europas. An Grasse, Cannes und Nizza vorbei
zur franzosisch/italienischen Grenze. Ubernachtung an der
italienischen Blumenriviera.

6. Tag: Blumenriviera - Schweiz. Fahrt auf der Autobahn —
an Turin vorbei — das Aostatal hinauf — durch den Grossen-St-
Bernhard-Tunnel nach Martigny und durch das Unterwallis an
den Genfersee — durch das Freiburgerland zuriick zu den Ein-
steigeorten.

lhr Ferienhotel

Wir wohnen fiir 4 Néchte im Hotel Atrium in Arles am Rande
der Camargue. Sehr gutes Mittelklasshotel, nur wenige
Schritte von der Arena entfernt. Alle Zimmer mit Bad/Dusche
WC, Klimaanlage, TV, Direktwahltelefon und Minibar.

Gruppenreisen nach Mass

Fur Vereine, Firmen, Pfarr- und Kirchgemeinden, Behor-
den und Schulen offerieren wir Ihnen gerne ein- oder
mehrtagige Reisen im In- und Ausland. Rufen Sie an -
Profitieren Sie von unseren Reise-Erfahrungen.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

D3 1€l 0 D 200 Baden-Ru 1

TWERENBOLD

cjo Buchungs-Tel. 056 493 02 02

J/TWeRtsiown

T

Nr. 67
PREISE PRO PERSON

6 Tage inkl. Halbpension Fr. 595.

Reduktion fur Abfahrten

12.10./19.10. Fr. 20.
Einzelzimmerzuschlag Fr. 170.
Fak. Ausflug Avignon Fr. 45.
Annullationsschutz oblig. Fr. 15.

Sonntag b
REISEDATEN e

07.09.-12.09.97 05.10.-10.10.¢
14.09.-19.09.97 12.10.-17.10.¢
21.09.-26.09.97 19.10.-24.10.¢
28.09.-03.10.97

— Klimatisierter Fernreisebus
— Gute Mittelklass-Hotels
-5 x Halbpension
(Abendessen und Frihstlick)
—Alle Zimmer mit Dusche/Bad/WC
— Alle aufgeflihrten Ausflige
(ausg. am 3. Tag nach Avignon)
— Lokale Reiseleitung am 2. Tag
— Erfahrener Chauffeur/Reiseleiter

ABFAHRTSORTE

06.45 Winterthur

07.15 Zurich

07.45 Baden-Rutihof, Car-Terminal
08.20 Olten

09.30 Bern

Fiir unsere Reise-Kunde
stehen 70 Gratis-Parkplat:

. in Baden-Riitih

zur Verfiigur
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3% Wir lassen Sie nicht im Regen stehen!

\

Familia-Leben bietet sémtlichen Unternehmen die
optimale Vorsorge-Regelung

- Berufliche Vorsorge (BVG) mit den Planen Mini,
Midi, Maxi

- Spezialpléne fir das Kaderpersonal
- Vorsorgevertrdge mit firmeneigenen Stiftungen

— Anschluss an die BVG-Sammelstiftung oder die
Gemeinschaftsstiftung der Familia-Leben

familia-Leben

Direktion: Teufenerstrasse 25, 9000 St.Gallen
Telefon 071/228 11 11

Unser Partner fir Nicht-Lebensversicherungen

\\ SCHWEIZER UNION VERSICHERUNGEN

@ Massivholz-Gartenhaus
@ Geratehaus

® Werkzeugkiste

@ Kompakt-Gartenhaus

\ Kuster Bauten - individuell, attraktiv, massiv und preiswert
b aus Eigenfabrikation! Verlangen Sie noch heute Unterlagen!
X KUSTER GARTENHAUSER 9444 Diepoldsau Tel. 071 733 15 25

Nutzen auch Sie die
kompetente und

/ 4
l Mll/ nimmt Mass y persénliche Beratung
& 5 fur lhr zukiinftiges
an den Wohn- und Lebenswiinschen fiir lhr Eigenheim

Unser Team baut lhr Eigenheim gesamten Bauphase mit einem # Wir wiinschen

- - £ 0 einen unverbindlichen
mit umweltfreum_:lllcl'_len Bau_partner : : ¢ Besprechungstermin
Baustoffen und niedrigem ~ Optimales Preis-/Leistungs- ¢ O Prospektmaterial iiber das
Energieverbrauch verhiltnis #  Niedrigenergiehaus

A = 0 an der néchsten Bauinteressenten-
~ Festpreisgarantie ¢ tagung teilzunehmen

/O an der nichsten Hausbesichtigung
dabei zu sein

& Persoénliche und individuelle S i MJ /I
Gestaltung H A' v 5 8 AV HErr/Frau ...t

Zufriedene Bauherrschaften & Familiengerechte Lebensrdume RENGGLI AG 7 Adresse
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bestatigen den Erfolg und ~ Okologische Materialwahl und CHB g7 SERBIETEY §

das Wohlbefinden in ihrem zukunftsweisende Haustechnik il Tel. 062-748 22 22 i PO
Fax 062-748 22 23 ¢ .
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RAIFFEISEN-JUGENDWETTBEWERB

Sieger(innen) vereint:
Jennifer Chammartin, Lea
Bragger, Stefan Simon
und Zeno Albisser (v.l.)
gewannen in ihrer
Altersklasse den 1. Preis.
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1000 Kinder aus allen

Landesteilen trafen

sich im Verkehrshaus

Luzern zur Schiluss-

feier des 27. Internatio-

nalen Raiffeisen-

Jugendwettbewerbs.

Dabei durften die Sieger

ihre wohlverdienten

Preise in Empfang neh-

men.

icht weniger als
31 459 Kinder
und Jugendliche

aus der ganzen
Schweiz hatten
beim weltweit gréssten Jugend-
wettbewerb eine Zeichnung zum
Thema «Komm, spiel mit!» einge-
reicht. 1000 von ihnen wurden
von den Raiffeisenbanken zur
grossen Schlussfeier eingeladen.
Den Weg an den Vierwaldstitter-
see gefunden haben neben den
Bestklassierten in den vier Alters-
kategorien auch die besten Klas-
sen.
Viel zur guten Stimmung der
bunten Kinderschar trug — trotz
des fiir diesen Anlass schon fast



traditionell wechselhaften Wet-
ters—dasabwechslungsreiche Pro-
gramm bei. Nach der Schiffahrt
vom Bahnhof zum Verkehrshaus
konnten die Jugendlichen am
Morgen auf eigene Faust das viel-
seitigste Verkehrs- und Kommu-
nikationsmuseum Europas be-
sichtigen. Der Clown Peppi be-
stritt im grossen Festzelt das Rah-
menprogramm und sorgte fiir viel
Spass bei Jung und Alt.

Nach dem Lunch folgte mit
der Preisverleihung der eigentli-
che Hohepunkt der Veranstal-
tung. Jennifer Chammartin (Mas-
sonnens), Stefan Simon (Hildis-
rieden), Zeno Albisser (Hohen-
rain) und Lea Brigger (Lenggen-

wil) belegten in ihrer Alterskate-
gorie jeweils den 1. Rang. Aus
den Hinden von Robert Fuchs,
Bereichsleiter Marketing beim
Schweizer Verband der Raiffei-
senbanken (SVRB) in St. Gallen,
durften sie ebenso wie die Zweit-
und Drittklassierten ihre wohl-
verdienten Preise in Empfang
nehmen.

Fiir Lea Brigger hiess es da-
nach gleich ab nach Frankreich:
Als Siegerin in der Kategorie der
Altesten gewann sie eine Aben-
teuerwoche in unserem westlichen
Nachbarland, die unmittelbar
nach der Schlussfeier in Luzern
begann.

(ma.)

Fotos: André Albrecht

Zweimal Gold
fir die Schweiz

Bei der internationalen
Schlussfeier des Raiffeisen-
Jugendwettbewerbs im fran-
z6sischen Strassburg, die nur
zwei Tage nach der nationa-
len Feier von Luzern 'statt-
fand, sahnten die Schweizer
Teilnehmer(innen) gross ab.
Lea Bragger und Zeno Albis-
ser gewannen die Goldme-
daille, fur Jennifer Chammar-
tin gab's Silber, und Stefan
Simon wurde mit Bronze aus-
gezeichnet.

(ma.)



Gesundheit kann man lesen

Dr. Géinter Harnisch

Dr. Glinter Harnisch
Die Dr. Schiissler-
Mineraltherapie

Die Dr. Schussler-Mineraltherapie
arbeitet mit bestimmten Mine-
ralen, die im Organismus der
Pflanzen, Tiere und Menschen

in dusserst geringen Mengen
vorkommen. In der modernen
ganzheitlichen Medizin gewinnt
das Verstandnis dieser Spuren-
elemente immer mehr an Be-
deutung.

Die Dr. Schissler-Mineraltherapie
ist dusserst heilwirksam und zu-
gleich einfach in ihrer Anwen-
dung. Sie eignet sich deshalb fiir
Laien, Selbsthilfegruppen und fiir
Berufsheiler in gleicher Weise. Sie
gibt dem Heilungssuchenden ein
Stlick Verantwortung fir seine
Gesundheit zurtick. Mit Hilfe
dieses Buchs kann er ohne
Schwierigkeit selbst das fiir seine
Heilung richtige Mineral heraus-
finden und anwenden.

159 Seiten, PB.

Best.-Nr. 7592 Fr. 25.—

Erica Bdnziger/Theres Berweger
Trennkost im Berufsalltag

Trennkost ist weiter auf dem
Vormarsch, und viele Menschen
machten sich auch im Berufsalltag
nach diesem Prinzip ernahren.
Dieser Ratgeber beweist: Eine
gesunde Ernahrung, die zudem
auch vielen Zivilisationskrank-
heiten vorbeugt, muss nicht zeit-
aufwendig sein. Neben grund-
legenden Informationen zur
Trennkost halt er 80 abwechs-
lungsreiche und schnell umge-
setzte Rezepte bereit, die - (iber-

sichtlich gegliedert in Frihstuck,
Mittagessen, Abendessen und
Verpflegung am Arbeitsplatz —
wenigen Minuten eine schmack-
hafte Mahlzeit garantieren.

128 Seiten, geb.
Best.-Nr. 15564

Fr. 19.-

Dr. med. Volker Desnizza
Schmerzfrei durch Kochsalz

Viele Menschen leiden an chroni-
schen Schmerzen, die ihnan das
Leben schwermachen. Zahllose
Arztbesuche, standig neue The-
rapien, die nicht anschlagen,
und immer wieder die Erkennt-
nis, dass der Schmerz bleibt oder
wiederkehrt — das sind die Er-
fahrungen, die diese Menschen
machen miissen.

Vielen von ihnen konnte die
Kochsalztherapie von Dr. med.
Desnizza helfen. Patienten mit
Migréne, Rickenschmerzen,
rheumatischen Beschwerden,
Morbus Bechterew u. a. wurden
durch diese Behandlungsmetho-
de von ihren Schmerzen befreit.
Dabei wird Kochsalz (NaCl) in
medizinischer Verdiinnung an
verschiedene Stellen des Kérpers
gespritzt. Diese Behandlungen
finden ambulant statt. Die nach-
gewiesenen Heilerfolge sind
enorm.

156 Seiten, geb.

Best.-Nr. 1775 Fr.32.—

SO ERHALT DIE NATUR

Die Sehkraft

B et H4G Sk

Dr. med H. G. Schmidt
So erhalt die Natur
die Sehkraft

Starkung der-Sehkraft mit einfa-
chen Mitteln der Naturheilkunde.
Bei schwacheren, kérperbeding-
ten Sehstérungen (z.B. bei Ent-

ziindungen, griinem und grauem
Star, diabetischen und arterio-
sklerotischen Augenerkrankun-
gen) bietet dieses Buch gute
Hilfe durch ein vielfach bewahr-
tes 10-Punkte-Programm.

«All jenen zu empfehlen, die be-
reit sind, etwas fiir die Erhaltung
ihrer Sehkraft zu tun, und eine
Augenerkrankung oder das
Nachlassen der Sehkraft nicht
als <Schicksal> zu betrachten und
tatenlos hinzunehmen.»

67 Seiten, 25 Zeichnungen,
kartoniert

Best.-Nr. 645 Fr. 14.80

Dr. Patrick Horay, David Harp
Die 10 Minuten
HeiBwasser-

therapie

Ratgeber Ehrenwirth

Dr. Patrick Horay
David Harp

Die 10-Minuten-
Heisswassertherapie

Millionen von Menschen leiden
unter Riickenschmerzen, steifem
Nacken und einer Vielzahl von
Gelenk- und Muskelbeschwer-
den. Die Ursachen kdnnen
vielfaltig sein: Unfalle und Sport-
verletzungen haben haufig lang-
wierige Riickenbeschwerden zur
Folge, aber vor allem die ganz
alltagliche Arbeit am Schreibtisch
fiihrt oft genug zu Muskelver-
spannungen im Nacken- und
Schulterbereich. Ganz gleich, in
welcher Region des Riickens die
Schmerzen auftreten — mit den
Ubungen der Heisswassertherapie
kann eine langfristige Linderung,
sogar eine dauerhafte Beschwer-
defreiheit erreicht werden.

Nur zehn Minuten taglich be-
notigen Sie, um die in diesem
Ratgeber vorgestellten Ubungen
zu einem angenehmen Bestand-
teil Ihres Tagesablaufs zu machen;
fur ganz Eilige werden auch
Kurziibungen angeboten, fiir

die nicht mehr als zwei bis drei
Minuten tdglich geopfert werden
mussen.

Unter der Dusche oder in der
Badewanne konnen Sie die ent-
spannende und schmerzlindernde
Wirkung von Bewegungs- und
Dehnungstibungen mit der alt-
bewahrten heilenden Kraft des
heissen Wassers sinnvoll kombinie-
ren. Auch zur gezielten Vorbeu-
gung gegen Riickenschmerzen

bietet sich die 10-Minuten-Heiss-
wassertherapie an.
109 Seiten, PB

Best.-Nr. 3316 Fr. 26.—

Margret Minker, Renate Scholz
Brigitte — Das grosse Buch der
Naturheilweisen

Vorbeugen, helfen und heilen
durch Naturheilweisen:

Dieses Buch sagt lhnen, bei wel-
chen Beschwerden und Krank-
heiten sie von Nutzen sind, aber
auch, wo ihre Grenzen liegen.
Obijektiv beschreiben die Autorin-
nen mehr als 50 Naturheilweisen
— von Akupressur bis Zelltherapie.
Fir jedes Verfahren werden die
wichtigen Fragen beantwortet:
Wie wird die Wirkung erklart?
Was konnen Sie selbst tun?

Was kann passieren?

Wie steht die Schulmedizin dazu?
Der praktische Teil des Buches in-
formiert ausfiihrlich, mit welchen
nattirlichen Mitteln wir unsere
Selbstheilungskrafte starken und
was naturheilkundige Fachkréfte
fiir Kranke tun kénnen.

216 Seiten, geb., Grossformat,
reich illustriert.

Best.-Nr. 7617 Fr. 32.80

Ich bestelle mit Rechnung und
Einzahlungsschein folgende
Biicher:

__ Ex.Best.-Nr. 7592325—

Ex. Best. Nr 15564
E i

Best.-N

‘Name/Vorname

Strasse

:Emsenden an: .
VITA SANA VERLAG AG

Postfach 468

6932 Breganzona ‘R 9/97



Gegen Profis
schiitzen nur Tresore
von Profis.

TRESORE-GMBH

Riedmattstrasse 12 - CH-8153 Riimlang
Telefon 01 / 817 34 36 - Telefax 01 / 817 30 01
Lieferung ganze Schweiz
Auch Samstags, 830 bis 12 Uhr geoffnet

Das Kraftpaket von
SIXMADUN-OLYMP

COP-Wert: bis 4,6! (50/W35)

4,6 kW
Heizenergie

o FCKW-freies Kaltemittel

® Regler und Elektrotableau
eingebaut

e Héchster Wirkungsgrad

o Sehr niedrige Betriebskosten

e Geringster Platzbedarf

e Besonders geréuscharm

e Finfacher Einbau SIdedun- ow ,

Ja, bitte senden Sie mir Unterlagen tber Ihre Warmepumpe SMSK.
Name/Vorname:

Strasse/Nr.:
PLZ/Ort:

Coupon einsenden an: SIXMADUN-OLYMP AG, Bahnhofstrasse 25, 4450 Sissach

Warmepumpe SMSK:

fast so klein wie ein PC!

Panorama

...................

 Ja, senden Sie m
[] Amiroll

Erhalten
Sie sich lhre
Lebens-
qualitat

Freunde besuchen, ein Spaziergang oder der tagliche Ein-
kauf gehdren zum Alltag und férdern die zwischen-
menschlichen Kontakte. Auch wenn Sie vielleicht rasch
mude werden oder nicht mehr so gut zu Fuss sind —
darauf durfen Sie nicht verzichten. Erhalten Sie sich lhre
Mobilitat und Unabhangigkeit.

Ein idealer Begleiter fir zuhause und unterwegs ist der
Amiroll. Er ist usserst praktisch, komfortabel, leicht (nur
ca. 12kg). Der Amiroll lasst sich vollstandig zusammenfal-
ten und im Kofferraum verstauen.

Der Fortress Elektro-Scooter fahrt auf drei Radern, ist
einfach zu bedienen und sehr wendig. Die breiten Reifen
sorgen auch beischwierigen Bodenverhéltnissen fiir eine
ruhige, komfortable und sichere Fahrt. Fir bequemes
Ein- und Aussteigen sorgt der seitlich schwenkbare Sitz
mit hochklappbaren Armlehnen.

Verlangen Sie Gratis-Info bei

EIJFORUINT

...................................................................................

Emil Frey-Strasse 137, 4142 MUnchenstein
Telefon 061 411 24 24, Fax 061 41122 01 _;’

.........
...............
.......

s Unterlagen tiber den

ir kostenlo
O Fortress Elektro-Scooter

.
H

: Name:

i pLZ/Ort:

i Telefon:
Einsenden an AUFORUM, E

....... sessee

-----------

......
.........
............



HOHE SCHULE DER KOCHKUNST
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as Essvergniigen
beschrinke sich
nicht nur auf die
Gaumenfreuden.
Wie iiberall liegt
auch hier das Geheimnis des Er-
folgs im harmonischen Gleich
gewicht. So wird der Genuss des

Von Simon Vermot

Kenners noch erhsht in angeneh-
mer Gesellschaft, durch einen
schmeichelnden Rahmen und den
herzlichen Empfang des Gastge-
bers. Frither gehorten dazu auch
noch Musik und Tanz. Zu wah-
ren Tafelfreuden miissen alle Sin-
ne angesprochen werden, und die
heutige Gesellschaft weiss in die-
ser Kunst manchmal unerwartete
Akzente zu setzen.

34 Panorama Raiffeisen 9/97

Etwas fiir

romantische Seelen

Eines der malerischsten Giss-
chen Neuenburgs ist die rue des
Moulinsam Ufer der Seyon. Man-
che der Hiuser lehnen sich stu-
fenartig an den Schutzwall des
Schlosses an und gewinnen da-
durch an Tiefe, was die Breite der
Fassade nicht vermuten lisst.

Im Erdgeschoss eines dieser
Hiuser hat sich vor etwa drei Jah-
ren Ottavia-Liva Monfort mit ih-
rem Restaurant «La Premiere»
niedergelassen. Welche Uberra-
schung: Uber eine reizende Ter-
rasse gelangt man durch einen
engen Flur ins eigentliche Restau-
rant. Dieser Flurziehtallein schon
die Aufmerksamkeit auf sich:
durch das Glas, das den Boden
bedeckt, sicht man Wasser iiber
Kiesel und Geréll rinnen bis zum
Café und weiter bis zum Beginn
der Treppe, die zum Speisesaal im
ersten Stock fiihrt. Am Ende die-
ses Saales gelangt man {iber eine
steinerne Treppe bis zu einer Art
Patio unter einem grossziigigen

Glasdach, das den Blick auf den

«La Premiére» in Neuenburg:
Einladende Terrasse, inmitten alter Stadtmauern.

Himmel freigibt. An den Winden
hingen farbenfrohe Bilder von
Mauro Regazzoni, dem Bruder
des Rennfahrers, die in Anwesen-
heit der Giste entstanden sind.
Hier und dort verschiedene
Skulpturen, Spuren, die andere
Kiinstler hinterlassen haben. Bil-
dende Kunst — eine Leidenschaft
der Hausherrin.

Jeder Monat steht unter einem
anderen Zeichen in diesem unge-
wohnlichen Haus: Der amerika-
nische Monat mit einer Harley
Davidson, Indianern, Flaggen
und entsprechenden Meniis und
Weinen; im Friihling strahlt die
ganze Terrasse in den Farben fri-
scher Primeln, im Innern leuch-
ten Geranien, Osterglocken und
Hortensien, und auf der Menii-
karte stehen zur Wahl Ginse-
bliimchensuppe, Lachsan Ringel-
blumen, Ananas mit Veilchen,
Kalbsvégel an Primelsauce etc.
Dann wieder sind die Winde mit
billigen Kleidern dekoriert, und
bei einem Défilé von Mannequins
durch das Restaurant sind die
Preise deutlich sichtbar an den

Kleidern angebracht. Der Som-
meranfang stand unter dem Zei-
chen der Sonne: Tischdecken,
Kerzen, Blumen, alles war gelb, ja
sogar die Tomaten, die Gurken,
der Paprika und der Safranreis.
Ein wunderschéner Anblick in
diesem Restaurant, wo man bis
22 Uhr essen kann und wo man
fiir eine angenehm leichte Kiiche
nicht allzu teuer bezahlt. Das
Restaurant vermittelt [hnen den
Eindruck, das ganze Jahr in den
Ferien zu sein. Man fiihlt sich hier
wie zu Hause, wenn nicht noch
besser.

Ein Hauch

von Hollywood

Einganzanderer Rahmen, eine
andere Atmosphire herrscht im
«Grand Café» an der Esplanade de
Montbenon in Lausanne, das sich
frisch renoviert in blauen und rose
Pastellténen prisentiert. Bevor-
zugte Kundschaft sind mittags
Bank-, Versicherungs- und ande-
re Angestellte der umliegenden
Biiros, abends die Jugend. Haupt-
attraktion ist die schonste Terras-
se von Lausanne mit Sicht iiber
die Girten und den Genfersee bis
hin zu den Alpen. Nicht zu ver-
gessen ein unterirdischer Park-
platz in nichster Nihe.

Inseiner Konzeptionlehntsich
«Le Grand Café» an das beriihmte
«Hard Rock Café» bzw. «Planet
Hollywood» an mit einer Mi-
schung von Kino, Sport und Mu-
sik. Die Dekoration besteht aus
Vitrinen, in denen von Stars in
diesen Disziplinen handsignierte
Gegenstinde zu bewundern sind,
sowie aus einem Fussboden aus
Simili-Marmor, der ganz wie auf



dem Hollywood-Boulevard die
Handschriften von Hollywood-
Berithmtheiten trigt, dazu beque-
me Design-Mabel in lichtdurch-
fluteten Rdumen mit einer gut

funktionierenden Beliiftung. Vor
einer als Bar gestalteten Galerie
aus kann man mit den Musikern
und Bands, die abends manch-
mal das Programm gestalten, auf
Tuchfithlung gehen.

Nichts in der Karriere von-

Alexandre Pesci (30) — er war ver-
antwortlicher Marketingleiter in
einem Unternehmen fiir elektro-
nisches Zubehr — schien ihn zu
dieser aussergewdhnlichen beruf-
lichen Wende zu pridestinieren.
Ausservielleicht seine Vorliebe fiir
ein qualitativ anspruchsvolles
Nachtleben. Auf seinen zahlrei-
chen Reisen in der ganzen Welt
und nach eineinhalb Jahren USA-
Aufenthalt hat Alexandre Pesci
gelernt, dass in dem harten Re-
staurationsgewerbe nur Erfolg
hat, wer Neues bietet. Er hat sich
die Erfiillung seines Traums 1,5
Millionen Franken kosten lassen.
Das «Grand Café» verfiigt dank
seiner zwei Satellit-Antennen fiir
500 TV-Programme sowie dem
Anschluss an das Lausanner Ka-
belfernseh-Netz iiber ein gutes
Dutzend TV-Gerite und einem
Riesen-Bildschirm, so dass man
gleichzeitig ein Konzert der Sto-
nes und ein amerikanisches Foot-
Match live verfolgen kann oder
einen Kinofilm, denn die Bild-
schirme sind nebeneinander in
fortlaufender Reihe angeordnet.
Im gleichen Gebiude sind ausser-
dem die Cinématheéque Suisse
und der Konzert- und Konferenz-
Saal Paderewski untergebracht.

Carlo Crisci und seine Gattin vom «Le Cerf» in Cossonay:
18 von 20 moglichen Punkten im «Gault et Millau».

Ein fruchtbarer gegenseitiger Aus-
tausch ist vorgesehen: So kénnen
berithmte Personlichkeiten, Re-
gisseure, Schauspieler oder Musi-
ker hier wie dort auftreten.
Geplant sind ebenfalls Abend-
programme zu einem bestimm-
ten Thema wie beispielsweise
Nationalfeiertage mit Musik,
Kostiimen, Dekorationen und
typischen Nationalgerichten der
USA, Mexikos oder Irlands.

Auf der Meniikarte des Kii-
chenchefs, Christian Hunziker,
finden sich ausser der iiblichen
bodenstindigen Kiiche auch
immer spezielle und in ihrer Zu-
sammensetzung iiberraschende
Gerichte wie gebratene Ente an
Ingwer und Lemonen, Schwei-
nechops mit Barbecue-Sauce,
Peperoni mit Kisefiillung oder
Zwiebel-Beignets, um nur einige
der iiber 62 Vorschlige zu nen-
nen, deren Preise im Vergleich
zur Qualitit konkurrenzlos giin-
stig sind.

Das Raffinement

des «Cerf»

In einem ehemaligen Kloster
in der Altstadt von Cossonay VD
hat Carlo Crisci eines der berithm-
testen Restaurants der West-
schweiz eroffnet. Mitseiner Gabe,
Geschmack und Prisentation ei-
nes Gerichts zu einem raffinierten
Kunstwerk zu vereinen, hat sich
der Besitzer des «Cerf» einen Stern
bei Michelin und 18 von 20 Punk-
ten bei Gault-Millau verdient.
Trotz seiner nur knapp 40 Jahre
und unter dem unverkennbaren
Einfluss der chinesischen Philoso-
phie, Kalligraphie und Bilderspra-
che komponiert dieser grosse Kii-

chenchef seine Teller wie eine
Symphonie. Der Schwung der
Saucenspur neben dem Gericht
trigt die Handschrift des Chefs,
ineiner spontanen Geste bildetsie
quasi das Bindeglied zwischen
dem Bestreben des Kiichenchefs,
seine Giste zu verwohnen, und
der Freude des Kunden, der sie
verzehrt.

Alles hier ist raffiniert — vom
Geschirr in edlen, reinen Formen,
das oft nach Entwiirfen des Hau-
ses angefertigt wird, iiber das
Silber-Besteck in feiner, leichter
Linienfiihrung bis hin zur Deko-
ration des Speisesaals, an dessen
Winden sorgfiltig ausgewihlte,
moderne Gemilde hingen. Man
geht ins «Cerfy, nicht um sich zu
ernihren, sondern um zu speisen,
ein wahres Fest fiir alle beteiligten
Sinne, wo das Auge ebenso ange-
sprochen ist wie der Gaumen, ein
besonderer Anlass also, zu dem

«Le Grand Café» in
Lausanne im Hollywood-
Stil: Diese Gitarre konnte
von den Rolling Stones
stammen.

man sich auch entsprechend klei-
det. Man konnte Carlo Crisci als
Maler bezeichnen, der es versteht,
Geschmack, Form und Farbe ei-
nes hochwertigen Produkes mei-
sterhaft in einem Teller zum
Kunstwerk zu vereinen. Aber er
weiss auch, dass auf eine derart
perfekte Prisentation eine ebenso
grosse Befriedigung fiir den Gau-
men folgen muss.

Als Meister des sanften Garens
verbindet er virtuos Rotbarsch-
Croustillons in Olivenkruste mit
blondem Paprika, gebackene
Froschschenkel in Bohnenemul-
sion mit Tortellini an gelbem
Wein, Langusten in der Schale,
gebraten mit Karottensaft an sau-
rem Mango-Gefrorenem zum
Beispiel. Dank seiner italienischen
Abstammung kennt und schitzt
er den Wert eines Produktes, vom
Orient hat er gelernt, dass nie-
mand vollkommen ist und dass

man immer auf ein bisschen
Gliick bei der Arbeit angewiesen
ist.




FINNCOMFORT !

sind herrlich bequem, besitzen eine
fussgerechte Passform und die einzig-
artigen, auswechselbaren Fussbettungen
zum Entspannen und Vitalisieren.

—

Damit Sie piinktlich Feierabend

machen kénnen...!

Hinter dem Erfolg unserer Sie garantieren fiir die um-
Produkte steht die Kreativitit fassende Funktionssicherheit
und der Einsatzwille unserer und lange Lebensdauer unserer
Mitarbeiter in den Bereichen Geréte.

Entwicklung, Produktion und

Service.

Préma GmbH
. *Fabrik fir'Geldzdhlmaschinen
_CH:4665 Oftringen’ ;
lefon” 062 797 59 59 v Rotojet



| Aussight vom Kanzeli
{;;fﬁ’f‘;, Béhtenberg, _
Thuhersee und Eiger, *

is vor einiger Zeit
galt Beatenberg als
Ferienort vor allem
fiir Leute in fortge-
schrittenem  Alter.
Diesonnige Lageaufeiner Terras-
se iiber dem Thunersee lud ein zu
mehr oder weniger ausgedehnten
Spaziergingen mit einer Pause in

Von Peter Anliker

einem Café. Weit ab von den
wichtigen internationalen Ver-
kehrslinien empfahl sich Beaten-
berg fiir Leute, welche die Ruhe,
die Beschaulichkeit suchten.

Die Ruhe ist immer noch ein
Merkmal von Beatenberg. Doch
in den letzten Jahren hat der Ort
ein Angebot geschaffen, das auch
Leute befriedigt, die in den Ferien

un &

Auch wenn die Touris-
musverantwortlichen
vielerorts sorgenvoll
dreinschauen: Beaten-
berg, das Dorf weit
Uber dem Thunersee,
hat in den letzten
Jahren einen grossen
Sprung nach vorn ge-
macht und prdsentiert
sich heute als moderner
Kurort mit einem viel-
faltigen Angebot fur

Aktive und Geniesser.

\dventure

aktiv sein wollen, die erstklassige
Erlebnisse und Abenteuer suchen.

Vielfaltiges Angebot

Als erstes ist hier die neue
Gruppenumlaufbahn aufs Nie-
derhorn zu nennen, die am 2. Mai
dieses Jahres offiziell eingeweiht
wurde und den fritheren Sessellift
abgeldsthat. In einer halben Stun-
de bringt einem die Bahn vom
Dorf, das auf einer Hohe von
1130 Metern iiber dem Meer
(rund 600 Meter iiber dem Thu-
nersee) liegt, auf den Niederhorn-
gipfel (1950 m). Dort bietet sich
sommers und winters ein wunder-
barer Rundblick auf die Berge des
Berner Oberlandes. Im Sommer
kann man natiirlich zu Fuss aufs
Niederhorn steigen, wenn man
geniigend Kondition fiir den drei-

Fotos: zV

stiindigen Aufstieg hat! Oder wie
wir's mit einer Besteigung des
Gemmenalphorns — auf dem
2061 m hohen Gipfel sind die
Bergtiichtigen unter sich, wenn
man von den Steinbécken, Gem-
sen und Murmeltieren absieht, die
hier zu Hause sind.

Werzur richtigen Zeitim Spit-
sommer (in diesem Jahr am 26.
September) kommt, hat die Ge-
legenheit, die einmalige «Chis-
teilet» im Justistal zu erleben —
obschon dieser althergebrachte
Brauch zu einer weitherum be-
achteten Touristenattraktion ge-
worden ist, lisst sich hier noch
Alpler-Brauchtum  in
schénsten Form erleben. Im Som-
mer kann die Alpkiserei jeden
Dienstag besucht werden, fiir
hungrige Wanderer steht ein
«Sennenfriihstiick» bereit. Im
Winter bietet das Niederhorn die
Méglichkeit zum Skilaufen oder
zum Langlaufen, es werden aber
auch Winterwanderwege pripa-
riert, so dass auch ein Aufenthalt
ohne Skis ein wunderbares Natur-
erlebnis verspricht. Eine Gratis-
Natureisbahn und Gleitschirm-
fliegen runden das Winterange-

bot ab.

seiner

Familien hiiten Kinder

Beatenberg hat sich der Verei-
nigung der familienfreundlichen
Ferienorte der Schweiz ange-
schlossen, und entsprechend bie-
tet der Ort ein vielseitiges Ange-
bot fiir Familien mit Kindern.
Wer mit kleinen Kindern anreist,
kann von der Babywaage iiber die
Bébé-Badewanne und den Hoch-
stuhl bis zum Buggy die meisten
notwendigen Gerite mieten. Na-
tiirlich stehen in der Wintersaison
auch geniigend Wintersportarti-

kel wie Skis, Snowboards, Schlitt-

)

9/97 Panorama Raiffeisen



schuhe und Schlitten mit oder
ohne Kindersitz zur Miete bereit.
Fiir kleine Kinder gibt es auch
einen Kinderhiitedienst bei Bea-
tenberger Familien, ab drei Jah-
ren konnen die Kinder den «Kid-
dy-Club» besuchen, wo eine Be-
treuerin fiir spannende Aktiviti-
ten sorgt. Auf einem 2000 Qua-
dratmeter grossen Gelinder plant
die Gemeinde einen Spielplatz,
der zum «schonsten Spielplatz im
Berner Oberland» werden soll.

Viele Attraktionen

Zum kinderfreundlichen An-
gebot gehért auch, dass Beaten-
berg fiir Kinder (bis zum vollen-
deten 16. Altersjahr) keine Kurta-
xe erhebt. Trotzdem wurde fiir sie
ein Programm zusammengestellt,
das mit einfachen Mitteln unver-
gessliche Eindriicke vermitteln
will, etwa durch einen Besuch in
der Dorfbackstube, mit dem Be-
malen von T-Shirts, mit Schnup-
per-Tépfern oder Mini-Tennis.
Wer hitte nicht Lust, am Lager-
feuer ein Nachtessen zu geniessen
und danach in der freien Natur zu
zelten?

Etwas exklusiver sind Accrak-
tionen wie Lama-Trekking (auf
Wunsch mit Ubernachtung) oder
Gleitschirmpassagierfliige.  Fiir
Sportliche stehen in Beatenberg
auch Fahrrider bereit, die gemie-
tet werden konnen, ein Hallen-
bad mit Sauna verschént verreg-
nete Tage. Wer mit kleinen Kin-
dern wandern mdéchte, mietet
entweder eine Huckepack-Trage
oder hilt sich an die speziell fiir
Kinderwagen hergerichteten Spa-
zierwege.

Interessante Umgebung
Wem das Angebot Beatenbergs
allein nicht geniigt, findet im Ber-
ner Oberland zahlreiche Méglich-
keiten fiir vielseitige Aktivititen.

Anlagefonds

Vom Beatenberg bietet sich na-
tiitlich ein Besuch in den nahege-
legenen St.-Beatus-Hohlen an.
Neben einem gesicherten Weg
durch die Héhle, einer nachge-
bauten prihistorischen Siedlung
und dem ersten Héhlenmuseum
der Schweiz bieten die Hohlen
auch die Zelle des heiligen Beatus
und einen Spielplatz mit einer
Drachenrutschbahn.
Diezahlreichen Touristenziele
des Berner Oberlandes kénnen
hier nichtim einzelnen aufgefiihre
werden, erwihnt sei nur, dass sich
Interlaken in den letzten Jahren
zu einem Mekka fiir Abenteuer-
Aktivititen entwickelt hat, neben
Bungy Jumping kann hier auch
River-Rafting, Canyoning, House-
Running, Klippensprung, Flying
Fox und Fun Yak gebucht wer-
den. Im Winter gibt es nicht nur
eine Ski- und Snowboardschule,
auch Renn-, Tiefschnee- und Big-
Foot-Kurse werden angeboten.
Fiir Kinder bis 6 Jahre gibt es eine
spezielle Kleinkinderskischule.

Ein besonderes

Bahnerlebnis

Es wurde schon darauf hinge-
wiesen, dass Beatenberg ruhig,
abseits der Verkehrsstrome liegt.
Trotzdem ist das Dorf sowohl mit
dem Privatfahrzeug als auch mit
dem offentlichen Verkehr gut zu
erreichen. Automobilisten fahren
nach Interlaken und von dort in
rund 20 Minuten auf den Beaten-
berg. Ab Interlaken fihrt auch
stiindlich ein Postauto auf den
Beatenberg. Besonders eindriick-
lich ist die Anreise mit dem Schiff
iiber den Thunersee bis zur Stati-
on Beatenbucht, von dort bringt
einem die Standseilbahn auf den
Beatenberg. Ein ganz besonderes
Bahnerlebnis, das den Kindern
sicher lange in Erinnerung blei-
ben wird!

Subventionen

«
s

Neue Beatenberg-
Niederhorn-Bahn mit
Eiger, Moénch, Jungfrau

Kinderprogramm: Besuch
in der Backstube

Thunersee—Beafnbeg-
Bahn

Spirenwald: Dorfstr
mit blumengeschmiickten
Chalets

it

Es gibt zwei Moglichkeiten, sein Geld
an der Borse anzulegen: in Einzel-
papiere oder in Fonds. Wir sagen
lhnen, was daflr spricht, das Risiko

mit Anlagefonds zu verteilen.

Subventionen sind beinahe schon zu
einem Schimpfwort geworden. Dabei
profitieren wir alle davon. Dennoch
die Frage: Gibt es eine Mdglichkeit,
den Subventionsberg abzubauen?

asse

Raiffeisen
und «Panorama» im Internet:
http://www.raiffeisen.ch

AuskUinfte Uber Ferien auf dem
Beatenberg gibt das Tourismus-
biro von Beatenberg:Tourismus.
Fiirs Ubernachten stehen zahlrei-
che Unterkinfte vom einfachen
Berghaus bis zum komfortablen
Hotel far gehobene Anspriche
bereit. Eine grosse Zahl von Feri-
enwohnungen jeder Grosse kann
gemietet werden, ausserdem gibt
esalsneues Angebotauch «Cam-
pieren auf dem Bauernhof»: Eine
Bauernfamilie stellt eine gemahte
Wiese zur Verfligung, wo das Zelt
oder der Wohnwagen aufgestellt
werden kann, ausserdem kann
im Haus die Toilette und die Du-
sche beniitzt werden, und auf
Wunsch hat es einen Stroman-
schluss.

Das Tourismusblro Beaten-
berg vermittelt nicht nur Unter-
kunfte, sondern reserviert und
verkauft auch Billette fur Konzer-
te und Ausfltige und organisiert
ein unterhaltsames Gastepro-
gramm.

Kontaktadresse:
Tourismusburo,

3803 Beatenberg,

Telefon 033 841 18 18,
Telefax 033 841 18 08.

Via E-Mail kann Beatenberg
unter der Adresse Beatenberg
Tourismus@popnet.ch erreicht
werden. Im Internet sind
Informationen unter
http://www.thunersee.ch

abrufbar. (pan.)

Lesen Sie im nachsten Panorama




Stempelautomaten

Giltige Adresse, schnell und blitzsauber:
o ls Absender auf jedem Briefumschlag

o quf allen Einzahlungsscheinen

o Sofortanzeige bei Adresstinderungen

o fiir Visitenkarten

Wir liefern Ihnen lhren Stempel fixfertiq
in weniger als 3 Wochen ins Haus.

.....und damit Sie lange Freude daran haben:
Bestellen Sie auch gleich das Ersatzkissen mit!

STOP-PREIS
ub29.50

Achtung: Der Stempel/die Ftiketten wer-
den genau nach fhren Angaben geferfigt
Wenn Sie also ein Wort in
Grosshuchstaben schreiben, wird es auch
in Grossbuchstaben abgesetzt. Ohne Ihre
gegenteili ;(]e Angabe werden alle
Stempel//Ftiketten eingemittet herge-
stellt. Die Stempelfarbe/Druckfarbe ist

schwarz.

Hans Mdller

Bahnhofstrasse 3
6000 Luzern
Telefon 041/66 77 88\t miANN

> Selbstklebe-Etiketten:

Dekorativ und gepflegt wirkt eine Etikette. Schon ab 49.— erhalten Sie eine Rolle mit 1°000 Etiketten in einer prakfischen
Dispenser-Box. Wiihlen Sie die Farbe und Grasse Ihrer Etikette: In weniger als 3 Wochen ist Ihre Bestellung bei Ihnen.

Technischer Berater
Waldstr. 13, 6045 Meggen
Tel. 041/22 11 33
FAX 041/44 55 66

G o e
Anzahl Stempel Anzahl 2er-Set «Farb-Ersatzkissen» schwarz
o _ 08034.020 «3Zeilen» 29.50  88.044.020 Zer-Set «3 Zeilen» 7.50
J A 4 I C H B E s T E I' I' E ® __ 88.034.030 «4 Zeilen» 34.50 __ 88.044.030 Zer-Set «4 Zeilen» 8.50
_ 88.034.040 «5Zeilen» 39.90  88.044.040 ZerSet «5 Zeilen» 9.50
Pa 9/97 .
| «Ftiketten» Grasse Grasse
B s i s s Anzehl 35 15 mm Anzahl 45 x 20 mm
T weiss __ B8051.001 49- __ 88061001 59~
e e e leuchtend gelb 88.051.002 49— __ 88061002 39~
oy leuchtend ot~ 88.051.003 49— __ 88.061.003 59~
e e s e s e e e gold metaflic 88.051.004 59— _ 88.061.004 69~
@ Unterschi silber metallic 88.051.005 59~ _ 88061005 69~
Die Lieferung erfolgt gegen Rechnung, zuziiglich Versandkosten-Anteil, zahlbar for: el
innert 30 Tagen. Coupon bitte einsenden an: SE Kbz
Angela Bruderer AG Postfach 1253 8401 Winterthur E%; g
schneller & bequemer:  per Fax. 052232 62 23 €%
= E Zeile 4:
[ Ich méchte gratis den nevesten Angela Bruderer-Katalog! ES s




Eigenheim-Finanzierungen
zu fairen Bedingungen.

Mdochten Sie den Traum von den eigenen vier Wanden verwirklichen? Wir
kénnen Ihnen helfen: Mit Baukrediten und Hypotheken zu bekannt fairen
Raiffeisen-Bedingungen.

Interessante Pluspunkte fiir Sie:

¥ Verschiedene Hypothekarmodelle

© Auf Wunsch mit Amortisations- oder Zinsentlastung

Auf Wunsch Vorsorgesparen statt Amortisieren — mit Steuervorteilen

# Auf Wunsch kostenglnstige Familienschutz-Versicherung

© Unkomplizierte Abwicklung des WEG (staatliche Wohneigentumsférde-
rung)

Uber alle Méglichkeiten und Vorteile informiert Sie gerne lhre Raiffeisen-

bank! R AIF %E_[Sﬂ

Die Bank, der man vertraut.
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