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Editorial

Senioren-Wohnen und Senioren-Geld.
Senior(inn)en machen einen immer grésser
werdenden Teil unser Bevolkerung aus.
Darunter befinden sich auch zahlreiche
Hausbesitzer(innen). Im Pensionsalter,
wenn die Kinder langst ausgezogen sind,
stehen sie dann plotzlich vor der Frage: Soll
ich weiterhin ungenutzte Wohnflachen
putzen, Garten- und Unterhaltsarbeiten auf
mich nehmen? Doch das lieb gewonnene
Wohneigentum zu verlassen, das Haus den
Kindern zu tbergeben, zu verkaufen oder
zu vermieten, ist kein leichter Schritt. Denn
ausziehen ist das eine - eine neue, heimeli-
ge Bleibe zu finden, das andere. Ein gutes
Beispiel fur altersgerechte Eigentumswoh-
nungen ist die Siedlung «Sonnhalde» mit-
ten in Olten. «<Panorama»-Mitarbeiter Jirg
Zulliger hat sich dort umgesehen und dabei
auch ein Ehepaar angetroffen, das aus
seinem Einfamilienhaus ausgezogen ist
(Seite 32).

Mit der Pensionierung stellt sich aber
nicht nur die Frage, wo man den Lebens-
abend geniessen mochte. Gleichzeitig geht

auch die Aufbauphase eines eigenen Ver-
maogens zu Ende. Die Absicherung und der
Konsum des Ersparten haben fortan Priori-
tat. Rentner(innen) mussen nach ihren
Bedurfnissen und Winschen die richtigen
Rezepte im Umgang mit dem persénlichen
Kapital finden. Wer den Lebensabend in
vollen Zigen geniessen will und dafur in
einem gewissen Mass auch das eigene
Vermdégen heranzieht, stellt den Konsum
Uber die Absicherung der erarbeiteten und
geerbten Werte. Wer dagegen seine oft
grosse Kaufkraft nicht zuletzt im Hinblick
auf die Nachkommen méglichst erhalten
mochte, muss darauf achten, dass sein
Einkommen nach der Pensionierung unab-
hangig von der Substanz sichergestellt ist
(Seite 4). )

Auch dieser Entscheid ist oft schwierig
und muss — wie beim Wohnen — wohl tber-
legt und rechtzeitig geplant werden.

Markus Angst, Chefredaktor
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Mit der Pensionierung geht

die Aufbauphase eines eigenen
Vermdgens zu Ende. Die Absi-
cherung und der Konsum des
Ersparten haben fortan Prioritat.
Rentnerinnen und Rentner mussen
nach ihren Bedurfnissen und
Winschen die richtigen Rezepte
im Umgang mit dem persén-
lichen Kapital finden.
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Vermodgensanlage

Genuss
und Sicherheit
fUr den
Lebensabend

Die Verwaltung des eigenen Vermo-
gens nach der Pensionierung erfolgt
nicht nur nach finanz- und steuertech-
nischen Gesichtspunkten, sondern hat
auch viel mit der personlichen Lebens-
philosophie zu tun. Wer den Lebens-
abendin vollen Ziigen geniessen will und
dafiir das eigene Vermdogen aufbraucht,
stellt den Konsum iiber die Absicherung
der erarbeiteten und allenfalls auch ge-
erbten Werte.

Einkommen absichern. Wer dagegen
seine oft grosse Kaufkraft nicht zuletzt

im Alter

im Hinblick auf die Nachkommen mog-
lichst erhalten mochte, muss darauf ach-
ten, dass sein Einkommen nach der Pen-
sionierung unabhéngigvon der Substanz
sichergestelltist. Je nach Lebensfiithrung
sind dazu mindestens 60 bis 80 Prozent
des letzten Bruttoeinkommens notig. Die
Einkommensliicke, die AHV und berufli-
che Vorsorge nicht zu decken verméogen,
miissen Rentnerinnen und Rentner mit
individueller Vorsorge im Rahmen der
3. Saule ausfiillen.

Ein Blick in die Vermdogensstatistik
zeigt, dass Rentner/innen in der Tat im
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Viele Pensionierte sind vermégend

Viele Schweizerinnen und Schweizer kon-
nen finanziell gesehen einen sorglosen
Lebensabend geniessen. 1997 betrug das
Reinvermdégen der rund vier Millionen
Steuerpflichtigen in der Schweiz im
Schnitt 193 800 Franken. Dass in erster
Linie altere Leute diesen Reichtum ver-
walten, zeigt ein Blick in die Vermégens-
statistiken, die gewisse Kantone auch
nach dem Alter aufgeschlusselt haben.
1995 gaben die Zarcher/innen in ihren
Steuererklarungen zusammen ein Rein-
vermégenvon 189 Milliarden Franken an.
Davon gehorten fast die Halfte, namlich

Durchschnitt ungefdhr noch zwei Drittel
jenes steuerbaren Reineinkommens auf-
weisen, das sie im letzten Jahrzehnt
ihres Erwerbslebens verdient haben. Im
Kanton Ziirich deklarierten 1995 die
Personen im Vorseniorenalter (55 bis
62/65) pro Kopf einen Betrag von 81070
Franken, derweil die durchschnittliche
Steuererklirung eines Seniors 53 000
Franken enthielt.

Planung zentral. Zur Bestimmung des
Einkommensbedarfs im Alter braucht es
eine sorgfiltige Budgetierung von Ein-
nahmen und Ausgaben. Dabei lassen
sich die Verhéltnisse im Erwerbsleben
nicht 1:1 auf die Zeit nach der Pensio-
nierung tbertragen. So geht zum Bei-
spiel die Aufgabe der Erwerbstitigkeit
héufig mit einer Zunahme der Ausgaben
einher, da viele Neurentner die frei ge-
wordene Zeit zu Reisen nutzen und ihre
Hobbys nun intensiver pflegen. Mit zu-
nehmendem Alter gehen dann allerdings
die Aktivititen und damit auch die Aus-
gaben tendenziell zuriick.

tber 91 Milliarden, pensionierten Perso-
nen. Wahrend der Durchschnittsztrcher
ein Vermogen von 288 530 Franken auf-
wies, standen die Rentner mit 644 670
Franken pro Kopf zu Buche.

Allerdings tduschen die Mittelwerte
wie immer Gber die Extreme hinweg, die
farviele Menschen gelten. Einerseits wa-
ren von den Rentner/innen im reichen
Kanton Zarich 1995 bereits 13 Prozent
Mitglieder im Klub der Millionéare. Ande-
rerseits musste ein Viertel mit einem Ver-
moégen unter 50 000 Franken zurecht-
kommen. (s.)

Zum Erreichen des lebensnotwendi-
gen Einkommens reichen die Einkiinfte
aus der 1. und 2. Sdule meist nicht aus.
Wer nichtvonder Substanz zehren moch-
te, muss also im Alter zusétzliche Ein-
kommensquellen anzapfen. Diese kon-
nen die gleichen sein wie schon zur
Erwerbszeit: Immobilienbesitzer konnen
einen Teil ihres Einkommens weiterhin
mit Mietertrdgen bestreiten, Aktionédre
konnenihre Gewinnerealisieren und von
hohen Dividenden trdumen, Obligatio-
nenbesitzer konnen mit den félligen Zin-
sen rechnen. .

Altersrente als Garantie. Um das
kiinftige Einkommen abschétzen zu kon-
nen, ist es unerlisslich, schon ein paar
Jahre vor der Pensionierung einen Uber-
blick iiber sein Vermdgen zu gewinnen.
Friihzeitige Uberlegungen, wie freie oder
frei werdende Gelder — zum Beispiel im
Falle einer Kapitalauszahlung der 2. Siu-
le - mit einem sinnvollen Mix ertragreich
und trotzdem sicher angelegt werden
konnen, machen sich bezahlt.

Wer sich nicht auf die hdufig schwan-
kenden Ertrige von Liegenschaften und
Wertpapieren verlassen will, kann sich
als Ergénzung oder Alternative den Kauf
einer Leibrente bei einer Lebensversi-
cherungsgesellschaft tiberlegen. Alters-
renten sichern das Einkommen durch
regelméssige Zahlungen in garantierter
Hohe - jéhrlich 5 bis 7 Prozent des An-
fangskapitals — plus allfilligen Uber-
schiissen ab (vgl. Kasten).

Hypothek abzahlen? Besitzer von
Wohneigentum stellen sich bei der Pen-
sionierung héufig die Frage, ob sich
die volle oder teilweise Amortisation
der Hypothek mit Vorsorgegeldern oder
anderen Vermogenswerten lohnt. Um
darauf die passende Antwort zu fin-
den, miissen Liegenschaftsbesitzer ne-
ben den Vorstellungen der Bank vor
allem ihre Vermdégensstruktur, ihren
Einkommensbedarf und ihre Steuersi-
tuation beriicksichtigen.

Da die Riickzahlung der Hypothek
eine Verminderungder Schuldzinsenbe-
wirkt, lohnt sich dieser Schritt, wenn
diese Reduktion grosser ist als der durch
den Eigenmietwert beeinflusste Steuer-
anstieg. Doch auch das Beibehalten der
Hypothekarbelastung kann sich auszah-
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len, wenn die Vorsorgegelder ldnger-
fristig mit einer ausgewogenen Anlage-
struktur in Wertschriften investiert
werden. Im Schnitt der Jahre kénnen
Anleger eine Rendite erzielen, die die
Kostenrechnung stirker dimpft als eine
Amortisation.

Steuersatz entscheidend. Allerdings
miissen Besitzer von Wohneigentum mit
schwankenden Kursgewinnen leben kon-
nen und auch ohne diese in der Lage sein,
die Zinsen und Nebenkosten zu zahlen.
Experten raten, zuerst den personlichen
Steuersatz zu berechnen. Je hoher die-
ser ausfillt, desto mehr lohnt sich wegen
der Progression das Stehenlassen der
Hypothek.

Wer in diesem Fall sein Geld in Wert-
schriften investiert, sollte nur ab zehn
Jahren Anlagedauer voll auf Aktien set-
zen. Zudem ist in einem solchen Fall
auch eine Festhypothek empfehlenswert,

durch die sich Besitzer von Wohneigen-
tum vor einem Zinsanstieg schiitzen kon-
nen. Wer sich dagegen fiir eine Riickzah-
lung der Hypothek entscheidet, sollte
eine Reserve fiir zukiinftige Unterhalts-
arbeiten bereit halten, da eine nachtréag-
liche Wiedererhohung der Hypothek sehr
umstdndlich seinkann.  JURG SALVISBERG

Altersrenten bieten sehr flexible Losungen

Da die Versicherung bis ans Lebensende der
begunstigten Person zahlen muss, lohnt sich
der Abschluss einer Leibrente streng rechne-
risch dann, wenn der Gesundheitszustand
eine Lebenserwartung Uber dem statisti-
schen Schnittin Aussicht stellt. Frauen in der
Schweiz, die das ordentliche Ruhestands-
alter 62 erreichen, haben im Mittel noch fast
24 Lebensjahre vor sich; Manner durfen mit
65 immerhin noch 18 Jahre erwarten.

Der Abschluss einer Altersrente sollte al-
lerdings nie so spekulativen Erwagungen
folgen. Zudem muss er nicht unbedingt di-
rekt mit der Pensionierung geschehen. Nach
einer Phase der aktiven Vermdgensbewirt-
schaftung kann eine Altersrente auch der
Einkommenssicherung im fortgeschrittenen
Alter dienen. Je hoher das Alter bei Renten-
beginn, desto hoher fallt der Umwandlungs-
satz (des Kapitalstocks) und damit die jahrli-
che Ausschittung aus. Ein Beispiel: Betragt
der Umwandlungssatz 6 Prozent gemessen
an 300 000 Franken, ergibt dies eine jahrli-
che Rente von 18 000 Franken. Nicht nur der
garantierte Ertrag an sich, sondern auch der

6 Panorama Raiffeisen 9/2000

glnstig gesinnte Fiskus macht Altersrenten
prafenswert. Auf kantonaler Ebene unter-
liegen diese ab dem 1. Januar 2001 nur noch
zu 40 Prozent statt wie bis anhin zu meist 60
Prozent der Einkommenssteuer, derweil die
AHV und die Renten aus der beruflichen
Vorsorge zu 80 und ab dem Jahr 2002 zu 100
Prozent als Einkommen besteuert werden.

Die Raiffeisenbanken bieten in Zusam-
menarbeit mit ihrem Versicherungspartner
Helvetia Patria drei Vorsorgekonzepte an,
die eine sehr flexible Ausgestaltung erlau-
ben. Alle Lésungen werden nach den indivi-
duellen Bedurfnissen des Kunden entwor-
fen, in der Regel mit Einmalpramien finan-
ziert und kénnen vor und auch wahrend der
Bezugsphase an gednderte Lebensumstan-
de angepasst werden.

Der Kunde hat die Wahl zwischen einer
lebenslang konstanten Rente und einem so
genannten Phasenplan. Dieser bietet die
notige Flexibilitdt, um beispielsweise in
den ersten Jahren einer Frihpensionierung
eine hohere Rente zu beziehen als nach
dem Einsetzen der ordentlichen Rentenzah-

mlnfo

Buchtipps:

Max Bolanz, Matthias Reinhart:
Anlagestrategien fur Leute ab 50.
Strategien fur die Sicherstellung

des Vermdgens und des Einkommens
nach der Pensionierung, Wien/
Frankfurt 2000. ISBN 3-7064-0663-2.

Giuseppe Botti:

Erfolgreiche Vorsorge- und
Vermoégensplanung, Zirich 1998.
ISBN 3-85569-162-2.

lungen aus der AHV. Samtliche Rentenver-
sicherungen kénnen auf ein oder zwei Le-
ben abgeschlossen werden, wobei die Rente
auf zwei Leben Einkommenslicken des
Lebenspartners vermeiden hilft. Wird die
Police mit Pramienrickgewahr gewahlt,
wird bei vorzeitigem Ableben der versicher-
ten Person(en) die Restsumme zugunsten
vom Kunden begulnstigter Personen aus-
bezahlt.

Bei der sofort beginnenden und der auf-
geschobenen Rentenversicherung mit klas-
sischer Anlage wird das einbezahlte Kapital
eherkonservativangelegt. Andersist diesim
Fall der fondsgebundenen aufgeschobenen
Rentenversicherung. Dabei wird das An-
fangskapital in Fonds der Bank Vontobel,
der Raiffeisen-Partnerin im Anlagegeschaft,
investiert. Diese Anlageform hat sich im Le-
bensversicherungsgeschaft bewahrt und
bietet hohere Renditen als die klassischen
Moglichkeiten. Der Kunde kannsein eigenes
Risikoprofil bestimmen und ist durch eine
garantierte Mindestverzinsung gegen Ver-
lust abgesichert. (js.)
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Tageslicht, frische Luft und freie Sicht
sind fir Wohlbefinden und Lebensfreude

von grundlegender Bedeutung.

Diese Erkenntnis ist der Kern unserer Tatigkeit.
Danach bauen wir unsere Dachflachenfenster,
damit Ihr Dachraum zum behaglichsten

Raum im ganzen Haus wird.

[ Ja, schicken Sie mir die aktuelle Broschiire «Leben unter dem Dach»:
@ Ja, schicken Sie mir die aktuelle Broschiire «Dekoration und Sonnenschutz»:
@ Ja, schicken Sie mir die aktuelle Broschiire «Der VELUX Aussenrolladen — Perfekter Schutz»:

Name

* Der VELUX Aussenrolladen
— Sechs Schutzfunktionen in
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e Jedem sein kleines Reich —
Mit VELUX Dekoration und
Sonnenschutz.

Adresse

PLZ/Ort

Telefon

Einsenden an: VELUX (SCHWEIZ) AG, Industriestrasse 7, CH-4632 Trimbach

MEHR ALS NUR EIN FENSTER




Fringe Benefits

ZUckerchen
far Angestellte und

Immer mehr Firmen bieten
ihren Angestellten eine breite
Auswahl an Lohnnebenleis-
tungen (Fringe Benefits) an:
bezahlter Weiterbildungs-
urlaub, Warengutscheine, ver-
glnstigte Hypotheken oder
vorteilhafte Konditionen fur
Bankdienstleistungen.

«Anreize fir die heutige und kiinftige Leistung schaffen»

«Panoraman: Herr Professor Thom, wie be-
urteilen Sie Fringe Benefits?

Norbert Thom, Direktor des Instituts fir
Organisation und Personal der Uni-
versitdt Bern: Fringe Benefits in Form
eines bezahlten Bildungsurlaubs erachte
ich zum Beispiel als positiv. Das erh6ht die
Arbeitsmarktfahigkeit eines Mitarbeiters,
was heute viel Wertist. Sinn machen auch
Beitrdge an Abonnemente des 6ffentli-
chen Verkehrs, glnstigere Flugtickets
oder Vergunstigungen fur den privaten
Verkehr. Denn der Forderung der person-
lichen Mobilitatkommtin unserer Gesell-
schaft ebenfalls eine grosse Bedeutung
zu. Auch zusatzliche Beitrage des Arbeit-
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gebers an die Pensionskasse passen indie
heutige Landschaft, in der die personli-
che Vorsorge wichtig ist. Negativ beurtei-
le ich hingegen Fringe Benefits soweit sie
sich nicht an der Leistung orientieren,
sondern am Status oder an der Vergan-
genheit. Wenn eine Firma einem Mana-
ger mitwenig Dienstreisen einen person-
lichen Dienstwagen mit Privatchauffeur
zur Verfugung stellt, so halte ich das in
unserem Kulturraum eher fur stossend,
weil das bloss ein vordergrindiges Sta-
tussymbol darstellt. Eine solche altherge-
brachte Privilegienvergabe kommt nun
unter Beschuss. Fringe Benefits in diesem
Geiste bemessen sich nach den Meriten

far Manager

er in vielen Wirtschaftszweigen wie-

derum angespannte Arbeitsmarkt
fithrt dazu, dass die meisten Schweizer
Firmen einige Anstrengungen unterneh-
men, um als Arbeitgeber attraktiv zu
sein. Dabei beweisen die Unternehmen
einen grossen Einfallsreichtum, um
Arbeitnehmer(innen) nebst dem Lohn
mit zusitzlichen Extras fiir sich zu ge-
winnen.

Verschiedenste Formen. Die Migros
Aare offeriert zum Beispiel Warengut-
scheine und die stark vergiinstigte
Teilnahme an Kursen der Migros-Klub-
schule. Die Schweizer Riick oder der Lu-
xusuhrenhersteller Rolex iibernehmen
zum grossten Teil die Sozialversiche-
rungs- und Krankenversicherungskosten
- teils sogar iiber die Pensionierung hi-

Norbert Thom, Direktor des Instituts
fiir Organisation und Personal der
Universitat Bern



naus. Bei der Baer Weichkiserei AG in
der Innerschweiz kommen alle Ange-
stellten wochentlich in den Genuss von
Gratisprodukten aus dem Betrieb und
etlichen weiteren Extras.

«Fringe Benefits» kennt auch die Com-
puterfirma IBM. Die Firma zahlt allen
Angestellten Well-being-Kurse (Riicken-
gymnastik, Stresshewiltigung, Fitness
fiir die Augen), vergiinstigt die Abon-
nemente fiir den offentlichen Verkehr,
offeriert einen Aktienkaufplan und
«Awards» fiir gute Leistungen (zum Bei-
spiel Nachtessen fiir zwei zu 250 Fran-
ken). Zudem bietet die Computerfirma
einen Spitalplan an. Die Firma trédgt bei
Mitgliedern der kollektiven Krankenkas-
se im Fall eines Spitalaufenthaltes die
ersten 25 000 Franken. Die Firma wolle
den Mitarbeiter(inne)n ein «Gefiihl der

der Vergangenheit. Man sollte aber An-
reize fur die heutige und kunftige Leis-
tung schaffen.

«Panoraman»: Halten Sie es fur sinnvoll,
wenndie Arbeitnehmer(innen) unter ver-
schiedenen Angeboten auswahlen kén-
nen?

Thom: Ein solcher «Cafeteria»-Ansatz ist
grundsatzlich zweckmaéssig. Denn je nach
Lebenslage sind die Bedirfnisse unter-

schiedlich. Die einen sind vielleicht an-

zusétzlichen monetéren Leistungen in-
teressiert, andere mochten ein Haus
bauen, legen in einer anderen Lebens-
phase Wert auf mehr Weiterbildung oder
winschen sich Vergtnstigungen fur den

Sicherheit» vermitteln, heisst es bei IBM.
Weiter trigt die Firma die Kosten fiir
Home Computing (gesamte Infrastruk-
tur, Anschliisse, Natel), und sie gewéhrt
auch den vergiinstigten Bezug von Pro-
dukten (PC, Notebook, Software).

Nur kurzfristiger Anreiz. Solche zu-
sitzlichen Lohnnebenleistungen, so ge-
nannte Fringe Benefits, hingen oft von
der Branche ab. Bei Treuhand- und Be-
ratungsfirmen bietet der Arbeitgeber sei-
nen Mitarbeitern teils gratis Rechts- und
Steuerberatung an. Dem-
entsprechend bankspezi-
fisch sind beispielsweise
auch die zusiitzlichen Leis-
tungen, welche die Raiff-
eisenbanken ihrem Perso-
nal gewiéhren. Die rund
900 Beschiftigten des
Schweizer Verbandes der
Raiffeisenbanken (SVRB)
in St.Gallen profitieren
von Vergiinstigungen bei Bankdienst-
leistungen. Beim SVRB gelten diese Ver-
giinstigungen gleichermassen fiir alle
Festangestellten — unabhéingig von der
Hierarchiestufe und dem Dienstalter.

Der SVRB empfiehlt den einzelnen
Raiffeisenbanken, eine dhnliche Perso-
nalpolitik zu verfolgen. Aber selbstver-
stindlich sind die einzelnen Banken frei,
in diesem Punkt ein eigenes System um-
zusetzen. Nach der Erfahrung von Dieter
Keil, Leiter des SVRB-Personaldienstes,
sind solche Fringe Benefits eine Zusatz-

privaten oder 6ffentlichen Verkehr. Sol-
che Anreizsystemesind bedtrfnisgerecht,
aber aufwandiger in der Administration,
als einfach mehr Lohn zu zahlen.

«Panoraman: Sind Fringe Benefits ein An-
reiz fur mehr Leistung?

Thom: Sie haben einen Einfluss auf die ge-
nerelle Zufriedenheit mit dem Arbeit-
geber, aber nicht auf die Leistungsmo-
tivation. Einen direkten Leistungsanreiz
stellt hingegen eine leistungsorientierte
Lohnkomponente dar, weil ein unmittel-
barer Zusammenhang mit den erbrach-
ten Leistungen ersichtlich ist. Diese varia-
ble, leistungsorientierte Komponente hat
in den letzten Jahren stark zugenommen.

leistung, welche die Angestellten bei der
Auswahl einer Stelle durchaus mit ein-
rechnen. «Lohn und Lohnnebenleistun-
gen wirken jedoch nur kurzfristig moti-
vierend», betont Keil. Um gute Leute zu
gewinnen, seien lingerfristig vor allem
eine sinnvolle Arbeit, ein gutes Arbeits-
klima und eine herausfordernde Titig-
keit ausschlaggebend.

Andere Kriterien zéhlen mehr. Fringe
Benefits gelten generell unter Personal-
fachleuten ldngerfristig nicht als aus-
schlaggebend fiir die Leistungsmoti-
vation (siehe Interview mit Professor
Norbert Thom). Auch auf dem Stellen-
markt sind es in der Regel nicht diese
Kriterien, die bei der Wahl eines Arbeit-
gebers massgeblich sind. «Jiingere er-
kundigen sich hédufig nach Weiterbil-
dungsmdoglichkeiten, fiir Altere gewin-
nen die Leistungen in der Pensionskasse
an Bedeutung», erklédrt Marcello Campo
von der Schweizerischen Kaufminni-
schen Stellenvermittlung SKS. Diese
Lohnnebenleistungen seien aber kaum
je massgeblich fiir den Zuschlag einer
Stelle. JURG ZULLIGER

Im Kaderbereich macht dieser Anteil heu-
te 30 bis 50 Prozent des Lohnes aus. Krite-
rien dafur sind vor allem die individuelle
Zielerreichung, der Erfolg im Team oder
in der Abteilung sowie der gesamte Un-
ternehmenserfolg. Je hoher jemand in
der Hierarchie positioniertist, umso mehr
hat er die Moglichkeit, den Unterneh-
menserfolg direkt zu beeinflussen. Ein
Sachbearbeiter hatindieser Hinsichtaber
normalerweise keinen Spielraum. Nach
meiner Einschatzungist zudem die Team-
leistung in letzter Zeit etwas zu kurz ge-
kommen. Wie im Sport sind viele Leistun-
gen meist nur im Team moglich.

Interview: Jirg Zulliger
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4,35 Milliarden Schweizer
Umlaufminzen im Wert von
2,22 Milliarden Franken
befinden sich in unseren Porte-
monnaies, in Sparschweinen,
Sammlermappen, Registrier-
kassen oder auf den Banken.
Sie alle wurden gepragt in der
Swissmint in Bern, wo jahrlich
32 Millionen Stuck produziert
werden.

ugegeben: Die Versuchung ist gross.

Serienweise verlassen nigelnagel-
neue Fiinfliber die Prigemaschine und
kollern auf einem kleinen Foérderbdnd-
chen Richtung Sammelbecken. Da wird
es doch kaum auffallen, wenn man sich
schnell mal bedient. Nur zwei, drei Stiick

Erst zerstoren,
dann einschmelzen

Bei der Swissmint werden nicht nur neue
Miinzen gepréagt, sondern auch alte ver-
nichtet. Um Féalschern ein Schnippchen zu
schlagen, werden - nebst Stlicken, deren
Qualitat gelitten hat — auch mal ganze
Jahrgénge einer Miinze aus dem Verkehr
gezogen. Bevor sie im Ausland einge-
schmolzen und zu neuen Minzplatten
verwendet werden, werden sie in Bern
unbrauchbar gemacht — schliesslich will
man auf Nummer sicher gehen...

Swissmint in Bern

Zu Besuch

— als Souvenir quasi. Das wir doch was:
erster Besitzer zu sein eines Fiinflibers
mit Jahrgang 2000. Wo der doch gar
noch nicht im Umlauf ist. Wie die an der
néichsten Sammlerborse Augen machen
wiirden!

Alles fein sduberlich abgezihlt. Doch
Kurt Rohrer, seit zwei Jahren Geschéfts-
fiihrer der Swissmint, nimmt dem «Pa-
norama»-Team beim Rundgang durch
«seinen» Betrieb die Illusionen mit sei-
nen warnenden Worten schnell. So ein-
fach funktioniert die Selbstbedienung
nicht. Und erst recht bleibt sie nicht
unbemerkt. Denn die Kontrollmechanis-
men sind ausgekliigelt. Simtliche Miin-
zen werden beim Verlassen der Prige-
maschinen sowohl elektronisch als auch
mechanisch gezidhlt - auch der Aus-
schuss, der bei Sammlern besonders be-
liebt wére.

Bis die Miinzen die Swissmint, fein
séuberlich verpackt, Richtung National-
bank verlassen, gibts weitere Kontrol-
len. Alsobesser Finger weg von den Fiinf-
libern. Denn iiber alle Besucher der
Swissmint wird peinlichst genau Buch
gefiihrt. Der Verdacht wiirde sich wohl
bald auf uns lenken. ..

Bis zu 200 Tonnen Druck. Rund 32
Millionen Miinzen verlassen jahrlich die

Swissmint, die bis 1998 noch Eidgendssi-
sche Miinzstétte hiess. Der weitaus gross-
te Teil davon entféllt auf die uns allen
vertrauten Umlaufmiinzen. Die Rondel-
len (auch sie sind genaustens abgezihlt!)
kommen aus Deutschland und Grossbri-
tannien prigefertig nach Bern. Von den
10-Rappen-Stiicken aufwirts bis zu den
Fiinflibern bestehen alle Miinzen aus ei-
ner Kupfer/Nickel-Legierung, die «Fai-
ferli» aus Alubronze und die Rippler aus
Bronze.

Die Rohlinge werden vollautomatisch
durch die hochmodernen, elektronisch
gesteuerten Priagemaschinen gejagt, die
bis zu 600 Miinzen pro Minute schaffen.
Bild- und Wertseite werden in einem
Schlag mit einem Druck von bis zu 200
Tonnen (!) geprigt. Kein Wunder, miis-
sen die Prdgestempel nach 100 000 bis
300 000 Schldgen ersetzt werden.

Handarbeit fiir Sammler. Doch nicht
alle Miinzen kommen als Dutzendware
aus den Automaten. Denn Sammler stel-
len besonders hohe Anspriiche an die
Geldstiicke. Mit entsprechender Akribie
werden diese denn auch produziert. Da-
mit sie schon gldnzen, bekommen die
Rondellen vor dem Prégen eine spezielle
Oberfldchenbehandlung.

Damitjanichts schieflduft, werden sie
einzeln mit einer speziellen Zange in die
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Uber unseren Warenbestand hinaus sind mehr als 1000 Stiick vorratig

50 Panzerschranke mit Kundenfachern (Safes).
Wieder neu aufbereitete Occasionen (neuwertiger
Zustand).

Mdoglichkeit, eine mit elektronischer Kombination
oder mit 3 Scheiben zu bekommen. Farbe nach

Wah| gemaéss Katalog RAL.

Interessanter Preis.

Transport und Aufstellung werden von uns
besorgt.

Setzen Sie sich mit uns in Verbindung, wenn Sie
weitere Auskinfte wiinschen.

Seit 1927
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Tel. 032-926 76 66 Fax 032-926 58 09

Herr Pauli: 079-240 25 93

Sammlermunzen' Seit tiber 50 Jahren betreuen wir weltweit engagierte Miinzensammler fiir:
Ein handliches StUCk Geschichte! p Miinzen der Antike, des Mittelalters und der Neuzeit bis ca. 1850

» Medaillen

» Schweizer Miinzen und Medaillen vor 1850

P Verkauf, Auktionen, Schatzungen, Expertisen, Beratung,
Ankauf von guten Einzelstiicken und ganzen Sammlungen

Miinzen und Medaillen AG Basel, (Dr. Bernhard Schulte/Dr. Hans Voegtli),
Malzgasse 25, Postfach 3647, 4002 Basel, Telefon 061/272 75 44,
Fax 061/272 7514

Liebe Leserin, lieber Leser

Wenn Sie wissen m&chten, welche Produkte im Markt der Ubelj-

dachungen und Parkiersysteme Standards setzen, gibt es nur eine
¥y Adresse. Uberzeugen Sie sich selbst!

Ml www.velopa.ch

Binzstrasse 15, 8045 Ziirich [, — | F I Innovative Lésungen fir Uberduchungen,
CEINEERIIEE 1 — S ¥ P! parkier- und Absperrsysteme
Telefax 01-463 70 07 [ — (A =
E-Mail: marketing@velopa.ch
Internet: www.velopa.ch

Velopa AG




Swissmint

Die in Bern domizilierte Swissmint ist ein
100-prozentiger Bundesbetrieb. Sie ar-
beitet aber als so genanntes FLAG-Amt
(FLAG = Fuhren mit Leistungsauftrag und
Globalbudget) wie ein Unternehmen in
der Privatwirtschaft. Sie beschaftigt 22
Mitarbeiter und erzielte 1999 einen Ge-
winn von 70,6 Millionen Franken. Seit
Anfang 1998 amtiert dipl. Ing. Kurt
Rohrer, Maschinen- und Wirtschaftsinge-

nieur, als General Manager. (ma.)

Prigemaschine eingefiihrt, danach kon-
trolliert und in die Sammlermappen ge-
legt. Rund 5500 Abonnenten und Samm-
ler aus dem In- und Ausland bestellen bei
der Swissmint jahrlich einen kompletten
Satz mit den Schweizer Umlaufmiinzen.

Beliebte Gedenkmiinzen. Sammler
legen ihr Augenmerk jedoch nicht nur
auf die Umlaufmiinzen, sondern auch
auf Gedenkmiinzen. Seit 1974 gibt die
Eidgenossenschaft jihrlich Gedenkmiin-
zenzur Erinnerung an bedeutende histo-
rische oder kulturelle Anldsse und zu
Ehren grosser Personlichkeiten heraus -
bis 1990 in Kupfer/Nickel, seit 1991 in
Silber (835), seit 1998 in Gold (900) und
seit diesem Jahr auch in Bicolor. Diese
Gedenkmiinzen werden ausnahmslos
von bedeutenden Schweizer Kiinstlern

Ebenfalls Handarbeit: Gipsmodell fiir
eine neue Gedenkmiinze.

gestaltet und haben schon mehrfach in-
ternationale Auszeichnungen erhalten.

Aufwindige Produktion. Als Vorlage
einer neuen Miinze dienen Gipsmodelle,
die bei der Swissmint an Hand einer
Zeichnung gefertigt werden. Durch zwei-
maliges Abgiessen entsteht zuerst ein
Silikon-, danach ein Kunstharzmodell.
Dieses wird auf der Reduktionsmaschine
abgetastet und auf Miinzgrosse verklei-
nert. Um alle Einzelheiten des Modells in
den weichen Stahl zu frisen, geht es
manchmal bis zu drei Tagen. Der Gra-
veur gibt dem Miinzrelief anschliessend
den letzten Schliff. Schliesslich wird das
Stahlpositiv gehirtet und durch mehr-
maliges Umsenken der negative Préige-
stempel hergestellt.

Die 2000er-Kollektion. In diesem Jahr

sind fiinf Gedenkmiinzen erschienen:

> Eine von Kurt Sigrist (Sarnen) entwor-
fene Goldmiinze im Nennwert von 100
Franken («Messias») sowie zwei von
Roman Candio (Solothurn) entworfe-
ne Silbermiinzen im Nennwert von 20
Franken («Pax in Terra» und «Lumen

Fuinfliber mit Jahrgang 2000 - frisch
ab Presse.

Kleine Schweizer
Miinzgeschichte

1798: Die Helvetische Republik setzt den
Schweizer Franken als Minzeinheit fest.
1848: Mit der neuen Bundesverfassung
geht das Minzregal an den Bund uUber,
womit dem kantonalen Munzwirrwarr
ein Ende gesetzt wird.

1850: Erste Bundesmuinzen. Die schwei-
zerische Einheitswahrung ist eine Silber-
wahrung. Pragung in Paris und Strass-
burg.

1855: In Bern wird die erste Eidgenossi-
sche Munzstatte eréffnet.

1874: Erste 2-Franken-Minze mit stehen-
der Helvetia.

Christi») — alle drei zum Thema «2000
Jahre Christentum».

> Eine von Harold Studer (Bern) ent-
worfene Bicolormiinze im Nennwert
von 5 Franken zum Thema «150 Jahre
Schweizer Franken».

> Und eine von Hans-Rudolf Fitze (Ba-
sel) entworfene Bicolormiinze im
Nennwert von ebenfalls 5 Franken
zum Thema «Basler Fasnacht».

Erlos gehtin die Kultur. Mit dem Erlos
aus dem Verkauf der Gedenkmiinzen,
der mehrere Millionen Franken pro Jahr
betrdgt, werden kulturelle Projekte von
nationaler Bedeutung unterstiitzt. Aller-
dings: Die Sammlerkundschaft wird im-
mer dlter. Miinzen zu sammeln, lockt
die Jungen offensichtlich nicht aus dem
Busch. Deshalb will Kurt Rohrer mit
einem Internetauftritt und Imagekam-
pagnen auch gezielt die jiingere Gene-
rationen ansprechen. An Einzelkunden
mangelt es nicht. Nun mochte man diese
auch zu Abonnenten machen. «Auch im
Ausland», ist Kurt Rohrer iiberzeugt,
«gibt es noch ein grosses Kundenpoten-
zial.» MARKUS ANGST

Handarbeit: Hochglanz-Rappler fiir
Sammler.

1879: Erste 5- und 10-Rappen-Munzen
mit dem heute noch aktuellen Prégebild.
1881: Das neue 20-Rappen-Stlck ist die
erste Reinnickelminze der Welt.

1897: Erstes 20-Franken-Goldvreneli.
1922: Neuer Funfliber mit dem Hirten-
kopf als Minzbild.

1955: Neue Goldmulnzen a 25 und 50
Franken. Diese kommen aber nicht zur
Ausgabe und sind heute Teil der Wah-
rungsreserven der Nationalbank.

1967: Wegen des hohen Silberpreises
wird die Pragung von Umlaufmtinzen in
Silber eingestellt.

1998: Die Eidgendssische Munzstédtte
wird in Swissmint, offizielle Munzstatte
der Schweizerischen Eidgenossenschaft

umbenannt. (ma.)
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100 Jahre Raiffeisen (VII)

Das grosse
Gipfeltreffen

Die gut besuchten Verbandstage bildeten jahrzehntelang ein
wichtiges Mittel, das Zusammengehorigkeitsgefihl innerhalb der
Raiffeisen-Bewegung zu starken. In der Nachkriegszeit kam ihnen

14
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eine besonders grosse Bedeutung zu, stellte doch die wirtschaft-

liche Entwicklung die Grundprinzipien und die Organisationsstruk-

tur der Raiffeisenkassen auf die Probe.

as Motiv auf der Anstecknadel irri-

tiert auf den ersten Blick: Was die
Raiffeisen-Bewegung wohl 1942 schon
mit Basel zu tun hatte? Schliesslich galt
der Stadtkanton damals als «raiffeisen-
loses Gebiet», was nicht fiir Verwunde-
rung sorgte, waren die Raiffeisenkassen
doch fast ausschliesslich in ldndlichen
Gegenden vertreten.

Das kleine Dreieck ist aber keines-
wegs gefilscht. Es zierte das Revers
eines Delegierten aus dem Wallis, der
dem gut besuchten Verbandstag in Basel
beiwohnte. 1200 Raiffeisenménner (die
Raiffeisenfrauen waren allenfalls als
Begleiterinnen zugelassen) reisten 1942
aus allen Windrichtungen an - sogar das
Val Miistair war vertreten. «Wahrhatftig,
eine Vereinigung von Guss, eine Schweiz
im Kleinen wie man sie nur wiinschen
kann», feierte die Verbandsleitung im
gut gefiillten Kino «Palace» den Anlass
als Demonstration der Einigkeit und Ge-
schlossenheit in schwierigen Zeiten.

«Raiffeisen-Landsgemeinde». Die Or-
ganisation der Verbandstage bedeutete
fiir das personell notorisch unterdotierte
Sekretariat in St. Gallen jeweils einen
enormen Effort, der sich aber in den
Augen der Verbandsleitung auszahlte.
Nach aussen manifestierten die viel be-
suchten Anlisse, dass die Raiffeisen-Be-
wegung breiten Riickhalt in allen Lan-
desgegenden besass. Nach innen wirkte
die Reise zu dem Anlass, der ab und zu
pathetisch als «Raiffeisen-Landsgemein-
de» bezeichnet wurde, auch als Motiva-
tionsspritze.

Vor allem stédrkte der Grossaufmarsch
aber das Zusammengehorigkeitsgefiihl
und entwickelte so eine nicht zu unter-
schidtzende Integrationskraft zwischen



den Vertretern der lokalen Kassen, die
oft begeisterte Foderalisten waren und
sich fiir die iibergeordneten Interessen
nicht immer auf Anhieb zu begeistern
vermochten. Viele Delegierte zeigten sich
beeindruckt von dem Grossanlass. Sie
nahmen auch in den darauffolgenden
Jahren gerne wieder teil, so dass die Zahl
der Delegierten in der Nachkriegszeit
sogar noch wuchs.

«Schlusslicht der Hochkonjunktur»?
Gerade in der Hochkonjunktur kam den
Verbandstagen als identitédtsstiftende
Grossveranstaltungen besondere Bedeu-
tung zu. Denn der gesellschaftliche und
wirtschaftliche Wandel in den 1950er-
und 1960er-Jahren sorgte fiir Ziindstoff
und verstédrkte auch Spannungen inner-
halb des Verbandes. Obwohl sie sich auf
die gleichen Grundsitze beriefen, wi-
chendie Bediirfnisse einer grossen Raiff-
eisenkasse in einer stadtnahen Gemein-
de beziehungsweise einer Stubenkasse
in einem Bergtal oft betréchtlich vonein-
ander ab.

Die Entwicklung in den Nachkriegs-
jahrzehnten weckte auf der einen Seite
grosse Zunkunftserwartungen, auf der
andern aber Existenzingste — gerade in
Gebieten, die von der dramatischen
Schrumpfung des Agrarsektors betrof-
fen waren. Wer zum Beispiel keinen
Kredit zur Modernisierung des eigenen

Bauernbetriebs erhielt, musste sein
Brot wahrscheinlich bald anderswo als
aufdem eigenen Hof verdienen. Deshalb
zihlten sich ldngst nicht alle Genossen-
schafter(innen) zu den Gewinnern des
Wirtschaftswachstums, sondern be-
trachtetensich—so ein Jahresbericht des
Verbandes aus den 1960er Jahren - als
«Schlusslicht der Hochkonjunktur».

Warnung vor Genusssucht. Andere
gaben sich nicht mit unbequemen Plét-
zen zufrieden, sondern sahen in der
wirtschaftlichen und gesellschaftlichen
Entwicklung neue Chancen und Ver-
dienstmoglichkeiten — nicht immer zur
Begeisterung der Verbandsleitung. «Die
Hochkonjunktur mit ihrem Sog zum Wa-
gemut, zur Anschaffung aller moglichen
Einrichtungen zur Erleichterung des Le-
bens», warnte sie zum Beispiel 1961 im
Jahresbericht, «birgt auch fiir die Kre-
dittdtigkeit der Darlehenskassen gewis-
se Gefahren, gegen die einzelnen Orts zu-
wenig Widerstandskraft gezeigt wird.»

Die Verbandsleitung geisselte die
weitverbreitete  «Genusssucht» und
mahnte die Raiffeisenkassen, auf keinen
Fall unter den Mitgliedern die Devise
«Kaufe zuerst, spare nachher» fordern.

Bei der Kreditvergabe Mass halten.
«Esist zweifellos eine der grossen Aufga-
ben unserer Generation, die stark und
leistungsfihig gewordene Raiffeisen-Be-
wegung heil durch die Gefahren der
Hochkonjunktur zu bringen», definierte
die Verbandsleitung 1962 ihre Aufgabe
und macht damit nicht zum ersten Mal
deutlich, dass in ihren Augen die an-
steigenden Bilanzsummenkurven kein
Grund zu tiberméssiger Euphorie waren.

Es galt zu beweisen, dass die genos-
senschaftlichen Grundprinzipien auch in
Zeiten wirtschaftlicher Prosperitdt ak-
tuell waren. Die Raiffeisenkassen sollten
sich aufihre Grundsétze besinnen und in
der Vergabe von Krediten Mass halten.
Die Zentralkasse betrieb (nicht selten
zum grossen Arger der einzelnen Raiffei-
senkassen!) eine restriktive Kreditpolitik.
Unter anderem befiirchteten die Verant-
wortlichen beim Verband, dass Institute,
die in grossen und dicht besiedelten Ge-
bieten wirtschafteten, an Ubersichtlich-
keit verlieren, sich zu reguldren Banken
entwickeln und ihren ideellen Hinter-
grund vergessen konnten. Kurz: Dass sie
ins «materialistische Fahrwasser» gera-
ten konnten.

Von der Kasse zur Bank. Lange Zeit
propagierte die Verbandsleitung deshalb

sogar eine Aufsplittung von Geschéfts-
kreisen, die mehr als ein Dorf umfassten,
und trieb die Griindung kleinerer und in
der Regel nebenamtlich gefiihrter Kas-
sen voran. Erst nach und nach schwan-
dendie Vorbehalte gegeniiber den haupt-
amtlich verwalteten und finanzkréftigen
Genossenschaften.

Nach einer Totalrevision der Statuten
der Raiffeisenkassen im Jahr 1973 durf-
ten sich gut gefiihrte Genossenschaften,
deren Bilanzsumme 20 Millionen Fran-
ken iiberstieg, sogar «Raiffeisenbank»
nennen - eine Bezeichnung, die einige
Institute fortan mit grossem Stolz fiihr-
ten. SIBYLLE OBRECHT

Wenn an den
Verbandstagen zu laut
getuschelt wurde.. ..

Das Essen ist serviert: Viele Delegierte
freuten sich auf die jahrlich stattfinden-
den Verbandstage. Oftnahmen pro Kasse
mehrere Personen an dem Anlass teil,
entschadigte die Reise doch die Behor-
denmitglieder und die Kassiere teilweise
fur ihre Arbeit, mit der kein oder nur
wenig Geld zu verdienen war. |hr Interes-
se fur trockene Traktanden hielt sich al-
lerdings haufig in Grenzen, so dass sich
die Verbandsleitung wiederholt iber den
hohen Gerauschpegel im Saal beklagte.

Die Grossanlasse forderten zwar kaum
die 6ffentliche Diskussionslust, daftir um
so mehr die Freude am Tuscheln zu zweit
oder zu dritt, die offenbar dann beson-
ders gross war, wenn die Referate nichtin
der eigenen Muttersprache gehalten
wurden. Anlagen zur Simultanuberset-
zung existierten damals noch nicht, so
dass die kommunikationsfreudigen Dele-
gierten ab und zu zur Ordnung gerufen
werden mussten.

Im Lauf der 1980er-Jahre wuchs die
Kritik an den schwerfalligen Grossanlas-
sen. 1990 wurden sie durch die kleine
Delegiertenversammlung ersetzt.  (s0.)
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9 | Kat. Kabine Deck Fr. EZ-Zuschlag

@ Sta F“ 6 == = A 4er Standardkabine innen  Venedig- & Pisa-Deck 695.- -

ab =—e-Segm A 2er Standardkabine innen  Venedig- & Pisa-Deck 895.- 540.-

B 2er Superiorkabine innen  Amalfi- & Genua-Deck 995.- 600.—

IHR REISEPROGRAMM C  2er Standardkabine aussen Venedig- & PisaDeck  1095.- 700.-

Die «Costa Classica» ist ein Schiff der Spitzenklasse. Es zu erforschen ist 2 2erSuperiorkabine aussen Amalfi- & Genua-Deck  1195.- 780.-
jeden Tag aufs neue ein erlebnisreiches Spiel voller Uberraschungen. Die ~ alle_3. Person im Oberbett 695.-
Riumlichkeiten sind grossziigig, modern und bis ins kleinste Detail von  alle_Kinderpreis (unter 14)) im Oberbett 395.-
Designerhand liebevoll gestaltet und mit Werken bekannter Kiinstler, wie Annullationsschutz obligatorisch 20.-

Pomodoro und Tadini, ausgestattet. Wer seine Ferien gern in spektakulirem
Ambiente und informeller Atmosphire verbingt, fiir den ist eine Kreuz-
fahrt auf der «Costa Classica» genau das richtige.

1. Tag, Mo 13.11.: Schweiz-Venedig. Fahrt nach Venedig und Einschiffung
auf das modeme Kreuzfahrtschiff «Costa Classica». Um 18.00 Uhr lduft das
Schiff aus dem Hafen von Venedig aus.

2. Tag, Di 14.11..: Bari (lItalien). Um 13.30 Uhr legt das Schiff in Bari an. Ge-
legenheit zur Teilnahme am Landausflug nach Alberobello. Abends Riickkehr
nach Bari und um 19.00 Uhr Weiterfahrt.

3. Tag, Mi 15.11.: Korfu (Griechenland). Bereits morgens um 08.00 Uhr
erreichen wir die griechische Insel Korfu. Gelegenheit zur Teilnahme am Land-
ausflug mit Besichtigung von Achilleion. Um 12.30 Uhr lduft die «Costa Clas-
sica» wieder aus.

4, Tag, Do 16.11.: La Valetta (Malta). Um 08.30 Uhr erreichen wir die Insel
Malta. Gelegenheit zur Teilnahme am Landausflug La Valletta. Vor der Riickkehr
zum Hafen haben Sie Zeit fiir einen Einkaufsbummel. Um 13.00 Uhr Abfahrt der
«Costa Classica».

5. Tag, Fr 17.11.: Neapel/Capri (Italien). Ankunft um 08.00 Uhr und Gele-
genheit zur Teilnahme an einem Ausflug nach Capri. Anschliessend Riickfahrt
zum Schiff und Auslaufen um 13.00 Uhr.

6. Tag, Sa 18.11.: Genua-Schweiz. Um 10.00 Uhr erreichen wir den Hafen
von Genua. Eine interessante Kreuzfahrt geht zu Ende. Riickfahrt via Mailand
zuriick in die Schweiz.

Komfort und Service an Bord

Kaum an Bord, wird Sie Thr Kabinen-Steward willkommen heissen, Ihnen helfen, sich
in Threr Kabine wohnlich einzurichten und Thnen alle Einrichtungen erkliren. Nach
einem erlebnisreichen Tag mit Ausfliigen und Erholung an Deck, erwartet Sie lhre
Kabine mit exklusivem Komfort: Bad, Klimaanlage, Musikanlage, Telefon, Safe und
Fernsehgerit.

Ein Meer von Kostlichkeiten

Jeder Augenblick einer «Costa-Classica»-Kreuzfahrt bietet Moglichkeiten, die vor-
ziigliche Kiiche zu geniessen. Angefangen beim Friihstiick, das Sie in Threr Kabine,
auf Deck mit den ersten Sonnenstrahlen oder im Restaurant einnehmen kénnen, bis hin
zum traditionellen Mitternachtsbuffet. Mittags konnen Sie sich im Freien an einem
reichhaltigen Buffet bedienen; abens, im eleganten Restaurant, zeigt Ihnen Ihr Kellner
mit einem Léchen Thren Tisch und empfiehlt Thnen die zum Menii passenden Weine.
Beim Essen haben Sie die Wahl zwischen der exzellenten italienischen Kiiche, ausge-
suchten internationalen Gerichten bis hin zu den kulinarischen Spezialititen der
Reiseziele. Und auf den Costa-Schiffen kommen Brioches und Brot, Tagliatelle und
Pizza, Torten und Gebédck immer frisch aus dem Ofen. Fiir Feinschmecker, die eine
bestimmte Didt befolgen miissen, zaubern die Meisterkdche aus ihren Pfannen immer
besondere Gerichte — auch wenn diese kalorienarm sein miissen.

www.twerenbold.ch

Reisedatum 2000
13.11.-18.11. Montag—Samstag
Twerenbold-Leistungen

* Fahrt Schweiz—-Venedig und Genua Schweiz mit modernem Fernreisebus

¢ Unterkunft auf der «Costa Classica» in der gewahlten Kabinen-Kategorie

* Alle Kabinen mit Dusche/WC, Klimaanlage

* Begrussungscocktail des Kapitans, Gala-Soirée mit Spezial-Meni

* \ollpension an Bord, ab Abendessen vom 1.Tag bis Frihstick am 6.Tag
(bis zu 6 Mahlzeiten pro Tag)

* Gepacktrager in Venedig und Genua

* Ein- und Ausschiffungsgebihren

« Freie Teilnahme an allen Bordveranstaltungen

* Deutsch sprechende Bordreiseleitung

* Twerenbold Reisebegleitung und Assistenz

Nicht inbegriffen

Getranke, Trinkgelder (ca. Fr. 12.— pro Person/Tag), Landausflige (Richtpreise siehe
unten, nur Bordverkauf), zusatzliche Reiseversicherungen

Abfahrtsorte

05.15 Basel 06.00 Aarau
05.45 Zirich 06.30 Baden-Ratihof @

Landausfliige (Richtpreise Fr.)

Informieren Sie sich im Landausflugsbiiro an Bord iiber diese und andere Land-
ausflige. Preis- und Programmanderungen vorbehalten:

07.30 Luzern

Bari: Neapel: Korfu:
Alberobello 54.- Stadtbesichtigung 48.-  Korfu und Achilleion  81.—
Stadbesichtigung 43.- Capri und Anacapri 67.- Malta:
Pompej 58.- La Valletta 48.-
Herculaneum 58.- Mdine und Mosta 56.—-

Tagesprogramm

Das taglich erscheinende Tagesprogramm informiert Sie Uber alle Anlasse an Bord
sowie die geplanten Ausfliige.

Reiseleitung

Wahrend der ganzen Reise stehen lhnen versierte, deutschsprechende Bordreise-
leiter sowie unsere Twerenbold-Reiseleitung mit Rat und Tat zur Verfigung.

Damit alle gut fahren, seit 1895.

/ TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 484 84 84

Fislisbacherstrasse, 5406 Baden-Riitihof



Energieabgaben

Okologie

unter

dkonomischer Lupe

Die Schweizer Stimmburger entscheiden am 24. September Uber
drei Vorlagen zur EinfGhrung von Energieabgabeh. Im folgenden
Artikel werden die Auswirkungen der geplanten Energieabgaben
aus rein 6konomischer Sicht betrachtet.

Die volkswirtschaftlichen Auswirkun-
gen dieser Abgaben gehen grund-
sitzlich in die gleiche Richtung. Dem mit
der Verringerung des Einsatzes nicht er-
neuerbarer Energietriger zwangsliufig
verbundenen Nachfrageriickgang soll
mit einer geeigneten Verwendung des
Abgabenertrags entgegengewirkt wer-
den.

Subventionen vorLenkungsabgaben.
Die Reduktion kann entweder durch die
Belastung der unerwiinschten Emissio-

nen oder durch die Gewidhrung von Sub-
ventionen fiir den Verzicht auf die emit-
tierenden Aktivititen und/oder fiir den
Wechsel auf nicht emittierende Alterna-
tiven erreicht werden. Wegen der meist
besseren Realisierungschancen werden
aber im politischen Entscheidungspro-
zess héufig Subventionen gegeniiber
Lenkungsabgaben bevorzugt.

Bei einer Lenkungsabgabe, wie der
«Grundnormpy, erfolgt der Anreiz zur ef-
fizienteren Energienutzung iiber den
Preismechanismus. Die Wahl der besten
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* «Rigert
+» fordert meinen
.. Aufstieg.»

Edith Hunkeler,
siebenfache Schweizer
Meisterin.

Sydney 2000 ist das Ziel
der Rollstuhlsportlerin,

3 Aus der TV-Werbung

rigert &
[TREPPENLIFTE

e Vertretungen in lhrer Ndhe

Vertretungen

8467 Truttikon ZH
052-3172141

4142 Miinchenstein BL
061-4112424

3661 Uetendorf BE
033-3452242

1038 Bercher VD
021-8878067

o Kiirzeste Lieferfrist
e Schweizer Qualitat und Sicherheit
» Beratungstelefon 041-854 20 10

o~
Bon fiir Ihren Prospekt ~ Name
O Innenanlagen
O Aussenanlagen Strasse
PLZ/Ort
rigert AG,Treppenlifte
Eichlihalde 1 Telefon
H6/00 d CH-6405 Immensee

www.rigert.ch e Rigert Treppenlifte e 1SO 9001

Jede Grosse,
jede Ausflihrung

Telefon 041-930 09 30, Fax 041-930 09 31, www. frisba.ch

Liebe, Glick zu zweit
Begegnen Sie lhrem/lhrer Wunschpartner/in

il PROJDUE N

Internet: www.produe.ch

- diskrete
- erfolgreiche
- sympathische
- kostengiinstige Art

PRO DUE auch in Ihrer Ndhe, verlangen Sie unsere Broschiire
iiber Ihre Regionalstelle: ZH 01/362 1550, ZH 01/ 920 18 70,
AG 062/842 44 42, GR 081/635 17 26, BE 031/972 04 08, BE 032/385 22 23,

TG 071/699 22 70, LU 041/240 72 28, SG 071/744 87 88, BL 061/911 12 69

Velo-Set Fr. 100.— statt Fr. 198.—

inkl. MWST und Porto
Freie Wahl ob mit kurzer oder 3/4 Hose

1. Velo-Trikot kurzarm, durchgehender RV

2. Tragerhose mit nahtlosem Sitzpolster
kurz oder 3/4 lang.

3. Wind-Weste superleicht

4. 1 Paar Socken weiss

Unisex (fiir Damen und Herren)

Ausfiillen und in frankiertem Couvert an folgende Adresse schicken:
BMS Handels AG, Bernstrasse 36, 4663 Aarburg,
Tel. 062 791 38 51 Fax 062 791 38 03

! BESTELLCOUPON z

| Bestellung: Bitte senden Sie mir die unten angegebene Anzahl Sets: g

= Umtausch mdglich.

. Set kurze Hose Set 3/4 Hose
Grosse: Anzahl: Anzahl:

g (S ca.55Kg/160-170cm () (3 aFr100-
M ca.65Kg/168-175cm (] ] aFr100-
L ca.75Kg/175-180cm (] (] aFr100-
CI XL ca.80Kg/180-185cm (] (] aFr100-

1 LIXXL  ca.85Kg/185cm+ (I (] aFr.100-

Zahlungsart: (J Fr....... Betrag in bar in eingeschriebenem Brief mit Bestellung.

O Fro s Postcheck (mit Garantie Nr.) zusammen mit Bestellung.

OFn..... Eurocheck zusammen mit Bestellung.
O Fr...... per Nachnahme (Nachnahmegebiihr + Fr. 10.-)

Name: Vorname:

Adresse:

PLZ/Ort:

Tel.; Dat.:




Strategie wird dabei den Markteilneh-
mern tiberlassen. Bei der «Solar-Initia-
tive» und der «Forderabgabe» hingt
aber die Wahl der Massnahmen von den
Entscheiden der subventionsvergeben-
den Behorden ab.

Verhaltensinderung auslésen. Die
Wirkungen der beiden Vorgehensweisen
unterscheiden sich nur dann nicht, wenn
nur solche Projekte subventioniert wer-
den, die beziiglich des Verhéltnisses
zwischen okonomischem Aufwand und
okologischem Ertrag am giinstigsten
sind. Es ist jedoch zu befiirchten, dass
in der Praxis auch Projekte mit einem
«schlechten» Kosten/Nutzen-Verhéltnis
finanziell unterstiitzt werden. Dies wird
insbesondere dann der Fall sein, wenn
bei der Subventionsvergabe neben der
Umweltverbesserung auch andere Ziel-
setzungen, wie beispielsweise die Ge-
werbeforderung oder die Schaffung von
Arbeitspldtzen in bestimmten Regionen,
mit beriicksichtigt werden.

Subventionen lassen sich 6konomisch
nur dann rechtfertigen, wenn Marktun-

vollkommenheiten vorliegen. Massnah-
men zur Energieeinsparung kénnten bei-
spielsweise betriebswirtschaftlich ren-
tabel sein, aber wegen unzureichenden
Informationen oder zu geringer Risiko-
freudigkeittrotzdem nicht realisiert wer-
den. In einem solchen Fall wire es gege-
benenfalls moglich, bereits mit einem
betragsmaéssigrelativbescheidenen Sub-
ventionsvolumen eine entsprechende
Verhaltensinderung auszulisen.

Risiko von Fehlinvestitionen. Ein wei-
teres Argument fiir Subventionen sehen
die Befiirworter von Forderbeitrigen
darin, dass erneuerbare Energietriger
sowie energiesparende Techniken und
Produkte erst bei einer ausreichenden
Marktverbreitung gegeniiber konventio-
nellen Energietrdgern und Energienut-
zungen preislich konkurrenzfihig sein
konnen. Dies bedeutet aber, dass entwe-
der die Marktchancen der entsprechen-
den Produkte sehr unsicher oder aber
die Kreditgeber sehr zuriickhaltend sind.

Im ersten Fall ist dann aber auch der
Nutzen einer Subventionierung hdchst
unsicher, und entsprechend hoch ist das
Risiko von Fehlinvestitionen. Im zweiten
Fall konnten zwar riickzahlbare Vor-
schiisse in Betracht gezogen werden -
aber keinesfalls Subventionen.

Zukunftschancen abschétzen. Befiir-
worter einer Subventionierung erneuer-
barer Energien und von Massnahmen
zur rationelleren Energienutzung argu-
mentieren dariiber hinaus, dass damit

der technische Fortschritt und auch die
internationale Wetthewerbsfiahigkeit der
in diesen Bereichen tétigen heimischen
Produzenten geférdert werden kann. Die
Einfiihrung neuer Techniken ist mit ho-
hen Kosten und grossen Unsicherheiten
verbunden. Die Unsicherheit iiber den
Erfolg der Forschungs- und Entwick-
lungsaktivitaten fiihrt indes auch dazu,
dass der erhoffte Nutzen einer Subven-
tionierung eine unsichere Angelegenheit
ist.

Selbst wenn man die Subventionie-
rung als Starthilfe versteht, muss die
subventionsvergebende Behorde die Zu-
kunftschancen der zu férdernden Pro-
jekte abschitzen. Angesichts der Unsi-
cherheiten, die als Argumente fiir eine
Subventionierung angefiihrt werden, ist
dies auch fiir die damit betrauten Behor-
den ein praktisch kaum losbares Pro-
blem. Das Risiko einer Forderung auch
langfristig nicht marktfdhiger Produkte
ist daher gross.

Viele offene Fragen. Wer weiss schon
heute, welche der erneuerbaren Ener-
gietrdger sich in Zukunft als die wirt-
schaftlichsten erweisen werden? Welche
Techniken sollen mehr und welche weni-
ger gefordert werden? Und wenn trotz
der Subventionierung der erneuerbaren
Energietriger diese noch auf lange Zeit
preislich nicht konkurrenzfdhig sind:
Wer entscheidet dann beispielsweise
iiber Abnahmeverpflichtungen und Ein-
speistarife ins Stromnetz?

Eine marktkonformere Alternative
zur «Forderabgabe» konnte in einer Vor-
schrift fiir die Verbraucher bestehen, die
nur den Anteil der erneuerbaren Ener-
gietrdger am Verbrauch vorschreibt, die
konkrete Erfiillung dieser Vorschrift aber
dem Markt tiberldsst. So ldsst sich si-
cherstellen, dass sich die wirtschaftlichs-
ten Losungen durchsetzen und Kosten-
senkungen auch an die Endverbraucher
weitergegeben werden.

GUNTHER GREULICH
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Schlussfeier des Raiffeisen-Jugendwettbewerbs

Zeichnungskinstler
trafen ZirkuskUnstler

Die traditionelle Schlussfeier des Internationalen Raiffeisen-
Jugendwettbewerbs fand dieses Jahr im Rahmen einer Sonder-

vorstellung des Circus Knie in Olten statt.
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Grosser Auftritt in der Manege des
Circus Knie in Olten: Die Preisgewin-
ner des Raiffeisen-Jugendwettbe-
werbs freuen sich gemeinsam mit
Dr. Pierin Vincenz, Vorsitzender der
SVRB-Geschaftsleitung.

ehr als doppelt so viele Kinder

wie im vergangenen Jahr hatten
am 30. Internationalen Raiffeisen-Ju-
gendwettbewerb teilgenommen. 54 019
schickten eine Zeichnung ein, 33 323
machten am Quiz mit, und 52 versuchten
sich als Webmaster (siehe «Panorama»
6/2000). Ein Rekord, der seinen Nieder-
schlag auch in der Schlussfeier fand.
Denn aus Anlass ihres 100-Jahr-Jubi-
laums hatten sich die Raiffeisenbanken
etwas Besonderes ausgedacht. Und so
wurden statt der sonst rund 1000 Ju-
gendlichen deren 2300 an die Sieger-
ehrung eingeladen. Passend zum Wett-
bewerbsthema «Tiere - Augenblick mal»
fand die Schlussfeier in einem Zirkus
statt.

Wennder Nationalcircus Knie in Olten
Station macht, herrscht ansich schon ein
buntes Treiben in der Schiitzenmatte.
Doch an diesem Freitag kommen selbst

die Tiere im fahrenden Knie-Zoo nicht
aus dem Staunen heraus. Scharenweise
stromen Kinder herbei — alle eingeklei-
det im griinen T-Shirt mit dem Logo des
Raiffeisen-Jugendwettbewerbs. Vor den
Verpflegungsstinden bilden sich um die
Mittagszeit lange Schlangen. Geduld ist
angesagt, bis alle ein Schnitzelsandwich,
die Tiite Popcorn und etwas zu trinken
gefasst haben.

Eine halbe Stunde vor Beginn der Zir-
kusvorstellung sind im grossen Knie-Zelt
schon fast alle Plitze belegt. 2300 Méd-
chen und Buben geben ihrer Vorfreude
Ausdruck - ohrenbetdubender Lirm,
man versteht das eigene Wort kaum
mehr. Dann der grosse Augenblick: Ma-
nege frei — doch vorerst nicht fiir den
Zirkusdirektor, sondern fiir den Bankdi-
rektor. Dr. Pierin Vincenz, Vorsitzender
der Geschiiftsleitung des Schweizer Ver-

bandes der Raiffeisenbanken (SVRB), hat
es sich nicht nehmen lassen, die Kinder-
schar personlich zu begriissen. Er gibt
seiner Freude Ausdruck, dass just im
Jubildumsjahr so viele am Raiffeisen-
Jugendwettbewerb mitgemacht haben.
«Damit», so Vincenz, «habt ihr mir ein
riesiges Geburtstagsgeschenk gemacht.»
Vincenzistbeeindruckt, dass sich Malen,
Zeichnen und Gestalten auch im Ninten-
do-Zeitalter offensichtlich immer noch
grosser Beliebtheit erfreut: «Auch Pin-
seln und Klecksen kann cool und mega-
in sein - besonders wenn Tiere das The-
ma sind.»

Weil er mehr mit Zahlen, aber weni-
ger mit Billen und Ringen jonglieren
konne, libergab Pierin Vincenz danach
das Zepter an die Zirkusleute. Was die
Artisten in den beiden folgenden Stun-
den bieten, entlockt dem jungen Publi-
kum manch tosenden Applaus. Die Hoch-

Spriinge der Shandong Acrobatic Trou-
pe, die poetische Taubenummer von
Mary-José und Géraldine-Katharina
Knie, die Dickhduter von Sascha Houcke
und Franco Knie jun. oder die Clownin
Gardi Hutter mit Ueli Bichsel alias «Knill»
im Handgepéck - die Kinder kommen
nicht mehr aus dem Staunen heraus.
Den grossten Applaus ernten aber nicht
die Spektakulédrsten, sondern die Lang-
samsten. An der «brutalen Show» der
Berner Comedy-Jongleure Fliigziig, die
ihre Kunststiicke mit witzigen Spriichen
begleiteten, haben die Kinder ihren be-
sonderen Spass.

In der Pause dann der Hohepunkt des
Nachmittags. Die vier Kategoriensieger
des Zeichnungswettbewerb, Ines Ta-
sevsky (Wangen/SO), Vanessa Zingg
(Mumpf/AG), Niklaus Hagenbuch (Rot-
tenschwil/AG) und David Huber (Gossau/

Die besten Zeichnungen und Internet-
arbeiten des 30. Internationalen Raiff-
eisen-Jugendwettbewerbs sind zu sehen
auf der Raiffeisen-Homepage:
www.raiffeisen.ch

SG), diirfen ebenso wie die Zweit- und
Drittklassierten aus den Hinden von Pie-
rin Vincenz ihre wohlverdienten Preise
in Empfang nehmen. Fiir Ines Tasevsky
gibts gleich danach eine Premiere. Weil
die 16-Jdhrige nur eine Ortschaft neben
Olten wohnt, ist nach dem obligaten
Gruppenbild noch ein spezieller Foto-
und Interviewtermin fiir die Lokalpresse
angesagt. Erfolg verpflichtet eben - oder
wie die Franzosen sagen wiirden: no-
blesse oblige.

Mit dabei sind im Circus Knie - quasi
als erster Highlight einer Woche Aben-
teuerferien in der Schweiz — auch die
Sieger(innen) der éltesten Kategorie aus
Deutschland, Osterreich, Frankreich,
[talien, Luxemburg und Finnland. Denn
neben der nationalen Siegerfeier findet
in Olten auch die internationale Preis-
verleihung statt. Wihrend Dr. Manfred
Epple (Bonn), Vorsitzender der interna-

tionalen Arbeitsgruppe Raiffeisen-Ju-
gendwettbewerb, die Goldmedaillen an
Kinder anderer Linder umhingt, ge-
winnt David Huber als bester Schweizer
eine Silbermedaille. Ines Tasevsky, Va-
nessa Zingg und Niklaus Hagenbuch
werden mit Bronze ausgezeichnet.

Als sich die 2300 Kinder wieder auf
den Heimweg machen, ziehen dunkle
Wolken am Horizont auf. Petrus hatte es
mit der Kinderschar wahrlich gut ge-
meint. Noch zwei Stunden vor Beginn der
Veranstaltung goss es in der Aarestadt
wie aus Kiibeln. Doch gliicklicherweise
hatte der Wettergott ein Einsehen und
liess wihrend des Nachmittags den Son-
nenstrahlen den Vortritt. Zwei Stunden
nach Ende der Zirkusvorstellung regnete
es in Olten wieder . . .

MARKUS ANGST
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Das komplette System
fir lhren Trocknungsraum:

SECOMAT*-
Wiishelrotlmnung

Die wirtschaftlichste Art,
Wasche schonend und flauschig zu trocknen!

Sdn-line, die perfekte Wascheleine

Alu-Dryer Trocknungstisch

\ hweize
GER, dem Sd |
ionier. Sel mehra's 12 ;

Junior-Line, fiir die ,kleine” Wiische

Waschmittelschriinke

)
@

_|gageeanaw

SECOMAT-Raumluft-Waschetrockner sind in 5 Leistungsstiirken

n_§ lieferbar, vom Einfamilienhaustrockner bis zum Hochleistungs-
S Gerit fiir das grosse Mehrfamilienhaus.
-g Nie mehr Feuchteschiiden im Trocknungsraum:
. Dank der SECOMAT-Raumlufttrocknung bleiben auch die Mavern
| r und dos Mobiliar daverhaft trocken!
S HE . /RoGery
1 S E Kriger + Co. AG BIS7 DickdorfZH 018532550 5
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z 8854 Wangen SZ 055 450 60 80 3110 Minsingen BE 031721 48 11 ~
i = : 7205 Zizers GR 081 300 62 62 1072 Forel VD 021781 07 81 ;
‘ 7503 Samedan GR 081 852 56 85 6596 Gordola Tl 0917351585




Wandelanleihen

Fotokomposition: B&S

Wandelanleihen werden wieder
attraktiver. Denn gerade in
turbulenteren Borsenzeiten ist
das Bedurfnis des Anlegers nach
Sicherheit, jedoch mit gleich-
zeitiger Moéglichkeit von Kurs-
gewinnen, besonders gross.

E ine Wandelanleihe (englisch Conver-
tible Bond) verleiht dem Investor ein
zeitlich begrenztes Recht, seine Obliga-
tion in Aktien des Anleihensschuldners
umzutauschen. Dadurch verbinden Wan-
delanleihen idealerweise die Sicherheit
einer Obligation mit dem Wertsteige-
rungspotenzial einer Aktie.

Diese komfortable Situation hat fiir
den Anleger einen Preis, namlich in Form
eines tieferen Zinscoupons. Im Gegen-
satz zu Optionsanleihen geht bei Aus-
iibung der Option zum Bezug von Aktien
die Anleihe unter. Die Anleihe wird in
Aktien getauscht, und der Anleger muss
kein neues Geld investieren.

Ideale Kombination. Die Aktienmérk-
te sind zur Zeit grossen Schwankungen
und damit,auch hoheren Risiken unter-
worfen. Dass sich Wandelanleihen in
diesem Marktumfeld wieder einer gros-
seren Beliebtheit erfreuen, erstaunt des-
halb nicht. Die Kombination von einem
festen Zinssatz und der gesicherten
Riickzahlung zum Nominalbetrag und
der gleichzeitigen Moglichkeit zur Par-

tizipation an Kurssteigerungen des zu
Grunde liegenden Beteiligungspapiers ist
geradezu ideal.

Wandelanleihen sind ebenfalls eine
gute Alternative zu den strukturierten
Produkten, die von verschiedenen Ban-
ken in den letzten zwei bis drei Jahren
vermehrt und in grosser Auswahl unter
verschiedenen Namen an den Finanz-
maérkten angeboten wurden.

Alles hidngt von der Wandelpréamie
ab. Ein wichtiges Kriterium fiir den er-
folgreichen Einsatz von Wandelanleihen
ist die Wandelprdmie. Denn je hoher die
Wandelprdmie ist, desto uninteressanter
ist der Kauf einer Wandelobligation.
Wandelprdmien von mehr als 25 Prozent
fiir die Restlaufzeit und von mehr als 5
Prozent pro Jahr gelten als unattraktiv.
Bei hohen Wandelprimien muss der
Anleger daher darauf achten, dass die
Zinsdifferenz zu den gewohnlichen An-
leihen nicht zu gross ist. Da ein lohnen-
der Umtausch kaum mehr in Frage
kommt, hélt der Anleger somit praktisch
eine «normale» Obligationenanleihe.

Auf der anderen Seite hat man bei
Wandelanleihen mit sehr tiefen oder gar
negativen Wandelprimien praktisch eine
Aktie im Portefeuille

Auf Bonitat des Schuldners achten.
Mit der Ausgabe einer Wandelanleihe
beschafft sich eine Unternehmung
Fremdkapital zu giinstigen Konditionen.
Daher erstaunt es nicht, dass vermehrt
junge Unternehmen aus der «New Eco-

nomy» sich mittels Wandelanleihen am
Kapitalmarkt Gelder beschaffen.

Es liegt auf der Hand, dass beim Er-
werb von Wandelanleihen der Bonitét
des Schuldners besondere Aufmerksam-
keit geschenkt werden muss. Das Ange-
bot an Wandelanleihen im Schweizer-
Franken-Bereich wird in nédchster Zeit
eher zunehmen.

Auch mittels Anlagefonds. Investie-
ren in Wandelanleihen ist auch mit-
tels Anlagefonds moglich. Verschiedene
Fondsanbieter habenin der Schweiz zum
Handel zugelassene Anlagefonds. Einige
Fonds investieren jedoch nicht nur in
Wandelanleihen, sondern auch in Op-
tionsanleihen oder halten einen kleinen
Anteil von Direktanlagen, die sie aus der
Ausiibung der Optionen in ihr Porte-
feuille ibernommen haben. Verschiede-
ne Anlagefonds investieren auch nur ge-
zielt in Wandelanleihen aus Japan oder
Nordamerika in der entsprechenden Re-
ferenzwidhrung. RAFFAEL EIGENMANN

Stichwort Wandelanleihe

Far Anleger bieten sich folgende Vorteile

bei Investitionen in Wandelanleihen:

> Kursgewinnchancen: Der Wandel-
obligationar nimmt wie der Aktionar
am Wachstum der Gesellschaft teil. Er
besitzt somit die Mdglichkeit, steuer-
freie Kapitalgewinne zu erzielen.

> Begrenztes Kursrisiko: Das Kursrisi-
ko fur Wandelanleihen ist nach unten
begrenzt. Der Kurs fallt wahrend der
Laufzeit héchstens bis zu dem Punkt,
wo die Rendite der Wandelanleihe
dem aktuellen Kursniveau far «nor-
male» Obligationen entspricht (sofern
keine Pramie fur eine mogliche Wand-
lung mehr bezahlt werden muss). Bei
Verfall wird der Nominalwert (in der
Regel 100 Prozent) wieder zurlckbe-
zahlt — egal wie sich die zugrunde
liegende Aktie entwickelt hat.

> Glauberprivileg: Der Wandelobliga-
tionar wird im Konkursfall gegentiber
dem Aktionar privilegiert behandelt.
Die Aktiondre kommen erst in den
Genuss einer Konkursdividende, wenn
die Obligationare befriedigt sind.

> Feste Verzinsung: Im Gegensatzzum
Aktionar hat der Wandelobligationar
Anspruch auf eine feste, jahrliche Zins-
zahlung.

Eine Investition in Wandelanleihen kann

sich lohnen. Doch auch hier gilt: Man

muss sich zuerst Uber die persénliche An-

lagestrategie im Klaren sein und sollte

erst dann die entsprechenden Anlage-

instrumente auswahlen. (rei.)
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SAISON-ABSCHLUSSFAHRT

Folklorereise

Griechenland

< Olympia, Epidaurus, Alt Korinth und Delphi

+»* Minikreuzfahrt auf der Adria

+Die Saronische Inselwelt (fakultativ)

<*Musik- und Folkloreprogramm mit _schweizerischen
und lokalen Kiinstlern

s
pa Schwyzerorge
‘F’h::klget. Sel es m\t

ol Flic cligers werden

i d
KONIGS MSSKLASSE

Diese Reise geniessen Sie auch
im TWERENBOLD-

"} B preise pro Person Fr.|
~. 10 Tage inkl. Halbpension

1295.—

Einzelzimmerzuschlag (Hotels)  145.—

KONIGSKLASSE IN0) LR LN ll Reisedatum 2000

.. ~_

IHR REISEPROGRAMM

1. Tag: Schweiz-Venedig—Einschiffung. Fahrt via Luzem,
Gotthard, Tessin, Mailand, Bergamo, Verona, Padua nach Vene-
dig und Einschiffung auf ein modernes Fihrschiff der Minoan-
oder Strintzis Lines.

2. Tag: Auf See. Ganzer Tag auf See. Geniessen Sie erhol-
same Stunden wiihrend der Fahrt durch die Adria.

3. Tag: Ankunft Patras-Olympia-Loutraki. Am Morgen
Ankunft in der Hafenstadt Patras. Fahrt nach Olympia, in der
Antike das Symbol fiir Einheit und die geistige Grosse des grie-
chischen Volkes. Besuch der archiologischen Stitte und des
Museums. Nachmittags setzen wir unsere Reise — quer durch
die Peloponnes-Halbinsel - fort. Wir iiberqueren den Kanal von
Korinth, der die Halbinsel Peloponnes vom Festland trennt.
Ankunft im Hotel Poseidon Club bei Loutraki.

4. Tag: Alt-Korinth—Mykene-Nauplia-Argolis-Halbinsel.
Besichtigung der Ausgrabungen des antiken Alt-Korinth. An-
schliessend fahren wir durch die landschaftlich fast unberiihrte
Argolis-Halbinsel. Wir geniessen den freien Mittagsaufenthalt
in Nauplia, dem «St-Tropez des Peloponnes». Nichstes Ziel ist
Mykene, antike Hauptstadt der gleichnamigen Epoche. Wir
bewundern das Lowentor, die Burg sowie die bekannten Griber.
Danach Riickfahrt nach Loutraki. Abendanlass mit griechi-
schem Folkloreprogramm im Poseidon Club. Wagen auch Sie
einen Sirtaki!

5. Tag: Ausflug Athen. Den heutigen Tag widmen wir der
griechischen Hauptstadt Athen, einer pulsierenden Weltstadt auf
historischen Fundamenten. Aus der Antike stammen die glanz-
vollen Baudenkmiler: Akropolis, Nationalmuseum, Hadrians-
bogen u.v.m. Athen ist eine faszinierende Metropole mit breiten
Boulevards, zahlreichen Geschiften und der interessanten Plaka
(Altstadt) mit unzihligen Tavernen. Nach einer gefiihrten Stadt-
rundfahrt haben Sie Zeit fiir Besichtigungen und Shopping.

6. Tag: Loutraki. Tag zur freien Verfiigung oder
fakultatives Ausflugsprogramm.

Der heutige Tag steht zu Ihrer freien Verfiigung; Gelegenheit
an einem der folgenden Ausfliige teilzunehmen:

© Kreuzfahrt zu den Saronischen Inseln. Frithe Busfahrt nach
Pirius und Fahrt mit dem Schiff zur Insel Poros. Spaziergang
durch den malerischen Hauptort. Weiterfahrt nach Hydra. Ge-
meinsames Mittagessen an Bord. Auf Hydra Zeit, um die
schonste der Saronischen Inseln zu erkunden. Wie wire es mit
einem Bummel durch den wunderschonen Hafen oder
einfach am Meer Faulenzen? Der Hauptort liegt
terrassenformig iiber dem Hafen. Besuchenswert
sind die Kapitdnshiduser aus dem 19. Jh.
Riickfahrt nach Pirdus und mit dem Bus
zuriick nach Loutraki.

www.twerenbold.ch

@ Voraikos-Schlucht- Kalawrita—Mega Spileon.

Fahrt entlang der Kiistenstrasse nach Diakofto. Von hier geht es
mit der Zahnradbahn durch die wildromantische Voraikos-
Schlucht nach Kalawrita. Besichtigung des Hohlenklosters
Mega Spileon, dem iltesten Kloster Griechenlands. Abends
Riickkehr zum Hotel.

7. Tag: Epidaurus mit Folklore-Musikprogramm.  Freier
Vormittag. Nachmittags Fahrt nach Epidaurus. Rundgang im
beriihmtesten und am besten erhaltenen Theater Griechenlands.
Anschliessend geniessen wir an diesem historischen Ort eine
musikalische Darbietung unserer Kiinstler, die bei der phanta-
stischen Akustik des Ortes bestens zur Geltung kommt.

8. Tag: Loutraki-Delphi-Patras-Einschiffung.

In einer grossartigen Landschaft, eingebettet im Gebirge, liegt
Delphi, das im Altertum durch sein Orakel ein weithin beriihm-
tes Heiligtum des Apollon war. Besichtigung des Heiligtums.
Uber Galaxidi und Nafpaktos nach Antirion. Von dort bringt uns
eine Fihre nach Rion. Weiter im Car zur Hafenstadt Patras.
Abendessen in einer griechischen Taverne und anschliessend
Einschiffung mit Kabinenbezug.

9. Tag: Auf See. Entspannen Sie sich und lassen Sie die grie-
chischen Impressionen Revue passieren.

10. Tag: Ankunft in Venedig. Am Morgen Ankunft in Vene-
dig und Riickreise in die Schweiz.

IHR FERIENHOTEL

e
S Tage im Hotel Poseidon Club:/
Rusfliige, Spazieren, Faulenzen, «:Sunnelen

Damit alle gut fahren, seit 1895.

TWERENBOLD

Buchungs-Tel. 056 484 84 84

Fislisbacherstrasse, 5406 Baden-Riitihof

e Zuschlag Konigsklasse 275.~

19.10.-28.10. Donnerstag-Samstag

Twerenbold-Leistungen

* Fahrt mit modernem Fernreisecar

* Minikreuzfahrt je 2 Ubernachtungen
Venedig-Patras-Venedig inkl. Hafen-
gebuhren; Basis-Unterkunft in Innen-
kabine mit 2 Betten, Dusche/WC

* Mahlzeiten an Bord: Halbpension
(Abendessen/Frihstick)

¢ 5 Ubernachtungen mit Halbpension
(Abendessen/Friihstick)
inklusive griechischem Folkloreabend
im Hotel Poseidon Club, Loutraki

* Abendessen in einer griechischen
Taverne in Patras

* Alle aufgefiihrten Besichtigungen
und Fahrungen inkl. Eintritte zu den
Sehenswirdigkeiten (Olympia,
Mykene, Athen, Epidaurus, Ossios
Lukas und Delphi)

* Zusatzlich deutschsprachige Reise-
leitung ab/bis Patras

* Musikalisches Unterhaltungspro-
gramm mit schweizerischen und lo-
kalen'Kinstlern an diversen Anlassen

* Erfahrener Reisechauffeur

Nicht inbegriffen Fr.
Kabinenzuschlage

— Doppellkabine aussen 35.-
- Einzelkabine innen 80.-
— Einzelkabine aussen 145.-

Zimmerzuschlage Poseidon Club*
— De-Luxe Doppelzimmer Meersicht 225.-

— Villa de Luxe mit Meersicht 260.—
(*5 Ubernachtungen)

Fakultative Ausflige

@ Saronische Inseln 95.—

@ Voraikos-Schlucht—Kalawrita—

Mega Spileon 45.—
Annullationsschutz obligatorisch ~ 20.—
Auftragspauschale pro Person 10.-

Abfahrtsorte

06.00 Winterthur ab Basel (mit
06.30 Zirich Bahnbillet
07.15 Baden-Ratihof @ nach Luzern)
08.15 Luzern

Fiir unsere Reise-Kunden
stehen in Baden-Ruitihof

P 100 Gratis-Parkplatze
ﬁ zur Verfiigung

Privat Car Terminal




> Einbruchschutz
> Brandalarm

> Videoliberwachung
> Zutrittskontrolle
> Zeiterfassung

FREY + CIE & <
SICHERHEIT "~

Postfach 2943
6002 Luzern

Tel. 041 228 28 20
Fax 041 228 29 35

LUZERN ZUG BUOCHS INTERLAKEN MURI/BE

s S T
- Kassenschrdnke |

- Dato-Safes <> R
- Feuersichere Schrdnﬁ?

-

7 [ o= p, = 2
o0
ZUBLIN - FIRE/AFE
Ziircherstrasse 70, CH-8104 Weiningen, Tel. 01/750 09 28
Fax 01/750 09 54, e-mail: zueblin-firesafe.zh@bluewin.ch
= _JE 2

Alten
Schwedenofen
ersetzen?
Hamex - ein
sicherer Wert
fiir neuzeitliche
Feuermobel!

Zum Beispiel

Modell «Statura»
verbliiffend ab Fr. 3'630.—
oder (kleines Bild)

Modell <Atrio>

verbliiffend ab Fr. 4290.—

$

HAMEX

Cheminées-0fen

Fragen Sie Ihren ortlichen Ofenbauer
oder besuchen Sie unsere permanente
Cheminée-Ofen-Ausstellung

in Littau bei Luzern.

Offnungszeiten:
Montag bis Freitag 8.00-12.00 Uhr
13.30-18.30 Uhr
Samstag 9.00 - 13.00 Uhr
(samstags telefonische Voranmeldung wiinschenswert)

Hamex AG, Schweizerisches Cheminée-Ofen-Zentrum, Grossmatte-0st 2-4
(CH-6014 Littau-Luzern, Telefon 041-250 71 71, Telefax 041-250 72 29

Ich brenne vor Neugier.
Senden Sie mir gratis die Programmiibersicht.

Name

4 Ueli Hoesly SGD

Strasse

PLZ/Ort

Internet www.hamex.ch, E-Mail hamex@tic.ch
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Ferienregion Heidiland

Wo Heidi, Peter
und Alpéhi zu Hause sind

Die Region Sarganserland-Walensee-Wartau-Bindner-Herrschaft

eidi, das Naturkind, das den Glau-

ben an das Gute, Schone und Wahre
nie verlor, ist eine Fantasiegestalt der
Zircher Schriftstellerin Johanna Spyri.
Sie schrieb die Heidigeschichte um 1880.
Seither bewegt Heidi die Gemiiter der
Kinder und Stddter. Das Kinderbuch
wurde in mindestens 60 Sprachen tiber-
setzt, 20 Millionen Mal verkauft und dut-
zendfach verfilmt.

Eine rithrige Geschichte. Die Heidi-
Geschichte ist einfach und schnérkellos.
Heidi, das elternlose Bergkind, lebt zu-
frieden und gesund auf der Alp bei sei-
nem Grossvater. Doch eines Tages holt
Base Dete das Kind weg von der heimat-
lichen Alp zu sich ins Hause Sesemann
nach Frankfurt.

In der Fremde freundet sich Heidi
zwar bald mit der geldhmten Klara an.
Trotzdem fiihlt sich das urchige Berg-
kind im noblen Hause in der Gesellschaft
des gestrengen Fridulein Rottenmeier
nicht wohl. Es wird sogar krank vor
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heisst in der Tourismusbranche kurz und bindig «Heidiland».
Wo sich einst das legendare Heidi wohl fuhlte, finden heute Tau-
sende von Gasten Erholung, Entspannung und Abenteuer in einer

vielfaltigen und abwechslungsreichen Landschaft.

Heimweh. Endlich darf es wieder zu
Alpohi und Geissenpeter zuriickkehren.
Die vertraute Bergwelt macht nicht nur
Heidi wieder gesund, sondern auch Kla-
ra, die Heidinach seiner Riickkehrin den
Alpen besucht.

Vom Heidi zum Heidiland. Heidi soll
laut Johanna Spyri auf einer Alp iiber
einem Dorfli gelebt haben. Bei der Alp
handelt es sich moglicherweise um die
Alp auf dem Ochsenberg, beim Dérfli - so
meinen Spyri-Kenner — um das Stéddt-
chen Maienfeld. Grund fiir die Ver-
mutung ist ein Ferienaufenthalt der
Schriftstellerin bei ihrer ehemaligen
Institutsfreundin Anna Elisa von Salis-
Hossli im Salis-Haus in Jenins in der
Biinder Herrschaft, wo die Idee zur Hei-
di-Erzdhlung geboren wurde.

Heidiist bekannt und beriihmt gewor-
den. Weltweit spricht man vom Wunder-
kind, das inmitten blithender Alpwiesen,
rauschener Bidche und kristallklarer
Gebirgsluft sein Gliick und seine Gesund-

heit wiederfand. Seit einigen Jahren
wirbt Heidi nun auch fiir die touristische
Destination «Heidiland». Zwar wird die-
se werbemissige Umfunktionierung des
Romankindes nicht von allen goutiert.
Manche finden die Heimatidylle kitschig.

mlnfo

Ferienregion Heidiland,
Postfach 90, 7320 Sargans,
Tel. 081/720 08 20,

Fax 081/720 08 28,

E-Mail: info@heidiland.net,
Internet: www.heidiland.net

Geschaftsstelle Heididorf,
Postfach, 7304 Maienfeld,
Tel. 081/330 19 12,

Fax 081/330 19 13,

E-Mail: info@heidi-swiss.ch
und info@heidihaus.ch,
Internet: www.heidi-swiss.ch
und www.heidihaus.ch




«Heidis Heimat
sind die Berge»

Urs Kamber hat sich als Tourismus-
Direktor Heidiland intensiv mit Heidi
und seiner Botschaft auseinanderge-
setzt.

«Panoraman: Sie haben furdie Region rund
um Sargans und Walensee 1996 den
Begriff «Heidiland» erfunden. Was asso-
ziieren Sie mit diesem Stichwort?

Kamber: Mit «Heidiland» verbinde ich ge-
sund bleiben und gesund werden in einer
intakten Umwelt. Heidis Heimat sind die
Berge.

«Panoraman: Dabei ist historisch gar nicht
genau klar, wo Heidi einst gelebt hat.
Sind Emotionen im Tourismus wichtiger
als exakte Informationen?

Kamber: Emotionen sind heute in der
Tourismusbranche &dusserst wichtig. Wir
leben ja von Trdumen. Wir wollen die
schénsten vier Wochen im Jahr verkau-

Tipps fiirs Heidiland

> Bad Pfédfers: Einzig noch erhaltenes
Barockbad in der Schweiz. Die Tamina-
schlucht ist ein grandioses Naturerlebnis.

> Sargans: Schmuckes kleines Stadtchen
mit Schloss, in dem die Kulturgeschichte
der Region bestens prasentiert wird.

> Bad Ragaz: Kurort, der mit den neuen
medizinischen Zentren den Wellness-
Begriff umgesetzt hat. Mildes Klima, gute
Hotellerie. :

> Flumserberge: Wanderparadies, mit
Gutesiegel fur familienfreundliche Orte,
Heidiland-Wanderpass. Bietet gutes Preis/
Leistungs-Verhaltnis.

> Bundner Herrschaft: Kulinarisches
Eldorado, Weinanbaugebiet. Kutschen-
fahrten geben guten Einblick in die un-
verdorbene Landschaft.

«Heidiland»-Tourismus-Direktor Urs
Kamber (Sargans), hat jedoch keine Be-
rithrungsidngste mit der historischen
Imagetridgerin der Region. Er hat den
Namen «Heidiland» erfunden und ist
iiberzeugt, dass die vielgestaltige Land-
schaft auch heutige Menschen zu positi-
ven Gefiihlen, zu Gesundheit und traum-
haften Naturerlebnissen fiihren kann -
wie damals Heidi.

Maienfeld -das Heididorf. «Hier lebte
Heidi», informieren auch die Maienfelder
Jungund Alt, Gross und Klein, Schweizer
und Ausldnder. Thr Ziel ist es, die welt-
bekannte Heidigeschichte an den Origi-
nalstitten wieder lebendig zu machen,

fen. Dabei geht es nicht mehr um harte
Facts. Dass ein Hotel heute tuber Dusche
und WC verflugt, ist selbstverstandlich.
Wichtiger sind heute die so genannten
«soft aspects»: Wie herzlich wird ein Gast
im Urlaubsort empfangen? Findet er Hei-
mat in der Ferne? Hat er das Gefuhl, in
den Ferien entspannen, auftanken und
sich wohl und daheim fiihlen zu kénnen?

«Panoraman: Das ist ein Bekenntnis zu ei-
nem sanften Tourismus mit aggressivem
Marketing.

Kamber: Genau. Wir wollen die Kapazita-
ten, die unsere schéne Landschaft bietet,
noch besser ausniatzen — unter Einbezug
von Bevdlkerung, Natur und Kultur.

«Panoraman: Haben Sie keine Angst, dass
die Gegend durch den Markennamen
«Heidiland» ihre Identitat verliert?

Kamber: Nein. Wenn wir durch den neuen
Namen die Identitat verlieren, haben wir
nie eine gehabt. Tourismus istimmer eine
Gratwanderung. Man kann nicht ein biss-
chen Tourismus betreiben, so wie man

> Weisstannental: Wildromantisches Sei-
tental. Angeboten werden im Sinne der
Hilfe zur Selbsthilfe die besten Spezialita-
ten des Tales.

> Wartau: Beliebtes Wandergebiet zwi-
schen Buchs und Sargans.

> Wangs-Pizol: Die Funf-Seen-Wande-
rung ist fur Insider langst ein Begriff.

> Walensee/Weesen: RivieradesNordens,
lohnenswerter Ausflug nach Quinten,
Schifffahrt klein aber fein.

> Kerenzerberg: Neue Attraktivitaten:
Sommerschlittelbahn, Trottinett-Abfahr-
ten, Kombination von Vergnigen und
Ruckzug.

> Amden: Mystische Sonnenterrasse mit
fantastischem Ausblick auf den Walen-
see.

Viviane Schwizer,
nach Angaben von Tourismus-Direktor Urs Kamber

wie Doris Kindle, Geschéftsfiihrerin der
Heididorf-AG in Maienfeld, erkldrt. Und
so soll ein Besuch im Heididorf, am
Heidibrunnen, im Original-Heidihaus,
auf dem Heidiweg oder auf der Heidi-
alp zu einem unvergesslichen Erlebnis
werden.

Heidis Lebensraum in der einzigarti-
gen und bezaubernden Biindner Herr-
schaft soll fiir alle erlebbar und greifbar
gemacht werden. Dank Johanna Spyri
konnen nicht nur die jetzigen Juwelen
der Gegend aufleuchten. Mit dem Blick in
die Traditionen des vergangenen Jahr-
hunderts kann die Heimat Heidis mit
einer weiteren interessanten Dimension
aufwarten. VIVIANE SCHWIZER

nicht ein bisschen schwanger sein kann.
Man sagt ja oder nein zum Tourismus -
also zu den Méglichkeiten, mit den vor-
handenen Ressourcen Leute in die Ge-
gend zu locken und neue Einnahmequel-
len zu erschliessen.

«Panoraman: Wie sehen die Besucherzah-
len aus?

Kamber: 1999 besuchten rund 2 Millionen
Touristen, inklusive Tagesausflugler, das
Heidiland. Wir verbuchten 1,1 Millionen
Logiernéchte. Durchschnittlich verbrach-
te ein Gast viereinhalb Tage in unserer
Gegend. 40 000 Menschen besuchten das
Heidihaus, wo Heidi wéhrend des Winters
gelebt haben soll.

Interview: vs.
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Fotos: Ernst Schar

Frauen sind MUtter, Hausfrauen,
Partnerinnen, Politikerinnen,
Sozialarbeiterinnen, Berufs-
frauen — und das oft alles zusam-
men in Personalunion. Einige
dieser Aufgaben erfullen sie im
stillen Kdmmerlein — kaum wahr-
genommen von der Gesellschaft,
oft isoliert. Das dndert sich zu-
nehmend. Frauen vernetzen sich.

Anita Jucker (Erwachsenenbildnerin
Rorschacherberg): «Ich bin beeindruckt
vom Powver, der an der Frauen Vernetzungs-
werkstatt selber zu spiren ist - und wie
dieser nachwirkt. Darauf méchte ich nicht
verzichten. Icherhalte firmeine Arbeit neue
Impulse und Mut auf meinem Weg in die
Selbstandigkeit.»
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Frauenfdérderung

Netzwerke bringen
Frauen welter

W as Minnern in Politik und Wirt-
schaft die so genannten «Seil-
schaften» bedeuten, sind fiir Frauen die
Netzwerke. Die Vielfalt an Frauenreali-
tidten sollen miteinander verkniipft und
so die Chancen in Beruf, Politik und auch
Privat erhoht werden. Dies aus der Ein-
sicht, dass Leistung allein fiir den Erfolg
nicht gentigt.

In Familie und Nachbarschaftshilfe
sind Frauen oft Teil eines Netzwerkes,
ohne sich dessen bewusst zu sein. Solche
Netzwerke bestanden schon immer.
Aktiv Kontakte zu kniipfen und Bezie-
hungen zu pflegen, sind aber auch Vor-
aussetzungen dafiir, um im Beruf weiter
zu kommen und politische Anliegen
besser durchsetzen zu konnen.

400 000 Frauen in der «Alliance F».
Die ilteste Netzwerkorganisation fiir
Frauen diirfte der Bund Schweizerischer
Frauenorganisationen (BSF) sein, der
heuer sein 100-jdhriges Bestehen feiert.
Heute nennt sich dieser Dachverband
von 170 Mitgliederverbdnden neu «Al-

Christina da Sonza (stammt aus Brasi-
lien, seit 13 Jahrenin der Schweiz): «<Mich
interessiert es, was andere Frauen denken.
Der Austausch ist mir wichtig. In einer Méan-
nerwelt mussen wir uns vereinen, damit wir
mehr Platz in der Gesellschaft bekommen.»

liance F». Rund 400000 Frauen sind
darin eingeschlossen. In denletzten Jah-
ren sind andere Organisationen entstan-
den, die vor allem Frauen im beruflichen
Leben vernetzen (siehe Interview).

So vielfiltig wie Frauenlebens-Reali-
tdten, sind auch die Netzwerke. «Netz-
werke leben von der Vielfalt», meint die
St. Galler Regierungsrdtin Kathrin Hil-

ber. «Vernetzt denken und handeln kann
nur, wer in Ergidnzung statt in Konkur-
renz denkt.» Allerdings bedeutet das
Kniipfen von Netzwerken nicht, dass es
nun eine umfassende Solidaritit unter
Frauen geben konnte, was auch nicht
wiinschenswert wire. Vernetzt handeln
bedeutet, die personliche Eigenstéindig-
keit zu bewahren und dabei einander
erginzende Synergien zu nutzen.

In der Praxis ist noch viel zu tun. Ein
niichterner Blick fiir Gemeinsamkeiten
und Unterschiede, Koalitionen von Fall
und zu Fall und eine grosse Portion Tole-
ranz sind unerlédsslich fiir eine wirkungs-
volle Vernetzung der Frauen unter-
einander. Und um griossere Wirksamkeit
in Wirtschaft, Politik und im privaten
Umfeld geht es, wenn Frauen Netze
kniipfen.

Die urspriingliche Aufgabe der Frauen-
bewegung war es, den Frauen zu ihren
Rechten auf gesellschaftlicher, politi-
scher und wirtschaftlicher Ebene zu ver-
helfen. Gleichberechtigung ist, zumin-

- y j

Cécile Rupf (St. Gallen): «Die Vernetzungs-
werkstatt bietet uns einen Rahmen, in dem
wir uns selber sein kénnen. Wir treffen
Gleichgesinnte, aber auch Andersdenkende
-dasistaufjeden Fall eine Bereicherung. Ich
bekomme den Mut, das umzusetzen, was bis
anhin vielleicht nur Traume waren.»

dest auf dem Papier, weitgehend ver-
wirklicht —auch wenn in der Praxis noch
viel zu tun ist, beispielsweise im Bereich
Lohngleichheit oder gleiche Karriere-
chancen.

Keine Vermittlungsagentur fir Auf-
trdge. Junge Frauen fiihlen sich aller-
dings eher akzeptiert und integriert als




ihre Miitter. Heute sieht Frauenpower
etwas andersaus. Frauen suchenin Netz-
werken Gemeinsamkeiten und ein trag-
fahiges Beziehungsnetz. Netzwerke sind
ein Geben und ein Nehmen. Gegenseitige
Unterstiitzung und das Kniipfen von Kon-
takten machen ein Netzwerk tragfihig.

Berufliche Netzwerke sind zunéchst
keine Vermittlungsagenturen fiir Jobs
und Auftrige. Wenn sich diese ergeben,
um so besser! Netzwerkorganisationen
richten sich unterschiedlich aus: NEFU,
das Netzwerk fiir Einfrau-Unternehme-
rinnen, versteht sich als Wirtschaftsfo-
rum fiir Unternehmerinnen durch tra-
gende Vernetzung und zwar lokal, regio-
nal, kantonal und grenziiberschreitend.
Werbung, Kontakte Marketing, Innova-
tion, Synergien, Offentlichkeit, das sind
die Bereiche, in denen sich vernetzte

Helen Fischer-Roth (Courtedoux): «Frau-
envernetzung gibt mir fur jeden Lebensbe-
reich Zuversicht und Mut. Wenn so viele
Frauen an einer besseren Welt arbeiten,
dann kann das nicht ohne Wirkung bleiben.
Das Treffen schenkt Energie, umim eigenen,
kleinen Kreis zu Hause die Vernetzung unter
Frauen zu foérdern.»

Frauen bei NEFU grossere Wirksamkeit
versprechen. Zudem profitieren Jungun-
ternehmerinnen von den Erfahrungen
«alter Fiichsinnen» und erfahrenen
Profifrauen.

Der Verein frauen.unternehmen en-
gagiert sich fiir beruflich selbstindige
Frauen und Firmengriinderinnen. Busi-
ness and Professional Women (BPW) ist
international tétig und steht Frauen in
beruflich verantwortungsvollen Positio-
nen oder fiir Frauen, die einen freien
akademischen oder gleichwertigen Be-
ruf ausiiben, offen.

Erika Bigler, NEFU-Koordinatorin in
der Ostschweiz und Geschiftsfiihrerin
von BALance netz in St. Gallen, ist {iber-
zeugt: «Vernetzung ist ein wirksames
Mittel zur Frauenforderung.»

RUTH RECHSTEINER

Trijnie Veenstra (stammt aus Holland,
lebt in Valens): «Vernetzung liegt mir am
Herzen. Wir haben im Sarganserland eine
lose Vernetzung, die wir gerne verstarken
wollen. In der landlichen Gegend, wo tradi-
tionelle Frauenleben noch stark verankert
sind, ist mir der Austausch wichtig, damit ich
dort Uberhaupt Gberleben kann.»

m!nfo,

> NEFU Ost, Netzwerk far Einfrau-
Unternehmerinnen Ostschweiz,
Erika Bigler, BALance netz,
St. Gallen, Tel. 071/223 15 31,
Fax 071/223 15 32,
E-Mail: mail@balance-netz.ch,
www.nefu.ch

> Verein frauen.unternehmen,
Anita Baumli, Bankstrasse 8,
8610 Uster, Tel. 01/994 32 60,
Fax 01/994 23 23,
www.frauen-unternehmen.ch

> Alliance F - Bund Schweizerischer
Frauenorganisationen (BFS),
Altikofenstrasse 182,
3048 Worblauben, Tel. 031/318 10 60,
Fax 031/921 71 15, www.bsf.ch

> Business and Professional Women
(BPW), Seestrasse 38,
8617 Moénchaltorf, Tel. 01/948 23 20,
Fax 01/948 23 21, www.bpw.ch

>St. Galler Frauen-Netzwerke,
c/o Fachstelle fur Gleichberechti-
gungsfragen, Bleichestrasse 11,
9000 St. Gallen, Tel. 071/222 44 73,
Fax 071/222 44 70,

www.goeast.ch/vernetzungswerkstadt

Grossanlass mit 700 Teilnehmerinnen

Pioniercharakter hat die Frauen-Vernet-
zungswerkstatt in St. Gallen, die jeweils im
Fruhling durchgefuhrt wird. Was vor funf
Jahren mit sieben Frauenorganisationen an
der Ostschweizer Bildungsausstellung be-
gann, hatsich dieses Jahr zu einem Grossan-
lass mit rund 700 Teilnehmerinnen entwi-
ckelt.

34 Organisationen sorgten unter dem
Namen «St. Galler Frauen-Netzwerke» far
eine ungewohnt breite Unterstitzung. Es
gibtin derganzen Schweiz keinen vergleich-
baren Anlass. Im Gesprach mit «Panorama»
berichten, Erika Bigler, Mitorganisatorin
und Balance-Frau und Vera Niedermann,
Leiterin Gleichstellungsbiro, von ihren Er-
fahrungen.

«Panoraman: Wie erklaren Sie sich das gros-
se Bedurfnis der Frauen nach einer sol-
chen Vernetzungs-Werkstatt?

Erika Bigler/Vera Niedermann: Losgel6st
aus den beruflichen und privaten Ver-
pflichtungen, nehmen sich Frauen Zeit

fur den gegenseitigen Austausch und das
Sammeln von Informationen. Es findet
alles am gleichen Ort und am gleichen
Tag statt. Darum ist der Aufwand auch
nicht so gross. Oft entstehen wertvolle
Kontakte, die weitergehen.
«Panoraman: Die Vielfalt an Frauenrealita-
ten schafft Probleme. Zwischen Familien-
und Berufsfrauen bestehen oft Rivalita-
ten. Kanndie Vernetzungs-Werkstattdie-
se abbauen helfen?
Bigler/Niedermann: Mit dem sehr breiten
Angebot von Referaten tber Workshops,
Zukunftswerkstatt, Informationsstanden
bis zum Vernetzungscafé wollen wir ja
gerade die Frauen ermuntern mit Offen-
heit und Sensibilitat aufeinander — und
die verschiedenen Realitaten — zuzuge-
hen. Frauistja nicht gleich Frau! Aberalle
sollen ein Stiick Heimat finden. Wir wol-
len keineswegs elitarsein, sodasssich alle
wohl fuhlen kénnen. Wir wollen mit un-
serem vielfaltigen Angebot den individu-
ellen Bediirfnissen entgegenkommen.

«Panoraman»: Vernetzung trotz Rickschlag
der Frauensolidaritat?

Bigler/Niedermann: Gerade deswegen!
Die politischen Parteien nehmenihre Ver-
antwortung gegeniber den Frauen zu
wenig wahr. Frauenférderung, die Lust
an der Politik wecken und ihnen auch
eine echte Chance geben, das ist immer
noch keine Selbstverstandlichkeit. Weil
wir mit so vielen unterschiedlichen Or-
ganisationen zusammenarbeiten, kann
auch das Verstandnis fur einander wach-
sen.

«Panoraman»: Mehr Wirksamkeit im neuen
Jahrtausend: In welchen konkreten Be-
reichen wollen sie diese erreichen?

Bigler/Niedermann: Vernetzung wirkt er-
mutigend. Wenn Frauen splren, dass sie
von einem Netz getragen sind, wachst die
Bereitschaft, sich in allen Lebensbe-
reichen aktiv einzumischen — und damit
ist die Frauenwirksamkeit bereits am
Wachsen.

Interview: Ruth Rechsteiner
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Schoner Duschen und Baden ¥
- mit KORALLE-CORETTA.
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Bestellen Sie die ausfahrlichen Prospekiunterlagen oder besuchen Sie die Ausstellung des Sanitarfachhandels in Ihrer Nahe. BEKON-KORALLE AG, 6252 Dagmersellen, Tel. 062 - 748 60 60, Fax 062 - 748 60 90, E-Mail: info@bekon-koralle.ch, www.bekon-koralle.ch

A Novelan

Siemens Warmepumpen

Nur das Beste in
Ihr Haus....

Siemens Warmepumpen mit dem intfernationalen
Warmepumpen Gutesiegel D-A-CH

Anforderung fUr das Wamepumpen-Gtesiegel:

- Leistungsdaten nach EN 255 geprtfft im Testzentrum Winterthur-Toss
- Elekirische Sicherheitsprifung (CE / SEV)

- Einhaltung der EW-Anschlussbedingungen

- Gemessene Schallemmission (gemass Toss Prufreglement)

- 2-jahrige Voligarantie / 10-jahrige Ersatzteilhaltung

- Volistandige Einbau- und Bedienungsanleitung

- Volisténdige Planungsunterlagen

- Fldchendeckendes Kundendienstnetz

Wollen Sie mehr erfahren? Novelan AG

Dann schreiben Sie an: Siemens Warmetechnik
Buchserstrasse 31
8108 Dallikon

Tel. 01/847 48 11
Fax 01/847 49 20

Ja, wir méchten mehr Uber das Siemens Warmepumpen-Programm erfahren und bitten
um Zustellung Ihres kostenlosen Infopakets an:

Name:
Firma/Abteilung:
Strasse:

PLZ/Ort:

Tel.:




Raiffeisen-Rundschau

Raiffeisenbank
Liisseltal feierte
100. Geburtstag
im Zirkuszelt

Mit circensischem Spektakel
feierte die Raiffeisenbank Lus-
seltal im solothurnischen
Schwarzbubenland ihr 100-
Jahr-Jubildum. Sie lud alle ihre
Genossenschafter(innen) zum
runden Geburtstag ins Zelt des
Zirkus' Olympia nach Busserach
ein. Nach der im Schnellzug-
tempo Uber die Bihne gegan-
genen Generalversammlung
genossen die 600 Gaste zu Fon-
due Chinoise eine mit vielen
Hohepunkten gespickte Zirkus-
vorstellung. Franz Gisin (Ge-
meindeprasident Busserach),
Christian Wanner (Solothurner
Regierungsrat), Dr. Pierin Vin-
cenz (Vorsitzender der Ge-
schaftsleitung des Schweizer
Verbandes der Raiffeisenban-
ken) und Josef Ingold (Prasi-
dent Solothurnischer Raiffei-
senverband) gratulierten der
zweitaltesten Raiffeisenbank
der Schweiz zum Jubildum und
winschten ihr fir die Zukunft

alles Gute. (ma.)

Fotos: Patrick Hanggi

Schoéne Ferien,
Frau Peter!

Im vergangenen Fruhjahr er-
schien als Beilage zur «Schwei-
zer lllustrierten» eine Pub-
lireportage der Viseca Card
Services SA, dem Kreditkarten-
Gemeinschaftsunternehmen
diverser Schweizer Banken.
Beim damit verbundenen
Wettbewerb gewann Cornelia
Peter aus Neuwilen/TG, Besit-

zerin einer Raiffeisen-Eurocard/
MasterCard, den 1. Preis in
Form eines Reisegutscheins von
5000 Franken.

In der Westschweiz, wo die
Publireportage in der Zeit-
schrift «lIllustrée» erschien, gin-
gen gleich die beiden ersten
Preise (Reisegutscheine in Hohe
von 5000 und 3000 Franken) an
Besitzer(innen) einer Raiffei-
sen-Eurocard/MasterCard - an
Carole Spoorenberg (Cournil-
lens/FR) und an Pierre Neuhaus
(Bellelay/FR). «Panorama»
gratuliert den drei Gewinner-
(inne)n herzlich und winscht

viel Spass in den Ferien! (ma.)

Die gliickliche Wettbe-
werbsgewinnerin Cornelia
Peter (Mitte) mit Hans J.
Willi (rechts), Geschaftsfiih-
rer Viseca, und Nicole Wid-
mer, Produktemanagement
Karten Schweizer Verband
der Raiffeisenbanken.

Foto: Malu Barben

Raiffeisenbank
Nesslau-Krummenau
sponserte neuen
Skaterpark

In Neu St. Johann im Toggen-
burg wurde ein Traum der Ju-
gend Wirklichkeit. Sie durfte
einen tollen, 650 Quadratmeter
grossen Skaterpark in Beschlag
nehmen. Eine Elterngruppe
schaffte es, mit ihrer Begeiste-
rung fir ein solches Projekt Be-
horden, Burger, Sponsoren und
Landgeber so anzustecken,
dass ohne Verzégerungen alle
noétigen Schritte von der Idee
bis zur Einweihung in einem
knappen Jahr getan waren.
Fur die Gerate wurden
120 000 Franken gesucht. Die
Raiffeisenbank Nesslau-Krum-
menau Ubernahm als Haupt-
sponsor einen Teil der Finan-
zierung, wie sie auch sonst die
Sportvereine in ihrem Ge-
schaftskreis wesentlich mit
tragt. Gerade in diesem landli-
chen Gebiet ist die Bevélke-
rung dankbar fur das Sponso-
ring der Raiffeisenbank fur die
Jugend, musste man doch sonst
neidisch auf die Angebote der
grosseren Dorfer schielen.

Foto: zVg

Raiffeisenbank Naters unterstiitzte Dorflauf

Als Hauptsponsor freute sich
die Raiffeisenbank besonders
Uber den Erfolg des 17. Nati-
scher Dorflaufs. Nicht weniger
als 415 Kinder starteten bei
herrlichem Wetter zu diesem
traditionellen Wettlauf — laut-
stark unterstatzt von zahlrei-
chen Zuschauern. Mit grosser
Spannung warteten die Teil-
nehmer nach dem Rennen auf

die Verlosung. Nebst vielen an-
deren Preisen gab es ein Moun-
tain-Bike, Discmans und zwei
Jugendkonti bei der Raiffeisen-
bank Naters zu gewinnen.

(cmd./ma.)

Fotos: zVg.

Raiffeisenbank
Leuk-Leukerbad
bezog neue Raum-
lichkeiten

Die Raiffeisenbank Leuk-Leu-
kerbad machte einen grossen
Sprung in die Zukunft. Im neu-
en Dienstleistungszentrum
(DILEI) an zentraler Lage in Sus-
ten bezog sie neue Geschafts-
rdumlichkeiten. Im DILEI sind
einige private und 6ffentliche
Dienstleistungsbetriebe unter-
gebracht. Ausserdem wird in
absehbarer Zeit auch die Ge-
meindeverwaltung Leuk-Susten
einziehen. Neben dem Haupt-
sitz in Susten unterhalt die
Raiffeisenbank Geschéaftsstellen
in Leukerbad, Leuk-Stadt und
Albinen. (fm./ma.)
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Das Haus im Alter

\Wenn die Kinder
ausziehen

Im Pensionsalter, wenn die
Kinder ausgeflogen sind,
empfinden viele Hausbesitzer
ungenutzte Wohnflachen als
unangenehm. Allzu viel Garten-
und Unterhaltsarbeit sind
ihnen eine Last. Es bieten sich
jedoch viele Varianten an, um
das Wohnen und den Immo-
bilienbesitz im Alter neu und
besser zu organisieren.

as Ehepaar Lina und Werner Roschi

besass in Higendorf /SO ein eigenes
Haus. Der damit verbundene Aufwand
und vor allem der Nachteil des vielen
Treppensteigens bewogen das Paar, in
der Siedlung «Sonnhalde» mitten in Ol-
ten eine altersgerechte Eigentumswoh-
nung mit 32 Zimmern zu erwerben. Die
Liegenschaftin Higendorfhabensie ver-
kauft. «Unsere Kinder leben in Biel, in
der Ostschweiz und in Deutschland, so
dass sich keines von ihnen dafiir interes-
siert hat», erzéihlt die 74-jdhrige Lina
Roschi.

«Auf dem Dorf wollte ich nicht alt
werdeny, sagt eine andere Seniorin, die
hier eingezogen ist. Das grosse Haus auf
dem Land bewohnt jetzt ihr Sohn mit
seiner Familie. Wie den anderen Senio-
ren gefillt es ihr in der «Sonnhalde»
ausgezeichnet. «Mein Himmelreich auf
Erden», sagt sie lachend. «Ich schitze
die Moglichkeiten von Kontakten — wenn
ich Lust dazu habe, will ich unter die
Leute gehen kénnen.»

Aufgehoben in der Gemeinschaft. Die

1995 fertig erstellte Uberbauung «Sonn-
halde» umfasst 25 Wohnungen. Beim
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grossten Teil davon handelt es sich um
Wohnungen im Stockwerkeigentum. Der
Rest wird als Mietwohnungen genutzt.
Sehr bewusst gewihlt ist die zentrale
Lage. Sie vermittelt den Senioren das
Gefiihl, weiterhin zur Gemeinschaft zu
gehoren. Ausserdem ist die Uberbauung
so angelegt, dass die Kommunikation
innerhalb der Nachbarschaftspielt. Dazu
tragen Laubenginge bei, aber auch eine
gepflegte Gartenanlage mit Sitzgelegen-
heiten an einem Biotop, verschiedene
Gemeinschaftsrdume, eine Cafeteria und
ein Mehrzweckraum.

«Man fiihlt sich weniger allein als in
einem Einfamilienhaus», betont Lina
Roschi. Periodisch schaut eine Podologin
vorbei, die sich der Fusspflege widmet.
Ausserdem nehmen die Verwaltung und
ein Hauswart den Senioren viel Arbeit
ab. «Diejenigen, die dies wollen, haben
gleichwohl die Maglichkeit, bei der Gar-
tenarbeit mitzuwirken, was sehr ge-
schitzt wird», betont der Verwalter Felix
Wyss von der Biittiker Treuhand AG in
Olten. Nach seiner Erfahrung kénnen
sich sehr viele Hausbesitzer im Pensions-
alter den Kauf einer Seniorenwohnung
leisten. Der Verkaufserlos eines beste-

henden Einfamilienhauses, das vor 30
oder 440 Jahren erworben oder gebaut
wordenist, reicht meist bei weitem dafir
aus.

Was passiert mit dem Haus? Beim
Entscheid fiir einen Umzug in einen al-
tersgerechten Wohnsitz stellt sich die
Frage, wie mit der bestehenden Liegen-
schaft verfahren werdensoll. Vermieten,
verkaufen oder den Kinderniiberlassen?
Fiir eine Vermietung spricht zunéchst,
dass das Haus in Familienbesitz bleibt
und allenfalls spiter in zweiter Genera-
tion von der Familie genutzt werden
kann. Vergibt man die Verwaltung eines
Hauses oder einer Wohnung als Mietob-
jekteiner professionellen Verwaltung, so
miissen meist etwa fiinf Prozent der Net-
tomieten als Verwaltungshonorar aufge-
wendet werden.

Ein Verkauf ist vor allem dann ange-
zeigt, wenn die Kinder keinerlei Interes-
se an einem Eigenbedarf kundtun, oder
wenn mit dem Verkaufserlos eine Er-
satzbeschaffung - zum Beispiel eine Se-
niorenwohnung - finanziert werden soll.

Schenkung oder Erbvorbezug. Eine
andere Moglichkeit besteht darin, das
Haus durch Schenkung oder Erbvorbe-
zug den Kindern zu iiberlassen. Nebst
dem konkreten Nutzen, den die Nach-
kommen daraus ziehen, sprechen oft
steuerliche Griinde fiir diese Variante. In
denjenigen Kantonen, die Schenkungen

Foto: Patrick Lathy

und Erbvorbeziige besteuern, kann es
durchaus Sinn machen, Immobilien mog-
lichst friih den Kindern zu iibertragen.
Denn spétere Wertsteigerungen werden
auch die Abgaben an die Steuerbehorden
erhéhen.

Um die Schenkungssteuern zu redu-
zieren, kann man zugleich bestehende
Hypotheken auf die Kinder iibertragen,
was den Umfang der Schenkung natiir-
lich schmailert. Sofern allerdings die von



Lina und Werner Roschi haben ihr
Einfamilienhaus verkauft und sind
in eine Seniorensiedlung gezogen.

den Beschenkten erbrachte Gegenleis-
tung ein gewisses Mass iibersteigt, aner-
kennen die Behérden eine solche Uber-
tragung nicht mehr als Schenkung. Der
Fiskus erhebt dann gleichwohl Grund-
stiickgewinnsteuern und Handédnde-
rungssteuern.

Nutzniessungs- oder Wohnrecht. Da-
neben bietet sich auch ein Nutznies-
sungs- bzw. Wohnrecht zugunsten der

Eltern an. Ein Wohnrecht bedeutet, dass
der Erblasser die Liegenschaft zu Lebzei-
ten an die Erben tibergibt. Zugleich wird
ihm aber das Recht eingerdumt, auf un-
bestimmte Zeit in dem Haus zu wohnen.
Eine weitere Variante ist das Nutznies-
sungsrecht. Es sieht vor, dass der Nutz-
niesser die Liegenschaft weiterhin nut-
zen, vermieten und Ertrdge daraus
erzielen kann. Im Gegensatz zum Wohn-
berechtigten muss der Nutzniesser aber
auch fiir alle Kosten vom Unterhalt bis
zu den Hypothekarzinsen aufkommen.
Weit verbreitet ist es aber auch, dass
Senioren in ihrem angestammten Haus
bleiben wollen, weil ihnen ihr Zuhause
sehr viel bedeutet. Fiir sie bietet sich die
Moglichkeit an, Zimmer unterzuvermie-
ten. Das bedeutet nicht nur einen finan-
ziellen Zustupf, sondern schafft vor al-
lem auch Kontakte, ist vielleicht auch die
Grundlage fiir gewisse Hilfen im Alltag.
Wem freilich so etwas mit einem Hauch
von Wohngemeinschaft nicht liegt, der
sollte den Bau einer Einliegerwohnung
priifen. Eine rdumliche Aufteilung kann
auch sehr zweckmiissig sein, wenn ein
Interesse vorhanden ist, dass Familien-

mitglieder in zweiter Generation das
Haus nutzen. Wenn mehrere Generatio-
nen unter einem Dach leben, kann das
fiir alle Beteiligten Vorteile und gegen-
seitige Unterstiitzung bringen.

Frihzeitig planen. In jedem Fall emp-
fiehlt es sich, Grundrissidnderungen,
Umbauten und Erneuerungen vor der
Pensionierung anzugehen. All die Um-
triebe lisst man leichter tiber sich erge-
hen, solange man noch riistig ist. Auch
steuerliche Uberlegungen und solche der
finanziellen Tragharkeit sprechen dafiir.
Bei Eigenheimen mit tiefer Belehnung
kann unter Umstédnden eine Aufstockung
der Hypothek Sinn machen. Eine Mog-
lichkeit besteht darin, zu Lasten der Hy-
pothek eine Rente zu erwerben. So ldsst
sich das Einkommen optimieren oder
zumindest der in der Regel von Jahr zu
Jahr anwachsende Kaufkraftverlust der
2. Siule wettmachen. In jedem Fall sollte
aber die Pensionierung zum Anlass ge-
nommen werden, testamentarisch Ord-
nung und Klarheit zu schaffen - gerade
wenn Immobilienbesitz vorhanden ist.

JURG ZULLIGER
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Fotos: Holger Beckmann

Ringelblumen sind
Galle anregende
Heilpflanzen und
regenerieren den
Boden.

Der Gartenboden hat sein Bestes
gegeben und bendtigt nach der
Ernte neuen Humus, vielleicht
sogar eine Gesundungskur.

Am einfachsten |6st man diese
Anforderungen mit der Aussaat
einer Grindingung.

Die essbaren Bliten und Blatter
der Kapuzinerkresse haben einen
senfartigen Geschmack. r
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Garten

Grundunger

Phacelia, eine von Bienen begehrte,
schnellwiichsige Griindiingung,
hinterlasst feinkriimeligen Boden.

als Jungbrunnen

I\/Iit ein paar Franken fiir Saatgut
und etwas Arbeit erreicht man mit

der Griindiingung vielfiltigen Nutzen:

> Die dichte, oberirdische Pflanzenmas-
se schiitzt den Boden vor dem Aus-
trocknen und unterdriickt den Un-
krautwuchs.

> Die Wurzeln lockern und liiften den
Boden bis in tiefe Schichten.

> Die Milliarden von Kleinstlebewesen
zersetzen die Pflanzenmasse und ver-
wandeln sie in fruchtbaren Humus.

> Griindiingungspflanzen sind ein voll-
wertiger Stallmistersatz.

Tagetes bekampfen Wurzeldlchen
(Nematoden) und wehren Lauch-
motten ab.

Schutz fir den Boden. Bei Aussaaten
im spdten Sommer bleibt die Griindiin-
gung bis zum ersten Frost auf dem Beet
und wird erst im Winter bei der ohnehin
filligen Bodenbearbeitung flach in die
oberen Schichten eingehackt. Einige
Pflanzen, die der Griindiingung dienen,
sind winterhart. Sie schiitzen den Boden
und bewahren ihn vor Witterungsein-
fliissen bis im Friihjahr. Beispiele sind
Alexandriner-, Stein- und Weissklee,
Luzerne, Winterroggen, Landsberger-
Gemenge (eine Mischung), Winterwicke
sowie Spinat und Niisslisalat.

Ein billiger, ippig wachsender Griin-
diinger ist der Senf. Er keimt so schnell
wie Kresse und kann vom Friithjahr bis
im Spétherbst gesidt werden. Die weit-
verzweigten, tief in die Erde ragenden
Senfwurzeln hinterlassen eine feinkrii-
melige Bodenstruktur.

Vorsicht mit Konkurrenten. Senf, ge-
nauso wie der Olrettich (Raphanus sati-
vus), schliessen verdichteten Boden auf.
Sie beide sind bestens geeignet, um ein
Stiick Land fiir den Gartenbau urbar zu
machen. Aber aufgepasst: Wo Kohlarten
oder Rettich standen - oder folgen sollen,
darf kein Senf wachsen! Sie alle sind
Kreuzbliitler und damit Konkurrenten.
Sie entziehen der Erde die gleichen Nahr-
stoffe und begiinstigen die auf Kreuz-
bliitler spezialisierten Schidlinge und
Krankheiten.

Als Zwischensaat, Vor- oder Nach-
frucht fiir Kohlgewichse empfiehlt sich
die blaubliihende Phacelia, Bienen-
freund genannt. Sie zdhlt zur Familie der
Wasserblattgewichse, hat keine Ver-
wandten im Garten und liefert Bienen
und Hummeln begehrten Nektar.

Bliiten mit doppeltem Nutzen. Auch
andere hiibsche Blumen wie Kapuziner-
kresse, Tagetes und Ringelblumen tra-
genviel zu einem fruchtbaren Boden bei.
Die Kapuzinerkresse desinfiziert und re-
generiert den Boden. Tagetes dezimie-
ren Wurzeldlchen (Nematoden), die bei
Karotten Ursache fiir verkriippelten
Wuchs sind. Ringelblumen wirken bo-
denreinigend — dhnlich wie Spinat, der
die Erde mit dem Saponingehalt seiner
Wurzeln desinfiziert. Zu den Griindiin-
gern zdhlt aber auch der Niisslisalat, von
dem man im Winter selten zu viel hat.

Im Handel ist Saatgut von verschiede-
nen Mischungen erhéltlich. Die Samen
sind so kombiniert, dass sie alle mit einer
Griindiingung moglichen Effekte erzie-
len. Einmal abgesehen von Senf eignen
sich fiir schwere Bioden speziell auch
Schmetterlingsbliitler (Leguminosen) wie
Lupinen, Linsen und die verschiedenen
Kleearten. Viele Griindiingungspflanzen
konnen bis im September direkt an Ort
und Stelle ausgesit werden. Beachten
Sie die Hinweise auf den Samentiitchen.

EDITH BECKMANN
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I Treffpunkt Wintergarten

Ein wetterunabhangiger Wintergarten — der
schonste Aufenthaltsort zwischen Wohnen und
Garten. Eine echte Erholungsoase, bei der jedes

Detail stimmt.

N EU schéne Hausausstellung

(telefonische Voranmeldung erwinscht)

movitec ag

Steinacherstrasse 150, 8820 Wadenswil
Telefon 01/7812277, Fax 01/781 24 34
www.movitec.ch

&< Prospekt anfordern

Panorama

e s e e s o o,

Fordern Sie unverbindlich unseren Gesamtkatalog an oder
lassen Sie sich von unserem Aulendienst beraten. Wir sind
sicher - die Qualitdt und die groe Auswahl an Systemen
fiir praktisch jeden Einsatzbereich tiberzeugt auch Siel

Hermann Uhl Werksvertretung Alther Bau Consulting,
Ackerstrasse 27, CH-8266 Steckborn,
Tel.: 052/770 21 11, Fax: 052/ 770 21 13

...daraus entstand dieses Haus in enger Zusammenarbeit
zwischen der Bauherrschaft und unserem Architekten.
Weitere Ideen und Vorschldge im BAUTEC-Ideenkatalog.
Verlangen Sie noch heute Unterlagen:

Verwirklichen auch Sie
Ihre ganz persénlichen
Vorstellungen mit uns
— immer mit Preis-,
Qualitats- und

[J BAUTEC-Ideenkatalog
(uber 60 Hausvorschlage)
[J BAUTEC-Umbau-Dok ftr Ihren Umbau

Bauland vorhanden? [Jja [J nein

Termin-Garantie. Name:
Vorname:
BAUTEC plant und baut ¢ -ccq-
in allen Baubereichen.
PLZ/Ort:

GENERAL BAUTEC AG
CH-3292 Busswil

Tel. 032-387 44 00
Fax 032-387 44 90
Bestellcode: 131 R009

Einsenden an:

BAUTEC

3292 Busswil/Biel, Riedliweg 17
5001 Aarau, Feerstrasse 15
1260 Nyon, Place de la Gare 9
8404 Winterthur, Morgenweg 13

anrufen/faxen:

www.bautec.ch

Kreative Losungen mit Beton-Steinen!

Ob als Trockenmauersysteme, Belagplatten, Dekorplatten,
Boschungspflanzsteine, Pflastersysteme oder Palisaden...
UHL-Betonelemente bieten in jedem Anwendungsbereich
vielseitige Méglichkeiten ganz individueller Gestaltung.

VHL Servicebon

Bitte schicken Sie mir kostenlos und unverbindlich Ihren Gesamtkatalog zu

Name/Vorname:

Strasse: ..

PLZ/Ort: Telefon:

PA 9/2000

Bitte ausschneiden und einsenden oder faxen an:
Alther Bau Consulting, Ackerstrasse 27, CH-8266 Steckborn,
Tel: 052/770 21 11, Fax: 052/770 21 13, e-mail: alther@alther-consult.ch




bis 56% Preisvorteil fur PANORAMA-Leser

Queens

Original 90% 1aineve;
reinweisse Gansedavnen

Im lliihlﬂill‘ das
| Sommer .-

\¢

€
160 x 210 cm ‘:’

statt Fr. 625.- ¢

Leserrabatt

LESERPREIS

278;

Art.-Nr. 152

200 x 210 cm
statt Fr. 745.- 0

Leserrabatt

LESERPREIS

328

Schlufsysieme LA\ Art.-Nr 153
U W

160 x 210 cm: Art.-Nr. 152 / 200 x 210 cm: Art.-Nr. 153

(T L1 ) XX Die hervorragende QU

litat dieses Daunen-Du

Vorzugshestellschein fir PANORAMA-Leser
Ja, ichbestele: 4-Saison Daunen Duvet:

:i"e i Art.-Nr. 152: 160 x 210 cm, a Fr. 278.- Primflex Queens 4-Saison garantiert ([ S A
q:zab 1 x Gansedaunen-Duvet le W |
geoern Art.-Nr. 153: 200 x 210 cm, a Fr. 328.- ; rcn;a Fﬁll armoe ertel |U38
: assungs eftllt mit Origina
Daunenkissen: ~ Art-Nr. 154:65 x 65 cm, & Fr. 49.- 005 U aendichis Bavmwolls T, renn?»vensse
= aly g
ArtNr. 155: 65 x 120 cm, & Fr. 59.- Cambric Extra

Fillung: 90% 1a neue, reinweisse

Gansedaunen von hac
Génsedaunen ;

Preise verstehen sich inkl. MWSt, exkl. Versandkosten. Preis- und Modellénderungen vorbehalten.

Name/Vorname: Ausfiihrung: Karo/ Kassetten

Strasse, Nr- gesteﬁpt Baumwollband doppelt
gendnt. Steg 3 cm.

PLZ, Ort: Tel Nr: Grosse A: 160 x 210 cm
Grosse B: 200 x 210 cm

Unterschrift: Datum: Fillgewicht:

Dicke Decke A: 550 g, B 700 g
Diinne Decke A: 450 g, B 575 g
Antistatisch, zieht keinen Staub an
Kein Lebendrupf (Tierfreundlich)

Bitte in Blockschrift ausfillen und einsenden an:
PANORAMA-Sommeraktion
Clubshop/WWB, Flughafenstrasse 235, 4025 Basel

Wir sind 24 Stunden personlich fir Sie da:

Tel. 0848 80 77 60 oder Fax 0848 80 77 90 Etikeft mit Pflegeanleitung

Ihre bestellten Artikel erhalten Sie Eer Postpaket mit Rechnung direkt von der verpud(ung' In prakhSChem «See-
beuuﬁﬁ'a Il'er}m‘ Orggmsah?n WV\(/iB cuseI etzjme offentlich- redi;r l<):|'\e Shﬁuﬂ g fr die { mann’s-Sack aus 100%
wirtschattliche und soziale Wiedereingliederung von erwerbsbeeintréchtigten Personen. ?}} Boumwo||e mit COFdVSI’SChlUSS

Besuchen Sie unser Ladengeschift an der Flughafensirasse 235, 4025 Basel.[d ;




Spielen

«lch spiele,
also bin ich»

Nicht nur die Hitze liess das
Barometer steigen. Wie eine Epi-
demie griff das Pokémon-Fieber
wahrend der Sommermonate
um sich. Ein japanisches Spiel,
bei dem Karten gesammelt wer-
den mussen. Und die Kinder sind
begierig darauf, sie zu besitzen.

D ie neunjihrige Simone und ihr Mami
gehen von Laden zu Laden auf der
Suchenach den begehrten Pokémon-Kar-
ten. Sie sind schlicht nirgends mehr er-
hdltlich, weil die Nachfrage so gross ist.
Was macht den Reiz dieses Spiels aus?
Es ist ein Sammlerspiel, und manche
Karten sind selten. Da muss man tau-
schen oder eben auch kaufen, sofern er-
hdltlich. Die Helden sind Mewtu, Ga-
rados und - der vor allem - Pikachu.
Simone mochte diese Kartenhelden alle
besitzen, damit sie mithalten kann bei
ihren Schulkollegen und -kolleginnen.

Spielend die Welt erfahren. Welche
Welt sollen Kinder von heute erfahren?
Natiirlich jene, in der sie leben! Eine
technisierte, mobile und computerisierte
Welt ist es. Video- und Computerspiele
erfreuen sich grosster Beliebtheit—nicht
nur bei Kindern. Spielend einen Weg

finden zwischen Nostalgie und Compu-
ter-Euphorie? Die Pokémon-Helden fin-
den sich zurecht in dieser Welt. Darum
identifizieren sich Kinder gerne mit ih-
nen. Dazu kommt das Gemeinschaftser-
lebnis des Sammelns und Tauschens.

Hingebungsvoll spielt Sabrina «Fami-
lie». Die Rollen von Mutter, Vater und
Kind werden von ihrer Puppenfamilie
tibernommen. Alltagsszenen sind es. Das
Puppenkind will nicht essen oder nicht
rechtzeitig schlafen gehen. Auch die Er-
innerung ans letzte Geburtstagsfest lebt
im Rollenspiel wieder auf. Storen ldsst
sich Sabrina nicht. Sie ist vollig versun-
ken in ihrer Spielwelt.

Spielen ist eine Notwendigkeit. Im
Spiel erfahren Kinder sich selber und
ihre Umgebung. Sie schliipfen in Rollen
oder lassen ihre Spielfiguren diese iiber-
nehmen. Das kdnnen Puppen, Pliischtie-
re, Stecken, aber auch Pokémon-Helden
sein. Hauptsache, sie sind geeignet dazu,
die Welt des Kindes nachzustellen.

Sozialverhalten lernen Kinder durch
Nachahmen. Sie schauen den Erwachse-
nen zu und setzen ihre Beobachtungen
im Spiel um. Spielen ist darum fiir die
Entwicklung des Kindes eine Notwendig-
keit. Spielend begreift ein Sdugling schon
in den ersten Wochen die Welt. Und spé-
ter erfihrt das Kleinkind sie, indem es
sich darin bewegen lernt. So findet es
sich immer besser zurecht.
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ORIGINAL ORTHOPADISCHES G

e o ® ®
wibrchi kiven 2%
Leiden Sie unter Kopf-Nackenschmerzen, |

Migrane-Verspannungen?

Dann sollten Sie schnellstens auf das orthop&ddische
Witschi-Kissen wechseln.

35 Jahren

wibtchi kizven
In Riicken- und Seitenlage
das orthopadische Gesundheits-
Kopfkissen, das auch Sie uber-
zeugen wird.

Jede Nacht - ein Leben lang!
Hilfreich bei:

@ Kopfschmerzen — Migrane

@ Halswirbel-Problemen

@ Nacken- und Riickenverspannungen
@ eingeschlafenen Handen

@ Schulter-Muskel-Verkrampfungen

@ Bandscheiben-Beschwerden etc...

Wahlen Sie lhre passende Kissengrosse

Nach Ihrer Kleidergrosse

Kissen Nr. 0 Kissen Nr. 1 Kissen Nr.2  Kissen Nr. 3 Kissen Nr. 3A Kissen Nr. 4
1-6 Jahre Gr.32-36 Gr.38-44  Gr.46-52 Gr. 54-56 Gr. ab 58
Fr.103- Fr.110.- Fr. 119~  Fr.129.- Fr. 139.- Fr. 149.-
Jedes wibtrchi kizren ist mit einem Schonbezug und einem Baumwoll-
Jersey Uberzug bezogen und in diesen Farben erhdltlich: weiss,
natur, beige, maisgelb, sonnengelb, altrosa, flieder, café, fuchsia,
hellblau, azurblau, apfelgriin, smaragd, mint, schoko, mahagoni.

Erhaltlich im Sanitatshaus, Apotheken und Drogerien, oder verlangen
Sie unseren Prospekt. Witschi-Kissen AG, Ziegeleistrasse 15
8426 Lufingen Tel. 01 /813 47 88 / FAX 01 / 813 27 45

elkura ag

seit 1963

8134 Adliswil, Fabrikhof5 Tel. 01/7109586 Fax 01/7109582
7000 Chur, Tel. 081 / 253 3525 Fax 081/ 253 36 04

Haben Sie Probleme mit lhren Fenstern?
EURO Gebrauchsmusterschutz Nr. G 90 12 392.1

Bestehende Doppelverglasungsfenster umbauen auf 2- oder 3fach-Isolier-
verglasung bis 1,3 W / m’ sowie Schallddmmung bis ca. 40 dB.

Besonders vorteilhaft bei gleichzeitiger ALU-Verkleidung der dusseren Fliigel-
seite. Systeme auch verwendbar zum Umrlisten bereits bestehender Isolier-
verglasungsfenster.

Im weiteren liefern und montieren wir Ihnen auch neue Fenster in Kunststoff,
Hoz, Metall oder Holz / Metall kombiniert - auch im jahrelang bewahrten
ELKURA-Fertig-Einbausystem (ohne Herausreissen der alten Rahmen).
Samtliche Arbeiten im Zusammenhang mit der Fenster- und Tiirabdichtung.

Profitieren Sie von unserer Entwicklung und jahrelangen Erfahrung mit die-
sen Systemen. Lassen Sie sich von uns beraten, unsere Offerte ist kostenlos.

Besuchen Sie uns auch in der Schweizer Baumuster-Centrale Ziirich I

Saunen, Solarien, Dampfbader

und Whirlpools von Kilafs.

In unserem kostenlosen Saunakatalog.

Name

Strasse

PLZ/\¥/ohnort

Telefon

Klafs Saunabau AG
Oberneuhofstrasse 11
CH-6342 Baar

Tel. 041-760 22 42
Fax 041-760 25 35
http://www.klafs.ch

KLAFS

Die Sauna.

Damit es wieder aufwdrts geht

v Preiswerte Lésungen fir
jede Treppe

v Fachkundige Ausfiihrung in
der ganzen Schweiz

v/ Montage in einem Tag

HERAG AG
Tramstrasse 46,
8707 Uetikon am See

Tel. 01/920 05 04

Senden Sie mir lhre Gratisinformationen Q
Name

Strasse
PLZ/Ort

Pano




«Die Eltern tragen eine grosse Verantwortung»

Christine Radovanovitc ist seit 25 Jah-
ren Kindergartnerin und Malthera-
peutin. lhr Kindergarten steht mitten
im Dorfkern einer kleinen Ziircher Land-
gemeinde - einem Ort, wo die Natur
noch zum Greifen nahe ist.

«Panoraman»: Wel-
che Bedeutung hat
das Spielen?

Christine Radova-
novitc: Fur ein Kind
ist spielen lebens-
notwendig. Ein Kind, das nicht spielen
darf, verkimmert. Es muss spielend das
Leben Gben kénnen und laufend im Spiel
auch verarbeiten konnen, was es erlebt.
Spielend kleine Gefasse ineinander legen
oder Turme bauen, das sind wichtige Er-

«Bewegungsaktives Lernspiel». Kin-
der sind neugierig, fasziniert davon, im
Spiel Neues zu entdecken und lernen
dabei spielend. Wenn Kinder zu laufen
anfangen, dann interessieren sie sich fiir
nichts anderes. Sie probieren immer wie-
der, auch wenn sie hinfallen. Mit Aus-
dauer und Hingabe, aber auch Freude an
dem neuen «bewegungsaktiven Lern-
spiel».

Bewegungsaktives Spiel umfasst ei-
nen wichtigen Anteil des Spiels in den
ersten Lebensjahren. Kinder spielen im-
mer das, was ihrem Entwicklungsalter
entspricht. In einem bestimmten Alter
sind sie ganz verriickt darauf, ein Wigel-
chen hinter sich her zu ziehen. In einem
anderen wollen sie nur Dreirad fahren.
«Wir Erwachsenen konnen den Kindern
nichts beibringen. Sie bringen es sich
selber bei», meint Prof. Dr. Remo Largo,
Kinderarzt an der Universitidts-Kinder-
klinik Ziirich.

Seit drei Stunden sitzt der elfjihrige
Pascal vor dem Bildschirm. Das neue
Computerspiel ldsst ihn nicht mehr los.
Schopfer sein von neuen Welten, das
Jasziniert weit mehr als die Hausaufga-
ben. Zudem muss er seine Erfolge unbe-
dingt noch seinem Klassenkollegen mai-
len.

Vom 6. bis 10. September findet in den
Olma-Hallen in St. Gallen die Schweizer
Spielmesse statt. In einer eindracklichen
Schau werden Spiele aus allen Sparten
prasentiert.

fahrungen, weil es so seine eigene Ent-
wicklung ausleben kann. Kinder brau-
chen aber auch Anregung.

«Panoraman: Hatsich das Spielverhaltenin
den letzten 25 Jahren verandert?

Radovanovitc: Die Kinder von heute haben
eindeutig mehr Muhe, sich zu konzen-
trieren. Die Hektik im Alltag farbt ab.
Manchmal fahle ich mich im Kindergar-
ten schon ein wenig als Abfallktbel. Heu-
te werden die Kinder richtiggehend Gber-
schwemmt von Dingen und Reizen. Die
Uberforderung wird dann im «Chindsgi»
abgeladen.

«Panoraman»: Wie gehen Sie mit Gewaltim
Spiel um?

Radovanovitc: Beim Kauf von Spielsachen
muss darauf geachtet werden, ob diese
allenfalls ein Gewaltpotenzial enthalten.
Waffen dulde ich nicht im Kindergarten.

Beliebteste Spiele: Lego und Mono-
poly. Haben traditionelle Spiele ausge-
dient? Wird der Spieltrieb nur noch iiber
Video und Computer ausgelebt? Das
scheint nicht der Fall zu sein. Computer-
spiele sind zwar im Trend. Dennoch
machen sie selbst in den USA nicht mehr
als ein Viertel des Spielwarenumsatzes
aus. Klassische Brettspiele sind nach wie
vor beliebt. Eine Internet-Umfrage hat
im Friihling dieses Jahres Lego zum
Spielzeug und Monopoly zum Spiel des
20. Jahrhunderts gekiirt.

Wie der Name sagt, sind Gesellschafts-
spiele fiir mehrere Mitspieler und -spie-
lerinnen gedacht, es muss kommuniziert
werden. Neben dem Miteinander steht
aber meist auch die Konkurrenz. Es gibt
Gewinner und Verlierer. Vor dem Com-
puter sitzt der Spieler oder die Spielerin
allein. Kommunikation geschieht online
oder allenfalls durch die programmierte
Interaktion mit anderen Spielteilneh-
mer(inne)n. Ganz offenkundig handelt es
sich aber um eine andere Kommunika-
tionsqualitét.

Konzentrierte Stille im Klassenzim-
mer der Sechstklcissler. Die Schiiler und
Schiilerinnen spielen Schach. Fiir den
begeisterten Schachspieler und Lehrer
Peter Thomas ist die Integration des
«kéniglichen Spiels» im Unterricht eine
Chance fiir die Schule. Koordinatives
Denken, Konzentration, Umgang mit Ag-
gressionen und 'Anstand werden ge-
schult. «Oft sind gerade auch schwdche-
re Schiiler fasziniert von Schach», meint
Peter Thomas. «Die Nervositdit vieler
Schiiler und Schiilerinnen ist heute ein

Allerdings erklare ich immer warum. Die
Elterntragen eine grosse Verantwortung.
Sie sollten sich beispielsweise mit einem
Computerspiel zusammen mit ihren Kin-
dern auseinandersetzen, dieses mit ihrem
Kind erleben. Dann wird auch rasch klar,
ob Gewalt eine Rolle spielt. Computer-
spiele sind keine Babysitter.

«Panoraman: Welche Art von Spiel brau-
chen Kinder?

Radovanovitc: Alle Rollenspiele. Ein Kind
kann in einer anderen Rolle das Leben
ausprobieren. Es identifiziert sich ganz
mit der gespielten Rolle. Wie fuhlt man
sich als gefahrlicher Léwe, als angstliches
Méuschen, als Mami oder béser Rauber?
Ganz wichtig finde ich auch alle Spiele
mitdem Elementaren: Wasser, Erde, Sand,
Lehm. So erfahren sie die Welt mit allen
Sinnen — und immer sind Kinder hell be-
geistert von solchen Spielen.

Interview: Ruth Rechsteiner

grosses Problem. Wegen der Uberflutung
der Reize kommen sie oft wie ein volles
Glas in die Schule. Und wenn dann
noch der Schulstoff dazu kommt,
tiberfliesst es und das dussert sich in
Konzentrationsschwciche und Nervosi-
tit. Schachspielen bringt Ruhe und Kon-
zentration.»

Esscheint, dass nicht nur Kinder spie-
lend die Welt erfahren. Auch Erwachse-
ne konnten im selbstvergessenen Tun
eines Spieles—daskeinen anderen Zweck
erfiillt als das Tun im Hier und Jetzt - fiir
eine Weile aus der Hektik der Zeit aus-
brechen. Dabei kommt es wohl gar nicht
so darauf an, welche Art von Spiel ge-
wihlt wird. «Spiele sind eine Simulation
der Realitéit», meint Renate Fuchs, Prisi-
dentin des Vereins Schweizer Ludothe-
ken. «Die Kinder (und Erwachsenen) sol-
len und werden mit dem spielen, was
angesagt ist.»

Am Anfang des letzten Jahrhunderts
seien die Eltern gegen die Modelleisen-
bahn im Kinderzimmer Sturm gelaufen,
nun seien es halt die Computerspiele.
Auch wenn Renate Fuchs personlich
der Ansicht ist, dass traditionelle Spiele
mehr Kommunikation und mehr sinnli-
ches Erleben versprechen, so hat sie
doch keine Beriihrungsingste gegen-
iiber Computerspielen.

In Abwandlung eines anderen be-
rithmten Zitates wurde einmal gesagt:
«Ich spiele, also bin ich.» Spielend mehr
sein, als sich hektisch in die mobile, com-
puterisierte und technisierte Welt stiir-
zen — eine neue Lebensqualitidt nicht nur
fiir Kinder?

RUTH RECHSTEINER
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Wer Erholung und mehr unter Maltas Sonne sucht, wird in vielerlei
Hinsicht findig. Die Republik Malta mit ihren drei Inseln Malta,
Gozo und Comino bietet Sand- und Felsstrande, kleinen Badebuch-
ten, kobaltblave Hafen, in denen bunte maltesische Fischerboote
schaukeln, kristallklares Wasser sowie auf Schritt und Tritt Sehens-
wiirdigkeiten aus der ereignisreichen Geschichte der Insel.

Durch seine giinstige Lage im Mittelmeer zwischen Sizilien und
Nordafrika ist Malta mit seinem ausgeprégt milden Klima (Durch-
schnitts-temperatur im Winter zwischen 17° und 20°) und der
geringen Niederschlagsmenge grundsétzlich ein Ganzjahresziel.

Der eigentliche Charme Maltas geht von dem einzigartigen Insel-
charakter aus: ein bisschen arabisch, ein bisschen italienisch, ein
bisschen englisch - das wird der erste Eindruck sein, bis man
merkt, dass es die Malteser verstanden haben, aus diesen drei
Einflissen einen eigenen, liebenswerten Charakter zu entwickeln,
iiber dem ein Hauch von Orient zu schweben scheint.

Erleben Sie mit uns den Zauber dieser Inselwelt zu einer Zeit,
in der uns der Alltag eintonig erscheint und geniessen Sie
angenehme Tage unter der herrlichen Sonne des kleinen
Paradieses im Mittelmeer.

M+K /&/see7AG

8 Tage

Lyonstrasse 31

4053 Basel
Telefon 061 /33125 00 + @

HOTELS

Die Hotels liegen in den bekannten Ferienorten Bugibba und
Qawra. Alle Zimmer haben Bad, WC, Telefon, Klimaanlage,
Sat-TV und Minibar.

Hotel TOPAZ*** 1 Woche HP Fr. 675.-

Zentral im Norden der Insel im sehr beliebten Badeort BUGIBBA.
250 Doppelzimmer, zwei Swimmingpools, mehrere Restaurants,
Minimarkt, Sauna, Jacuzzi etc.

PALAZZIN **** 1 Woche HP Fr. 695.-

Ebenfalls im Norden, in der Ortschaft QWARA. Ruhige Lage,
wenige Minuten von der Promenade. 80 Doppelzimmer, Sonnen-
terrasse, Swimmingpool, Restaurants etc.

AUSFLUGE
Zusdtzlich zum inbegriffenen Ausflug nach Mdina kdnnen weitere
interessante Programme vor Ort gebucht werden.

LEISTUNGEN

W Flug mit AIR MALTA von Ziirich nach Malta und zuriick

M Busiransfer Flughafen-Hotel-Flughafen mit RL

B 7 Nachte im gebuchten Hotel inkl. Halbpension

W Halbtagesausflug inkl. deutschsprechender Reiseleitung nach
MDINA mit Stadtbesichtigung

W Deutschsprachige Gastebetreuung vor Ort

REISEANMELDUNG
Flugreise 8 Tage Malta

Bitte deutlich ausfiillen, ankreuzen und im Briefkuvert einsenden.

. Name
M + K Reisen AG
Abteilung Flugreisen Vorname
Lyon-Strasse 31 Strasse/Nr.
PLZ/Ort
CH-4053 Basel Telefon /Fax

Name 2.Person

ﬁ%@[ SECURITY

Termine: [ 08. November 2000 oder [ 15. November 2000
(1 Hotel Topaz oder ] Hotel Palazzin ] RRV Fr. 25.-

Vorname 2.Person

Telefon: 061 331 25 00 Telefax 061 331 78 15 Datum

Unterschrift




Internet ist nichts fur dich!

Das Vorurteil, das Web beinhalte
nur Gewalt, Verherrlichendes
und Pornografisches,

ist omniprasent. Zu recht?

ass diese heiklen Themen auf dem

Internet vorhanden sind, ist unbe-
stritten. Aber gibt es diese nicht schon im
Fernsehen, in den Printmedien oder gar
im Alltag? Kindern den Zugang zum In-
ternet zu verwehren, ist nicht nur die
schlechteste Losung, sondern wire bei-
nahe dasselbe wie Fernseher und Zei-
tung von ihnen fern zu halten oder sie
nicht mehr nach draussen zu lassen.

Internet gemeinsam entdecken. Wie
fir den Umgang mit anderen Medien gilt
auch fiir das Internet dieselbe Maxime:
Begleiten Sie Ihr Kind im Umgang mit
den Medien. Sprechen Sie iiber das ge-
meinsam Gesehene, Gelesene oder Er-
surfte, und kldren Sie es iiber mogliche
Gefahren und heikle Inhalte und The-
men auf.

Moglicherweise kennen Sie sich selbst
nicht sehr gut aus in dieser Materie.
Nutzen Sie diese Gelegenheit und ent-
decken Sie das Internet gemeinsam mit
Ihren Kindern. Mittlerweilen gibt es
sehr gute Literatur zu diesen Themen,
die auf Kinder und Eltern zugeschnitten
ist (siehe Literaturhinweise).

Datenschutz und Privatsphéare. Die
anonyme Seite in den elektronischen
Medien verlockt, auch die Weitergahe
von Informationen oder Daten als un-
personlich zu sehen. Genauso wie Thre
Sprosslinge am Telefon nicht freiziigig
Auskunft geben diirfen, sollen Sie dies
auch auf elektronischem Wege nicht tun.
Das bedeutet: Keine Auskunft geben tiber
die personliche Situation oder jene der
Eltern und keine Adressen oder Telefon-
nummern bekannt geben.

Nicht-jugendfreie Inhalte. Versuchen
Sie so oft als moglich, Thr Kind beim
Surfen zu begleiten. Nur so erfahren Sie,
was Ihr Kind auf dem Internet zu finden
versucht. Fiir die Zeit, in der Sie abwe-

im Internet

Kinder

In 80 _Sekunden

send sind, gibt es die Mdglichkeit, mittels
verschiedener Software Inhalte nach
Themen einzugrenzen. Oder aber Sie
benutzen Passworter fiir den Internet-
Zugang, die nicht bekannt gegeben wer-
den.

Gerade fiir Jugendliche ist dies aber
kein Hindernis. Irgendwann werden sie
tiber das Know-how verfiigen, das er-
laubt, einen eigenen Internetzugang auf
dem selben PC einzurichten. In diesem
Falle beugt ein Gesprich mit den Ju-
gendlichen vor. Sie schliessen ja auch
nicht den Fernseher oder den Video-
recorder ab.

Medium der Zukunft. Genug der ne-
gativen Seiten. Unbestritten ist das Web
das Medium der Zukunft. Staunen Sie
nicht des 6fteren, wie leicht die junge
Generation mit neuen Technologien
umgehen kann? Angefangen beim Ta-
magotchi, dem Game Boy und der Play

mlnfo

Literaturhinweise

Hedwig Lerchenmiiller-Hilse und
Jurgen Hilse, Kids, Bits & Bytes,

ISBN: 3-581-67113-1.

Hans-Jurgen Palme, Computern im
Kindergarten, ISBN: 3-7698-1166-6.
Raymond Wiseman, Hilfe, mein Kind
surft! — Mit Kindern das Internet ent-
decken, ISBN: 3-421-05309-X.

Station bis hin zum Handy und gar dem
PC? In der Unbefangenheit im Umgang
mit Technik, gepaart mit Neugier, haben
uns die Kinder einiges voraus. Sie lernen
erheblich schneller. Dies gilt auch fir
das Internet. Es enthilt viele sinnvolle
Angebote fiir Kinder und Jugendliche.

Angefangen bei Kurzgeschichten, Ra-
tespielen, Tipps fiir die Geburtstagspar-
ty, Bastelanleitungen, Naturthemen tiber
Portale mit eigener E-Mail-Adresse und
Anleitungen fiir die eigene Homepage bis
hin zu Lernprogrammen, die Mathema-
tik, Geometrie oder Sprachficher ver-
mitteln, ist im Internet beinahe alles ver-
fligbar.

Pidagogisch einsetzen. Versuchen
Sie, Ihrem Kind piddagogisch wertvolle
Inhalte nahezulegen — vielleicht in Kom-
bination mit dem Pflichtstoff, der in der
Klasse ahgehandelt wird. Einen Vortrag
vorbereiten? Nichts leichter als das. Re-
cherchieren Sie mit Ihrem Kind im Inter-
net! Sie vermitteln Ihrem Kind damit den
sinnvollen Umgang mit dem neue Me-
dium und legen Ihm eine gute Basis fiir
das zukiinftige Berufsleben. Es soll nicht
gezwungenermassen Programmierer,
IT-Crack, Webdesigner oder Webmaster
werden. Aber je eher der Umgang mit
der Informatik zur Selbstverstindlich-
keit wird, um so bessere Voraussetzun-
gen sind im jedem Beruf und in der
zukiinftigen Berufsschule gelegt.

RALPH HUTTER
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Reka-Feriendorfer

Vollservice fur

11 000 Familien verbrachten 1999 Ferien in einem

Reka-Feriendorf. Der Grund fur diesen Erfolg: ein
gutes Preis/Leistungs-Angebot bei einem unschlagbar

familienfreundlichen Service.

Wir waren schon etwa zehn Mal
(( in einem Reka-Dorf»! Die Fa-
milie Oehy aus Miinchwilen/TG mit ihren
drei Buben im Alter von 11, 13 und 15
Jahren gehort zu den Stammgésten der
Reka. Sie verbringt jeweils eine Woche
Ferien im Friihling oder Herbst in einem
Feriendorf.

«Rekalino-Kinderprogrammn. Die 17
Reka-Feriendorfer, verteilt in allen Lan-
desteilen, bieten Familien 422 Wohnun-
gen zu erschwinglichen Preisen an. Allen
gemeinsam sind attraktive Gratis-Zu-
satzleistungen. Das Zugpferd heisst «Re-
kalino-Kinderprogramm» und ist ein ak-
tives Unterhaltungs- und Spielprogramm
fiir Kinder ab zwei Jahren — manchmal
auch fiir die ganze Familie.

Professionelle Betreuer(innen) um-
sorgen die Kinder beim Basteln, Biich-
senwerfen, Schminken oder bei span-
nenden Ausfliigen in die Umgebung. So
finden die Eltern Zeit, auszuspannen
oder ohne Kinder etwas zu unterneh-
men. Das Rekalino-Kinderprogramm
gibts zu den Hauptferienzeiten, man-
cherorts auch dariiber hinaus, in folgen-
den Feriendorfern: Albonago im Tessin,
Bergiin, Pany, Scuol in Graubiinden,
Hasliberg und Lenk im Berner Oberland
sowie Montfaucon, Leysin, Rougemont
und Zinal in der Westschweiz.

Alles ist vorhanden. Die Familien-
freundlichkeit zeigt sich im Feriendorf
aber nicht nur bei der Kinderbetreuung,
sondern auch in einem gut ausgebauten
Serviceangebot. Mutter Carmen Oehy:
«Wir reisen immer mit dem 6ffentlichen
Verkehr. Ins Feriendorf brauchst du
wirklich nur das Kind mitzunehmen!
Wégeli, Kindersitz, Kinderbettli — alles
ist vorhanden. Sogar frisches Brot er-
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héltst du jeden Morgen in die Wohnung
geliefert!»

Solche Aufmerksamkeiten zeichnen
das Leben im Feriendorf aus. Die Woh-
nungen sind praktisch eingerichtet und
haben keinen Fernsehapparat, dafiir ein
Familienspielmagazin mit 36 Spielen.
Gemeinschaftsrdume zum Lesen, Spie-
len, Fernsehen, grosse Spielplitze und
Grillgirten, in vielen Dorfern auch ein
Hallenbad, gehéren zum Standard.

Mit Aktivwochen Jugendliche (zu-
riick) gewinnen. Trotz des einheitlichen
Standards der Ferienddrfer hat jedes
seine Besonderheit. Die individuellen
Ideen und Leidenschaften der Gastgeber
geben den Anlagen Personlichkeit. Ursu-

Spartipps

> Reka-Checks:
Reka-Checks gibt es zu 5, 10 oder 50
Franken. Sie konnen Uber den Arbeit-
geber, Personal/Arbeitnehmerver-
band oder in allen grossen Coop-Zen-
tren (Coop-Supercard) mit 4 Prozent
Rabatt bezogen werden. Alle Reka-
Ferienwohnungen kénnen zu 100 Pro-
zent mit Reka-Checks bezahlt werden.
Damit spart man bis zu 20 Prozent.

> Skimiete:
Reka-Kunden erhalten zusatzlich 10
Prozent Rabatt bei der Miete von Skis,
Snowboards, Schuhen, Schlitten und
anderen Wintersportgeraten bei der
Firma swissrent a sport.

> Angebot 14 = 10:
Wahrend der Nebensaison kénnen in
Reka-Feriendorfern 14 Tage Ferien
zum Preis von 10 Tagen gemacht wer-
den. (cj.)
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la und Erich Vetsch leiten das Feriendorf
Wildhaus seit 27 Jahren mit Herz und
Umsicht. «Mein Mann geht mit unseren
Gésten einmal pro Woche wandern. Er
kann ihnen viel iiber unsere Gegend und
die Schonheiten links und rechts des
Weges vermitteln», erzidhlt Ursula
Vetsch.

Im Winter wird die Wanderung durch
einen Schlittelplausch ersetzt. «Wir ha-

Was Reka-Ferien kosten

> Wildhaus (2 Zimmer / 4 Betten):
je nach Saison 470 bis 940 Franken
pro Woche.

> Montfaucon (3 Zimmer / 6 Betten):
je nach Saison 530 bis 910 Franken
pro Woche.

> Golfo del Sole
(2-Zimmer-Bungalow / 5 Betten):
je nach Saison 520 bis 2050 Franken
pro Woche.

Es empfiehlt sich, die Angebote genau zu
studieren. Enttauschungen, beispielsweise

ben auch ein wunderschines Gemein-
schaftshaus, wo sich unsere Giste sehr
wohl fiihlen.» Eine Tendenz jedoch
macht Ursula Vetsch Sorgen: «Friiher
hatten wir viel mehr Familien mit Kin-
dern im Alter von 16, 17, 18 Jahren.
Heute wollen die Jugendlichen nicht
mehr mit der Familie in die Ferien.»

Reka-Marketingleiter Stefan Lack will
dieser Tendenz neue Angebote entge-
gensetzen. Aktivwochen heisst das Stich-
wort. Mit Kletterwochen, Pferdetre-
ckings und anderen Attraktionen sollen
auch Familien mit grosseren Kindern
den Weg ins Reka-Feriendorf zuriick-
finden.

Wahrend der Schulferien wirds teu-
rer. Auf das gute Preis/Leistungs-Ver-
hiltnis ist die Reka besonders stolz. Eine
Woche Friihlingsferien im neuen Ferien-
dorf Hasliberg kostet 660 Franken (2%2-
Zimmer-Wohnung/ 4 Personen, inklusi-
ve Rekalino, Hallenbad, Kurtaxe, Park-
platz). Dieser Preis schnelltjedochin den
Sommerferien und Sportferien auf 1010
Franken hinauf. Stefan Lack, Marketing-
leiter der Reka: «In den Hauptferienzei-
ten bestimmt die Nachfrage den Preis. In
den Sportferien 2001 sind wir praktisch
ausgebucht, in den Sommerferien 2001
auch. Wir haben auch schon sehr viele
Reservationen fiir die Sommerferien
- 2002.»

Genau dann, wenn Familien mit schul-
pflichtigen Kindern Ferien machen

mochten, sind die Reka-Feriendorfer
nicht preisgiinstig, aber doch noch billi-
ger als beispielsweise Ferien im kinder-
freundlichen Hotel. Ganze 2050 Franken
pro Woche kostet der Fiinf-Personen-
Bungalow im einzigen Reka-Feriendorf
am Meer. Das Golfo del Sole, herrlich am
Sandstrand bei Follonica in der Toscana
gelegen, ist aber dennoch gut gebucht.
Stefan Lack: «Ferien am Meer sind halt

wenn das Schwimmbad gerade in Revision
ist, lassen sich so vermeiden. Grundsatzlich
verstehen sich die Preise inklusive Rekalino-
Kinderprogramm. Nebenkosten wie Schluss-
reinigung oder Kurtaxen sind meist am Ort
zu bezahlen. Pro Buchung wird eine Bear-
beitungsgebihrvon 30 Franken (bei kurzfris-
tigen Buchungen 60 Franken) erhoben. Die
Reisekosten belasten das Familienbudget
zusatzlich.

Kontaktadresse:
Schweizer Reisekasse Reka, Neuengasse 15,
3001 Bern, Tel. 031/329 66 33.

(cj.)

beliebt! Und wir bieten ja auch Schwei-
zer Standard. Das Golfo del Sole hat
wirklich alles, was man sich am Meer mit
Kindern wiinscht: 800 Meter Sandstrand,
grosse, heizbare Silisswasserbédder fiir
Kinder und Erwachsene, Strandbar,
Restaurants...»

Sozialtarif fiir bescheidene Einkom-
men. 28 Millionen Umsatz macht die
Reka jédhrlich mit ihren Ferienddrfern,
aber auch mit der Vermittlung von Fe-
rienwohnungen und Ferien auf dem
Bauernhof. Eine Million Franken wendet
sie fiir Familien mit bescheidenen Ein-
kommen auf. Diese kénnen bei der Reka
zwei Wochen Ferien fiir 100 Franken
machen.

Gerade allein erziehenden Miittern
und Vétern kann ein solcher Aufenthalt
viel Erholung verschaffen. Carmen und
Roland Oehy erinnern sich gut an die
Zeit, als ihre drei Kinder klein waren:
«Wir waren jeweils vollig geschafft vom
Alltag und konnten uns im Feriendorf
wirklich erholen. Auch heute schitzen
wir viele Angebote: Kleinigkeiten ma-
chen es aus!»

Eine solche Kleinigkeit in Wildhaus ist
das Friihstiick im Gemeinschaftsraum
am Abreisesamstag. Es erlaubt den El-
tern, die Ferienwohnung mit Kiiche am
Freitagabend besenrein aufzurdumen.
Der letzte Ferientag wird so - statt zum
Stress — zum richtigen Verwohntag.

CORNELIA JACOB
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Vals=Valsertal

Vals ist ein besonderes Tal.
Aber das Warum ist tabu:
Der Berg schweigt!

Geniessen Sie 4 Tage und 3 Nichte zwischen
Montag und Freitag in einem Hotel Threr Wahl

Hotel Alpina
Das gemiitliche Hotel am Dorfplatz
4 Tage/3 Nachte pauschal, ZF, ab Fr. 245.—
Tel. 081/935 1148, Fax 93516 51

Hotel Glenner
Simply the best
4 Tage/3 Néachte pauschal, ZF, ab Fr. 260.—
Tel. 081/935 1115, Fax 93518 68

Hotel Rovanada
Das junge Ferien- und Sporthotel
4 Tage/3 Néchte pauschal, ZF, ab Fr. 260.—
Tel. 081/93513 03, Fax 93517 35

Hotel Valserhof
Das Haus iiber dem Dorf
4 Tage/3 Néchte pauschal, ZF, ab Fr. 230.—
Tel. 081/93513 12, Fax 93514 15

Garni Schnyder
Einen Steinwurf von der Felsen-Therme
4 Tage/3 Néachte pauschal, ZF, ab Fr. 215.—
Tel. und Fax 081/93515 32

Midweek-Bonus:

Nachtliches Baden im beriihmten
Thermalbad Vals, als «exclusiv» Gast jeweils
am Mittwoch von 21.00 Uhr bis 23.30 Uhr,
offeriert von den Valser Hotels.

¢ |ndividuelle Wintergérten in
Aluminium, Stahl oder

4 Kunststoff
~ * Balkon- und Terrassen-
verglasungen

e Fenster und Turen in
Aluminium, Profilstahl und
Kunststoff

e Schiebe- und Faltwénde in
Aluminium

» Sonnenstoren und Dach-
beschatiungen

¢ Montage von Garagentoren

und elektr. Torantrieben fiir

neue und bestehende Tore

P A
genden Sie mir Ihren Prospekt. ¢ ZUBAG
Namei ——— ‘l Wintergarten - Metallbau AG
Strasse. —— ! .
Hof 11 - 8737 Gommiswald *#

L2 Tolefon 055 /280 44 48
I Telefax 055 /28043 42




Schweizer Museen.

Aus Anlass ihres 100-Jahr-Jubildums machen die Raiffeisenbanken
. ihren Kunden ein wertvolles Geschenk. Wer eine Raiffeisen-ec-Karte
oder eine Raiffeisen-Eurocard-Mastercard besitzt, geniesst mitsamt

Thema

«Literatur/Musik/Fotografien»

fanf Kindern unbeschrankten Gratiseintritt in 250 am Museumspass
beteiligte Schweizer Museen. Die «Panoraman-Serie soll Ihnen bei der
Planung lhres nachsten Familienausflugs helfen.

Lust, selber Papier herzustellen?

Im eleganten, in rein franzosischem Stil ge-
haltenen Patrizierhaus im Zentrum von Si-
ders befindenssich seit 1987 die Rainer Maria
Rilke Stiftung und das Rilke-Museum. Der
bekannte Dichter lebte von 1921 bis 1926 im
Wallis und hat eine Menge von Manuskrip-
ten, Fotos, Bildern, Skulpturen und Blchern
hinterlassen. Das Museumist eine echte Stat-
te der Dokumentation und Begegnung mit
dem Dichter geworden.

Die Stiftung schafft einen Brickenschlag
zwischen Rainer Maria Rilke und der heuti-
gen Kunst und Literatur. Eine grosse Rilke-
Datenbank ist im Aufbau, die ktinftig Rilkes
Werk und in einer ersten Etappe sein um-
fangliches Briefwerk elektronisch erschlies-
sensoll. Inden Raumen des Museums finden
regelmassig Ausstellungen, Vortrage, Lesun-
gen und Konzerte, meistim Zusammenhang
mit Leben und Werk des Dichters, statt.
Highlights 2000: Bis 12. November: Sonder-
ausstellung «Le pur espace et la saison» —
Rilke im Wallis 1921-1926.

Offnungszeiten:
taglich (ausser Montag) 15-19 Uhr.

Rilke-Stiftung,

Maison de Courten,

Rue du Bourg 30,

3960 Sierre,

Tel. 027/456 26 46 oder 027/455 16 03.

Foto: Jean-Blaise Pont

Literatur-, Musik- und Fotografie-Freaks
kommen in Schweizer Museen auf ihre
Rechnung. Ein paar «Rosinen» haben
wir fiir Sie herausgepickt - Rilke, Wag-
ner und Hesse, drei Personlichkeiten,
die fiir kiirzere oder ldngere Zeit in
unserem Land lebten. Ihnen sind drei

Seit der Grundung im Jahre 1993 widmet
sich das Fotomuseum Winterthur konse-
quent dem Medium Fotografie. In der ehe-
maligen Textilfabrik wird die Fotografie in
ihrer ganzen Aktualitat und Vielfaltigkeit
vorgefihrt: Das Fotomuseum als Kultur-und
Gesellschaftsmuseum — dank der in den Fo-
tografien gespiegelten Themen.

Auf 550 Quadratmetern Ausstellungsfla-

che werden jahrlich fanf grosse und zwei
kleinere Wechselausstellungen prasentiert:
Fotografie als Kunst, als ktnstlerisches Aus-
drucksmittel, als Vision. FUhrungen, Gespra-
che, Vortrage und Publikationen vertiefen
die Themen. Eine Sammlung zeitgenossi-
scher Fotografie ist im Aufbau. Das Museum
ist rollstuhlgangig.
Highlights 2000: Bis 29. Oktober: Hybrid (zeit-
gendssische internationale Ausstellung). 11.
November bis 7. Januar: Berlin (Berlin als
konkrete Stadt und als Metapheran der Jahr-
tausendwende). Fuhrungen jeden zweiten
Mittwoch, 18 Uhr, Dienstag- und Sonntag-
fuhrungen nach Programm.

Offnungszeiten:
Di-Fr 12-18 Uhr, Sa/So 11-17 Uhr, Mi bis 19.30 Uhr.

Fotomuseum Winterthur,
Grlzestrasse 44,

8400 Winterthur,

Tel. 052/233 60 86, Fax 052/233 60 97,
E-Mail: fotomuseum@fotomuseum.ch,
Internet: www.fotomuseum.ch
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ganz unterschiedliche, liebevoll und
sorgfiltig gestaltete Museen in passen-
der Ambiance gewidmet. Ein echter
Spass fiir Familien mit Kindern ist das
Papiermiihle-Museum in Basel. Ubri-
gens: Haben Sie schon mal selbst Papier
hergestellt? SUSANN BOSSHARD-KALIN

Die Basler Papiermthle ist ein Arbeitsmu-
seum — Kindern wie Erwachsenen bietet sich
die Gelegenheit, alte Handwerkstechniken
zu erfahren und zu begreifen. Praktische Ar-
beiten mit alten Geraten und Maschinen sind
einbezogen in die musealen Ausstellungen
zu den Bereichen Papier, Schrift und Druck.
Jeder Besucher kann im Muhlenraum sein
eigenes Papier schopfen und dieses anschlies-
send in der Druckerei selbst bedrucken. Ein
besonderes Kleinod ist der Museumsladen,
wo neben handgeschépften Papieren und
Drucken auch ein grosses Angebot an Kalli-
grafie-Utensilien und Sachbichern zu Papier,
Schrift und Druck zu finden sind.
Highlights 2000: Jeden Mittwoch sowie zu-
satzlich 10. September und 12. November, je
14-16.30 Uhr: «Eine Laborpapiermaschine in
Betrieb.» 20. September bis 31. Dezember:
Jubildumsausstellung «20 Jahre Basler Papier-
muhle».

Offnungszeiten:

Di-So 14-17 Uhr (Laden zusatzlich Di-Fr 10.15-12
Uhr). Fihrungen/Demonstrationen nach Voran-
meldung.

Basler Papiermuhle,

Schweizerisches Papiermuseum und Museum
fur Schrift und Druck,

St. Alban-Tal 37,

4052 Basel,

Tel. 061/272 96 52, Fax 061/272 09 93,
E-Mail: info@papiermuseum.ch,

Internet: www.papiermuseum.ch
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Hermann Hesse Museum,

Hermann Hesse: Zu seinen Ehren und zu
seinem 120. Geburtstag wurde am 2. Juli
1997 in der Torre Camuzzi in Montagnola
ein kleines, feines Museum eingeweiht. Der
weltberihmte, deutsche Schriftsteller lebte
und arbeitete 43 Jahre im Tessin. Hier ent-
standen seine Klassiker wie «Siddhartha»,
«Das Glasperlenspiel» — hier malte er auch
wunderschéne Aquarelle.

Das Museum zeigt auf drei Stockwerken
kostbare Zeugnisse seines Schaffens. Der
50-minttige Video lasst Leben und Werk
Hermann Hesses Revue passieren. Viele sei-
ner Blicher laden am Museumseingang und
im lauschigen Garten zum Lesen und Ver-
weilen ein. Und auf dem ausgeschilderten
Wanderweg «Auf den Spuren von Hermann
Hesse» kann man die eindrucksvolle Land-
schaft der Collina d’Oro geniessen. Rund
30 Titel (auch Biografien und Bildbande)
sind im Museumsshop zu erwerben.
Highlights 2000: Bis 5. Februar: Ausstellung
«Der Fotograf Martin Hesse». Jeden Sonn-
tag, 17 Uhr: Lesungen auf Deutsch und Ita-
lienisch. FUhrungen auf Anfrage (auch mon-
tags und ausserhalb der Offnungszeiten).

Offnungszeiten:
Marz bis Oktober, Di-So 10-12.30 und 14-18.30
Uhr, November bis Februar nur Sa/So.

Museo Hermann Hesse,

Torre Camuzzi,

6926 Montagnola;

Tel. 091/993 37 70, Fax 091/993 37 72,
E-Mail: hesse.museo@ticino.com,
Internet: www.tcp.ch/cultura

Besteuerung des Eigenmietwerts. Nach
heutigem System mussen Wohneigen-
tumbesitzer den Eigenmietwert besteu-
ern, kénnen dafur aber die Hypozinsen
abziehen. Dieses System steht nun zur
Diskussion.
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Foto: Hermann Hesse Museum

Richard Wagner Museum,

Mit den Worten «Hier bringt mich kein
Mensch wieder raus», bezog Richard Wag-
ner am 15. April 1866 das wunderschéne
Biedermeierhaus in Tribschen bei Luzern.
Inmitten einer herrlichen Parklandschaft am
See. Die «Tribschener Jahre» wurden zu den
glucklichsten und kinstlerisch fruchtbarsten
seines Lebens. Hier empfing er unter ande-
rem Uber 20 Mal den deutschen Philosophen
Friedrich Nietzsche als Gast.

Seit 1933 ist das Landgut Tribschen die
einzige Schweizer Wagner-Gedenkstatte.
Das Museum ist im Erdgeschoss eingerichtet
mit vielen Originalmdbeln (so seinem Lieb-
lingsfauteuil), Fotos, Plastiken, Handschrif-
ten, Bildern, Noten, Originalpartituren (wie
des «Siegfried-Idylls», der «Meistersinger»,
von «Tristan und Isolde») sowie eine grosse
Zahlvon Kompositionsskizzen. Im Museums-
shop sind Wagner-Souvenirs, seine Mono-
graphie und CDs erhaltlich.

Highlights 2000: Bis 30 September: Sonder-
ausstellung «Friedrich Nietzsche in Trib-
schen».

Offnungszeiten:

15. Marz bis 30. November, Di-So 10-12 und 14-
17 Uhr. Zusatzlich Ostermontag und Pfingstmon-
tag ge6ffnet. Besichtigungen und Fihrungen
auch ausserhalb der Offnungszeiten auf Voran-
meldung méglich.

Richard Wagner Museum,
Richard-Wagner-Weg 27,

6005 Luzern,

Tel. 041/360 23 70, Fax 041/360 23 79.

Privatschulen. Privatschulen - ist das nicht
eher etwas fur betuchtere Leute? Nicht
mehr ausschliesslich. Zunehmend bieten
Private auch Unterricht auf Primarschul-
niveau an — auch in landlicheren Gegen-
den.

Foto: Patrick Lathy

Musée de I’Elysée,
Lausanne

Das Musée de I'Elysée, ein Museum fir Foto-
grafie, ist in einer herrlichen Residenz aus
dem spaten 18. Jahrhundert untergebracht.
Es verfugt Uber acht Ausstellungssale auf
vier Etagen, Uber eine Buchhandlung, einen
Lesesaal und eine Sammlung von Uber
130 000 Originalabztigen von 1840 bis heu-
te. Fotoreportagen, aber auch Werbe- und
Modefotografie haben ihren Platz neben
der sozialen Dokumentar- und Wissen-
schaftsfotografie oder primarkunstlerischen
Werken.

Das Ausstellungsprogramm ist von inter-

nationaler Ausstrahlung. Neben themati-
schen Ausstellungen und historischen Retro-
spektiven werden berihmte Fotografen und
junge Talente vorgestellt.
Highlights 2000: Bis 24. September: Vik
Muniz «Trickbilder», Geraldo de Barros
«Sobras» (zwei brasilianische Fotografen
verschiedener Generationen). 12. Oktober
bis 14. Januar: Jahrhundert des Kérpers. Fo-
tografien 1900-2000. Teil 3: «Der Triumph
des Fleischs.» Fihrungen in deutscher Spra-
che kénnen mit zehntagiger Vorankundi-
gung gebucht werden.

Fata Vuac Andra

Offnungszeiten:
Di-So 10-18 Uhr, Do bis 21 Uhr.

Musée de I’Elysée,

18, avenue de I'Elysée,

1014 Lausanne,

Tel. 021/316 99 11, Fax 021/316 99 12,
E-Mail: musee.elysee@serac.vd.ch,
Internet: www.elysee.ch

Lesen Sie im nidchsten Panorama

Raiffeisen und «Panoraman imInternet:
www.raiffeisen.ch
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Rolrt Bosch AG
Ind@striestr. 31

Architekt:

Kuhlschrank:

D. Schnebli,
T. Ammann, S. Menz.
Bosch.

Mehr iiber Bosch
Haushaltgerate bei
Ihrem Fachhandler.
Oder unter

Tel. 01/847 14 50.
www.bosch.ch/hg

BONAPARTE




Wir machen den Weq frei

Ihr Geld verdient einen hoheren
Sparzins.

Auf dem exklusiven Raiffeisen-Mitglieder-Sparkonto erhalten Sie einen

attraktiven Vorzugszins. Damit kénnen Sie als Mitglied am Erfolg unserer

Bank teilhaben und bleiben erst noch flexibel wie mit einem gewdhnlichen

Sparkonto.

Profitieren Sie jetzt: Sie erhalten den exklusiven Vorzugszins bereits ab :R=AI=F.F.EE'£

der ersten Einzahlung. Sind Sie noch nicht Mitglied der Raiffeisenbank? T R — T |
Dann ist das Mitglieder-Sparkonto ein lukrativer Grund, dies zu dndern. Kommen Sie bei uns vorbei.

Wir nehmen uns Zeit fiir Sie und beraten Sie gerne personlich.
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