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AUFTAKT

Eine Mitgliedschaft der besonderen Art

B «Hend Sie scho & Membercard?» fragt die freundliche Frau an der Kasse. Ahm, ich
glaube nicht, nein. «Haben Sie Interesse? Wenn Sie fiir Gber 200 Franken einkaufen,
bekommen Sie einen Gutschein von vier Prozent, und Sie werden zu unseren Preview-
Events eingeladen und...»

Nein, bitte nicht noch eine Karte, war meine spontane Reaktion. In meinem Portemon-
naie hat es schon jetzt keinen Platz mehr. Erst vor kurzem habe ich aufgerdumt und dabei
mehrere Karten aussortiert. Mein Erlebnis zeigt: Memberkonzepte boomen. Auch Raiff-
eisen ist ein Club, und zwar einer der grosseren der Schweiz. 1,7 Millionen Menschen sind
bei uns Mitglied. Allein im letzten Jahr kamen 60 000 neue dazu. Doch die Mitgliedschaft
bei Raiffeisen ist mehr als nur ein Marketing-Gag.

Denn Sie als Mitglied sind Genossenschafter und damit Teilhaber einer der 328 Raiff-
eisenbanken. Es geht eben nicht nur ums Profitieren. Die Mitgliedschaft ist ein Bekenntnis
zu einer Bank, die vor Ort tatig ist. Raiffeisenbanken lassen — statt Dividenden an Aktio-
nare auszuschutten — die Region an ihrem Erfolg teilhaben. Die Mitgliedschaft ist letztlich
auch ein Bekenntnis zu einer nachhaltigen Wirtschaftsform. Jedes Jahr nehmen 400 000
Mitglieder ihr Stimmrecht an einer Raiffeisen-Generalversammlung wahr und bestimmen
damit Uber die Geschicke von Raiffeisen.

Wer ein solches Bekenntnis abgibt, der soll naturlich auch Vorteile geniessen. Raiff-
eisen-Mitglieder gehen kostenfrei in die Schweizer Museen. Sie machen Ausflige zum
halben Preis. Seit diesem Marz kénnen sie auch noch Konzerte und Events zu ermassigten
Preisen erleben. Sie finden all diese Vorteile auf dem neuen Mitgliederportal im Internet
(www.raiffeisen.ch/memberplus).

Und das Beste zum Schluss: Fir diese Mitgliedschaft brauche ich nicht noch einmal
eine zusatzliche Karte in meinem Portemonnaie. Meine Raiffeisen Maestro-Karte ist gleich-

zeitig eine Membercard, die mir die Tiren zu. Museen, Skigebieten und vielen Events
offnet! Mehr dazu in diesem «Panoramay.

L~
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Der 41. Internationale Raiffeisen-
Jugendwettbewerb «Zuhausg.,!

Zeig uns deine Welt» war einmal
mehr ein voller Erfolg 50 000 Ki

einen padagogisch we ol
Themeninhalt. 600 Kin';%ﬁ;
Jugendliche aus der gan v
Schweiz nahmen auf Einladung
der Raiffeisenbanken an der
Schlussfeier auf Schloss Liebegg

in Granichen AG teil. Einen Video-
bericht dieses ereignisreichen
Tages finden Sie im online-Maga-
zin (www.raiffeisen.ch/panorama)
und mehr dazu in diesem Heft.
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= . S Raiffeisen-Mitglieder sind mehr als
41 Familienferienwochen ein Hit

nur Kunden, sie sind Plus-Kunden. Als
solche profitieren sie beispielsweise
von giinstigeren Tickets fiir Konzerte
und Events. Unter den iiber 250 Ver-
anstaltungen finden bestimmt auch
Sie etwas, das Sie anspricht.
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Angelo Stamera,

Managing Director

Freddy Burger Management
(FBM) Entertainment

«Mit Raiffeisen haben wir einen starken
Vertriebspartner gefunden. Dadurch ist
es uns moglich, die Veranstaltungen
einem breiten Publikum in der ganzen
Schweiz bekannt zu machen. Den
Raiffeisen-Mitgliedern kénnen wir
gezielt einzelne Veranstaltungen in den
Bereichen Musicals, Shows, Comedy
und Tanz zu Vorzugskonditionen anbie-
ten. Die Zusammenarbeit mit Raiffeisen
lauft hervorragend, was sich nicht zu-
letzt auch in der Anzahl der abgesetz-
ten Tickets widerspiegelt. Wir wollen
die gute und professionelle Zusammen-
arbeit mit Raiffeisen auch in Zukunft
kontinuierlich ausbauen.»

Sarah Henss,

Leiterin Marketing &
Kommunikation

DAS ZELT Productions AG

«Raiffeisen und DAS ZELT stehen flir gemein-
same Starken wie die Verwurzelung in allen
Landesteilen und Sprachregionen, Kundennahe
und Innovationskraft. Wir sprechen dasselbe

i . Zielpublikum an und kénnen dank diesem neu-
e sl en Vertriebskanal eine riesige Kommunikations-
plattform nutzen. Die dusserst angenehme und
unkomplizierte Zusammenarbeit mit Raiffeisen

Thomas Post,
Sponsorlng & Events schatzen wir sehr, es ist fast «familidr». Das

Projekt ist noch sehr jung. So sind beide
Parteien offen fur neue und kreative Ideen,

Good News Production_s AG

«Die Partnerschaft mit Raiffeisen eréffnet
uns einen zusatzlichen Kommunikations-
kanal mit tber 1,7 Millionen Mitgliedern.
Das ist eine Win-Win-Situation fiir beide
starke Partner. Die Strategie, auf Live-
Entertainment zu setzten, spricht fir
Raiffeisen und deren Geflhl, den Puls von
Herrn'und Frau Schweizer zu kennen.
Das Potenzial ist enorm und wir stehen
erst am Anfang.»

PANORAIMA RAIFFEISEN

welche gemeinsam erarbeitet und rasch
umgesetzt werden. Fir uns als KMU sind diese
kurzen Wege und Prozesse sowie der Wille
und die Unterstltzung von Raiffeisen von sehr
hohem Wert. Wir freuen uns, noch vielen
Raiffeisen-Mitgliedern einmalige Momente

in DAS ZELT ermdéglichen zu kénnen.»
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Raiffeisen ist bei den Vorteilen fiir
ihre Mitglieder immer wieder fiir
positive Uberraschungen gut. Seit
kurzem konnen Sie als Mitglied
Tickets fiir rund 150 Konzerte
und Events mit bis zu 50 % Rabatt
buchen. Wie war’s mit einem
Abend mit Clown Dimitri oder
Liedermacher Peter Reber?

Franco Knie,
Technischer Direktor,
Circus Knie

«Mit grosser Freude und Genugtuung nehmen
wir zur Kenntnis, dass Raiffeisen einen Kultur-
betrieb wie den Circus Knie unterstitzt, der
ganz ohne Subventionen auskommt. Die Kul-
tur gehort zum Leben und vereint Menschen,
sie lockt die Leute aus den Wohnungen her-
aus. Wir sind sehr zuversichtlich, dass uns viele
Raiffeisen-Mitglieder mit ihrem Besuch an
einem unserer 42 Standorte beehren werden.
Etwas Spezielles sind jeweils auch die General-
versammlungen von Raiffeisenbanken, die in
unserem Zelt und nicht in einer Halle stattfin-
den. Ich habe selber beobachtet, wie gut und
fréhlich die Stimmung an solchen Anléssen ist.
Es profitieren also alle, die Banken, die Mitglie-
der und wir als Gastgeber.»

SCHWERPUNKT | o5

Online sparen,
live jubeln

m Uber 1,7 Millionen Mitglieder schatzen heute
schon die Vorteile einer Raiffeisenbank. Sie tun
es nicht von ungefahr, denn ein durchaus Uber-
zeugender Grund ist die Philosophie und Her-
kunft: Raiffeisenbanken sind seit Anbeginn ihrer
Uber 100-jahrigen Geschichte Genossenschaf-
ten. lhnen allen ist der Leitsatz «Der Mensch im
Mittelpunkt» gemeinsam. Der genossenschaft-
liche Ansatz bestimmt Denken und Handeln aller
Raiffeisen-Mitarbeitenden, Tag flr Tag.

Und Raiffeisen lasst ihre Mitglieder am Erfolg
der Bank teilhaben. Aber nicht nur deshalb lohnt
es sich, Mitglied bei einer der 328 Raiffeisen-
banken oder «Plus-Kunde» bei einer der Banken

in Bern, Basel, Zurich, Winterthur, Thalwil
oder St. Gallen zu sein. Sie, der Sie mehr als nur
Kunde sind, profitieren nicht nur von Spesen-
und Zinsvorteilen beim Mitglieder Privat- oder
Sparkonto. Mit einem Anteilschein, der je
nach Raiffeisenbank zwischen 200 und 500
Franken kostet, bestimmen Sie mit Uber die Zu-
kunft Ihrer Bank. Zudem wird der Anteilschein
mit bis zu 6 % verzinst. Seit Jahren haben Mit-
glieder Uberdies die Mdglichkeit, ihr eigenes
Land glnstiger zu erfahren und zu erleben. Die
Mitgliederaktion «Schweizer Ferienregion zum
halben Preis» lauft dieses Jahr noch bis 30. No-
vember und entflihrt sie ins barenstarke Berner

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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Dimitri in der Rolle als Porteur.

Oberland, wo Sie aus insgesamt 108 Hotels
auswahlen kénnen. Mehr dartliber ab Seite 10
dieser Ausgabe.

Sie sehen: Raiffeisen bringt zigtausend
Schweizerinnen und Schweizer in Regionen, in
denen sie vielleicht noch nie waren. Die Besitzer
einer Raiffeisen Maestro-Karte, MasterCard oder
Visa Card, welche zwingend ab 1. September
das «Plus»-Logo auf der Riickseite haben miis-
sen, geniessen zudem kostenlosen Eintritt in
Uber 400 der schonsten und wichtigsten Mu-
seen. Was flr eine Welt sich hier auftut!

Raiffeisen erfillt also nicht nur einen volks-
wirtschaftlichen, sondern auch einen gesell-
schaftlichen, ja kulturell verbindenden Auftrag.
Die Mitgliedschaft bei einer Raiffeisenbank ist
mehr als nur ein Marketing-Gag. «Sie ist das Be-
kenntnis zu einer Bank mit nachhaltiger Wirt-
schaftsform» betont denn auch Pierin Vincenz
als Vorsitzender der Raiffeisen Gruppe.

Jetzt kommt's aber noch schéner und ver-
heissungsvoller: Seit diesem Frihjahr kénnen
und konnten Mitglieder auf dem Mitglieder-
Portal (www.raiffeisen.ch/memberplus) online
heiss begehrte Tickets fir Konzert-Kracher wie
Bryan Adams, Bon Jovi, Shakira oder Zucchero
kaufen. Weitere Hohepunkte wie das Musical
Mamma Mia!, Status Quo, Bob Dylan & Mark
Knopfler oder Britney Spears folgen. Zwei Tour-
neen zweier ganz unterschiedlicher Klinstler aus

4/2011 PANORAMA RAIFFEISEN

der Schweiz picken wir heraus: den Lieder-
macher Peter Reber, der mit seiner Tochter Nina
auf Konzertreise geht, sowie Clown Dimitri mit
seinem Programm «Porteur». Am besten buchen
Sie gleich beide Anldsse und Sie geniessen zwei
unvergessliche Abende.

Kind kennt kein Alter

Beginnen wir das Raiffeisen-Kulturvergniigen
mit dem Clown Dimitri, der am 18. September
1935 in Ascona als Dimitri Jakob Miiller geboren
wurde. Der Sohn eines Bildhauers/Architekten
und einer Kunsthandwerkerin feierte vor zwei
Jahren sein 50-jahriges Blhnenjubilaum. Fast
funfzig Jahre alt ist auch die Figur des 1962
erschaffenen Porteurs, bei dem sich alles um
geheimnisvolle Kisten und Koffer dreht. Dimitris
erstes Buhnenprogramm hat auch fast flnf
Jahrzehnte nach seiner Premiere nichts an Fri-
sche und Leichtigkeit eingebusst. Unser inneres
Kind kennt halt kein Alter.

Dimitri verzaubert sein Publikum wie eh und
je mit der verschmitzten Poesie des Clowns und
mit einfallsreichen artistischen Einlagen. Seine
Requisiten sind schlicht und schnell aufgezahlt:
ein alter Gepackwagen, ein paar Holzkisten, ein
Wallholz, Teller, Stabe, Bélle und unzéhlige Mu-
sikinstrumente — der Rest ist Fantasie. Im ersten
Teil entnimmt er einer riesigen Kiste grosse und
kleine Utensilien, mit denen er beim Publikum

www.raiffeisen.ch/panorama m@@[ﬂ

Peter Reber begibt sich mit Tochter
Nina auf Schweizer Tournee.

CATS - Das Original
zuriick in Ziirich

Seit seiner Urauffuhrung 1981 in Lon-
don begeisterte das Musical CATS
mehr als 65 Millionen Zuschauer in
Uber 300 Stadten und 26 Landern
weltweit und wurde in zehn Sprachen
Ubersetzt. In CATS vereinen sich An-
drew Lloyd Webbers grossartige Kom-
positionen um den weltbekannten
Hit «Erinnerung» mit einer atemberau-
benden Choreografie, fantastischen
Kostimen und einem traumhaften
Buhnenbild zu dem einzigartigen
Musical-Erlebnis fur die ganze Familie.
Doch dieses Mal werden die be-
rahmten Katzen ihr Publikum in der
Schweiz verzaubern wie niemals zu-
vor. Denn das Musical bringt seine
eigene «Katzenwelt» mit. Erstmalig in
Europa wird der Katzen-Ball in dem
eigens fur die Show konzipierten
Theaterzeltimposant in Szene gesetzt!
Vom 9. September bis 16. Oktober
2011 gastiert der legendare Musical-
Klassiker im Rahmen der Europa-Tour-
nee erstmals im eigenen Theaterzelt
auf dem Hardturm-Areal in Zlrich. Si-
chern Sie sich Ihr Ticket mit 25 % Ra-
batt so rasch wie moglich auf www.
raiffeisen.ch/memberplus.



Geniessen Sie lhren Ruhestand
mit einem sicheren Einkommen.

Profitieren Sie von den Vorteilen einer flexiblen und individuellen Alters-
renten-Versicherung. Damit kdnnen Sie mit einem zusatzlichen, sicheren
und geregelten Einkommen nach lhrer Pensionierung rechnen. Und Sie
brauchen sich nicht selber um die Bewirtschaftung lhres Vorsorgekapitals
zu kimmern. Lassen Sie sich jetzt personlich beraten.

www.raiffeisen.ch

Wir machen den Wegq frei

RAIFFEISEN
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Freude und Verbliffung ausldst. Im zweiten Teil
mimt Dimitri einen (heute langst ausgestorbe-
nen) Porteur auf einem Bahnsteig.

Peter Reber ist zuriick

Nach einer iangeren Pause wird der erfolgrei-
che Schweizer Liedermacher Peter Reber dieses
Jahr wieder in vielen Schweizer Stadten unter-
wegs sein, diesmal zusammen mit seiner Tochter
Nina. Der Mundartsanger und Komponist hat
seiner Tournee den Titel «Es Labe voll Lieder»
gegeben und er hat damit nicht zu hoch gesta-
pelt. Der Liedermacher schaut zum einen auf die
Hohepunkte seiner dusserst erfolgreichen Kar-
riere zurlck, die mit Uber 40 Gold- und Platin-
Auszeichnungen flr seine erfolgreichsten Hits

Britney Spears
3. Oktober 2011
Hallenstadion Zurich
25 % Rabatt

Bob Dylan und
Mark Knopfler

16. November 2011
Hallenstadion Zurich
25 % Rabatt

Cats

September bis Oktober 2011
Hardturm-Areal Zirich

25 % Rabatt

wie «Jede bruucht sy Insel» oder «Der Sunne
entgdge» ausgezeichnet wurde.

Zum anderen hat sich Rebers Repertoire
durch das Mitwirken seiner Tochter Nina mit
vielen neuen Songs erweitert. Das Duo hat be-
reits mit grossem Erfolg die Weihnachtsalben
«Winterland» und «Himel & Arde» auf den Markt
gebracht. Peter Reber und Tochter Nina garan-
tieren im Duett einen ausgesprochen unterhalt-
samen Konzertabend. Rechtzeitig zu buchen
lohnt sich, denn bei den letzten Tourneen waren
bei den (meist) ausverkauften Vorstellungen
Uiber 500 000 Besucher zu verzeichnen. Als Mit-

Celtic Woman

25 % Rabatt

DJ BoBo

Europa-Park Rust
25 % Rabatt

Rock Circus

25 % Rabatt

MAMMA MIA!
November bis
Dezember 2011
Theater 11 Zlrich
25 % Rabatt

Weitere Events:

25. September 2011
Hallenstadion Zurich

Dancing Las Vegas Tour 2012
Schweizer Tournee und

bis Dezember 2011
Schweizer Tournee

www.raiffeisen.ch/panorama m@rﬂm

glied erhalten Sie 25 % Rabatt auf das Ticket. Die
Tournee startet am 1. November im Veranstal-
tungssaal «Kreuz» in Rapperswil-Jona und endet
am Freitag, 23. Dezember, im Stadttheater in
Langenthal.

Im Internet (www.raiffeisen.ch/memberplus)
sind flr Sie alle Vorzlge aufgelistet: Konzert-
und Eventtickets, Wintersportangebote, gratis
Museumspass, Reiseangebote ins Berner Ober-
land. Eine Zusammenstellung all lhrer Vorteile
als Mitglied finden Sie auch im Internet-Auftritt
Ihrer Bank unter der Lasche «Raiffeisen Gruppe»
(dann Button «Mitglieder» drlcken). Sind Sie
Kunde einer Bank in Basel, Bern, Zlrich, Winter-
thur, Thalwil oder St. Gallen (sogenannte Nie-
derlassungen), dann finden Sie unter der Lasche
«Member Plus» weitere Infos.  ® PIUS SCHARLI

4/2011 PANORAMA RAIFFEISEN

Lenny Kravitz — Konstantin Wecker — Peter Reber & Nina —
Dimitri — Hair — Tori Amos — Beady Eye — Incubus —

Séhne Mannheims — James Blunt — Kaya Yanar — Roxette —
Massimo Rocchi — ABBA Gold — YES — Andrea Berg —
Laura Pausini — und viele mehr



Helvetia garantiert!

201 chenkt!

Helvetia Value Trend.
Garantierte Verzinsung, ertragsreiches Wachstum.

Nutzen Sie lhre Chance und profitieren Sie von mehr Sicherheit und mehr
Gewinn. Ab 12. September bei Ihrer Raiffeisenbank erhaltlich.

Ganz einfach. Fragen Sie uns.

Helvetia Versicherungen
Versicherungsagentur Raiffeisen
Dufourstrasse 40, Postfach, 9001 St.Gallen

o
T058 280 55 11, F 058 280 55 00 h I .I.
versicherungsagentur.raiffeisen@helvetia.ch, www.helvetia.ch e ve Ia A
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Mit viel Zug ins
Berner Oberland

Entdecken Sie mit dem
Raiffeisen-Mitgliederangebot
«Berner Oberland zum halben
Preis» die weite Bergwelt.
Das Ausflugserlebnis Berner
Alpen beginnt schon auf

der Anreise. Der 6ffentliche
Verkehr bringt Sie im Nu zu
den schonsten Wanderzielen
und wieder zuriick.

4/2011 PANORAMA RAIFFEISEN

B Es fuhren viele schéne Wege ins Berner Ober-
land. Wer unverzlglich zum Gipfelsturm anset-
zen will, wahlt die schnellste Variante: den
Intercity via Bern. Er bringt Reisende direkt nach
Thun, Spiez oder Interlaken. Von dort ist es nur
noch ein kleiner Barenschritt mitten in die Berner
Alpenwelt hinein. Und die Auswahl an Erleb-
nissen ist immens: Das Raiffeisen-Mitgliederan-
gebot «Berner Oberland zum halben Preis» er-
offnet Ihnen barenstarke Abenteuer von A wie
Aareschlucht bis Z wie Zweisimmen.

Egal, ob Sie in eines der Oberldnder Charak-
tertaler wandern, die kulturellen Stadtschatze
von Thun besuchen oder einen Trottinett-

www.raiffeisen.ch/panorama  [ud-<J{ e {4y

plausch vorhaben: Die Reise in die Region von
Eiger, Monch und Jungfrau planen Sie am besten
mit dem OV. Denn Raiffeisen-Mitglieder bezah-
len nur den halben Preis auf dem Netz von Zug,
Bus- und Schifflinien sowie zahlreichen Berg-
bahnen.

Anreise als Erlebnis

Manche Umwege sind lohnend. Die Bahnfahrt
ins Berner Oberland ist ein Erlebnis fur sich. Wo
sie schon nur die Halfte kostet, sollte man etwas
mehr Zeit im Zug verbringen. Denn langweilig
wird es auf den spektakularen Bahnstrecken
niemandem. Nicht zufallig machen viele Touris-
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Barenstark — das Berner Oberland zum halben Preis :

Entdecken Sie jetzt als Raiffeisen-Mit-
glied das Berner Oberland. Sie profitie-
ren von 50% Ermassigung auf das
Bahnbillet, eine Hoteliibernachtung
sowie auf zahlreiche Ausflugsange-
bote mit Schiff und Bergbahnen.

ten diesen Weg ganz zum Ziel und fahren stau-
nend quer durchs Berner Oberland.

Von Norden her fihrt die Wenn-schon-denn-
schon-Anreise via Luzern mit der Zentralbahn
Uber den Briinigpass. Stetig steigt die schmucke
Schmalspurbahn entlang von drei Obwaldner
Seen bis zum Pass auf 1000 m U.M. Danach
schlangelt sich der Zug Kurve um Kurve nach
Meiringen hinab. Voller Vorfreude kénnen die
Anreisenden durch das Zugfenster einen Blick
auf die Auswahl an Reisezielen erhaschen. lhnen
zu Fissen liegen der Brienzersee und der Thu-
nersee, wo Raiffeisen-Mitglieder eine Tageskar-
te zum halben Preis fir unbegrenztes Seever-
gnugen erhalten. Links und rechts erstreckt sich
die grosse Palette der Alpengipfel, Wasserfalle
und Taler, die zu erforschen sind.

Mitten in die Bergwelt

Auch von Westen her gibt es eine Anreise-
Variante fiir Geniesser. Gaste aus der Romandie
mit Sinn fir stilvolle Ferienantritte wahlen den
Weg via Montreux. Die landschaftlichen Kont-
raste dieser exquisiten Bahnfahrt sind filmwdr-
dig: Wo man eben noch Palmen und Rebberge

Die Reise zu den schonsten Oberldnder Orten
beginnt oft mit dem Zug am Thunersee (links).
Unten im Bild der Alpenblumenweg auf dem
Betelberg bei Lenk.

m Die personlichen Gutscheine und
eine Broschiire mit einer Uber-
sichtskarte haben alle Raiffeisen-
Mitglieder bereits durch ihre Raiff-
eisenbank erhalten.

RAIFFEISEN MITGLIEDERAKTION

am Genfersee durch die Zugfenster bestaunte,
befindet man sich nach dem Tunnel bei Jaman
jah in der Bergwelt: Sprudelnde Bache, griine
Walder und malerische Dérfer geben einen Vor-
geschmack auf das Zielgeldnde: Gstaad und das
Saanenland.

Der Zug fahrt dort noch eine Schleife durch
Gstaad, den mondéanen Hauptort der Region,
und erklimmt bei Schonried die letzte Steigung
Uber Saanenmaser bis Zweisimmen. Rundherum
rufen die Berner Oberldnder Berge. Zum Beispiel
die Familienoase auf dem Rinderberg. Raiffei-
sen-Mitglieder fahren mit der Gondelbahn Zwei-
simmen-Rinderberg natrlich zum halben Preis.
Wer die Reise auf Schienen noch unbeschwerter
erleben will, schickt sein Gepack voraus. Einfach
zwei Tage vorher den Koffer am Bahnhof auf-
geben. Raiffeisen-Mitglieder erhalten, Sie haben
es erraten, auch fir den Gepacktransport 50 %
Ermassigung.

Come up, slow down

Die Ferienregion Gstaad verwohnt die Gaste mit
einer einzigartigen Angebotsvielfalt, die bis
hinauf ins Gletschergebiet Glacier 3000 flhrt.
Bike- und Wanderwege sowie zahlreiche andere
Outdoor-Aktivitdten animieren Familien und
sportlich Orientierte zum Erkunden der intakten
Natur. Geniesser schatzen die Region als kulina-
rischen Olymp und Wellness-Oase mit einer
Event-Agenda auf internationalem Top-Niveau.
Trotz dem Hauch von Glamour, der durch Gstaad
weht, wird alpine Echtheit und Tradition im Saa-
nenland grossgeschrieben: Es gibt hier rund 80
bewirtschaftete Alpbetriebe und 100 Senneten.
Mit etwas Gllck kénnen Sie im Spatsommer
sogar noch eine Alpabfahrt miterleben. Das
Datum der Ziiglete setzen die Alpler je nach
Wetter kurzfristig an. i

Alpkulturfest in Lenk-Simmental

Ein weiterer Herd der Berner Oberlander Alp-
kultur ist das Simmental. Die Alpkultur im Sim-
mental findet nicht nur den ganzen Sommer
Uber statt. Sie hat ihre Hohepunkte im Herbst.
Zum Beispiel der Alpabzug in St.Stephan, dem
Nachbardorf von Lenk. Mit blumig geschmiick-

® Im Internet auf www.raiffeisen.
ch/berneroberland finden Sie In-
formationen zu den Hotels, detail-
lierte Infos und viele Bilder zu den
Ausflugsangeboten, nitzliche Links
und einen Fotowettbewerb.
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Ausgeschlafen. Im Herbst bleiben
Baren gerne etwas langer im Ober-
land. Hotelgaste mit Ausdauer wer-
den besonders belohnt: Im Sep-
tember und im Oktober erhalten
Sie bei einem Aufenthalt von min-
destens 5 Nachten im selben Hotel
200 Franken geschenkt.

Ahoi. Lust auf eine Rundfahrt auf
den Dampfern «Bliemlisalp» auf
dem Thunersee oder «Lotschberg»
auf dem Brienzersee? Dann stechen
Sie in See! Raiffeisen-Mitglieder er-
halten die Schiffstageskarte zum
halben Preis. - Fahrplane und Infos:
www.bls.ch/schiff

Glatt. Spazieren Sie in der Glet-
scherwelt «Glacier 3000» auf dem
ewigen Eis. Auf die Fahrt mit der
Luftseilbahn vom Col du Pillon er-
halten Sie 50 Prozent Ermassigung.
Freunde des Adrenalins sausen hi-
nunter mit dem Alpine Coaster, der
hochstgelegenen Rodelbahn der
Welt. — Infos: www.glacier3000.ch

tem Vieh kommen die Sennen in der Regel am
ersten Septembersamstag von den Alpen Dur-
renwald ins Tal zuriick. Alphérner, Jodel und
volkstiimliche Musik umrahmen das urige Ereig-
nis fur Einheimische und Géaste. Beim Flugplatz
St. Stephan gibt es an diversen Marktstanden
Kostlichkeiten aus der bauerlichen Produktion
zu kaufen.

Das 15. grosse Alplerfest an der Lenk findet
am Samstag, 15. Oktober, statt. Dort kénnen Sie
die schonste Simmentaler Kuh mit wéhlen oder
sich selbst im Alphornblasen versuchen. Fir den
Saisonabschluss der Simmentaler Bauern mit
«Buuremarit» und Alplerabend lohnt es sich,
extra ins Oberland zu fahren.  m cLAuUDIO ZEMP

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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Zuerst die Trauer,
dann der Arger

Der Partner stirbt infolge
Krankheit oder Unfall unverhofft.
Kurz nach seinem Ableben sind
erste Rechnungen zur Zahlung
fallig. Doch die Bank hat das
Konto des Verstorbenen

ohne Ankiindigung gesperrt.

4/2011
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m Ulrich B., ein erfolgreicher selbststandiger
Grafiker, steht in der Blite seines Lebens. Die
Familie mit den beiden Kindern bereitet ihm
grosse Freude, ebenso das heimelige Einfami-
lienhaus in der Agglomeration von Zirich. We-
nige Tage nach seinem 45. Geburtstag stirbt
Ulrich B., sportlich fit und sich gesund ernah-
rend, wahrend eines frihmorgendlichen Wald-
laufs aus heiterem Himmel an einem Herzinfarkt.
Die Familie steht unter Schock. Erst recht, als die
Frau die ersten zur Zahlung fallig werdenden
Rechnungen begleichen will. Da trifft sie der
zweite Hammer: Die Bank hat das Konto ihres
verstorbenen Ehemannes gesperrt.

www.raiffeisen.ch/panorama [ alD<J{ o Jf4Y

Zu Lebzeiten vorkehren

Damit diese unliebsame Situation nicht eintritt,
kénnen sich die Ehepartner gegenseitig eine
Vollmacht erteilen, die aber per Gesetz mit dem
Tod des Vollmachtgebers erlischt. Haufig lassen
es die Raiffeisenbanken zu, dass der Bevoll-
machtigte anfallende Kosten und Rechnungen
vom Konto des Erblassers bezahlen kann, bei-
spielsweise Todesfall- und Begrdbniskosten,
aber auch die Ublichen Lebenshaltungskosten
wie Miete oder Hypothekarzins. «Es steht
den Banken dabei aber frei, wie kulant sie sind.
Gemadss meiner Erfahrung sind die Raiffeisen-
banken in der Regel recht kulant», sagt die
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Nachgefragt bei Gabriela Glaus,

Rechtskonsulentin bei Raiffeisen Schweiz, St. Gallen

«Panorama»: Wie kulant sind Raiffeisen-
banken generell?

Gabriela Glaus: Raiffeisenbanken sind ihren
Kunden sehr nahe und haben deshalb héufig
Kenntnis von den familidren Verhaltnissen des
Erblassers und von allfélligen Streitigkeiten unter
den Erben. Sie kénnen je nach Einzelfall besser
beurteilen, ob eine kulante Haltung eingenom-
men werden kann oder nicht. Die Raiffeisen-
banken kontrollieren aber nicht weniger als
andere Banken.

Oft sperrt die Bank ein Konto mit dem Hin-
weis, dass sie einen Erbenschein méchte.
Warum tut sie dies?

Wenn die Bank von einem Todesfall eines Kun-
den erfahrt, sperrt sie sicherheitshalber dessen
Vermogenswerte auf Einzel- und Kollektivkon-
ten — jedoch nicht auf Compte-joint-Konten —,
da grundsétzlich nur noch alle Erben gemeinsam
Uber das Konto verfligen durfen. Die Bank muss
also zunachst feststellen, wer die Erben sind,
damit sie weiss, wen sie Uber das Konto verfi-
gen lassen darf. Die Erben ihrerseits mussen sich
gegenuber der Bank mittels einer Erbenbeschei-
nigung legitimieren.

Haben die Hinterbliebenen oder die Erben
die Pflicht, die Bank vom Tod des Partners
zu unterrichten?

RAIFFEISEN | 13

Das Gesetz sieht keine ausdriickliche Pflicht vor.
Allerdings liegt es im Interesse der Erben, den
Todesfall zu melden, damit beispielsweise all-
fallige Bevollmachtigte nicht mehr «frei» tber
die Vermogenswerte des Verstorbenen verfligen
konnen. Die Bank sperrt das Konto erst, wenn
sie vom Todesfall Kenntnis erhalt.

Wie erfahren die Banken in der Regel vom
Tod ihres Kunden?

Die meisten Raiffeisenbanken lesen die Todes-
anzeigen der lokalen und regionalen Zeitungen.
Oft werden sie auch tiber Angehérige oder Mit-
bewohner des Erblassers informiert, wenn diese
die Post des Erblassers 6ffnen. interview: pius scharli

Rechtskonsulentin Gabriela Glaus (siehe «Nach-
gefragt»).

Fir kulantes Verhalten spricht beispielsweise,
wenn die Bank die familidren Verhaltnisse des
Erblassers kennt. Anders verhalt es sich, wenn
die Bank Kenntnis von Streitigkeiten unter den
Erben hat. Hat die Bank auch sonst Zweifel, wird

Die Raiffeisenbanken kdnnen Kunden darin be-
raten, ob eine Vollmacht oder ein Compte-joint-
Konto allenfalls Sinn macht. Wer seinen Nach-
lass regeln mochte, sollte einen Anwalt/Notar

beiziehen. So gibt es beispielsweise verschiede-

ne Varianten, den Ehegatten meistméglich zu
begunstigen — je nach den familidren, finanziel-
len und beruflichen Verhaltnissen der Ehegatten
(z.B. Vorschlagsbeteiligung, Nutzniessung,
pflichtteilsgeschutzte Erben auf den Pflichtteil
setzen und die freie Quote dem Ehegatten zu-
wenden etc.).

sie im Rahmen ihrer Sorgfaltspflicht die Ausfiih-
rung von Zahlungsauftragen verweigern. Das ist
dann der Fall, wenn die Bank sieht, dass Trans-
aktionen nicht im Interesse der Erben oder wenn
die Rechnungen viel zu hoch sind im Vergleich
zu anderen Todesfallen oder den Ublichen Le-
benshaltungskosten.

Es empfiehlt sich, die Vollmacht dem Partner
oder einer Vertrauensperson zu erteilen. Diese
kann im Todesfall des Kontoinhabers in der Re-
gel beschrankt Uber das Konto verfligen und
notwendige Zahlungen tatigen. Zudem hat die
Bank eine Ansprechperson, mit der sie das wei-
tere Vorgehen besprechen kann, beispielsweise
dass die Erben eine Erbenbescheinigung vorle-
gen mussen, damit das Konto zu ihren Gunsten
saldiert werden kann. Es gibt tiberdies «Spezial-
vollmachten», die nur fiir vom Kunden bestimm-
te Konten resp. Depots gelten. «Generalvoll-
machten» hingegen gelten fir samtliche bei der
Bank liegenden Vermdgenswerte.

Vorteile eines Compte-joint-Kontos

Nebst einer Vollmacht kann auch ein Gemein-
schaftskonto, ein sogenanntes Compte-joint-
Konto, sinnvoll sein. Dieses wird mit dem Tod
des einen Vertragspartners auf den Uberleben-
den Vertragspartner Ubertragen, d.h. der Giber-

lebende Vertragspartner kann frei Giber die Ver-
mogenswerte verfiigen. Allerdings haben die
Erben je nachdem einen Anspruch gegenuber
dem Uberlebenden Vertragspartner. Dies zu
kontrollieren liegt jedoch nicht in der Verant-
wortung der Bank, sondern betrifft das Verhalt-
nis unter den Erben.

Im Sinne einer flexiblen Regelung macht es
meist Sinn, einen Teil des Vermdgens auf einem
Gemeinschaftskonto zu verwalten. Mit der
Compte-joint-Vereinbarung ist aber erbrechtlich
noch nichts geregelt. Diese bestimmt lediglich
das Verfligungsrecht nach dem Tod eines Kun-
den mit Gemeinschaftskonto. Wenn der eine
Vertragspartner explizit den anderen im Todes-
fall begiinstigen méchte, muss er ein Testament
und/oder Erbvertrag aufsetzen lassen.

Nebst Vollmacht und Compte-joint-Konto
gibt es weitere Moglichkeiten. Beispielsweise
sollten sich Ehegatten ihre AHV-Rente auf das
jeweilige Einzelkonto Uberweisen lassen, nicht
auf ein gemeinsames Konto. So ist im Todesfall
des Einzelnen sichergestellt, dass der andere
weiterhin Uber seine Rente verfligen kann. Zu-
dem macht es generell Sinn, dass jeder Ehepart-
ner ein eigenes Konto fur die flexible Verwen-
dung hat. Holen Sie in jedem Fall den Rat Ihrer
Raiffeisenbank ein. M PIUS SCHARLI
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m Vater
zu den Tochtern

Marco Bassi, Gemiisebauer und Hotelier, denkt mit 46 Jahren ,
noch lange nicht an Ruhestand und Pension. Aber sein Hotel im Tessin
mochte er bald einmal seinen Tochtern tibergeben. Die richtigen
Voraussetzungen bringen sie beide mit.

4/2011 PANORAMA RAIFFEISEN
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B Das Hotel mit der markanten roten Fassade
an der viel befahrenen Kantonsstrasse zwischen
Bellinzona und Locarno ist nicht zu Gbersehen.
Das Hotel «La Perla» steht seit bald 50 Jahren im
Zentrum der Gemeinde Sant’Antonino, einer
3000-Seelen-Gemeinde vor den Toren der Tessi-
ner Kantonshauptstadt. Die Herberge mit Res-
taurant wird vor allem von Geschéftsleuten, die
unter der Woche beruflich im Tessin unterwegs
sind, gern als Ubernachtungsort beniitzt. Von
Sant’Antonino aus erreichen sie am anderen
Morgen die wichtigsten Orte im Kanton Tessin
oft in weniger als einer halben Stunde.

Der nachste Autobahnanschluss liegt einen
Kilometer vom «La Perla» entfernt. Gern fre-
quentieren auch Autoreisende auf dem Weg von
Nordeuropa in den Siiden — und umgekehrt —
dieses Hotel als zentral gelegenen Ort flr eine

Ubernachtung. «Wir liegen fiir Transitreisende
ziemlich genau in der Mitte auf der Strecke von
Danemark nach Suditalien», sagt die Hoteliers-
frau Kathrin Bassi. Sie muss es wissen, stammt
sie doch aus dem norddeutschen Libeck.

Ein typischer Familienbetrieb

Das «La Perla» ist ein Familienbetrieb, der heute
in zweiter Generation von Marco und Kathrin
Bassi gefuihrt wird. 1963 hat Guido Bassi, der
Vater des heutigen Besitzers, an der Hauptstras-
se neben seinem Gemlsebetrieb ein kleines
Hotel eroffnet. «Weil er merkte, dass an dieser
zentralen Lage, unweit von Bellinzona und Lo-
carno, aber auch nicht weit entfernt von Luga-
no, eine Nachfrage nach glinstigen Hotelzim-
mern bestand», sagt Sohn Marco. 1994
Ubernahm er den Hotelbetrieb, nachdem er

In Zukunft wird Tochter Sabrina im
Hotel «La Perla» den Schliissel in
der Hand halten. Mama und Papa
Bassi freuen sich darauf.

seinem damals 60-jahrigen Vater klar kommuni-
ziert hatte, dass ein Generationenwechsel das
Beste ware. «Ich wollte von Anbeginn weg klare
Verhéltnisse schaffen», erinnert sich der Sohn,
der bei der Ubernahme knapp 30 Jahre alt ge-
wesen war. Zusammen mit den Eltern und sei-
nen beiden Bridern fanden sie schliesslich eine
fur alle stimmende Lésung.

Jetzt steht im «La Perla» und bei der Familie
Bassi der nachste Generationenwechsel an. «Bis
zum 50. Geburtstag will ich wissen, wer das
Hotel (ibernimmt und fiihrt», sagt Marco Bassi.

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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Das Hotel liegt zentral an der Kantonsstrasse
und doch in schoner Umgebung.

Ein neuer vierter Stock schuf Platz fiir schéne
und grosse Zimmer.

Generationswechsel
an der Firmenspitze

Wenn Unternehmer ihre Nachfolge regeln, ist
das nicht immer ein leichtes Unterfangen. Un-
zahlige Fragen tauchen auf, die so einfach nicht
beantwortet werden kénnen. In solchen Situa-
tionen konnen Experten von Raiffeisen helfen,
dem Inhaber den Verkauf seines Betriebes zu
erleichtern und ihn vor falschen Schritten zu be-
wahren. Nur mit den Emotionen, die damit
meistens verbunden sind, muss der scheidende
Patron allein zurechtkommen. In einer Serie
werden in diesem Jahr Unternehmen vorgestellt,
bei denen der Besitzer- und Fihrungswechsel
gerade stattgefunden hat oder demnachst voll-
zogen wird.

4/2011 PANORANMA RAIFFEISEN

In den letzten zehn Jahren hat er viel Geld in sein
Drei-Stern-Hotel investiert. Gerade erst wurde
die Anzahl Zimmer von 28 auf 41 erhéht, sodass
heute im Haus 100 Betten zur Verfiigung ste-
hen. Gleichzeitig wurde das Restaurant vergrés-
sert und eine Veranda angebaut. «Wir glauben
an die Zukunft dieses Hauses», sagt Marco
Bassi. Er ist Uberzeugt, dass mit diesen Millio-
neninvestitionen sein Haus heute optimal be-
stellt ist und die Zeit kommen wird, sein viertes
«Kind» loszulassen. Dies fallt ihm umso leichter,
weil er es bei seiner Frau und seinen beiden
Tochtern in bester Obhut weiss.

Marco Bassi wird es deswegen nicht lang-
weilig. Zusammen mit seinem Sohn Christian ist
er weiterhin fUr die «Orticola Bassi» verantwort-
lich, einem der grdssten Gemiseanbaubetriebe
im Kanton. Dort produziert er vor allem Toma-
ten, Kartoffeln, Riebli, Salat, Zucchetti — Land-
wirtschaftsprodukte, die spater bei den Gross-
verteilern zu kaufen sind.

Die Tochter steht bereit

Aus dem operativen Hotelgeschaft hat sich
Marco Bassi langst zurlickgezogen und die Ver-
antwortung flrs «La Perla» seiner Frau und
neuerdings seiner altesten Tochter Sabrina Gber-
lassen. Die 25-jahrige Hotelfachfrau hat eine
Handelsschule besucht und anschliessend im
In- und Ausland in verschiedenen Hotels ge-
arbeitet. Seit Februar ist sie im familieneigenen
Hotel mit 20 Mitarbeitenden fiir die Rezeption
verantwortlich. «Die Arbeit gefallt mir, ist an-
forderungsreich und manchmal auch stressig,
aber ich komme mit vielen Menschen in Kon-
takt», sagt die flinf Sprachen sprechende Sabrina.

www.raiffeisen.ch/panorama

Die Rickkehr nach Hause und die Anstellung
im «La Perla» war der erste Schritt hin zur spate-
ren Ubernahme des Familienhotels. Noch sind
nicht alle Details geregelt, aber Papa und Mama
gehen davon aus, dass in den nachsten drei, vier
Jahren Sabrina das Hotel (ibernehmen wird —mit
grosser Wahrscheinlichkeit zusammen mit ihrer
ein Jahr jungeren Schwester Nadia. Diese flhrt
zurzeit im nahen.Monte Carrasso ein Gasthaus,
das sich auf Gruppenanldsse spezialisiert hat.
Nadia ist gelernte Hotelfachassistentin und hat
wie ihre Schwester wahrend mehreren Jahren in
verschiedenen Hotels gearbeitet.

Wie freiwillig sind die beiden Téchter in ihren
Beruf eingestiegen? «Da gab es von unserer
Seite keinen Druck», sagen Marco und Kathrin
Bassi Ubereinstimmend. Sie hatten frei entschei-
den drfen, welchen Beruf sie ergreifen moch-
ten. Tochter Sabrina bestatigt dies und fugt an,
wie stark sie vom familiaren Hotelbetrieb ge-
pragt worden sei. «Seit Kindsbeinen an sind wir
in diesem Haus ein- und ausgegangen und ha-
ben gesehen, was und wie Mama gearbeitet
hat.» Abschreckend hat es nicht gewirkt. «Mir
gefallt die Arbeit im Hotel und Restaurant», figt
die zukinftige Chefin an, «sie ist vielféltig, ab-
wechslungsreich und ich habe viele Kontakte
mit unterschiedlichsten Menschen.» Seien das
nun Hotelgaste oder Mitarbeiter.

«Ein Haus mit Zukunft»

Von der Richtigkeit der Investitionen und den
bevorstehenden Veranderungen in der Ge-
schaftsleitung des Hotels ist auch Ivo Vallenari
lUberzeugt. Er ist Mitglied der Geschaftsleitung
der Raiffeisenbank del Camogheé und dort Leiter
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Mit unserer neuen

‘ Kapitalschutz | Partizipation

Ein Rohstofﬁnvestment der neuen Generation

Mit einer Produktserie auf die etablierte Rohstoff-Indexfamilie «JPMorgan Commodity Curve Indizes» JPMCCI) eréffnet
sich Privatanlegern die Maglichkeit, nicht nur in einen breiten Gesamt-Rohstoffindex mit 36 Rohstoffen, sondern auch
gezielt in 4 Sektorindizes und Indizes ausgewdhlter einzelner Rohstoffe zu investieren.

Anleger kénnen mit VONCERTs Open End* (SVSP-Bezeichnung: Tracker-Zertifikat [1300]) nahezu 1:1 an der Entwicklung
des Basiswertes partizipieren. Die VONCERTs sind nicht nur in der Indexwéahrung USD, sondern je nach Praferenz auch in
CHF Quanto oder EUR Quanto erhiltlich, womit das Wechselkursrisiko des USD zum CHF bzw. zum EUR abgesichert
werden kann. Die entsprechende Quanto-Gebiihr wird in den Zertifikatspreis eingerechnet.

Ubersicht «JPMorgan Commodity Curve Indizes» (JPMCCI)

U Agrarrohstoffe Energierohstoffe Industriemetalle Edelmetalle
Sektorindizes
JPMCCI Aggregate ! Mc y | JPMCCI Energy JPMCC Industrial Metals
Total Return Index C d A Total Return Index Total Return Index
Einzelrohstoffindizes

JPMCCI Rohd! TRI (Brent) [l JPMCCI Kupfer TRI
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% JPMCCI Erdgas TRI

*VONCERTs haben keinen Kapitalschutz. Bei nicht Quanto-wédhrungsgesicherten Produkten besteht das entsprechende
Wahrungsrisiko.

Alle Produkte, sowie weitere Informationen zu den Chancen und Risiken, sowie eine ausfiihrliche Rohstoffbroschiire
erhalten Sie auf unserer Homepage www.derinet.ch/jpmcci.

Lizenzhinweis

Die Wertpapiere werden von J.P. Morgan Securities Ltd. nicht gesponsert, gefordert, verkauft oder unterstitzt. J.P. Morgan bietet den Wertpapierinhabern oder sonstigen Personen keine
ausdriickliche oder stillschweigende Garantie oder Zusicherung, weder der in Wertpapiere oder speziell in diese Wertpapiere zu investieren, noch
hinsichtlich der Fahigkeit des JPMorgan Commodity Curve Index, ein festgelegtes Ziel zu erreichen. J.P. Morgan hat der Bank Vontobel AG («Lizenznehmerin») eine Lizenz zur Nutzung des
JPMorgan Commodity Curve Index in mit den Wertpapi erteilt. J.P. Morgan ist nicht verantwortlich fir die Ausgabe, Verwaltung, das Marketing oder den Handel der
Wertpapiere und ibernimmt in dieser Hinsicht keinerlei Verpflichtungen oder Haftung. J. P. Morgan ist der Marketingname fair JPMorgan Chase & Co. und deren Tochter- und Beteiligungs-
gesellschaften weltweit.

Diese Publikation dient lediglich der Information und nchtet sich ausdrnckhch mcht an Personen, deren Nationalitit oder Wohnsitz den Zugang zu solchen Informationen aufgrund der

geltenden Gesetzgebung verbieten. Sie stel\t kein Kotier keit gem. Art. 652a OR bzw. 1156 OR und keinen vereinfachten Prospekt gem.
Art. 5 des es iiber die (KAG) dar und |st weder als Offerte oder Elnladung zur Offertstellung noch als zum Erwerb von F

zu verstehen. Die rechtlich i ( pekt) besteht aus dem definitiven Termsheet mit den Final Terms und dem bei der SIX Swiss Exchange
registrierten Emissionsprogramm. Diese sowu: die Broschiire Risiken im kénnen unter www.derinet.ch oder bei der Bank Vontobel AG, Financial Products,
Dreikdnigstrasse 37, CH-8022 Zirich, kostenlos bezogen werden. Derivative Produkte sind keine kollektiven Kapitalanlagen im Sinne des KAG und daher nicht der Aufsicht der Eidgendssi-
schen F ht FINMA Anlagen in Derivative Produikte unterliegen dem Ausfallrisiko des Emittenten/G. iegebers und weiteren i Risiken, wobei ein
moglicher Verlust auf den bezahlten Kaufpreis beschrankt ist. Vor dem Eingehen von Derivatgeschéften sollten Anleger die lesen, sich eine

fachkundige Beratung. Die Angaben in dieser Publikation erfolgen ohne Gewahr. Fiir Fragen zu unseren Produkten stehen wir Ihnen gerne unter Telefon +41 (0)58 283 78 88 zur Verfiigung.
Wir machen Sie darauf aufmerksam, dass die Gesprache auf diesen Linien aufgezeichnet werden. © Bank Vontobel AG. Alle Rechte vorbehalten. Zirich, 31. August 2011
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«Die Nachfolge im Hotel ist nicht einfach zu regeln»

In der Schweiz gibt es rund 5800 Hotels und
Gasthofe. Viele von ihnen sind Kleinst- und
Kleinbetriebe mit Jahresumsatzen zwischen
einer und drei Millionen Franken. Steht in einem
solchen Hotel die Nachfolge an, gibt es viele
Fragen zu beantworten — und nicht selten auch
Probleme zu lésen. Die Bernerin Liliane Rentsch
von «imhotel» hat wahrend vielen Jahren selbst
Hotels gefuihrt und arbeitet heute als selbststén-
dige Unternehmensberaterin im Gastro- und
Hotelbereich. «Nachfolgeregelungen spielen bei
meiner Arbeit eine wichtige Rolle», sagt sie.
Kommt ein Hotelier wegen der Nachfolge zu ihr,
klart sie als erstes sein Anliegen ab und stellt
Fragen. Wie ist seine Altersvorsorge geregelt?
Wie stark ist die Bindung an Traditionen? «Da
spielt Materielles ebenso eine Rolle wie Emotio-
nales», sagt die Hotelfachfrau. Nicht selten wird
die Nachfolgeregelung auch von kreditgeben-
den Banken beeinflusst.

In einer zweiten Phase gilt es, den Wert des
Hauses zu schatzen. Hat die Expertin einmal

hinter die Kulissen eines Hotels geschaut, wer-
den die Eigentimer nicht selten auf den Boden
der Realitat geholt. PI6tzlich werden der auf-
gestaute Unterhalt und andere Grossinvestitio-
nen sichtbar. «Nicht selten muss ich in einer
solchen Situation bei den verkaufs- und Uber-
gabewilligen Hoteliers falsche Vorstellungen
korrigieren», sagt Rentsch.

Nach Ansicht der Fachfrau ist es in den letz-
ten Jahren deutlich schwieriger geworden, Ho-
tels zu verkaufen. Sind familieneigene Nachfol-
ger vorhanden, kann dies gegebenenfalls die
Ubergabe erleichtern. «Familieninterne Lésun-
gen kénnen gut sein», sagt Rentsch. Um aber
gleich anzufligen: «Ich habe damit aber auch
schon schlechte Erfahrungen gemacht.»

Eine gute Losung sei ein Management-Buy-
out (Eigentimerwechsel, bei dem das Manage-
ment die Mehrheit des Kapitals von den bis-
herigen Eigentiimern erwirbt, die Redaktion).
Allerdings komme die Form der Ubernahme nur
fur eine kleine Minderheit der Hotels in Frage,

www.raiffeisen.ch/panorama m

Liliane Rentsch ist Unternehmensberaterin
im Gastro- und Hotelbereich.

da die Finanzierung schwierig sei. «Lediglich
rund ein Drittel, also eine Minderheit aller
Schweizer Hotels, wird von einem Direktor ge-
fuhrt», sagt die Expertin. Nach Ansicht von Lilia-
ne Rentsch sind viele Nachfolgeregelungen in
der Hotelbranche oft mit «Stop and Go» ver-
bunden, die sich manchmal Gber mehrere Jahre
erstrecken kénnen.

des Back Offices. Die neue Bank mit Hauptsitzin
Giubiasco ist Anfang 2011 aus dem Zusammen-
schluss verschiedener Raiffeisenbanken aus dem
Grossraum Bellinzona entstanden. Vorher war
Vallenari Leiter der Kreditberatung und hat sich
intensiv mit dem langjéhrigen Raiffeisenkunden
«La Perla» beschaftigt. Es habe mehrere Griinde
gegeben, weshalb Raiffeisen diesem Familien-
unternehmen Kredit gewahrt habe.

«Das Hotel ist ein Haus mit Zukunft, verfugt
Uber einen ausgezeichneten Ruf und wird seit
vielen Jahren von der gleichen Familie innovativ
geleitet», sagt Vallenari. Es liege an zentraler
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4))
Hotel La Perla

Lage, verflge Uiber gentigend Parkpladtze und sei
nicht nur bei Geschaftsreisenden und Touristen,
sondern auch bei Einheimischen beliebt. «Viele
Bewohner von Sant’Antonino und Umgebung
gehen ins <La Perla> und besuchen das Restau-
rant oder die Bar.» Auch bei Hochzeiten und
anderen Anlassen wirde das Haus mit seinem
Saal gern frequentiert. «Dass die familieninterne
Nachfolge auf guten Wegen ist, hat bei unserer
Kreditvergabe ebenfalls eine Rolle gespielt. Wir
wissen, mit wem wir es in Zukunft zu tun haben,
wenn Marco Bassi das Hotel seinen Tochtern
Ubergibt», sagt Vallenari.

Machen und Handeln

Bassis sind also nicht nur erfolgreiche Gemise-
bauern, sie verstehen auch das Hotelhandwerk.
Marco Bassi ist ein Machertyp, der nicht still-
stehen will. So wie er in den letzten Jahren sein
Hotel auf Vordermann gebracht hat, so hat er
auch die Nachfolgeregelung an die Hand ge-
nommen. Nein, die grossen Investitionen der
letzten Jahre hatte er wohl nicht im gleichen
Ausmass getatigt, wenn er von seiner Familie
nicht klare Signale bekommen hétte, dass seine
Nachfolge familienintern geregelt werden wird.
«Das hat letztlich viele Entscheide leichter ge-
macht», sagt er.

Tochter Sabrina sitzt neben dem Papa und
schmunzelt. Sie kennt die anspruchsvolle Auf-
gabe, die auf sie zukommt. Aber die Gewissheit,
dass vielleicht schon bald ihre jlingere Schwester
mit dabei sein wird und im Hintergrund nach wie
vor Mama zur Seite steht, wenn ihre Hilfe und
Unterstlitzung wichtig ist, macht es viel einfa-
cher, sich in die neue Aufgabe zu stlrzen. «Ein
Sprung ins kalte Wasser wird es nicht werden»,
sagt Sabrina Bassi. Aber Respekt vor der neuen
und anspruchsvollen Fihrungsverantwortung,
die ihr in naher Zukunft von den Eltern tbertra-
gen wird, den hat die junge Frau dennoch.

B MARKUS ROHNER



lhre wichtigsten Werkzeuge
tragen unsere Tischlermeister
Tag und Nacht bel sich:
linke und rechte Hand.

k7 | Design Kai Stania

Die hohenverstellbare k7 Kochinsel aus Naturholz.
Ein Stiick Handwerkskunst, das sich perfekt Ihrer Grofle
sowie |lhren Anlassen anpasst.

~ |t's a tree story.

e

“www.team7.at

1196 Gland, Gil Meuble, Route du Borgeaud; 1377 Oulens-sous-Echallens, PlumArt, Rue du centre 8; 2563 Ipsach-Bienne, innatﬁra, Hauptstrafie 95;

3088 Riieggisberg, Trachsel Wohnen + Kiche, Goffers; 3800 Interlaken, Wohncenter von Allmen, Bahnhof Ost; 2802 Develier, Batimat, Route de Delemont;
4153 Reinach, Mobel Roth, Kagenhofweg 8; 6010 Kriens, BLATTLERnatiirlich AG, Industriestrasse 13; 6210 Sursee, Haas Kichenteam, Allmendstrasse 4;
6438 Ibach-Schwyz, Reichmuth Wohn AG, GotthardstraBe 22+24; 8843 Oberiberg, Holdener Schreinerei AG, Kirchengasse 37; Tl 6600 Locarno, Idea Natura,

Via Borghese 11; 8047 Ziirich, Kurt Keller AG, Lyrenweg 6; 8413 Neftenbach/Tossalmend, Wirz Wohnen, Karl-Bigler-Strafe; 8955 Oetwil an der Limmat,

RFD Rational Kiichen AG, Bohnackerstrasse 1; SG 9230 Flawil, Tirmlihuus, Glatthaldenstrafe 19; 9469 Haag, Delta Mébel, Ritistrasse 5
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Anlegen

ANLAGEPOLITIK

Risiken reduzieren

W Die weniger gunstigen Gewinnperspektiven
und die erhéhten konjunkturellen Risiken lassen :
eine schwierige Phase fiir die Borsen und einen
anhaltend starken Franken erwarten. In diesem
Umfeld ist es angezeigt, die Risiken in den Porte- :
feuilles zu reduzieren. Bei Aktien empfiehlt sich
eine Untergewichtung und eine Konzentration
auf die Schweiz. Bei Rohstoffanlagen ist ein Ab-
bau der Positionen auf neutral angezeigt. Um
Wahrungsrisiken zu begrenzen und flexibel zu
bleiben, sollte im Gegenzug vor allem schweize-
rische Liquiditit aufgebaut werden. Bei Staats-
obligationen der Kernlénder ist nach dem tiefen
Fall der Zinsen mittelfristig wieder mit einem
leichten Anstieg zu rechnen. Diese Anlageklasse !

verdient somit weiterhin ein Untergewicht.

: GRAFIK DES MONATS

Welches Schwellenland ist am heissesten?

Uberhitzungsrisiko fir die Wirtschaft in Schwellenléndern - Index (héchstes Risiko = 100)

Argentinien
Brasilien
Hongkong
Indien

_ Indonesien
Trkei
Vietnam
Singapur
Thailand

Philippinen
Chile
China
Kolumbien
Polen
Saudiarabien
Stidkorea
Venezuela
Russland
Stidafrika
Tschechien
Mexiko
Pakistan
Taiwan
Malaysia
Ungarn

: Quelle: The Economist

M DR. WALTER METZLER :

BRIEFKASTEN

Was sind CoCos?

H Contingent Convertible, Cocos, sollen einer
Bank, welche die vorgeschriebene Eigenkapital-
quote aufgrund von Verlusten nicht mehr auf-
weisen kann, schnell zu neuem Eigenkapital
verhelfen. Dies passiert automatisch durch so-
genannte Triggers (engl. fiir Ausléser) bei Unter-
schreiten dieser Eigenkapitalquote. Die Coco

Coupons konnen in drei Komponenten aufge-

teilt werden: eine Zins-, Kreditrisiko- und Wand-
lungsrisikokomponente. Die Zinskomponente

wird vom aktuellen Zinsumfeld bestimmt. Die

Kreditkomponente basiert auf der Marktein-
schatzung zur Kreditfahigkeit der jeweiligen

Bank. Die Wandlungsrisikokomponente ent-

schadigtim Ereignisfall, falls die CoCo Anleihein

Aktien gewandelt oder wertvermindert wird.
Cocos sind nachrangige Anleihen und bieten im

aktuellen Niedrigzinsumfeld hohe Rendite- :
erwartungen (8 % bis 10% p.a.). Privatanleger
sollten sich bewusst sein, dass sie diese prognos-
tizierten Renditen nur einstreichen, wenn eine
grossere Bankenkrise ausbleibt. Es gilt: «Hohe :

Renditen bedeuten immer auch hohe Risiken.»

H RENE REICHENBACH
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. UNSER TIPP

_Erneuerbare Energien

M Die Ereignisse im Frihjahr 2011 —das schwe-
re Erdbeben in Japan und die folgende Atom-
katastrophe sowie die Unruhen im Nahen Osten
haben uns eindringlich ins Bewusstsein gerufen,
wie stark unsere Abhangigkeit von der Atom-
energie und vom Erddl ist: Das Thema erneuer-
bare Energien ist aktueller denn je. Auch der
Klimawandel ist ein grosses gesellschaftliches
und okologisches Thema. Hauptursache dafir
ist die teilweise ziemlich gedankenlose Verbren-
{ nung fossiler Brennstoffen.

Der Mensch kann den Klimawandel beein-
flussen. Neében dem Energiesparen bieten sich
i die erneuerbaren Energien als Alternative zur
Bekampfung des Klimawandels an. Sie zeichnen
sich durch keine oder geringe Emissionen aus.
i Zu den erneuerbaren Energiearten zahlen Was-
ser, Windkraft, Solarenergie, Biomasse und Geo-
thermie. Diese zukunftstrachtigen L&sungen
dienen als Ersatz zu den umweltschadlichen
fossilen Energietragern. Die Losungen bieten
Vorteile punkto Okologie, Versorgungssicher-
heit und zunehmender Ressourcenknappheit.
Angesichts der tiefen Durchdringung dieser al-

Investitionen in Schwellenlan-
dern gewinnen beziiglich Ren-
ditechancen sowie Diversifika-
tion des Portfolios vermehrt an
Bedeutung. Aufgrund zuneh-
mender Nachfrage stellt sich je-
doch die Frage, ob bereits von
einer Uberhitzung gesprochen
werden muss. Die britische
Wochenzeitschrift «The Econo-
mist» hat in einer kiirzlich publi-
zierten Studie 27 ausgewdhlite
Lander nach verschiedenen Kri-
terien wie Konsumentenpreise,
Wirtschaftswachstum, Arbeits-
losigkeit untersucht. Wahrend
bei einigen Landern von einer
Uberhitzung gesprochen wer-
den kann, ist dies bei einem
grossen Teil nicht der Fall -
unter anderem bei China.

haben Potenzial

ternativen Energien haben diese Energiequellen
ein hohes langfristiges Wachstumspotenzial.

Raiffeisen bietet in diesem Themenbereich
zwei Aktienfonds an. Der Raiffeisen Fonds — Fu-
ture Resources beteiligt sich an Unternehmen,
die innovative Losungen und Technologien fir
die Entwicklung von Ersatzstoffen anbieten so-
wie an Firmen mit Lésungen zur Produktivitats-
steigerung und zum effizienten Abbau von sich
erschopfenden und erneuerbaren Ressourcen.

Der Raiffeisen Fonds — Clean Technology hin-
gegen legt in Unternehmen an, die Technolo-
gien und innovative Lésungen fr praktisch alle
Bereiche des Wirtschaftens anbieten. Das er-
klarte Ziel ist, Klimaverdnderungen zu mildern
und die Luft- und Wasserverschmutzung zu
verringern.

Beide Fonds investieren somit in Unterneh-
men, welche nachhaltig in die Zukunft blicken.
Dank ihrer Kompetenz in 6kologischen Innova-
tionen werden diese Unternehmen in Zukunft
auch wirtschaftlichen Erfolg haben. Gleichzeitig
leistet der Anleger einen wichtigen Beitrag zum
Klimaschutz. M RENE REICHENBACH
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Kaufen, verkaufen oder halten —
alles rund um die Borse

héren Sie jede Woche auf
www.raiffeisen.ch/finanzpodcast

PERSONLICHE ANLAGESTRATEGIE

Ist Ihr Portfolio richtig aufgestellt?

Auf die Frage, ob sich lhr personliches Port-
folio optimal zusammensetzt, gibt es keine
allgemein giiltige Regel. Dies hdangt im We-
sentlichen von lhren Bediirfnissen und Zie-
len sowie lhrer finanziellen Situation ab.
Eine zentrale Rolle spielen lhre Risikofahig-
keit sowie -bereitschaft.

W Zahlreiche Studien bestatigen, dass — ent-
gegen aller Vermutungen — weder das optimale
Timing bei Wertschriftenkaufen bzw. Verkaufen
noch der «richtige Riecher» ausschlaggebend
sind fir den Anlageerfolg. Dieser resultiert viel-
mehr aus der langfristig definierten Anlagestra-
tegie, welche sich aus der Analyse lhrer Bed(irf-
nisse und Ziele sowie lhrer finanziellen Situation
ergibt—unter Berticksichtigung lhrer beruflichen
und privaten Perspektiven. Eine zentrale Rolle in
der Definition lhrer personlichen Anlagestrate-
gie kommt Ihrer Risikofahigkeit sowie Risiko-
bereitschaft zu. Die Risikofahigkeit hangt davon
ab, welche finanziellen Risiken Sie aufgrund

Ihrer Lebens-, Einkommens- und Vermdgenssi-
tuation tragen kénnen. lhre persénliche Einstel-
lung zu Rendite und Risiko bezeichnen wir als
Risikobereitschaft. Je hoher lhre Renditeerwar-
tungen sind, desto mehr Risiko mussen Sie zu
tragen bereit sein. Neben diesen Kriterien sollte
Ihre steuerliche Situation auch in die Betrach-
tung mit einbezogen werden. Aus dieser um-
fassenden Analyse resultiert letztlich Ihre per-
sOnliche Anlagestrategie.

In der Umsetzung Ihrer Anlagestrategie steht
eine optimale Diversifikation — das heisst die
breite Streuung der Finanzinstrumente im Depot
nach Anlageklassen wie Geldmarkt/Liquiditat,
Obligationen, Aktien, oder alternativen Anlagen
sowie nach Regionen, Branchen und Wahrun-
gen —im Zentrum. Das Depot wird breit abge-
stutzt und das Risiko durch die Verteilung Uber
mehrere Anlageklassen entsprechend minimiert.

Raiffeisen empfiehlt Ihnen in regelmassigen
Abstanden im personlichen Gesprach mit ihrem
Berater eine Standortbestimmung vorzuneh-
men. So kann auf Veranderungen lhrer Lebens-

| v ; i - oA afy & — " . ! J
! g o

Sprechen Sie sich regelmassig mit Ihrem Berater
auf lhrer Raiffeisenbank ab.

situation Ricksicht genommen und unter Um-
stdnden lhre urspriingliche Anlagestrategie bei
Bedarf angepasst werden. Ihr Raiffeisenberater
vor Ort unterstitzt Sie in dieser Analyse gerne.
M PIERRE HOSSLY

FINANZMARKT SCHWEIZ

Flucht in den
Schweizer Franken

W Das zweite Hilfspaket fir Griechenland im
Umfang von 109 Mrd. € und die erweiterten
Kompetenzen flr den Euro-Rettungsfonds
(EFSF) vermochten die Markte nicht zu beruhi-
gen. Der Kreditrahmen des EFSF von 440 Mrd.
€ wurde trotz Aufgabenerweiterung nicht auf-
gestockt. Deshalb gerieten die Obligationen von
Spanien und Italien unter Druck. Parallel wertete
sich der Franken massiv auf. Um den Anstieg des
Frankens zu stoppen, kiindigte die Schweizeri-
sche Nationalbank (SNB) Anfang August eine

massive Aufstockung der Geldmenge und noch
tiefere Zinsen am Geldmarkt an.

Mit der Ansteckung Spaniens und Italiens hat
die europaische Schuldenkrise eine neue Dimen-
sion erhalten. Auch wenn damit gerechnet wer-
den kann, dass die europaische Politik weitere

~Massnahmen zur Stabilisierung der Markte er-

greifen wird, ist vorerst keine nachhaltige L6-
sung absehbar, weil sich das Problem Italien mit
begrenzten Interventionen nicht unter Kontrolle
bringen lasst. Die SNB wird damit zu weiteren
Massnahmen gezwungen sein.

Die Uberraschend starke Verlangsamung der
US-Konjunktur hat die Anleger verunsichert und
die von den europaischen Schuldenproblemen

Walter Metzler, Senior Investment Advisor,
Vontobel Asset Management.

ausgeldste Abwartsbewegung an den Bérsen
verstarkt. Das schwachere Wirtschaftswachs-
tum wird mit niedrigeren Gewinnzuwachsen
verbunden sein und verlangt den Anlegern eine
hohere Risikopramie ab.

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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Spiel und Spass
auf dem Schloss

Fiir die Kinder und Jugendlichen
wurde es ein unvergesslicher
Tag. An einem heissen Juni-Tag
verwandelte sich das Schloss
Liebegg in ein Kinderparadies.
Die Raiffeisenbanken hatten zur
Schlussfeier des Internationalen
Raiffeisen-Jugendwettbewerbs
eingeladen.

Info

Mehr Fotos und Infos finden Sie in unserem On-
line-Magazin unter www.raiffeisen.ch/panora-
ma. In einem Filmbeitrag erzéhlen uns Silvan
Zurbriggen und JOrg Stiel, ob sie als Kinder
gerne gezeichnet haben. Und wir verraten Ihnen
das Thema des Raiffeisen-Jugendwettbewerbs
vom nachsten Jahr.

4/2011 PANORAMA RAIFFEISEN

B Nicht einmal im grossten Fussballstadion der
Schweiz, im Basler «Joggeli» (St.Jakob-Park),
hétten sie Platz gefunden: die knapp 50000
Kinder und Jugendliche, die am Internationalen
Raiffeisen-Jugendwettbewerb teilgenommen
haben. Ein Teil davon, eine ansehnliche Meute
von rund 600 Kindern mit 280 Begleitpersonen
reiste an die nationale Schlussfeier ins Schloss
Liebegg bei Granichen.

Dort angekommen, verzauberte Hofnarr
Sausibert Jung und Alt gleich von Beginn weg.
«Chémed no es Kilo ndcherly, rief er auf Stelzen
stehend aus einer Hohe von nahezu vier Metern
herab den Raiffeisen-Gadsten schon von weitem

www.raiffeisen.ch/panorama  Eadp-d{e iy

zu. Mit seinen witzigen Sprichen und Reimen
entlockte er ihnen bereits bei ihrer Ankunft die
ersten schallenden Gelachter.

Nageln, werfen, stapeln, raten...

Der Erlebnistag stand ganz unter dem Motto des
41. Raiffeisen-Jugendwettbewerbs «Zuhause!
Zeig uns deine Welt». An 25 Posten bewiesen
die Kinder, wie geschickt sie zum Beispiel nageln
und Kissen stapeln oder wer beim Zauberer
Merlin die kniffligen Quizfragen I6sen konnte.
Dabei gaben die Kids alles. So auch die bald
13-jahrige Rahel Alt aus Grossdietwil, welche
vollig konzentriert den Xylophon-Kldngen
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Zusatzlicher Preis:
Teilnahme an der Internationalen
Schlussfeier in Frankreich.

Altersgruppe 15-18 Jahre
1. Stefan Krienbuihl, 15 Jahre
2. Johanna Lena Dobrusskin, 15 Jahre

Altersgruppe 6-8 Jahre
1. Camille Ackermann, 7 Jahre
2. Ludivine Vesin, 8 Jahre

Altersgruppe 9-10 Jahre Altersgruppe 11-14 Jahre
1. Eloi Gremaud, 9 Jahre 1. Olivier Ometz, 14 Jahre
2. Luna Steiner, 9 Jahre 2. Driton Hasanaj, 14 Jahre

3. Dominik Salvisberg, 6 Jahre

Sonderpreis Panorama

3. Robyn Odermatt, 10 Jahre 3. Joshua Bolli, 13 Jahre

Deutsche Schweiz Romandie

Isabelle Gerull, 8 Jahre

Joél Yerly, 9 Jahre

3. Luca Bermudez, 18 Jahre

Tessin
Eric Monga, 12 Jahre

lauschte. Sie schaffte es, die immer langer wer-
denden Tonfolgen nachzuspielen und erreichte
die maximale Punktzahl. Auch die 8-jahrige
Anna aus Benken (SG) strahlte; beim Ballspiel
traf die Kleine bei drei mdglichen Versuchen den
Korb gleich drei Mal hintereinander.

Besonders beliebt waren die Posten der Spit-
zen-Sportler. Dort bildeten sich hin und wieder
lange Warteschlangen. Skirennfahrer Silvan Zur-
briggen, Snowboarderin Franzi Magert-Kohli,
die Triathleten Nicola Spirig und Reto Hug sowie
der ehemalige Goalie der Fussballnati Jorg Stiel
verteilten nonstop Autogrammkarten und ver-
ewigten ihren Namenszug auf allem, was ihnen
entgegengestreckt wurde.

Ein Lehrer meinte schmunzelnd zu Jorg Stiel:
«Darf ich Sie um ein Autorgramm fir meinen

Ein Foto mit den Spitzensportlern,
wie hier mit Franzi Magert-Kohli, ist
fiir alle ein besonderes Vergniigen...
wie man sieht.

Sohn bitten? Vor rund 20 Jahren haben Sie ihm
lhre Goalie-Handschuhe geschenkt. Unterdes-
senist aus dem <kleinen Jungen» auch ein Lehrer
geworden.»

Krénender Abschluss

Bei der Preisverleihung ehrten Silvan Zurbriggen
und Jorg Stiel die Talente fur ihre herausragen-
den Kunstwerke. Dabei brachte die 9-jahrige
Luna Steiner aus Herisau sowohl die Sportler wie
auch das Publikum ganz schén zum Staunen.
Mit dem Preisgeld kauft sie sich namlich Farb-
mause. Diese Nager, dessen Vorfahren simple
Hausmause waren, gefallen ihr wegen ihrer
vielfaltigen Erscheinungsform beziiglich Fellfar-

. ben.

Staunende und lachende Gesichter waren
den ganzen Tag Uber auch rund um Sausibert
auszumachen. Mit seinen Spassen und seiner
heissen Feuershow heizte der Kinderliebling die
Stimmung bis zuletzt auf. Dementsprechend
verabschiedete er sich von den Kids: «Hallo
Meute!» worauf sie ihm postwendend und laut-
hals im Chor antworteten «... von heutel»

B NICOLETTA HERMANN

Wir gratulieren!

Fir den 1. Preis gibt es 1000 Fran-
ken, fir den 2. Preis 500 Franken
und fir den 3. Preis 300 Franken.
Die Panorama-Sonderpreis-Gewin-
nerinnen und -gewinner erhalten je
ein Sparkonto mit 300 Franken.

Dieses Jahr schnitten die Schweizer
Teilnehmerinnen und Teilnehmer
mit ihren Kunstwerken auch an der
Internationalen Wertung in Paris
hervorragend ab:

1. Platz:
Olivier Ometz (14) aus Fully

2. Platz:
Camille Ackermann (7) aus Mels
Stefan Krienbtihl (15) aus Freidorf

3. Platz:
Eloi Gremaud (9) aus Marsens -

PANORAMA RAIFFEISEN 472011
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erhaltlich in Ihrem Schuhfachgeschaft

fur weitere Informationen: AREX AG - Seestrasse 49 - CH-6052 Hergiswil Tel.: 041/6324080 - Fax: 041/63240839 - info@arex.ch - www.ara-shoes.com
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RAIFFEISEN RUNDSCHAU

«Schappo!» sagt der Volksmund an-
erkennend, wenn eine Leistung oder
ein Engagement besondere Wertschat-
zung verdient. Das Basler Programm
fordert, anerkennt und unterstutzt
Menschen, die sich ohne Entschadi-
gung flir andere Menschen einsetzen.
In feierlichem Rahmen wurde Ende Juni
der 25. «Prix schappo» von Bruno Stie-

geler, Vorsitzender der Bankleitung
Raiffeisen Basel, Uberreicht. Ausge-
zeichnet wurde das Seniorentheater
Riehen-Basel, das mit seinen Theater-
stucken Freude, Unterhaltung und Ab-
wechslung in den Alltag von Menschen
in Alters- und Pflegeheimen bringt.
Die Raiffeisenbank Basel hat mitge-
holfen, das Projekt «<schappo» ins Leben

Das Ensemble vom Seniorentheater Riehen-
Basel wurde vom Basler Regierungsprasidenten
Dr. Guy Morin (7.v.l.) und von Bruno Stiegeler
(9.v.1.) mit dem 25. «schappo» ausgezeichnet.

zu rufen und ist langjahriger, zuverlas-
siger Hauptpartner. «Im Europaischen
Jahr der Freiwilligentatigkeit 2011 ist
Engagement im Alltag aktueller denn
je», stellt Bruno Stiegeler fest. Mehr
Informationen: www.schappo.ch  wsisb)

Raiffeisen auf Twitter
und Facebook

Die Néhe zu Kundinnen und Kunden
lebt Raiffeisen auch im Internet. Seit
April kénnen Sie sich auf Facebook und
Twitter mit uns vernetzen. Auf Face-
book richten wir uns in erster Linie an
unsere Mitglieder, mit denen wir aktu-
elle Konzertvergiinstigungen sowie Mu-
seums- und Ausflugstipps austauschen.
Auf Twitter informieren wir Sie Uber
unsere Neuerungen —schnell und kom-
pakt—in 140 Zeichen. Treten Sie mit uns
in den Dialog, wir freuen uns!

www.facebook.com/raiffeisen.ch
www.twitter.com/raiffeisen_ch

Der Einladung zum Seminar «Bauen und Erneuern» der

‘Rheintaler Raiffeisenbanken folgten 150 Interessierte

ins ri.nova Impulszentrum in Rebstein. Sie bekamen an
diesem Vormittag solide Entscheidungsgrundlagen
von Fachleuten aus verschiedenen Sparten: Silvia
Gemperle, Projektleiterin Energie und Bauen beim
Amt flir Umwelt und Energie des Kantons St. Gallen,
stellte die aktuellsten Forderinstrumente von Bund,
Kanton und Gemeinden vor. Die Kreditspezialisten
Thomas Haas und Andreas Schmid der Raiffeisenban-
ken Mittelrheintal und Diepoldsau-Schmitter beschrie-
ben die unterschiedlichen Hypothekarmodelle, und

Thomas Haas, Silvia Gemperle, Andreas Schmid
und Bosco Biieler mit Organisatorin Christine
Schawalder (Raiffeisenbank Oberes Rheintal,
v.l.) informierten das Publikum umfassend.

der weltweit vernetzte Baubiologe und Architekt aus
Flawil, Bosco Bueler, lenkte die Aufmerksamkeit der
Teilnehmenden auf wichtige Baudetails. «Energiespa-
ren verleiht neue Lebensqualitdt», davon sind nebst
Bosco Bueler auch die Rheintaler Raiffeisenbanken
Uberzeugt. (pd/sh)
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Berlin

u Erstklasshotel Park Inn Berlin-Alexanderplatz

® 45 Weihnachtsmarkte in der Hauptstadt
Deutschlands

® Fakultativ: Potsdam und Sanssouci

Ihr Reiseprogramm

1. Tag: Morgens resp. vormittags Flug mit Air Berlin Ziirich-Berlin.
Anschliessende Stadtrundfahrt.

2. Tag: Freier Tag in Berlin.

3. Tag: Fakultativer Ausflug nach Potsdam mit Schloss Sanssouci.

4. Tag: Freier Tag in Berlin. Nachmittags resp. abends Riickreise mit Air Berlin

Hamburg

® Gutes Mittelklasshotel Best Western
Hamburg International*
® Weihnachtliche Stimmung in der boomenden Hafenstadt i
® Fakultativ: Liibeck — «Konigin der Hansestadte» airberlin

lhr Reiseprogramm

1. Tag: Morgens Flug mit Air Berlin Zirich-Hamburg. Anschliessende Stadtrundfahrt
2. Tag: Freier Tag in Hamburg.
3. Tag: Fakultativer Ausflug zu den schdnsten Weihnachtsmarkten in Liibeck
mit Stadtfiihrung.
4. Tag: Freier Tag in Hamburg. Am Nachmittag Transfer zum Flughafen und

& airberlin |

Your Airline. Your Airline. ﬁ

nach Zirich. Riickreise mit Air Berlin nach Zirich.
Preise pro Person Fr. Pro Person Fr.
4 Tage inklusive Friihstiicksbuffet 495.— 4 Tage inklusive Friihsticksbuffet 495.- |
Zuschlag Abreisen Do, Fr, Sa 40.— | | Zuschlag Abreisen Do, fr 30.- p
Reisedaten Reisedaten

1:24.11.-27.11. Do-So 6:01.12-04.12.Do-So ~ 11:08.12-11.12. Do-So
2:25.11.-28.11. F-Mo 7:02.12-05.12. F--Mo  12:09.12-12.12. Fr-Mo
3:26.11.-29.11. Sa-Di 8: 03.12.-06.12. Sa-Di 13: 10.12.-13.12. Sa-Di
4:28.11.-01.12. Mo-Do 9:05.12.-08.12. Mo-Do ~ 14: 12.12.-15.12. Mo-Do
5: 29.11.-02.12. Di~Fr 10: 06.12.-09.12. Di~Fr 15: 13.12.-16.12. Di~Fr

Internet Buchungscode: ichberl 1

1:25.11-28.11. F-Mo 4: 02.12-05.12. Fr-Mo
2:29.11.-02.12. Di-Fr 5: 06.12-09.12. Di-Fr
3:01.12-04.12. Do-So*  6:09.12-12.12. Fr—Mo*

* Abreise 01.12. und 09.12. im Hotel Holiday Inn Hamburg

Internet Buchungscode: ichham

on 525

-
Wien Prag
u Gutes Mittelklasshotel Gartenhotel I u Erstklasshotel Movenpick
Altmannsdorf | = Einkaufen, Kultur und Sightseeing in der
® Adventzauber und Weihnachts-Shopping in Wien & . . B pulsierenden Metropole Prag @CZECH ,5'.
= Fakultativ: Tagesausflug Bratislava Qlf?e{_ l||n o Fakultativ: Ausflug Melnik AIRUNES %) ,
‘our Airline. I
lhr Reiseprogramm I lhr Reiseprogramm
1. Tag: Morgens Flug mit Air Berlin/Nikki Zirich-Wien. I 1. Tag: Morgens Flug mit Czech Airlines Ziirich—Prag. Anschliessende Stadtrundfahrt
Anschliessende Stadtrundfahrt | 2. Tag: Freier Tag in Prag.
2. Tag: Freier Tag in Wien. 3. Tag: Fakultativer Ausflug nach Melnik mit Schlossbesichtigung und
3. Tag: Fakultativer Ausflug nach Bratislava mit Stadtfiihrung. i Wein-Degustation.
4. Tag: Freier Tag in Wien. Am spéteren Nachmittag Transfer zum Flughafen ~ | 4. Tag: Freier Tag in Prag. Am Nachmittag Transfer zum Flughafen und Riickreise
und Riickreise mit Air Berlin/Nikki nach Zirich. mit Czech Airlines nach Ziirich.
Preise pro Person Fr. | Preise pro Person Fr.
4 Tage inklusive Friihstiicksbuffet 495.— 4 Tage inklusive Friihstiicksbuffet 525.-
Reisedaten . Zuschlag Abreisen Freitag 30.-
1:24.11-27.11.00-S0 5 06.12-09.12. Di-Fr Reisedaten
2:26.11.-29.11. Sa-Di 6:08.12-11.12. Do-So - | 1:25.11.-28.11. F—Mo 4:05.12.-08.12. Mo-Do
3:01.12-04.12. Do-So 7:09.12.-12.12. Fr-Mo 2:28.11-01.12. Mo-Do ~ 5:09.12.-12.12. Fr-Mo
4:03.12.-06.12. Sa-Di 8:10.12.-13.12. Sa-Di 3:02.12.-05.12. Fr-Mo 6: 12.12-15.12. Mo-Do
Internet Buchungscode: ichwien : Internet Buchungscode: ichprag
e J
Mit versierter Twerenbold-Reiseleitung kompetent begleitet — Jetzt buchen: 056 484 84 84 oder www.twerenbold.ch
wahrend ihrem Aufenthalt in Berlin, Wien, Hamburg und Prag. i
Reisen in guter Gesellschaft o
Nicht inbegriffen ~ Zuschlage fiir Einzelzimmer, Fakultative Ausfliige, Annullationsschutz
Auftragspauschale Fr. 20.— pro Person. Entféllt bei Buchung iiber www.twerenbold.ch TWE R E N B o l D
Verlangen Sie das Detailprogramm! restoine Twerenbold Reisen AG - Im Steiacher 1 - 5406 Baden
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Die Gaste der Raiffeisenbank Biindner Rheintal staunten nicht schlecht, als die
Mitarbeitenden ihrer Raiffeisenbank fiir einen kurzen Auftritt in der Manege erscheinen.

Die Raiffeisen-Kundinnen und -Kunden der Raiffeisenbank Bindner Rhein-
tal durften sich dieses Jahr Uber ein exklusives Geschenk freuen: Die Raiff-
eisenbank mit Sitz in Chur dankte ihren Mitgliedern mit einer Zirkusgala fir
ihre Treue und ihr Vertrauen. An den Veranstaltungen kamen insgesamt
uber 4000 geladene Gaste-in den Genuss des neuen Programms «Vive le
cirque!» des Schweizer Nationalzirkus Knie. «Nach dem grossen Erfolg, den
wir letztes Jahr mit der erstmaligen Zirkuseinladung bei unseren Genossen-
schaftsmitgliedern erzielt haben, wiederholen wir den Zirkusanlass dieses
Jahr mit grosser Freude», so Michael Meier, Vorsitzender der Bankleitung.

Mit dem diesjahrigen Programm lasst die Knie-Familie die Zirkuskunst
hochleben und begeistert zusammen mit dem Schweizer Comedy-Duo
Edelmais sowie Akrobatinnen und Akrobaten aus aller Welt ihr Publikum.
Auch Gaste anderer Raiffeisenbanken schnupperten in den vergangenen
Monaten Zirkusluft: Die Raiffeisenbank Tagerwilen lud anlasslich ihres 75-
Jahre-Jubilaums ebenfalls zu zwei Galavorstellungen ein, und auch die
Raiffeisenbanken in Buchs SG, Wil SG und Wittenbach-Haggenschwil nutz-
ten das Zirkuszelt fir eine Generalversammlung in diesem aussergewohn-
lichem Rahmen und unvergesslichen Ambiente.

Auch ohne Gala-Einladung kénnen sich Raiffeisen-Mitglieder mit 25%
Vergulnstigung beim Ticketkauf vom Programm «Vive le cirque!» verzaubern
lassen: Im Raiffeisen Ticket-Portal finden Sie eine Auswahl an speziellen
Auffuhrungsdaten, flr die Sie als Inhaber einer Raiffeisen Maestro-Karte
gleich online Tickets bestellen konnen: www.raiffeisen.ch/memberplus. s»
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Solarpreis fiir die
i Raiffeisenbank Heiden

i Erneuerbare und umweltfreundliche Energiequellen
i sind aktuell wie nie und die Stromversorger von mor-
i gen. Die Raiffeisenbank Heiden wurde von der Ge-
i meinde Heiden fiir ihre innovative Solarstromanlage
i mit dem Solarpreis 2010 ausgezeichnet. Ein Preis, der
i jedes Jahran fiinfinnovative Bauherren verliehen wird.

Diese Auszeichnung nahm die Raiffeisenbank zum

Anlass, zusammen mit der Gemeinde und dem Elekt-
i rizitdtswerk Heiden AG den Informationstag «Solar-
i day» zu veranstalten. Die Besucherinnen und Besucher
i konnten sich ausfihrlich tber erneuerbare Energien
i informieren und die Photovoltaik-Anlage der Raiffei-
i senbank auf dem Dach besichtigen.

Bereits bei der Planung ihres Neubaus beschloss

die Raiffeisenbank Heiden, in Sachen Energieversor-
i gung des Gebaudes eine Vorreiterrolle einzunehmen,
auch wenn dies zusatzliche Kosten bedeutete. «Wenn
i eine Bank es nicht macht, wer dann?», sagten sich Jiirg
Baumgartner, Vorsitzender der Bankleitung, und sein
i Planungsteam.

In der Schweiz stammen noch nicht einmal zwei

i Promille des Stroms von Solarzellen. Dies wird sich
i aber &ndern: Experten sind sich einig, dass Solarstrom
i einen immer grosseren Stellenwert bekommen wird.

(sb)

: —

i Die von der Photovoltaik-Anlage der

i Raiffeisenbank erzeugte Energie reicht fiir die
i Stromversorgung von drei Einfamilienhiusern.
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Konzept/Idee
Architektur...indivi
modern...Hauser...BAUTEC...
Raum...ldeen...grosszugig...
Konzept...ideal...personlich...
Entwurf...Layout...realisieren...
luxuri@s...praktisch...flexibel...
offen...Attika...reprasentativ...
interessant...Raumaufteilung...
Wellness...eindrucksvoll...
Glasfronten...Minergie...edel...
Komfortsteueru klusi
Galerie...attraktiv.
Fitnessraum...Pool...
Gartenlandschaft...

DIE BAUTEC LINIE FUR NEUES BAUEN UND WOHNEN

©RITTERKREATIV....

VON WEGEN

VERNUNFTIG!

0800 840 111 = www.bautec.ch
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Am 1. und 2. Oktober 2011 kommt es in Delémont-Courte-
melon zum «Gipfeltreffen» der besten Produkte aller Kanto-
ne. Der Schweizer Wettbewerb der Regionalprodukte, ge-
sponsert von Raiffeisen, gibt den Herstellern von regionalen
Spezialitaten alle zwei Jahre die Mdglichkeit, ihre Produkte
bewerten zu lassen und an einem Markt zu prasentieren.

Die «ab’11» — DIE Aargauische Berufsschau

RAIFFEISEN RUNDSCHAU | 29

Die Marktbesucherinnen und -besucher konnen die Wettbewerbs-
produkte an den rund 130 Marktstdanden degustieren und natiirlich
auch kaufen.

Die unzahligen Schweizer Spezialitdten stehen fur die
kulturellen Eigenheiten und Traditionen der jeweiligen Pro-
duktionsgebiete und sind unverwechselbar. Der von der
Fondation Rurale Interjurassienne initiierte Anlass soll den
Wert der lokalen und regionalen Spezialitaten besonders
hervorheben. Als Tragerschaft stehen die Uberregionalen
Vermarktungsprojekte «Pays romand Pays gourmand», «Cu-
linarium», «Das Beste der Region» und «alpinavera» hinter
dem Wettbewerb.

Uber 1000 Produkte aus samtlichen Landesteilen der
Schweiz werden von einer Fachjury, bestehend aus Konsu-
menten, Degustationsspezialisten und Produzenten, nach
klar definierten Kriterien beurteilt. Nur die besten werden
mit Medaillen ausgezeichnet. Das allerbeste Produkt jeder
Kategorie erhalt den «Prix d’Excellence». Mehr Informatio-
nen. zum Wettbewerb der Regionalprodukte erhalten Sie
unter www.concours-terroir.ch. (nh)

Vom 6. bis 11. September 2011 ist es
wieder soweit: Das Areal der Berufs-
schule Lenzburg wird zum Treffpunkt
fur Schilerinnen und Schiiler, Lehrkraf-
te, Fachpersonal, Eltern, bedeutende
Berufsverbande sowie Vertreter aus
Wirtschaft und Politik. Die traditions-
reiche Aargauische Berufsschau ist eine
attraktive, im Zweijahresrhythmus statt-
findende Informationsveranstaltung
Uber berufliche Aus- und Weiterbil-
dung. Dieses Jahr macht sie das Dut-

zend voll: die «ab’11» findet zum 12.
Mal statt und ist schweizweit eine der
grossten und meistbesuchten Veran-
staltungen dieser Art.

Auf rund 5000 m? prasentieren rund
60 Aussteller tber 160 verschiedene
Lehrberufe. Unter dem Motto «Presen-
tation with Passion» soll diese Veran-
staltung bei den erwarteten 40000 Be-
sucherinnen und Besuchern positive
Emotionen wecken und fir alle zu
einem unvergesslichen Erlebnis werden.

Besonders beliebt waren jene
Angebote, wo die Jugendlichen
selber Hand anlegen konnten.

Nachdem der Aargauer Verband der
Raiffeisenbanken bereits im Jahr 2009
als Hauptsponsor der Berufsschau auf-
getreten war, ergab sich eine Fortset-

zung dieses Engagements fast von
selbst. Die 28 Aargauer Raiffeiseriban-
ken mit insgesamt 65 Geschaftsstellen
manifestieren mit diesem Sponsoring
auch ihre aktive Bereitschaft, in Zukunft
weiterhin Ausbildungsplatze fiir junge
Lernende anzubieten.

Die nachste Berufsschau findet im
September 2013 wiederum in Lenzburg
statt. Mehr Infos zur Veranstaltung in
diesem Jahr finden Sie im Internet unter
www.ab11.ch (us/nh)
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Silvesterzauber in

Exklusivreise zum Neujahrskonzert von André Rieu
' wom 30. Dezember 2011 bis 2. Januar 2012

Der fantastlsche Kolner Dom an Sllvester

Ein wanres FEIIEIWB"( an |II|(|lISI|l-|.GISIIIIl!IBII'

' ensnon &

Ko dbm

v Fahrtim erstklassigen Reisecar nach Koln und zuriick v 3 Ubernachtungen im modernen 4-Sterne-
Hotel v ausfiihrliche Stadtrundfahrt in Kéln v' Abendessen im Hotel am 30.12.2011 v/ Gala-
dinneram 31.12.2011 im Hotel v Abendessen in einem renommierten Kolner Lokal mit Bier-

verkostung am 1.1.2012 v Eintrittskarten zum André Rieu Konzert am 1.1.2012 in der
Kélner Lanxess-Arena (Kat. 4) v" bei Buchung bis zum 23.9.2011 eine Uberraschungs-CD

v qualifizierte Schweizer Reiseleitung!

Preis pro Person im Doppelzimmer

lhr tolles Silvester Reiseprogramm! im 4-Sterne-Hotel  Fr. 795.-

1. Tag, Freitag, 30. Dezember 2011 Nicht inbegriffen/ p :

Fahrt ab dem gewahlten Einsteigeort nach Kéln, wo uns 3. Tag, Sonntag, 1. Januar 2012 zusatzlich wahlbar: \‘\.? Kéln

der Hotelier mit einem feinen 3-Gang Abendessen herz-  Den Neujahrstag wollen wir gemiitlich angehen. Schla- = Einzelzimmer- ¢

lich Willkommen heisst! fen Sie etwas langer aus, geniessen Sie das herzhafte zuschlag Fr. 160.- it
Friihstiicksbuffet und unternehmen Sie einen Bummel 'l fanah

2. Tag, Samstag, 31. Dezember 2011

«KoIn ist ein Geflihl», so lautet das Motto von Kéln Tou-
rismus. Treffender kdnnte die wunderschone Stadt am
Rhein wohl kaum beschrieben werden. Nicht nur der

atemberaubende Kélner Dom und die tolle Altstadt pa live per TV iibertragen wird. Begriissen Sie das Neue = Buchungsgebiihr KREICH
zeichnen Kéln aus. Es ist vielmehr auch die fréhliche,  Jahr im Dreivierteltakt und lassen Sie sich vom Maestro = Fr. 20.- pro Buchung | J
ausgelassene Lebensart und Herzlichkeit der Kélner,  mit romantischen Walzertraumen, Klassik-Leckerbissen, Strasbourg
die beim geselligen Beisammensein zum Vorschein  Evergreens sowie Musical- und Filmmelodien verzau-

kommt. Nach dem Friihstlick bringt uns ein versierter  bern! Am Abend besuchen wir ein typisches Kolner ' Sje wihlen lhren \ o

Reisefiihrer bei einer Stadtrundfahrt die 2000 jéhrige
Geschichte und das wunderschone Stadtbild von Kéln
néher. Der Nachmittag steht Ihnen dann zur freien Verfi-
gung. Zeit zum Einkaufen, Staunen und Geniessen! Am
Abend erwartet uns im Hotel ein fantastischer Silvester-
Galaabend mit feinem Nachtessen! Gleiten Sie bei Musik
und Tanz ins neue Jahr oder erleben Sie einen ganz be-
sonderen Jahreswechsel am beleuchteten Rhein.

reka:=

Limitierte Platze! Sofort buchen & profitieren!

Tel. 0848 00 11 66

Noch mehr sparen -
bis 100% REKA-Checks!

durch die malerische Altstadt! Um 16.00 Uhr steigt dann
in der Lanxess Arena der grosse Hohepunkt dieser Reise:
André Rieu und sein 50 kopfiges Orchester laden zum
legendédren Neujahrskonzert, das jeweils in ganz Euro-

Bierlokal - Gelegenheit die schone Reise Revue zu pas-
sieren und neben feinen Koéstlichkeiten auch die Spezia-
litat der Stadt, das,Kolsch”, zu verkosten!

4. Tag, Montag, 2. Januar 2012

Nach dem Friihstiick treten wir mit vielen unvergessli-
chen Eindriicken die Heimreise an!

ar Busreisepartner mit

R Qualitatsgiitesiegel!

Auf Wunsch Kat. 3 am
André Rieu Konzert:
Zuschlag Fr. 36.;

Bus Einsteigeort:
Zur Auswahl stehen:

Aarau, Basel, Bern, Biel,

Luzern, Olten, Sargans

7 DEUTSCHLAND

~  SCHWEIZ w

Pfaffikon SZ, Thun, St. Gallen,
Wil/SG, Winterthur oder Ziirich.

{'REISEGARANTIE

Holiday Partner, Dorfstrasse 21, 8902 Urdorf
Ihr Spezialist fiir volkstimliche Gesellschaftsreisen!

holiday

PARTNER

www.volksmusik-reisen.ch
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Die Show der Dickhduter beeindruckt
regelmadssig die Zuschauer, so auch die
Raiffeisen-Gaste im «Basler Zolli».

Ein unvergesslicher Tag
im Europapark

a3
» 3 " X :3“!, 2

Am traditionellen Raiffeisen-Activity-Day waren
die jungen Gaste der Raiffeisenbank Miimliswil-
Ramiswil und Holderbank gerne bereit, am
schulfreien Samstag friiher als sonst iiblich
aufzustehen. Bereits zum zweiten Mal schenkte
die Raiffeisenbank im Solothurnischen ihrer
jungen Kundschaft im Alter von 13 bis 14 Jah-
ren einen unvergesslichen Erlebnistag im gross-
ten Freizeitpark Europas in Rust.
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Raiffeisen-Ansturm im «Basler Zolli»

Anfang Juli stromten Gber 1800 Raiffeisen-Gaste zu einer exklusiven
Abendveranstaltung in den «Basler Zolli». Warum sie ausgerechnet zum
tierischen Vergnuigen in den Zoo eingeladen worden waren, hatte einen
ganz besonderen Grund. Die Raiffeisenbank feierte mit ihnen ihr 10-jah-
riges Bestehen dort, wo sie bereits die Eroffnung der ersten Raiffeisen-
bank im Basler Stadtkanton gefeiert hatte, namlich im altesten Zoo der
Schweiz.

Anlass zur Freude hatte an diesem Abend auch der Vizedirektor des
Basler Zoos, Roland Brodmann. Bruno Stiegeler, der Vorsitzende der
Raiffeisenbank Basel, Uberreichte ihm einen Check tiber 20000 Franken.
Von diesem Engagement konnen auch Neukunden profitieren: Wer bis
zum 31. Dezember 2011 ein Konto erdffnet, erhalt als Geschenk zwei
Gratiseintritte in den Basler Zoo. «Typisch Raiffeisen, einmal mehr haben
sie sich etwas ganz besonderes einfallen lassen», sagte ein Familienvater
zu seiner Tochter.

Die Raiffeisenbank Basel steht heute tiber 14000 Kundinnen und Kun-
den fur ihre Bankgeschafte zur Seite. Das Team ist von ursprunglich 15
Personen auf 40 Mitarbeitende gewachsen. Viele von ihnen sind seit dem
ersten Tag dabei.

Panorama verlost 5 x 2 Tageskarten fur den einmaligen Eintritt in den
Basler Zoo. Schreiben Sie bis 26. September 2011 (Teilnahmeschluss) eine
Postkarte mit Vermerk «Zoo Basel» an Raiffeisen Schweiz, «Panoramany,
Raiffeisenplatz, 9001 St. Gallen oder eine E-Mail an zoo@raiffeisen.ch.mn

Mit diesem Gutschein erhalten Sie zwei Eintrittsbillette zum Preis e

von je CHF 7.— (statt 12.-) flr die Fachmesse BAUEN+WOHNEN

2011 in der Messe Luzern. Bauewn h
onnen

Coupon zu Hause ausfiillen und an der Tageskasse einlésen.

O 1 Eintrittsbillett (CHF 7.-) [ 2 Eintrittsbillette (CHF 14.-)

(bitte in Blockschrift)

Name/Vorname

Strasse/Nr.

PLZ/Ort

Ich bin Mitglied bei der Raiffeisenbank

Messeeintritt zum Vorzugspreis! Die beliebte Publikums-Fachmesse BAUEN+WOHNEN
zum Thema Bauen, Renovieren, Wohnen und Lifestyle findet vom 29. September bis

2. Oktober 2011 in der Messe Luzern statt. Der Messekatalog liegt an der Messe gratis auf.
Weitere Infos: www.bauen-wohnen.ch, info@fachmessen.ch, Telefon 056 204 20 20.

An unserem Stand Nr. 415 in der Halle 4 haben Sie die Chance, an unserem Wettbewerb
Preise im Gesamtwert von 3500 Franken zu gewinnen. Selbstverstandlich stehen lhnen auch
unsere Finanzierungs-Experten gerne zur Verfigung. Wir freuen uns auf Sie!
Offnungszeiten: Donnerstag bis Sonntag: 10 bis 18 Uhr X

PANORAMA RAIFFEISEN 472011
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Raiffeisen Langlauftage im Goms
mit Koni Hallenbarter

Die beliebten Raiffeisen Langlauftage !
mit Koni Hallenbarter (www.koni-hal-
lenbarter.ch) finden auch im kommen-
den Winter ihre Fortsetzung. Ob Ein- :
steiger oder fortgeschrittene Langlaufer
—alle kommen an den drei Vormittagen

den Skiern zu erkunden.

Leistungen:

3 x 2 Stunden Langlaufunterricht in div. Starkeklas-
sen, Hotel mit Halbpension und Begrissungsapéro,
Nordic Walking Tour

a je zwei Stunden Langlaufunterricht
(Skating oder Klassisch) auf ihre Rech-
nung! Nach dem Techniktraining am
Morgen haben die Teilnehmerinnen§
und Teilnehmer nachmittags gentigend
Zeit, das herrliche Gommer Hochtal auf :

 RAIFFEISE

it gmta emetsd o

Panorama-Leser Kurt Schenk hat
der Redaktion ein Erinnerungsfoto
aus Kanada zugestellt. Sein
Kommentar dazu: «lhre Miitzen
spendeten meiner Frau Christine,
meinem Sohn Marco und seiner
Freundin Manuela sowie mir in
der Rogers Arena vom Stanley-
Cup-Finalist Vancouver und auch
im Honda Center von den Anaheim
Ducks angenehme Warme.»

Winnewil, langjahriges Mitglied der
Raiffeisenbank Sensetal und seit 17 Jah-
ren Leiter der Sektion «Hilfe und Bei-
stand» im Malteser Hospitaldienst
Schweiz. Jirg Stahli, Leiter der Raiffei-
senbank in Winnewil, ist sehr beein-
druckt von den ehrenamtlichen Tatig-
keiten seines treuen Kunden und hat
beim Beladen der 500. Hilfsgliterliefe-
rung selber vor Ort einen Augenschein
genommen.

Meist ist es Spital- und Schulmate-
rial, das mit Sattelschleppern oder als
Schiffscontainer an Destinationen wie
Kambodscha, Libanon, Albanien, Uru-
guay, Polen, Tschad und weitere Lander
transportiert wird. Aber auch Baumate-
rial, Mobel, Kleider oder Kinderspiel-
zeug sind gern gesehene Spenden. Be-

i Fiir den 500. Hilfsgiitertransport bereit: Die slowakische sonders stolz ist Guido Stockli auf die
i Botschafterin in Bern, Zlata Siposova (l.), Guido Stockli, Lieferung des von der Stadt Genf aus-
i Malteserorden Schweiz (2.v.r.) und Jiirg Stahli, Vorsitzender ~ gemusterten und gespendeten Schul-
i der Bankleitung Raiffeisenbank Sensetal (1.v.r.) freuen sich mobiliars, welches 1200 Schulkindern

Daten (Kursbeginn am Anreisetag abends):
30.11.-03.12.2011
04.12.-07.12.2011
18.12-21.:12.2014

04.01.-07.01.2012
08.01.-11.01.2012
11.01.-14.01.2012
18.03.-21.03.2012
21.03.-24.03.2012

Kosten:
Fr. 470.— im Doppelzimmer
(Einzelzimmerzuschlag: Fr. 90.-)

Anmeldung:
Koni Hallenbarter Nordic AG, Mattenstr. 10,
3988 Obergesteln, Tel. 027 973 27 37

472011 PANORAMA RAIFFEISEN

Mitte Juli nahm ein Sattelschlepper die
500. Hilfsglterladung des Malteser-
ordens unter die Rader. Ein Altersheim
mit externer Pflegeorganisation im slo-
wakischen Vranov durfte 30 elektrische
Pflegebetten, Nachttische, Spitalwa-
sche sowie Berufskleider fiir 300 Spital-
angestellte entgegennehmen. An vor-
derster Front wirkt Guido Stockli aus

i mit den Helfern iiber den voll bepackten Sattelschlepper. im Libanon zugute kam. «Dass in den

letzten Jahren so viel Material fir Spen-
den zusammengekommen ist, ist auch
Raiffeisen zu verdanken», betont Stock-
li. Vor vier Jahren erschien ein «Panora-
max-Beitrag (Nr. 6/2007) Uber den Ge-
nossenschafter Stockli und seine
Aktivitaten beim Malteserorden. Innert
Kirze bekam Stockli Gber 850 E-Mails
mit Materialangeboten von gestrickten
Socken bis zum Operationstisch. Weite-
re Informationen: guido.stoeckli@ai-
dass.ch, www.malteserorden.ch  (sb)



Sonnenenergie,
Warmepumpe,
Olheizung, Gas oder
Holz?

Wir haben

die Antwort!

f@r
=

E

=

Die Tobler Haustechnik AG fiihrt ein breites Sortiment an Warmeerzeugern (Solar, Warme-
pumpen, Ol, Gas, Holz) und Haustechniksystemen (Komfortliiftungen) und kann lhnen
beziiglich der Wahl wertvolle Informationen bieten! Mehr dazu unter www.haustechnik.ch

TOBLER [N

. Haustechniksysteme Der Heizungsservice der Tobler-Gruppe
Tobler Haustechnik AG, Steinackerstrasse 10, 8902 Urdorf, Telefon 044 735 50 00, Telefax 044 735 50 10, info@toblerag.ch
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swisscondens

Der voll kondensierende Heizkessel bis 270 kW
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Aufbruch in eine neue Dimension

Raiffeisenbank Zufikon

Eroffnet im Oktober 2010

Der Neubau der Raiffeisenbank Zufikon ist in so man-
cher Hinsicht ein Ereignis: Architekturkritiker lobten,
die Presse jubelte «ein Prachtbau im Dorfzentrumy, die
Mitarbeitenden sind zufrieden, und die Kunden auch.
Der aussergewdhnliche Bau aus kunstvoll gemauerten
Klinkersteinen interpretiert traditionelle Formen aus
dem Ort neu und schafft es trotzdem, dass er zeitge-
ndssisch und modern wirkt.

Besonders gelungen ist auch das Innere des Bank-
gebaudes. Hier erstreckt sich ein mehrgeschossiger
Innenhof und verbindet so die verschiedenen Ge-
schosse. Dieses imposante Atrium, das «Herz» des
Bankgebaudes (im Bild), sorgt beim Betreten flr einen
enormen «Wow»-Effekt. Tageslicht stromt durchs
Dach (ber dem Atrium, spielt mit dem seitlich einfal-
lenden Licht aus den hellen Nebenrdumen und sorgt
fur ein wechselndes Lichtspiel.

Die warmen Farbt6ne im Aussenbereich finden im
Innern ihre Fortsetzung. Heller Kalkstein-Beton, Raum-
gestaltungselemente und Mabelstlicke in Eiche sowie
Bodenbeldge in «Visso Montenegro»-Naturstein er-
ganzen sich sehr schon und harmonisch. Alle Materia-
len vereinen Naturlichkeit, Echtheit und Nachhaltig-
keit; sie sind bewusst als Gegenpol zur heutigen
schnelllebigen Oberflachlichkeit gewahlt. Die Materia-
lisierung im Innern der Bank strahlt eine gediegene
Warme aus, die spurbar ist.

Mit dem Neubau beginnt fir die Raiffeisenbank
Zufikon eine neue Ara, und es ist beeindruckend und
erstaunlich, was die Genossenschaft seit ihrer Griin-
dung 1938 erreicht hat. Damals konnte man namlich
nur am Feierabend in der Stube des Verwalters Geld
einzahlen oder abheben. Heute steht den Kundinnen
und Kunden neben den iblichen Bancomaten auch
ein automatischer Kundentresor zur Verfiigung, der
rund um die Uhr zuganglich ist!

Freche Farbigkeit

auf, dass der Bankalltag keineswegs
immer nur grau sein muss, im Gegenteil!

Hauptsitz der Raiffeisenbank
Hitzkirchertal

Er6ffnung am 12. Februar 2011

Als die neue Raiffeisenbank am 12. Fe-
bruar den Tag der offenen Tir feierte,
wollten mehr als 750 Besucherinnen
und Besucher die Bank besichtigen.
Was sie sahen, hat ihnen gefallen. Der
Neubau vereint vieles unter einem Dach
zu einem grosszugigen, hellen und ge-
lungenen Werk. Die freche Farbigkeit,
insbesondere der Kundenzone, zeigt

Der Neubau ist notig geworden,
nachdem die Raiffeisenbank Hitzkir-
chertal innerhalb von zehn Jahren prak-
tisch um das Doppelte gewachsen ist
und die bestehenden Raumlichkeiten
den neuen Anforderungen einfach
nicht mehr gerecht werden konnten.
Aber nicht nur tagslber ist Betrieb in
der Bank. Dank einer gelungenen
Kunstinstallation lauft im Schaufenster
auch nachts das eine oder andere. Las-
sen Sie sich tberraschen!

PANORANMA RAIFFEISEN
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KONIGS Wk LAsSE Silvester in guter Gesellschaft

= Reisen im Luxusbus
= Fauteuils in 3er-Bestuhlung
= grosser Sitzabstand
= kleine Reisegruppen

Silvester in Turin

4 Tage

= Turin mit seinen prunkvollen Palazzi
u Silvester-Gourmet-Dinner iiber den Hiigeln von Turin

Ihr Reiseprogramm

Silvester in Miinchen - Fr.725 -

= Erstklasshotel Starhotel Majestic, Turin Fr. 7 7 5 ‘' f ® Erstklasshotel Miinchen Marriott
: ® Bayerns Landeshauptstadt Miinchen
® Fakultativ: Ausflug Regensburg

lhr Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz—-Alpenstadt Aosta—Turin.

2. Tag: Elegante Palazzi und prachtvolle Schldsser erwarten uns in Turin. Die Mole
Antonelliana gilt als Wahrzeichen der Stadt. Am Morgen gefiihrte Besichtigung,
Nachmittag zur freien Verfiigung. Besuchen Sie eines der zahlreichen Museen
oder flanieren Sie durch die schonen Laubengdnge. Am Abend geniessen wir
Silvester in einem Gourmet-Restaurant tiber den Hiigeln von Turin.

3. Tag: Schlossfiihrung und Besuch der Sonderausstellung Leonardo da Vinci in der
Reggia di Venaria Reale, die mit Versailles vergleichbar ist.

4. Tag: Turin-Schweiz.

Preise pro Person 4 Tage inklusive Halbpension, Kénigsklasse Fr. 855.—
4 Tage inklusive Halbpension Fr. 775.- 4 Tage inklusive Halbpension, Komfortklasse Fr. 725.-
Reisedatum 2011/2012 b Reisedatum 2011/2012

1. Tag: Fahrt nach Miinchen. Am Abend Konzert im Herkulessaal der Residenz:
Glenn Miller unter Leitung von Andrej Hermlin und dem Swing Dance Orchestra.

2. Tag: Auf einer gefiihrten Stadtrundfahrt lernen wir die Isar-Metropole kennen.
Abends festliches Silvester-Gala mit musikalischer Untermalung im Hotel.

3. Tag: Fakultativer Ausflug nach Regensburg. Gefiihrter Stadtrundgang in der
mittelalterlichen Stadt. Abendessen im Palais Keller im Bayrischen Hof.

4. Tag: Besichtigung des Schlosses Hohenschwangau. Riickfahrt auf der deutschen
Alpenstrasse zu den Einsteigeorten.

Preise pro Person

30.12.-02.01. Freitag—Montag

30.12.-02.01. Freitag—Montag

Internet Buchungscode: i

Silvester in Erfurt

® Erstklasshotel Radisson Blu, Erfurt
o Pittoreske Stadte Erfurt, Weimar & Gotha
® Baudenkmaler Dom Erfurt mit St. Severikirche und Unesco-Welterbe Wartburg

lhr Reiseprogramm

1. Tag: Fahrt in das «Herzen Deutschlands», nach Erfurt.

2. Tag: Rundfahrt durch Erfurt, mit der historischen Strassenbahn. Am Nachmittag
Fiihrung durch die Citadelle Petersberg mit anschliessendem Spezialitaten-
abendessen.

3. Tag: Besuch der Wartburg bei Eisenach, welche zum Unesco Welterbe zahlt.

Am Nachmittag Besuch der Residenzstadt Gotha mit Fiihrung. Abends fak.
Operette «Orpheus in der Unterwelt» im Theater Erfurt.

4. Tag: Ganztagige Thiiringer-Wald-Rundfahrt inkl. Mittagessen. Unterwegs Orgelkonzert
in Arnstadt. Silvestergala mit Tanz, Livemusik, Galabuffet und mehr im Hotel.

5. Tag: Stadtrundgang in Weimar, Goethes Heimatstadt, mit anschliessendem
Neujahrskonzert in der Neuen Weimarer Halle.

6. Tag: Riickfahrt in die Schweiz, via Rothenburg ob der Tauber.

Preise pro Person . ,.
6 Tage inklusive Halbpension ‘ Fr. 1225.- |
Reisedatum 2011/2012

28.12.-02.01. Mittwoch—Montag

Internet Buchungscode: iserfu

. o
Reisekomfort Busreise mit W -Luxusbus

Abfahrtsorte Burgdorf &, Basel, Aarau, Baden-Riitihof &,
Ziirich-Flughafen @, Winterthur, Wil @

Nicht inbegriffen  Zuschldge fiir Einzelzimmer, Zimmerkategorien, Kartenzuschldge,
Fakultative Ausfliige, Annullationsschutz

Auftragspauschale Fr. 20.— pro Person. Entféllt bei Buchung iiber www.twerenbold.ch
Verlangen Sie das Detailprogramm!

Silvester in Prag 6 Tage
® Erstklasshotel Dorint Don Giov:nni, Prag Fl'- 1145 =

u Mittelalterliches Kuttenberg (Unesco-Weltkulturerbe)
u Neujahrskonzert des Symphonischen Orchester FOK

lhr Reiseprogramm

1. Tag: Fahrt via Niirmberg und Pilsen nach Prag.

2. Tag: Am Morgen Altstadtfiihrung in Prag mit Teynkirche, Altstadter Rathaus u.m.
Nachmittag zur freien Verfiigung. Am Abend fak. «La Traviatan in der Staatsoper.

3. Tag: Besuch und Fiihrung in der Stadt Kuttenberg am Morgen. Nachmittag
zur freien Verfiigung. Am Abend fak. Mdglichkeit zum Besuch des Schwarzlicht-
theater «/Image».

4. Tag: Fiihrung im Hradschin, der Prager Burg am Vormittag. Abends festliches
Silvester-Gala-Diner mit Live Musik im Hotel.

5. Tag: Ausflug nach Melnik. Besichtigung des schonen Schloss Melnik, inkl. Wein-
degustation. Am Abend Neujahrskonzert des Symphonischen Orchester FOK
im Gemeindehaus Prag.

6. Tag: Riickfahrt via Niirnberg und Ulm in die Schweiz.

Preise pro Person
6 Tage geméss Programm Fr. 1145.-
Reisedatum 2011/2012

28.12.-02.01. Mittwoch—Montag

Internet Buchungscode: isprag

Jetzt buchen: 056 484 84 84 oder www.twerenbold.ch

Reisen in guter Gesellschaft

TWERENBOLD

+ REISEGARANTIE Twerenbold Reisen AG - Im Steiacher 1 - 5406 Baden
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Spezielle Lichtstimmung

Raiffeisenbank Freiburg Ost
Eroffnet im Oktober 2010

Die neue Geschaftsstelle in Alterswil
befindet sich in einer neuen Uberbau-
ung mitten im Zentrum von Alterswil.
Ein besonderes Merkmal dieser moder-
nen Bank sind die einzelnen Schalter,
welche fiir die Kunden ein Hochstmass
an Diskretion bedeuten und trotzdem

keinen Abstrich bei den Sicherheitsvor-
kehrungen erfordern.

Als ganz besonderes Highlight darf
die Riickwand der Bank gelten! Sie be-
steht aus einem hinterleuchteten Glas,
welches seine Farbe verandert und so
fur verschiedene Lichtstimmungen und
Effekte in der Kundenzone sorgt. Diese
Lichtwand ist mittlerweile zu einem
echten Markenzeichen der Raiffeisen-
bank in Alterswil geworden und strahlt
nachts dank der grosszligigen Fenster-
front bis auf den Vorplatz hinaus.
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Holz dominiert im Innenbereich

Hauptsitz in Amriswil

Eroffnet im November 2010

Der Umbau und die Erweiterung der Raiffeisenbank
Amriswil-Dozwil-Sommeri ist schon einige Monate alt,
der Anblick dieser unkonventionellen Bank ist aber
immer wieder spektakular und aufregend. Mit dem
zeitgendssischen Anbau an den altehrwirdigen Alt-
bau konnte die Raiffeisenbank eine moderne Infra-
struktur mit offenen Schaltern und mehreren Bespre-
chungszimmern im Erdgeschoss realisieren. Ganz
bewusst dominiert im Innern der Bank Holz. Es schafft
eine warme, einladende und wohnliche Atmosphare.
Auch im Obergeschoss, wo sich die Arbeitsplatze der
meisten Mitarbeitenden befinden, wurden einige Ver-
besserungen in der Raumaufteilung realisiert, sodass
die Bank heute bestens fur die Zukunft gerUstet ist.

: Komplett neues Innenleben

Geschéftsstelle Adliswil

i der Raiffeisenbank Thalwil

Eroffnet am 13. November 2010

: Viele Adliswiler mogen wohl zwei Mal hingeschaut
haben, als das Fassadenger(st der Raiffeisenbank ent-
¢ fernt wurde! Aus der friiher eher unscheinbaren Lie-
i genschaft am Adliswiler Bahnhofplatz ist nach fast
zweijahriger Bauzeit eine attraktive, moderne Bank
: geworden. Der Umbau gestaltete sich ausserordent-
: lich aufwandig, weil das gesamte «Innenleben» des
Hauses entfernt und wieder neu eingebaut werden
i musste, um wichtige Anforderungen wie z.B. eine
durchgéangige Barrierefreiheit oder eine attraktive
: Kundenzone zu erfiillen. Am neuen Raiffeisen-Stand-
i ortin Adliswil sind zehn Mitarbeitende der Raiffeisen-
i bank Thalwil beschaftigt.

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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Rekordverdachtig schnell

Raiffeisenbank Sensetal

Eroéffnet im Januar 2011

Die neue Geschéftsstelle der Raiffeisenbank Sensetal
in Bosingen wurde in der rekordverdachtig kurzen Zeit
von nur dreieinhalb Monaten umgebaut. Mit vereinten
Kraften schafften die Architekten und vor allem die in
der Region ansassigen Handwerker ein beeindrucken-
des Werk: Eine schmucke Beraterbank, die sympa-
thisch wirkt, auf jeglichen Prunk verzichtet und die
Mitarbeitenden in den Mittelpunkt riickt.

Dabei hatten es sich die Verantwortlichen der
Raiffeisenbank auch einfacher machen kénnen: Umin
Zukunft weniger Heizenergie zu verbrauchen wurde
die Liegenschaft auch gleich noch warmegedammt,
und zusatzlich wurden drei Wohnungen eingebaut.
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An bester Lage

Raiffeisenbank Liitschinentaler
Er6ffnet im Oktober 2010

«Klein aber fein», so kénnte man die Geschaftsstelle :
Wengen wohl treffend umschreiben. Neu ist sie an :
bester Lage in der Residence Eiger untergebracht. :
Trotz des beschrankten Platzangebots stehen auch in

Wengen alle Bankdienstleistungen zur Verfigung.

Und selbst an die zahlreichen Géste aus Nah und
Fern und Reisende wurde gedacht. In der rund um die
Uhr geoffneten Eingangszone stehen Gerdte zum :
Geldwechseln jederzeit zur Verfigung. Die Raiffeisen- :
bank Lutschinentéler ist im Berner Oberland an ins-
gesamt finf Standorten vertreten, ndmlich am Haupt- :
sitz in Lauterbrunnen, in Grindelwald, Litschental,

Wengen und ZweilGtschinen.

Elegant geschwungener Schalter

Raiffeisenbank Dulliken-Starrkirch
Eroffnet im Dezember 2010

Von aussen strahlt das frisch renovierte
Gebaude der Raiffeisenbank Dulliken-
Starrkirch in Dulliken in einem warmen,
intensiven Orange. Aber das Innere der
Bank muss sich nicht verstecken: Die
grossen Fensterfronten lassen viel Licht
in die grosszlgige Kundenzone. Wie
fast allerorts bei Raiffeisen ist der Schal-
ter nicht mehr verglast, sondern er steht
elegant geschwungen frei im Raum und
lasst so auch mal einen ungezwunge-
nen «Schwatz» zu.

Die sechsmonatige Umbauzeit, wel-
che sowohl von den Mitarbeitenden
wie auch von den Kunden viel abver-
langt hat, ist nun vorbei — und man er-
innert sich kaum mehr daran. Die Re-
aktionen auf die neue Dorfbank sind auf
jeden Fall sehr positiv und beweisen,
dass Raiffeisen lebendig und vital ge-
blieben ist.
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Flusskreuzfahrten-Herbst-Aktionen

JAktion]

5 Tage ab Fr.
inkl. Vollpension

Ihr Flussschiff — «Excellence Queen****+»

Die neue «Excellence Queen****+» erfillt allerhdchste An-
spriiche und lasst Sie die Faszination Fluss auf hdchstem Ni-
veau erleben. Das Interieur in unaufdringlichem, klassisch
modernen Luxus, feinste Kulinarik und ein grossziigiges Raum-
konzept. Kabinen auf Mittel- und Oberdeck 16m2 gross mit
franzosischem Balkon. Lift von Mittel- zu Oberdeck, Sonnen-
deck mit Whirlpool, elegantes Foyer mit Rezeption, Nichtrau-
cher-Restaurant, Panoramalounge, Heckbar
!

Exklusives Leistungspaket = Mittelthurgau-Reiseleitung
m Busbegleitung ab der Schweiz = Vollpension an Bord

A Main-Donau-Kanal

M Malerische Stadtchen mit Fachwerkhausern
M Spektakel Main-Donau-Kanal
M Excellence Queen — Neuestes Flussschiff

Ihr Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz—Wiirzburg. Anreise mit modernem Komfort-Rei-
sebus nach Wiirzburg. Die alte Bischofs- und Universitatsstadt
wird iiberragt von der mittelalterlichen Festung Marienberg.
Stadtrundfahrt (inbegriffen). Einschiffung auf die «MS Excellence
Queen» und um 20 Uhr heisst es «Leinen los».

2. Tag: Bamberg. Besichtigen Sie den Bischofssitz mit dem Dom
und dem weltbertihmten Reiter und sehen Sie die ehemalige Insel
«Klein-Venedig» auf einem Rundgang (*).

3. Tag: Niirnberg. Rundfahrt durch die geschichtstrachtige Stadt
Nirnberg (*). Die Altstadt ist umgeben von einer 5 km langen, fast
vollstandig erhaltenen Stadtmauer mit 80 Wehrttirmen.

4. Tag: Kelheim—Regensburg. Vormittags besichtigen Sie den
spektakularen Donaudurchbruch, die Befreiungshalle und das
Benediktinerkloster Weltenburg (*). Nachmittags Rundgang (*)
durch das historische Regensburg.

5. Tag: Riickreise von Passau in die Schweiz.

Reisedaten 2011
Wiirzburg—Passau: 28.10.-01.11.
Passau—Wiirzburg: 24.10.-28.10.

Preise pro Person

Kategorie/Kabinentyp

2-Bett-Kab. Hauptdeck 1315.-

2-Bett-Kab. frz. Balkon, Mitteldeck 1615.—

2-Bett-Kab. frz. Balkon, Oberdeck  1815—

Ausflugspaket mit 4 Ausfliigen 17~

Nicht inbegriffen

= Auftragspauschale pro Person Fr. 20.—, bei Buchung tiber
www.mittelthurgau.ch Reduktion von Fr. 20.— pro Person

= Personliche Auslagen, Getranke, Trinkgelder

= Kombinierte Annullations- und Extrariickreiseversicherung

Abfahrtsorte

06.30 Burgdorf I, 06.45 Basel SBB, 08.00 Baden-Riitihof &,

08.30 Ziirich-Flughafen I, 08.50 Winterthur, 09.15 Wil @

Internet mfwue2/

Buchungscode 9 mfpas27
www.mittelthurgau.ch

iy
{

Willkommen an Bord.

B TageabFr.

inkl. Vollpension an Bord

P =

Ihr Flussschiff - «Excellence Royal****»

Das prachtige Flussschiff «MS Excellence Royal*****» 2dhlt zu
den luxuridsesten Flussschiffen Europas. Die Kabinen auf Mittel-
und Oberdeck sind 16 m2 gross mit franzéisischem Balkon. Komfor-
table Kabinen auf dem Hauptdeck mit grossflachigen Fenstern
(nicht zu offnen). Alle Kabinen mit Dusche/WC, Fohn, Klimaan-
lage, SAT-TV, Minibar, Safe, Telefon. Lift von Mittel- zu Oberdeck,
Sonnendeck. Grossziigiges Foyer, Nichtraucher-Restaurant,
Panoramalounge. L

< Schnupper-Flussfahrt

M Riidesheim mit Drosselgasse
M Romantischer Rhein und sagenhafte Loreley
M Charmantes Strassburg im Elsass

Ihr Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz—Strassburg. Anreise mit modernem Reisecar
nach Strassburg. Bootsfahrt auf dem Fliisschen Ill inbegriffen.
Einschiffung auf die «Excellence Royal****+». Um 16.30 Uhr
heisst es «Leinen los». Willkommenscocktail und mehrgéngi-
ges Nachtessen an Bord sowie Unterhaltung in der Lounge.

2. Tag: Mannheim—(Heidelberg)—Riidesheim. Ab Mannheim
Ausflug nach Heidelberg (*). Flussfahrt nach Riidesheim. Ent-
decken Sie das Rheingauer Winzerstadtchen. Fahrt mit dem
Winzerexpress mit anschliessender Weindegustation (*).

3. Tag: Riidesheim—KdIn. Romantische Rheinstrecke mit unzah-
ligen Schlgssern, Burgen und Ruinen. Fahrt vorbei am sagenum-
wobenen Loreley-Felsen bis nach KéIn. Stadtrundfahrt durch
die Rheinmetropole (*). Sehenswert ist der beriihmte Dom, ein
Meisterwerk der Hochgotik sowie die lebendige Altstadt.

4. Tag: KoIn—Schweiz. Nach dem Friihstiick heisst es Ab-
schied nehmen. Ausschiffung und anschliessend Riickreise
mit Bus in die Schweiz.

Reisedaten 2011
Strassburg—Kaln: 27.10.-30.10. Kdln—Strassburg: 24.10.-27.10.
Preise pro Person

Kategorie/Kabinentyp Katalogpreis AL IEE
2-Bett-Kabine Hauptdeck 870
2-Bett-Kabine mit
frz. Balkon, Mitteldeck 1110.—
2-Bett-Kabine mit
frz. Balkon, Oberdeck 1210.-
Ausflugspaket mit 6 Ausfliigen 90—

Nicht inbegriffen

= Autragspauschale pro Person Fr. 20.—, bei Buchung tiber
www.mittelthurgau.ch Reduktion von Fr. 20.— pro Person

= Personliche Auslagen, Getranke, Trinkgelder

= Kombinierte Annullations- und Extrariickreiseversicherung

Abfahrtsorte

06.15 Wil @&, 06.30 Burgdorf &, 06.40 Winterthur-Rosenberg,

07.00 Zilrich-Flughafen, 08.00 Baden-Riitihof I, 09.00 Basel SBB

Internet mfstr7/
Buchungscode -) mfkoel

www.mittelthurgau.ch

inkl. Vollpension

\ g Tage ab Fi r%
|

Ihr Flussschiff — «MS Renoir****»

Bienvenue a Bord! Die moderne «MS Renoir****» der franzosi-
schen Reederei CroisiEurope bietet lhnen eine ungezwungene
Atmosphare wahrend Ihrer Reise. Das Schiff verfiigt neben dem
Sonnendeck iiber zwei Passagierdecks, wo sich die Kabinen, das
Nichtraucher-Restaurant, ein grossziigiger Salon und die Rezep-
tion befinden. Alle Kabinen liegen aussen, sind funktionell ein-
gerichtet und verfiigen iiber zwei Betten, Bordradio, TV, Klima-
anlage, Safe, Fohn sowie Dusche/WC.

EIE!':EID ( Auf der Seine

M Malerische Flussfahrt von Paris nach Rouen

M Inspiratationen fiir die Maler Monet und Renoir
M Romantische Weltstadt Paris

lhr Reiseprogramm

1. Tag: Schweiz—Bus-Anreise nach Paris. Einschiffung.

2. Tag: Paris. Stadtrundfahrt (*) zu den bekanntesten Sehens-
wiirdigkeiten der Metropole — Eiffelturm bis Champs-Elysées.
3. Tag: Flussfahrt von Paris—Vernon. Ausflug nach Giverny
mit Besuch des Hauses von Claude Monet (*).

4. Tag: Flussfahrt entlang einer zauberhaften Landschaft. Ab
Caudebec en Caux Nachmittagsausflug (*) nach Etretat — das
vielbesuchte Seebad — umrahmt von Kreidefelsen.

5. Tag: Honfleur. Stadtrundgang (*) durch das malerische
Honfleur mit seinem alten Hafenbecken.

6. Tag: Rouen. Flussfahrt durch abwechslungsreiche Land-
schaften mit Burgen und Abteien — typisch fiir die Normandie.
In Rouen gefiihrter Rundgang durch die Altstadt (*).

7. Tag: Les Andeleys wird (berragt von der Ruine Chateau
Gaillard, erbaut von Richard Lowenherz. Stadtrundgang (*).
8. Tag: Paris—Riickreise mit komfortablem Bus in die Schweiz.

Reisedatum 2011

06.10.-13.10.

Preise pro Person Fr.
Kategorie/Kabinentyp Katalogpreis
2-Bett-Kabine Hauptdeck 2040~ 1940.
Ausflugspaket mit 6 Ausfliigen ~ 195.—

Ausflug Schloss Versailles 65.—

Nicht inbegriffen
= Autragspauschale pro Person Fr. 20.—, bei Buchung tiber
www.mittelthurgau.ch Reduktion von Fr. 20.— pro Person
= Personliche Auslagen, Getranke, Trinkgelder
= Kombinierte Annullations- und Extrariickreiseversicherung
auf Anfrage
Abfahrtsorte
06.15 Wil &, 06.30 Burgdorf @, 06.40 Winterthur-Rosenberg,
07.00 Ziirich-Flughafen, 08.00 Baden-Riitihof &,
09.00 Basel SBB
2>

Internet
www.mittelthurgau.ch

Buchungscode mfpar3

1082

Unsere Leistungen — Vieles mbegnffen' = Fahrtim modernem Komfort-Reisebus = Flussfahrt in der gebuchten Kabinenkategorie = Vollpension an Bord
= Willkommenscocktail und Kapitdnsdinner = Gebiihren, Hafentaxen = Treibstoffzuschlag Schiff = Mittelthurgau-Bordreiseleitung

Gratis-Buchungstelefon:

0800 86 26 85

Verlangen Sie unseren neuen Katalog 2011:
«Die schonsten Sommer- und Herbstflussfahrten»

Reisebiiro Mittelthurgau Fluss- und Kreuzfahrten AG

Oberfeldstrasse 19, 8570 Weinfelden
Tel. 071 626 85 85, Fax 071 626 85 95
www.mittelthurgau.ch, info@mittelthurgau.ch

Fluss- und Kreuzfahrten AG, Weinfelden, www.mittelthurgau.ch
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Freizeitprogramm wider die Sommerferien-Langeweile
.

Heutzutage Beruf und Familie miteinander
zu vereinbaren, ist oft eine Gratwanderung
— besonders in der Schulferienzeit. Zahl-
reiche Eltern konnten diesen Sommer zwei
Wochen lang entspannt ihrer Arbeit bei
Raiffeisen nachgehen, wahrend ihre Kinder
mit einem vielféltigen und lehrreichen Frei-
zeitprogramm beschaftigt waren.

B In der ersten und in der letzten Ferienwoche
der St. Galler Schulen (11. bis 15. Juli, 8. bis 12.
August) haben zum sechsten Mal die Raiffeisen
Familienferienwochen stattgefunden. Mitarbei-
terinnen und Mitarbeiter von Raiffeisen Schweiz
und der umliegenden Raiffeisenbanken brach-
ten am Morgen ihre Kinder, Paten- oder Enkel-
kinder zum Raiffeisenplatz in St.Gallen. Mit
Reisebussen wurden die Kinder dann nach Ror-
schach chauffiert, wo sie von Studierenden der
Padagogischen Hochschule des Kantons St. Gal-
len (PHSG) erwartet wurden. Diese stecken mit-
ten in der Ausbildung zu Lehrpersonen fiir Kin-
dergarten und Primarschule. Sie betreuten die
Raiffeisen-Kinder vom Kindergartenalter bis zur
sechsten Klasse in rund 55 verschiedenen Ate-
liers und an den Erlebnistagen.

Bank mit Familiensinn

Seit 2006 setzt sich Raiffeisen aktiv fir die For-
derung der Chancengleichheit von Mann und
Frau, alteren Arbeitnehmenden, Menschen mit
Behinderungen und verschiedener Nationalita-
ten ein. Dabei nimmt die Vereinbarkeit von Beruf
und Familie eine Schlisselposition ein. Fir Pierin
Vincenz, Vorsitzender der Geschaftsleitung der
Raiffeisen Gruppe, ist dies mehr als nur ein Lip-
penbekenntnis: «Wir sind ein sehr familien-

freundliches Unternehmen. Initiativen wie die
Familienferienwochen zeigen, dass wir auch
konkret viel dafuir tun. Das macht uns zu einem
attraktiven Arbeitgeber in der Schweiz.»

Die Initiative «Familienferienwochen» konnte
seinerzeit rasch in die Tat umgesetzt werden.
«Als Raiffeisen mit der Idee auf uns zukam, wur-
den wir uns schnell einig», erzahlt Initiant Urs
Kronenberg, Studienbereichsleiter Gestalten,
Musik, Bewegung und Sport bei der PHSG in
Rorschach. Alle profitieren dabei: Die Kinder
erleben spannende Ferienwochen, die Studie-
renden der PHSG Ubernehmen mit Freude deren
Betreuung und machen gleichzeitig wertvolle
Praxiserfahrungen, und Raiffeisen setzt ein Zei-
chen in Sachen Familienfreundlichkeit.

Interesse wachst von Jahr zu Jahr

Seit der erstmaligen Durchfihrung der Raiffei-
sen Familienferienwochen im Sommer 2006 ist
die Anzahl der teilnehmenden Kinder Jahr flr
Jahr gestiegen. 120 waren es im ersten Jahr,
inzwischen haben sich die Anmeldungen mehr
als verdoppelt. Neben den St. Gallern nehmen
jeweils auch Sprosslinge von Raiffeisenmitarbei-
tenden aus dem Appenzellerland, dem Firsten-
land und dem Rheintal teil.

Schon seit 2006 dabei ist der Flnftklassler
Naim. Er und sein Bruder Said, der den 2. Kinder-
garten besucht, hatten im Frihjahr ihr Pro-
gramm gleich fiir beide Ferienwochen zusam-
mengestellt: Mogli und das Dschungelbuch,
Kochen, Fussball und eine sportliche Weltreise.
lhre Mutter, Claudia Jelassi von Raiffeisen
Schweiz, schatzt als Vollzeitbeschdftigte das
familienfreundliche Engagement von Raiffeisen
sehr. Sie blickt zurlick: «<Auf dem Raiffeisenplatz

Ob kochen, malen, basteln, Indianer spielen -
der Nachwuchs der Raiffeisen-Mitarbeitenden
hat dieses Jahr zum sechsten Mal zwei
spannende und lehrreiche Sommerferien-
wochen in Rorschach verbracht.

gab es ein freudiges Wiedersehen mit Kamera-
den der Familienferienwochen vom vergange-
nen Jahr. Das Verabschieden war auch beim
Kleinen kein Problem mehr!»

Die Schwestern Simona (9) und Chiara Casa-
sola (7) waren dieses Jahr zum ersten Mal dabei:
«Das Schmuckatelier im Programm hatte die
beiden so angesprochen, dass sie sich diesmal
das Ferienangebot nicht entgehen lassen woll-
ten. Nun freuen sie sich schon aufs nachste
Jahr», erzahlt ihre Mutter Cornelia Casasola. In-
zwischen sind erst mal alle wieder ins neue
Schuljahr gestartet: Mit vielen tollen Erlebnissen
und Geschichten aus den Sommerferien.

B SANDRA BIRAGHI

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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Landluf

frisch und

Immer mehr Menschen zieht es auf
der Suche nach Abenteuer und Ent-
spannung so richtig auf’s Land. Der
sogenannte Agrotourismus entwi-
ckelt sich auch in der Schweiz vom
Nischen- zum Trendprodukt. Er ver-
schafft immer mehr Bauernbetrie-
ben den erhofften Nebenerwerb.

B «Stadtluft macht frei», hiess es einst im Mittel-
alter, weil die Bewohner der befestigten Siedlun-
gen mehr Rechte als ihre Mitmenschen im Um-
land besassen. Um von ihren Grundherren
loszukommen, setzten sich deshalb viele Unter-
tanen in die Stadte ab. Moderne Menschen
treibt der Freiheitsdrang heutzutage zumindest
Ubers Wochenende und wahrend den Ferien
dagegen starker aufs Land. In Zeiten, in denen
sich immer mehr Menschen beruflich in einer
digitalen und virtuellen Umgebung bewegen, ist
das reale, sinnlich Erfahrbare gesucht.

4/2011 PANORAMA RAIFFEISEN

Wenn sie ihrem Alltag entfliehen, versuchen
nicht alle auf dieselbe Weise einen Ausgleich
zum Stress einer beschleunigten Arbeitswelt zu
finden. Gemeinsam ist ihnen jedoch, dass es sie
haufiger als friher aufs Land zieht. Anzeichen
dafir sind der boomende Outdoor-Markt mit
Aktivitaten wie Riverrafting, Canyoning, Gleit-
schirmfliegen, Bungee Jumping, Klettern in Seil-
parken oder schlicht Wandern.

Etwas ruhiger, aber trotzdem erlebnisorien-
tiert geht es auf vielen Bauernhéfen zu und her.
Dort sind die Verpflegungs- und Ubernach-

www.raiffeisen.ch/panorama m@mm

macht

froh

tungsmaglichkeiten, dann auch das Freizeitan-
gebot in den letzten Jahren immer grosser ge-
worden. Landwirte bieten langst nicht nur ein
Zimmer oder ein Strohlager als Bleibe an. Als
Schlafgelegenheiten nutzen lassen sich auch ein
Maisfeld oder ein Silo. Agrotourismus lasst die
Ideen der Anbieter dermassen spriessen, dass
bei den Unterkiinften teils kein enger Bezug
mehr zu einem Agrarbetrieb besteht. Jurten, Tipi
oder Baumhauser stehen dann wohl im landli-
chen Raum, aber nicht zwangsweise in einer
Verbindung zu einem Bauernhof. >
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Ferien auf dem Bauernhof haben fiir im

mehr Menschen einen ganz beson
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Gut geschlafen!

Schlafen Sie wohl?

% % & e Gut geschlafen!
Lk Wie sie Schlafprobleme I6sen und
LY e Ihr Wohlbefinden steigern
i k “_ 3 224 Seiten, broschiert, mit Farbfotos, Fr. 38.—
I 1. Auflage, September 2011

Beobachter-Buchverlag, Postfach, 8021 Ziirich iz - 5 Beobachter
www.beobachter.ch/buchshop . y i Lo
Auch in Ihrer Buchhandlung erhaltlich! Wissen, was wichtig ist. Buchverlag

Sole-Inhalation: Atemwege kurieren und Pollenallergie lindern

Mit SOLAIR inhalieren Bronchitis Testen Sie den SOLAIR

Sie nebenwirkungsfrei  Erkaltungen / Schnupfen kostenlos in unserer Aus-

in jedem Wohnraum, : _ stellung, an einer unserer
ohnje Masie - iakie verschleimte Stirn- und Messen oder 1 Woche zur

Mundstiick. Die Inhala-  obenhohlen Probe.

tion wirkt entziindungs- Raucherhusten

hemmend und schleim  Asthma Solevernebelung Allenspach

I6send und wird ange- nallerai Krugel 2, 6208 Oberkirch

wendet bei: FElS o 041 340 47 44
Lungenbeschwerden

www.solevernebelung.ch

Spezialangebot fiir Raiffeisen-Mitglieder
30 % Rabatt auf Salto Natale Tickets

J )/_\\fr'\'_, Lassen Sie sich Uberraschen: Beim Wintercircus Salto Natale sind jetzt Herzspiele ange-
ot von eyt ol s sagt. «Herzblut» heisst das Motto der neuen Spielzeit. «Was nicht von Herzen kommt,
geht nicht zu Herzen», heisst es in einem Circus-Sprichwort. Dieses Credo leben
Gregory und Rolf Knie bei der Produktion ihres 9. Wintercircus voll und ganz aus.

Das Angebot gilt fiir folgende Veranstaltungen in Zurich Kloten, Parkplatz Holberg:

= Sonntag, 20. November 2011, 18.00 Uhr
= Donnerstag, 24. November 2011, 20.00 Uhr
= Samstag, 26. November 2011, 15.00 Uhr

Buchen Sie jetzt Ihr Ticket mit 30 % Rabatt auf alle Kategorien direkt

Uber die Telefonnummer 0900 66 77 88 (CHF 1.15/Min., Festnetztarif)

oder www.saltonatale.ch und geben Sie den Code panorama11 ein.

Die Platzzahl ist begrenzt, Bestellungen werden nach Eingang beriicksichtigt.

Raiffeisen offeriert ihren Mitgliedern die

neue Show «Herzblut» zu einem Spezialpreis. RAI F F E I S E N
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Wer’s schon mal probiert hat, kann dies bestimmt unterschreiben.

Tourismus als zweites Standbein

Die Landlust vieler Stadter und Agglomerations-
bewohner, die sich ein Alltagsleben zwischen
Kuhstall und Misthaufen oft nicht vorstellen
konnten, kontrastiert mit einem gewissen Land-
frust vieler Bauern, die mit ihrem angestammten
Beruf haufig nicht mehr auf einen griinen Zweig
kommen. Seit 1980 hat sich die Zahl der Be-
schaftigten in der Schweizer Landwirtschaft von
damals Gber 330000 rund halbiert, viele Betrie-
be sind eingegangen. Auf den verbleibenden
Bauernhdéfen halt der Zwang zu einer intensive-
ren, marktgerechteren und grésseren Produk-
tion an. Betriebsleiter sind immer starker zu
unternehmerischem Denken verpflichtet. Eine
Strategie zum Uberleben kann in der Spezialisie-
rung liegen, viele wahlen jedoch auch den Weg
der Diversifizierung. Wenn sie neben Milchwirt-
schaft und Ackerbau ein zusatzliches agrotouris-
tisches Standbein aufbauen, kénnen sich ihre
Bedurfnisse mit den Wiinschen von landhung-
rigen Urlaubern treffen.

Agrotourismus trifft den Nerv der Zeit, indem
er mehrere Themen anspricht, die im Tourismus
generell im Trend liegen. Er bietet Erlebnisse,
unterstutzt nachhaltiges Wirtschaften, fordert
Gesundheit und Erholung und wirkt dabei letzt-
lich authentisch. Da der Agrotourismus in der
Schweiz im Unterschied zu den Nachbarlandern
weniger verwurzelt ist, sind die Wachstumszah-
len jedoch moderat. «Ferien auf dem Bauern-
hof» (www.bauernhof-ferien.ch) und «Schlafim

Stroh!» (www.schlaf-im-stroh.ch), die beiden
grossten Vereine, legen zusammen jahrlich im
Schnitt rund 2000 Logiernachte zu; insgesamt
kommen sie auf rund 190000 Logiernachte.

Die Dachorganisation «Agrotourismus
Schweiz» (www.agrotourismus.ch), der seit
2010 auch «Tourisme rural» (die grdsste West-
schweizer Organisation, die Redaktion) ange-
hért, will die Erlebnis- und Ubernachtungsange-
bote professionell vermarkten. Ein einheitlicher
Auftritt soll es potenziellen Gasten erleichtern,
sich in einem Markt mit vielen kleinen Anbietern
sowie regional gewachsenen Strukturen besser
zurechtfinden zu kénnen. Unibersichtlich wirk-
te das Angebot bisher auch deshalb, weil viele
nicht organisierte Gastgeber mitmischten, und
Labels, Wegweiser sowie vergleichbare Quali-
tatsstandards oft fehlten.

Noch mehr Potenzial vorhanden

Dass das Angebot auch mengenmassig noch
nicht der Nachfrage entspricht, stellt eine der
Herausforderungen flr Oliver von Allmen dar,
der seit Juni 2011 als Geschaftsflihrer von Agro-
tourismus Schweiz tatig ist. «Die Schweiz hatte
lange das Image eines Hotellandes», sagt der
45-jahrige Tourismus- und Marketingfachmann.
Dies habe zur Vernachlassigung der Parahotel-
lerie geflihrt. Zudem haben gesetzliche Ein-
schrankungen agrotouristische Aktivitaten in
der Landwirtschaftszone eingeddmmt. Wenn es
gelinge, durch gemeinsame Projekte allen Inte-
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ressierten einen Mehrwert zu bringen, sei der
Zweck der Dachorganisation erfiillt, meint Oliver
von Allmen.

Als ein konkretes Ziel hat sich der Geschéfts-
fuhrer von Agrotourismus Schweiz vorgenom-
men, allen Beteiligten eine Saisonverldngerung
schmackhaft zu machen. Bisher ist die Auslas-
tung in den Sommermonaten stark, doch eine
Ausdehnung Richtung Friihling und Herbst sei
sicher lohnenswert. Der Agrotourismus konne
sich, so der friihere Geschaftsflhrer von Basel-
land Tourismus, auch noch starker fur Vereine
und Firmenevents 6ffnen.

«Mit Herz und Engagement betrieben, kann
Agrotourismus einen guten Nebenerwerb er-
gebenv, lautet Oliver von Allmens Botschaft an
die Bauernfamilien. Jeder Anbieter misse sich
indes bewusst sein, dass Ubernachtung und
Friihstuck allein nicht mehr ausreichten. Es brau-
che darlber hinaus Angebote wie Flihrungen
oder Rahmenprogramme. Jeder Gastgeber mus-
se in diesem Sinn fast ein kleines Tourismusbtiro

Schule auf dem Bauernhof

Kinder kdnnen nicht nur wahrend den Ferien viel
Interessantes auf Bauernhdéfen lernen. Das Pro-
gramm Schule auf dem Bauernhof (SchuB) bietet
dem Nachwuchs die Gelegenheit, in der Schule
vermitteltes theoretisches Wissen in der Praxis
zu erleben. Dabei bereiten die Bauernfamilie
und die Lehrperson die Unterrichtssequenz zu-
sammen vor. Auf dem Bauernhof kénnen die
Schilerinnen und Schiiler dann beispielsweise
den Weg der Milch oder den Weg des Getreides
mit allen Sinnen verfolgen. Sie sehen, riechen,
schmecken und begreifen, woher Pommes
Chips oder der Milchdrink urspriinglich kom-
men.

Der ganzheitliche Unterricht weckt die Auf-
merksamkeit fur die Zusammenhange zwischen
den Menschen und allen Umweltfaktoren. Mehr
als 28500 Kinder haben im vergangenen Jahr
ein solches Modul absolviert. Fir die engagier-
ten Bauernbetriebe stellt das Angebot wie der
Agrotourismus einen Nebenerwerb dar. Fir Ju-
gendliche zwischen 14 und 25 Jahren bietet der
Landdienst ausserdem eine gute Gelegenheit,
ihr Wissen auszubauen und auf einem Bauern-
hof wahrend mindestens zwei Wochen gegen
Kost, Logis und ein Taschengeld handfest anzu-
packen. Weitere Infos im Internet unter www.
schub.ch, www.landdienst.ch.

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011



ERGOTEC SYNCHRO PRO

698.— statt™ 1598 —
(mit Leée?bezug) statt* 1298.—

Nach neuesten ergonom\schen Erkenntmssen konzipierter, anatomisch perfekt ausgeformter, hoch-
profi ller Biirodrehstuhl: arretierbare Synchromechanik; Sitzhtheneinstellung per Sicherheits-
gaslift; individuelle Korpergewichtseinstellung; ergonomischer ,MEMORY FOAM" Band-
scheiben-/Muldensitz (S/M, L/XL); atmungsaktive, unverwiistliche Netzriickenlehne fiir
riickenschonendes und ermiidungsfreies Arbeiten ohne , Festschwitzen”; verstellbare
‘ Lumbalstiitze (Unterstiitzung d. Wirbelsaule/Bandscheibe); verstellbare Kopf-/Nackenstiitze

(abnehmbar); 12-fach héhen-/seitenverstellbare Armlehnen mit gepolsterten Armauflagen;
‘\ geeignet fir alle Birotatigkeiten, insbesondere Bildschirmarbeitsplétze. Sitzmasse: (HxBXT) 48-65 x

SIM /XL 52.5x48.5 cm, Gewicht: 22 kg, Bedienungs- und Montageanleitung
ind, f i, e. 2 Jahre Garantie. 5 Fusskreuze: Holz/Bambus, Alu matt,

- Alu poliert, Alu schwarz matt, Alu schwarz poliert; inkl. Teppichrollen
(Hartbodenrollen optional erhaltlich fir CHF 20.-/5 Stk.)

Farben Stoff: 1. guava, 2. yellow, 3. domingo, 4. curacao, 5. costa, 6. steel, 7. paradise,
8. olive, 9. demerera, 10. sombrero 11. havana, 12 montserat; Farbe Leder: schwarz

Intensiv Klopfmassagegerat ITM

statt* 149.- m

Mit zuschaltbarem Infrarotlicht. Zur Auflockerung, Ent-
spannung und Durchblutungsférderung der Muskulatur
durch intensive, tiefenwirkende, wohltuende Klopfmas-
sage (stufenlos regulierbar). Wirkungsvoll zur Locke-
rung von Verspannungen und Verkrampfungen und zur

¥ Erwdrmung des Gewebes. Ohne Kraftaufwand kénnen

i Schultern, Riicken, Beine oder sogar die Fusssohlen bequem
massiert werden. Bedienungsanleitung in d, f, i, e. 3 Jahre Garantie.

Ankiu
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Haar-, Gesichts-, & Zahnpflegeset
FAZOR®5IN 1

C‘ @ @ St 169.—

\\ Rasierer mit 5 Scherképfen; Fiir Nass- und Trockenrasur; Bart- und Langhaarschneider
\\ mit justierbarem Prézisionsscherkopf; Ohr-/Nasenhaartrimmer; Prézisions-Barthaartrimmer;
Oszillierende Akkuzahnbiirste; Reise-Necessaire (22 x44 cm); Power-System (100-240V,
Schnellladung, Lithium-lonen-Akkus, etc.);

Reiseschloss; PowerPod Ladestation;

Farben: 1. schwarz, 2. weiss, 3. anthrazit

Wander-/Trekkingstocke ERGOLITE PROTEC ANTISHOCK

T e 1o-EEID

3-teiliger Wander-und Trekkingstock aus hochwertiger hightech Aluminiumlegierung 7075 T6 mit
AntiShock-System u. WolframCarbide-Spitze. Obergriff aus temperaturregulierendem Kork mit

te Mas>E

. u%efarbe GeW'Cht
LEE=0utdoor-/Funktionsjacke
TITANIUM 6 IN 1

statt* 698.- [ L T

Hochwertige, himalaya-/alpenerprobte, fiir hochste An-
spriiche, mit viel technischer Raffinesse konzipierte Outdoor-
jacke (4-Jahreszeiten); unterlegter 2-Weg Front-Reissverschluss
(RV) mit Kinnschutz; 2 grosse RV-Brust-Innentaschen; 3 Netz-/Velours-
Innentaschen; 4 RV-Aussentaschen; alle RV stark wasserabweisend
und zusétzlich abgedeckt; Cool-System RV-/Klettdffnung in Achselhohle;
verstell- und abnehmbare, im Kragen einrollbare, helmtaugliche Kapuze
mit Schirm; einhandbedienbarer, klettverstellbarer Armelabschluss;
elastische Saum-/Taillenkordel; inkl. 2 herausnehmbarer Polar
Innenfleece-Jacken (mittel-/hochisolierend: 300/400g/L, div. RV-Aus-
sen-/Innen-Taschen); Material: 2-lagige, atmungsaktive, 100% wind-/
wasserdichte HIMATEX-Membrane; Nahte wasserfest verschweisst;
Wassersaule: 20'000 mm, Atmungsaktivitat: 6'000 mvt (g/m?/24h);
Special Winter-/Ski-Package: herauszipbarer, elastischer
Hiift-Schneefang fiir Aussen-/Fleecejacke; Tickettasche auf Armel;
herausklappbare, transparente Skiabotasche; im Kragen
verstaubare Helm-/Kopfmaske; 1 Sturm-/Gesichtsmaske;

y HIMALAYA OUTDOOR® by Omlin.
100% Made in Nepal.

11 Farben: 1. gelb, 2. orange, 3. rot, 4. skyblue,
5. iceblue, 6. blau, 7. springgreen, 8. olive, 9. grau, 10. schwarz.
9 Grossen: 2XS, XS, S, M, L, XL, 2XL, 3XL, 4XL

Outdoor-/Funktionshose TITANIUM 3 IN 1

statt* 349.- m

Leichte, robuste und zuverldssige Funktionshose mit durchgehendem, abge-
decktem, seitlichem Reissverschluss (RV); optimal als Trekking-u. Skihose;
passend zu TITANIUM 6 IN 1-Jacke; ergonomischer Schnitt; abnehmbare Ho-
sentrager fir Aussen-/Fleecehose; Halbelastbund mit Klett verstellbar; 4 abge-
deckte, wasserabweisende RV-Taschen; Special Winter-/Ski-Package: 1 heraus-
nehmbare Innenfleece-Hose mit hochgezogener Brust-/Riickenpartie, 2 Seiten-
taschen, 1 Kanguru-RV-Brusttasche; abnehmbarer, elastischer Schneefang mit
Riickhalteschlaufe; Material: 2-lagige, atmungsaktive, 100% wind-/wasserdichte
HIMATEX-Membrane und besonders reiss-/abriebfestes RipStop-Obermaterial
an Knien/GesaB/Kndchelinnenseiten; alle Nahte wasserfest verschweisst;
Wassersgule: 20000 mm, Atmungsaktivitdt: 6’000 mvt (g/m?/24h);
HIMALAYA OUTDOOR® by Omlin. 100% Made in Nepal.

11 Farben: 1. gelb, 2. orange, 3. rot, 4. skyblue, 5. iceblue,
6. blau, 7. springgreen, 8. olive, 9. grau, 10. schwarz.
9 Grossen: 2XS, XS, S, M, L, XL, 2XL, 3XL, 4XL

Multifunktions-Rucksack X-TRAIL
HYDROLITE 27+5

statt* 298.— m

Extrem vielseitig ausgestatteter Multifunktions-Rucksack
inkl. vollisoliertem Trinksystem (3 Liter); effektive, tri-direktionale
> AirPort™-Riickenbeliiftung, ErgoFoam™-Riicken-/Hiiftqurtpolster; RV-Haupt-
l fach inkl. Steckfach, Bauch- und Brustgurt, anatomisch geformte Schultergurte
mit SuspensionStrap-System, Front-Netzriemenfach, 2 seitliche Gummizug-
facher, Trekkingstockhalterung; div. Kompressions-/Fixierriemen und Gummi-
ziige fiir Schlafsack, Helm, usw.; 3M-Reflektionsapplikationen, Regencover,
Handytasche, CD-/MP3-Halter, Organizer, Laptoptasche, Portemonnaie, uvm.
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Nachgefragt bei Cornelia Schonbachler, Wilerzell

«Panoraman: Sie bieten auf lhrem Bauern-
hof am Sihlsee sechs Personen Ubernach-
tungsmaglichkeiten an. Was hat Sie zum
Einstieg in den Agrotourismus bewogen?
Cornelia Schonbachler: Mein Mann kiimmert
sich um unseren Milchwirtschaftsbetrieb und
geht seinem Beruf als Waldarbeiter nach. Als
Familie mit drei Kindern im Alter von nun 9, 14
und 16 Jahren haben wir verschiedene Alter-
nativen diskutiert, damit ich mittelfristig nicht
mehr auswarts arbeiten muss. Ich hatte von
meinen Eltern her bereits Erfahrung in der Gas-
tronomie, und als die Gesetzgebung ab 1. Janu-
ar 2008 Neubauten flr agrotouristische Zwecke
erlaubte, schien mir der ideale Zeitpunkt flr den
Einstieg gekommen. Wir haben oberhalb einer
Remise Zimmer fir Gaste eingerichtet. Und nun
durfen wir bald auf zwei Jahre Betrieb zuriick-
blicken und haben bereits zwei Auszeichnungen
flr unsere Arbeit erhalten.

Haben Sie zu Beginn ein bestimmtes Ziel-
publikum anvisiert?

Wir wussten, dass wir nicht nur Familien mit
Kindern ansprechen wollen, sondern auch kin-
derlose Ehepaare und Leute ab 50. Eine Berate-

rin half uns, ein Konzept und einen Businessplan
zu erarbeiten. Auch wegen des Neubaus konn-
ten wir uns nicht im Billigsegment bewegen. Bei
uns kostet eine Ubernachtung im Doppelzimmer
mit Frithstlick 80 Franken pro Person.

Ist der Agrotourismus unterdessen eine
wichtige Einnahmequelle?

Der Milchpreis begann just nach unserem Ent-
scheid einzubrechen, der Agrotourismus kam
genau zum richtigen Zeitpunkt. Friher als er-
wartet konnte ich meinen 30-Prozent-Job aus-
warts aufgeben. Im Sommer sind wir extrem gut
ausgelastet, da mlssen auch unsere Kinder an-
packen. 95 Prozent unserer Gaste kommen aus
dem Ausland, hauptséchlich Deutsche und Hol-
lander, wobei der Kontakt fast immer Ubers
Internet zustande kommt. Neben den klassi-
schen Touristen beherbergen wir auch Ge-
schaftsleute, die temporér in der Schweiz arbei-
ten. Insgesamt haben wir das ganze Spektrum
von jungen Familien bis 80-jahrigen Senioren zu
Gast.

Was schatzen lhre Gaste besonders?

Ihnen gefallt speziell, dass sie auf dem Land sind
und trotzdem eine komfortable Unterkunft ha-
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Cornelia Schonbachler ist nicht nur Bauerin,
sondern auch Gastgeberin.

ben. Dank des Gartensitzplatzes fiihlen sie sich
auch nicht eingesperrt in ihren Zimmern. Wir
leben den Gastewinschen nach, so weit wir
konnen. Teils gelten aber in der Landwirtschafts-
zone noch Auflagen, die dies verhindern. So
kénnen wir den Touristen wohl mit einem Was-
serkocher, einer Kaffeemaschine und Internet-
anschluss dienen, eine Kochgelegenheitim Zim-
mer verbietet jedoch das Gesetz noch.

Interview: Jiirg Salvisberg

betreiben. Undenkbar ist fir den Geschaftsfiih-
rer von Agrotourismus Schweiz jedoch die Vi-
sion, dass der Strukturwandel in der Landwirt-
schaft eines Tages dazu flhren wird, dass
stillgelegte Bauernbetriebe nur noch als Kulisse
fur die Betreuung der Gaste dienen.

Chance fiir Austausch nutzen

Studien zeigen, dass sich bisher vor allem Fami-
lien mit Kindern vom Urlaub auf dem Bauerhof
angezogen flhlen. Diese Kundschaft verbindet
das Angebot mit Natur, Tieren, Ruhe und Ent-
spannung. Sie schatzt ein gutes Preis-Leistungs-
Verhaltnis und den Kontakt zu Bauernfamilien,
legt aber auch Wert auf die Verpflegung. Hoch
im Kurs stehen die Bewirtung mit Selbstgemach-
tem vom Hof — und die Sauberkeit. Auf Gedeih
und Verderb sind aber Anbieter nicht unbedingt
den Familien ausgeliefert. Auch andere Kunden-
segmente lassen sich mit einem massgeschnei-
derten Geschaftsmodell sehr wohl ansprechen
(siehe «Nachgefragt»). In jedem Fall ist es un-
erlasslich, vor dem Einstieg in den Agrotouris-
mus den eigenen Betrieb im Hinblick auf finan-
zielle Ressourcen detailliert analysieren.

Neben dem Faktor Geld entscheidet auch der
Faktor Zeit, ob die neue Rolle als Gastgeber Er-
folg versprechend ist. Einfihlungsvermdgen,
Verstandnis und Toleranz sind unentbehrliche
Grundeigenschaften fir den Kontakt mit Gas-
ten, die sich in den Ferien befinden. Freundliche,
kindgerechte Anleitungen und Geduld braucht
es im taglichen Umgang miteinander. Die
Bauernfamilien sollten aber bei der Planung
ihres Angebots auch Wert auf den eigenen pri-
vaten Raum legen, damit sie sich bei Bedarf klar
abgrenzen kénnen. Gewisse Regeln kdnnen das
Nebeneinander von eigener Familie und Fami-
lienzuwachs erleichtern. Gelingt das Experi-
ment, erfahren die Gastgeber durch die Beher-
bergung Fremder Abwechslung, Wertschatzung
und einen Einkommenszuwachs.

Im Idealfall ist Agrotourismus eine Bereiche-
rung flr beide Seiten: Wahrend die Gaste Ein-
blick in eine ihnen oft wenig vertraute Welt er-
halten, holen die Gastgeberfamilien die grosse
weite Welt mit allen moglichen Lebenssituatio-
nen und Berufen bei Gesprachsrunden nach
Feierabend in die eigene Stube.

B JURG SALVISBERG

Gewinnen Sie
Reka-Checks!

Uber zwei Millionen Menschen in der Schweiz
geniessen Freizeit und Ferien giinstiger dank
Reka-Geld. Besonders beliebt bei der Nr. 1 der
Familienferien sind die Reka-Feriendorfer.

Mehr als 8500 Annahmestellen akzeptieren
das beliebte Freizeitgeld als Zahlungsmittel
(siehe www.reka-guide.ch). Die Reka ist zudem
Buchungsstelle fur Ferien auf dem Bauernhof.
Ziel der Genossenschaft Reka ist die Forderung
von Ferien und Freizeit, insbesondere flr Fami-
lien. Mehr Uber die Non-Profit-Organisation
Reka erfahren Sie auf www.raiffeisen.ch/
panorama und auf www.reka.ch.

«Panorama» verlost 1 x CHF 500.—, 1 x
CHF 300.- und 1 x CHF 200.— in Reka-Checks.
Senden Sie eine Postkarte an «Panorama», «Re-
ka-Checks», Postfach, 9001 St. Gallen oder ein
E-Mail an reka.panoramaeraiffeisen.ch. Teil-
nahmeschluss ist der 26. September 2011.
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die erhalten bleiben

Kunst geniessen im Alltag
“Gustav Klimt
Das goldene Quartett”

Im Zenirum stehen die grdssten
Meisterwerke aus seiner goldenen
Phase. Farblich und inhaltlich reihen
sich die vier Gemdlde harmonisch
aneinander und bilden ein Gesamt-
kunstwerk von grosser Ausdruckskraft.

Die Gemdilde werden auf beste Keramik
gebrannt und lassen sich zusammen

mit dem Acrylglas-Rahmen perfekf
prdsentieren. Durch die authenfische :
'Bilduberfragung auf die hochwerfigen:
Keramiktafeln und der Verwendung von
echfem Glanzgold werden die Bilder zu -
einem ganz speziellen Kunsterlebnis.

Der Acrylglas-Rahmen hebt sich effeki-
voll von der Wand ab und erzeugt so
eine 3-dimensionale Wirkung.

Dank einer versteckien Aufhdngevor
richtung scheinen die Keramikfafeln
auf dem durchsichtigen Rahmen zu
schweben.

Exklusiv-Bestellschein
Einsendeschluss: 3. Oktober 2011

Nen[fen Sie bei Online_BeStellung . Ja, ich reserviere die Kollektion “Gustav Klimt — Das goldene Quartert”. Name/Vormame Bitein Dickbadheaben aufillea

bitte die Nummer: 51157 : Ich erhalte die vier Ausgaben in Abstiind d
) ' Oich wiinsche eine Rechnung je Lieferung O ich wiinsche R hlung
( WWW.bfadfOl'd.Ch ) 3 je Lieferung Strasse/Nr.
: Oich bezahle per MasterCard oder Visa .
Tel. 041768 58 58 oL el ier 1l Gildgbisl L 111 (MM]])
Erhildich bei: The Bradford Excha.nge, Ltd. + Sicherheitscode (die letzten 3 Nummiern auf der Riickseice Threr Karte) L_L_L_| PLZ/Ore
J(')'chlerweg 2, 6340 Baar Bitte cinsenden an: The Bradford Exchange, Ltd.
Tel. 041 768 58 58 / Fax 041 768 59 90 Jochlerweg 2, 6340 Baar e-mail
e-mail: kundendienst@bradford.ch Tel. 041 768 58 58 / Fax 041 768 59 90

Internet: www.bradford.ch e-mail: kundendienst@bradford.ch ¢ Internet: www.bradford.ch Telefon: Unterschrift



mm; www.raiffeisen.ch/panorama

Die Tour,
die Leben rettet

Wahrend acht Tagen sind die Teilnehmer
der «Tour for Life» die Pdsse hochgestram-
pelt und runtergefahren und haben Taler in
sechs europdischen Lidndern durchquert.
Dies alles mit dem Ziel, moglichst viel Geld
fiir die Hilfsorganisation «Arzte ohne Gren-
zen» zu sammeln.

B Bei den wenigsten Radrennen ist der Sieger
im Vorfeld bereits bekannt. Bei der dritten Auf-
lage der «Tour for Life» (http://en.tourforlife.nl/)
schon. Nutzniesserin ist die 1971 gegriindete
Hilfsorganisation «Arzte ohne Grenzeny, besser
bekannt unter dem franzésischen Namen «Mé-
decins sans frontieres (MSF)». Jedes teilnehmen-
de Team verpflichtet sich jeweils, mindestens
15000 Euro an Sponsorengeldern zusammen-
zubringen. Diese gehen vollumfénglich an die
internationale Organisation. Im letzten Jahr
konnten die Organisatoren von «Tour for Life»
Uber 1,1 Millionen Euro an MSF Ubergeben.

Frauenteam mit «Schweizer» Beteiligung
Vergleichen wir die diesjahrige «Tour fir das
Leben», die am 4. September zu Ende geht, mit
der Tour de Suisse, brauchen sich die Amateure
hinsichtlich der Gesamtstrecke nicht zu verste-
cken. lhre Route von Italien, Uber Frankreich, die
Schweiz, Luxemburg und Belgien nach Holland
hatte zwar eine Etappe weniger, war aber
rund 14 km langer. Den Teams wurde auf der
1260 km langen Strecke einiges abverlangt: An-
spruchsvolle Passe wie Alpe d'Huez, Col de la
Faucille und Le Grand Ballon mussten bezwun-
gen und rund 18000 Hohenmeter gemeistert
werden. Im Schnitt fuhren sie 150 bis 200 Kilo-
meter pro Tag.

Dieses Jahr mit dabei war auch das vierkop-
fige Frauenteam «Woman on Tour» mit Lea Bil-
lekens. Die «Toggenburgerin» mit niederlandi-

schen Wurzeln hatte bei einem Besuch in ihrer
alten Heimat die Ausschreibung in einer hollan-
dischen Zeitung gelesen und war vom ausserge-
wohnlichen Rennanlass mit karitativem Hinter-
grund sofort begeistert. Sie meldete sich und
wurde ins Frauenteam aufgenommen. So trafen
sich die Frauen vor Rennbeginn mehrmals in den
Niederlanden und beim letzten gemeinsamen
Training Ende August auch einmal in der
Schweiz.

Gutes tun

«Ich will fit und optimal vorbereitet an den Start.
Dazu gehoren ein guter Aufbau mit Joggen,
Radfahren und Schwimmen, aber auch gesunde
Ernahrung sowie Entspannung und Erholungy,
erklarte die 50-Jahrige vor dem Rennen. Auf die
Frage, warum sie diese korperlichen Strapazen
auf sich nehme, Uberlegte sie nicht lange. «Die-
ses Rennen ist flr mich in doppelter Hinsicht
reizvoll. Ich halte meinen Kérper auf Trab und
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«Hopp Leal» Tour-Teilnehmerin Lea Billekens
freut sich tber die Unterstiitzung ihrer
Raiffeisenbank Obertoggenburg.

unterstiitze eine Institution, die Menschen in
Not hilft. Das gemeinsame Ziel, mit Sport Gutes
zu tun, gefallt mir. Es passt zu mir.»

Rund 500 Sportlerinnen und Sportler aus
Belgien, Kanada, Costa Rica, USA und den Nie-
derlanden teilten heuer dieses Ziel mit Lea Bille-
kens. Seit der ersten Rennveranstaltung im Jah-
re 2009 wachst die Tour jedes Jahr. Waren es vor
zwei Jahren noch 14 Teams, hat sich die Anzahl
dieses Jahr vervierfacht. Und damit hat sich auch
die Attraktivitat fir die Sponsoren erhoht. Lea
Billekens bendtigte keine Riesenanstrengung,
um ihre Raiffeisenbank Obertoggenburg als
Sponsorin des Frauenteams «Women on Tour»
Zu gewinnen.

Bankleiter Ernst Zwingli geféllt das soziale
Engagement der sportlichen Kundin und er
unterstitzt sie gerne dabei, Gutes zu tun. Die
Raiffeisenbank macht auch flr solche gemein-
nitzigen Projekte den Weg frei.

B NICOLETTA HERMANN

PANORAMA RAIFFEISEN 4/2011
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13 Fragen
an Schwingerkonig
Kilian Wenger

Was ist Ihnen nach dem Triumph beim Eid-
genossischen in Frauenfeld von der Nacht
im Raiffeisen-Zelt noch in Erinnerung?

Ich erinnere mich noch sehr gut daran. Es war
ein wunderschéner unvergesslicher Abend. Vie-
le Menschen haben mir persénlich gratuliert.
Und ich habe realisiert, dass ich etwas Ausser-
gewohnliches geschafft habe.

Was hat sich seit Ihrem Titel des Schwinger-
kénigs denn verandert?

Ziemlich viel. Heute kann ich mich in der Schweiz
kaum mehr unerkannt bewegen.

Auch der Erwartungsdruck ist grosser ge-
worden, wie gehen Sie damit um?

Ich habe schon immer meine Ziele gehabt und
verfolge sie weiterhin kontinuierlich. Den Druck
mache ich mir hochstens selbst.

Wie gehen Sie mit Niederlagen im Sage-
mehl um?

Ich stehe wieder auf, denn Niederlagen gehéren
im Sport nun mal dazu.

...und wie im Leben?

Ruckschlage kénnen auch immer Chancen
sein. Wer lernt, aus Erfahrungen das Beste zu
machen und wer dann wieder aufsteht, ist sicher
kein Verlierer.

Sie mussen fiir viele Mitter der ideale
Schwiegersohn sein: Wie viele Heiratsantra-
ge bekamen Sie?

(schmunzelt) Es waren schon einige Antrage in
der Fanpost. Ob ich wirklich der ideale Schwie-
gersohn bin, wird sich in Zukunft einmal zeigen.

Sie sind Raiffeisen-Botschafter, haben bei-
spielsweise beim Spatenstich zu einem
Drive-in-Bancomaten teilgenommen: Sind
solche Sponsorenaktionen Lust oder Last?
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Ich versuche nichts zu machen, was mir nicht
gefallt oder nicht in mein sportliches Programm
passt. Ich bin mir bewusst: Mit einem Sponso-
ringvertrag geht man auch Verpflichtungen ein.

Sie wuchsen neben einem Skilift auf und
hatten auch Skirennfahrer werden kénnen.
Warum entschieden Sie sich fiir den
Schwingsport?

Es war sicher das, was flir unsere Familie reali-
sierbar war. Die Entscheidung scheint im Nach-
hinein gesehen ja auch die richtige zu sein.

Welche Frage horen Sie mit schoner Regel-,
massigkeit immer wieder?
Sind Sie noch Single?

Sie haben zwei ‘neun Jahre jiingere Zwil-
lingsbriider, Marcel und Ruedi, die in der
Region bereits in Schwingkreisen gefiirch-
tet sind. Wann werden Sie Ihnen gefahrlich?
Dariiber habe ich mir noch nie Gedanken ge-
macht. Im Moment bin ich noch der Chef.

Wie lebt es sich in der Wohngemeinschaft
mit den Schwingerkollegen Ruedi Roschi
und Markus Isler in Thun?

Super. Wir helfen uns und erganzen einander.

Verraten Sie uns doch, was Sie in der Regel
zum Friihstiick verspeisen, angeblich sollen
es fiinf Spiegeleier sein.

Das stimmt nicht. Ich esse méglichst normal und
wenn die Zeit Mal knapp ist, gibt's nur einen
Kaffee und dann unterwegs einen Riegel.

Blicken wir nach vorne: Welche Ziele haben
Sie noch in lhrem Leben? )
Viele. Ich mochte meine Lehre abschliessen, im
Sport mit den Besten mitmischen, gesund blei-
ben und auch noch die Welt bereisen.

Interview: Pius Scharli

Foto: Keystone

Adressanderungen:
Achtung: Mutationen melden Sie bitte direkt
Ihrer Raiffeisenbank.
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In der nachsten Ausgabe
Mitte Oktober lesen Sie u.a.:

Raiffeisen prasentiert sich im
Internet frischer und moderner.
Wir zeigen lhnen, was sich alles
gedndert hat.

Das Berner Oberland zum halben
Preis geniessen, diese Mitglieder-
aktion hat auch im Spatherbst
ihren Reiz.

Die Raiffeisenbank Region
Haslital-Brienz sorgt dafiir,
dass Elektroautos eine Chance
bekommen.
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rufen Sie an auf

0800 HEIZOEL!

Es gibt verschiedene Wege
um bei AGROLA Heizél zu bestellen.

Bevorzugen Sie die Bestellung per Internet? Nichts leichter als das,
unter agrola.ch steht lhnen das E-Commerce Tool fur Bestellungen,
Preisanfragen und Wunschpreisplatzierung zur Verfigung.

Sofern Sie den Weg per Telefon bevorzugen, wéhlen Sie ganz einfach die
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Barenstark:
Das Berner Oberland zum halben Preis.

Entdecken Sie die Heimat von Eiger, Monch und Jungfrau

und geniessen Sie einmalige Aussichten. Als Raiffeisen-Mitglied
profitieren Sie von 50 % Ermassigung auf Bahn, Hotel und
Ausflige mit Schiff und Bergbahnen.
www.raiffeisen.ch/berneroberland

Wir machen den Weg frei RAI FFEISEN
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